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टॉप �ोरीज़
सोने क� �च�ड़या क� उड़ान:

भारत के देसी बाज़ार क� �ोबल पहचान

भारत के �व�ीय �वकास क� एक �वशेष कहानी - 1991

के सुधार� से लेकर GIFT �सटी और �रकॉड� IPOs तक -

देश को एक वै��क �व�ीय क� � के �प म� �ा�पत करती है।

तेजी से बढ़ते FDI, मजबूत SEBI �नयमन, �फनटेक म�

नेतृ� और अंतरा��ीय �नवेशक� का बढ़ता �व�ास, यह

�दखाता है �क भारत �कस तरह इनोवेशन और वै��क पूंजी

को द�नया के मंच पर एक साथ ला रहा है।ु

भारत म� डीमैट खात� का उदय: 15 साल का सफर

डीमैटेशन ने लाख� भारतीय �नवेशक� क� द�नया ही बदल दी!ु

इस कहानी म� हम बताएँगे �क कैसे डीमैट अकाउं�स शु� म�

�सफ�  कुछ के �लए थे और धीरे-धीरे मु�धारा म� आए, और

कैसे इसने �रटेल �नवेशक� क� नई पीढ़ी को सश� �कया।

Company of the Month – KPI �ीन एनज�:

SME �ल��ग से मेनबोड� �र�ूएबल �द�ज�

यह �ोफ़ाइल �दखाती है �क कैसे KPI Green Energy

ने एक छोटे SME-�ल�ेड फम� से मेनबोड� पर एक

�र�ूएबल पावरहाउस बनने तक क� �ेरणादायक या�ा तय

क�। हम इसके रणनी�त, माइल�ो� और भारत के �ीन-

एनज� से�र के �लए इसके संकेत� पर नजर डालते ह�।

फाउंडर ऑफ द मंथ – रमन भा�टया, सव�टेक

पावर �स��

यह फ�चर रमन भा�टया, सव�टेक पावर �स�� के सं�ा-

पक पर आधा�रत है। हम उनके सफर पर नजर डालत े ह� �क

कैसे उ��ने सव�टेक को एक �वचार से लेकर बढ़ती �ीन-

टेक �ांड तक प�ँचाया और उनक� कहानी भारत के SME-

to-Mainboard सफर के �लए �ा मायन े रखती है।

भारत का $1T सेमीकंड�र सपना – $20B �चप

�मशन के अंदर

भारत क� सेमीकंड�र योजना क� पूरी कहानी। जा�नए

कैसे सरकार क� मदद, �नजी कंप�नय� क� साझेदारी और

अंतरा��ीय सहयोग भारत को बड़ा �चप मै�ुफै��र�ग हब

बनाने म� मदद कर रहे ह�।

रीजनल IPO बूम – गुजरात, महारा� और

त�मलनाडु

रा� �र पर दे�खए �क कैसे गुजरात, महारा� और

त�मलनाड नए IPO पावरहाउस बनकर उभरे ह�। हम यहु

समझने क� को�शश करते ह� �क सरकारी मदद, �नवेशक�

क� भागीदारी और उ��मय� क� मेहनत इस �े�ीय उछाल

को कैसे बढ़ावा दे रही है।

भारत के SME IPOs vs AIM, Nasdaq First

North & STAR Market (वै��क ब�चमा�कग�

�रपोट�)

यह एक वै��क तुलना �रपोट� है, �जसम� भारत के SME

IPO इको�स�म क� तुलना AIM (UK), Nasdaq

First North (Nordics) और STAR Market

(China) जैसे अंतरा��ीय �ेटफॉ�� से क� गई है।

हम इसम� �नयम�, �ल���डटी और �नवेशक� क� �दलच�ी

म � अंतर का �व�ेषण करते ह�।

2025 के टॉप 10 SME IPO हीरोज़ – �दश�न,

इनोवेशन और �भाव के आधार पर र�� कग�

साल क� सबसे सफल SME IPOs क� �ूरेटेड र��क� ग।

यह कहानी कंप�नय� क� �दश�न, इनोवेशन और माक� ट

इ�ै� म� नए मानक �ा�पत करने का ज� है।

कैसे SME IPOs �टयर-2 और �टयर-3 शहर� को

दलाल ��ीट से जोड़ रहे ह�

यह फ�चर बताता है �क कैसे SME IPOs महानगर� के

बाहर के उ��मय� के �लए नए अवसर खोल रहे ह�। हम देखते

ह� �क �टयर-2 और �टयर-3 शहर� के च��पयंस कैसे उभर रहे

ह� और भारत के प��क माक� ट को नया आकार दे रहे ह�।

�रसच� कॉन�र: �ा SME IPOs एक ��ड ह� या

बुलबुला?

भारत म� SME IPO बूम का �व�ेषण। हम यह देखते ह�

�क शेयर क�मत�, �नवेशक� का �झान और ��रता �ा

कहती ह� और सवाल उठाते ह�: �ा यह बदलाव लंबे समय

तक रहेगा या �सफ�  थोड़े समय का उ�ाह है?



EDITOR-IN-CHIEF

IPO World Magazine

संपादक क� कलम से
��य पाठक�,

इस बार हम �ान क� ��त कर रहे ह� SME IPOs क� बढ़ती लहर पर और यह कैसे भारत के पूंजी बाजार को बदल रही है।

केवल कुछ वष� म�, सूरत, राजकोट, कोय�टूर, लु�धयाना और इंदौर जैसे शहर� क� छोटी व मंझोली कंप�नयाँ �ॉक माक� ट

का उपयोग कर रही ह� — फंड जुटाने, �व�ार करने और �ानीय से रा�ीय �ांड बनने तक।

MSMEs भारत क� अथ��व�ा का क� � ह�—लगभग 30% GDP और आधा ए�पो�स� इ�� से आता ह�—और उनका

पूंजी बाज़ार म� �वेश �वकास को महानगर� से आगे छोटे शहर� तक फैला रहा है। SME IPOs कंप�नय� को नई पूंजी देने के

साथ-साथ नौक�रयाँ पैदा कर रहे ह�, �ानीय अथ��व�ाओं को मजबूत कर रहे ह� और �नवेशक� को हाई-पोट��शयल कंप�नय�

तक प�ँच दे रहे ह�। इस नई लहर से लोग �व�ीय �प से �ादा समझदार बन रहे ह� और देशभर म� उ��मय� के नए रोल मॉडल

उभर रहे ह�।

सफ़र आसान नह� है। गवन�स, �ल���डटी और माक� ट �र� पर अभी भी �ान देना ज�री है, ले�कन नए SEBI सुधार और

बढ़ती �नवेशक ��च उ�वल भ�व� क� ओर इशारा करते ह�। केवल �सतंबर 2025 म�, 50 से �ादा IPOs—मेनबोड� और

SME दोन�—बाजार म� आए, �जनम� टे�टाइ�, मै�ुफै��र�ग और ए�ी-टेक SMEs �मुख थे, जो तकनीक और ESG

�ै��सेज का इ�ेमाल करके पूंजी आक�ष� त कर रहे ह�। �टयर-2 और �टयर-3 शहर �वकास के नए क� � के �प म� सामने आ

रहे ह�, जो उ��मय� क� ऊजा� को सीधे दलाल ��ीट तक ले जा रहे ह�।

इस सं�रण म�, हम आपको इन बदलाव� के भीतर ले चलते ह�—कैसे SME IPOs छोटी कंप�नय� को सश� बना रहे ह�,

उ��मता को बढ़ावा दे रहे ह� और भारत के बाजार को अ�धक समावेशी और भ�व� के �लए तैयार कर रहे ह�।

पढ़ने का आनंद ली�जए!

अनु�ा नेगी

IPO व�� के पाँचव� सं�रण म� आपका �ागत है!
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इस सं�रण का �वषय
“SME IPO �ां�त: भारतीय उ��मय� के �लए इसका मतलब”

भारत का IPO बाज़ार तेजी से बदल रहा है और सबसे रोमांचक बदलाव� म� से एक है SME IPOs का उभरना। इस सं�रण

म� हम �दखाते ह� �क कैसे छोटे और म�म आकार के कारोबार अब दलाल ��ीट पर कदम रख रहे ह�, पूंजी जुटा रहे ह� और नई

ऊँचाइयाँ छू रहे ह�। ये �वसाय अ�र �टयर-2 और �टयर-3 शहर� से ह�, ले�कन अब भारतीय �ॉक माक� ट म� अपनी पहचान

बना रहे ह�, ताकतवर �वकास क� �मता �दखा रहे ह� और �नवेशक� का �ान ख�च रहे ह�।

यह सं�रण केवल IPO के आंकड़� के बारे म� नह� है; यह उन उ��मय� क� कहा�नय� के बारे म� है जो इसके पीछे ह�। हम उन

भारतीय उ��मय� क� कहा�नय� को उजागर करते ह� जो नए मुकाम हा�सल कर रहे ह�, फंड जुटा रहे ह� और अपने �वसाय को

�� सोच और आ��व�ास के साथ आगे बढ़ा रहे ह�। सकारा�क नी�तय�, बढ़ती अथ��व�ा और �रटेल �नवेशक� क�

भागीदारी के साथ, भारत म� SME IPO �ां�त के �लए मंच तैयार है।

हमारा नज़�रया

IPO World म� हमारा मानना है �क सफल SME IPO केवल माक� ट रणनी�त और कागजी कामकाज पर �नभ�र नह� होते।

इसके �लए सही नेतृ�, सही समय और सही सोच क� ज�रत होती है। सही नेतृ�, सही समय और �� सोच के साथ ही

यह कदम साव�ज�नक मंच पर उठाया जा सकता है। हमारा उ�े� है �क हम सं�ापक� को IPO क� या�ा म� हर कदम पर सरल

और आसान तरीके से माग�दश�न द�।

इस सं�रण म� आप पाएंगे

● स�ी SME IPO सफलताओं और �वशेष�� क� सलाह से साफ़ और मह�पूण� जानका�रयाँ।

● SME IPO बाजार, नए �झान और फं�ड�ग अवसर� पर लेटे� अपडेट।

● SEBI �नयम� और IPO क� कागज़ी काय�वाही को सरल भाषा म� समझने के �लए गाइड।

● आंकड़� के आधार पर SME IPO के �दश�न का �व�ेषण और उ��मय� व �नवेशक� के �लए ज�री सीख।

यह सं�रण सभी उ��मय� के �लए तैयार �कया गया है, खासकर छोटे और म�म आकार के कारोबा�रय� के �लए,

जो अपने �वसाय को साव�ज�नक करना चाहते ह� और भारत के बदलते IPO माक� ट म� बढ़ना चाहते ह�।

अ�ूबर 2025 I IPO WORLD
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भारत क� आ�थक ���त�

● आमदनी बढ़ने से लोग �ादा खच� कर रहे ह�।

भारत क� �ोथ पर Fitch क� नई मुहर: 6.9%

अ�न��त वै��क हालात म� भी भारत

क� चमक कायम

अंतरा��ीय रे�ट� ग एज�सी Fitch रे�ट� � ने भारत के �लए एक

अ�ी ख़बर दी है। एज�सी ने साल 2025-26 के �लए

भारत क� �वकास दर का अनुमान 6.5% से बढ़ाकर 6.9%

कर �दया है। इस तरह Fitch पहली �मुख वै��क एज�सी बन

गई है �जसने भारत क� �वकास दर को बढ़ाया है, जब�क कई

अ� एज��सय� ने अपने अनुमान घटाए थे। 

�वकास को �मला मज़बूत सहारा

अ�ैल–जून 2025 क� �तमाही ने भारत को अ�धक �ो�ाहन

�दया। इस दौरान अथ��व�ा 7.8% बढ़ी, जो �पछली �तमाही

के 7.4% और Fitch के अनुमान 6.7% से कह� �ादा है।

इस शानदार �दश�न का मु� नायक सेवा �े� रहा, �जसने

पहले के 6.8% के मुकाबले 9.3% क� ज़बरद� वृ�� दज�

क�। साथ ही बढ़ते घरेलू (consumer) खच� और मज़बूत

सरकारी �नवेश ने �वकास क� र�ार को और तेज �कया।

घरले मांग से आगे बढ़ रही है भारत क�ू

कहानी

Fitch का कहना है �क आज भारत क� अथ��व�ा क�

असली ताकत उसक� घरेलू मांग है। लोग �ादा कमा रहे

ह�, �ादा खच� कर रहे ह� और कंप�नयाँ भी �नवेश करने म�

आ��व�ास महसूस कर रही ह�।

इसके कुछ मु� कारण यह ह�:

● लोन और �े�डट आसानी से �मल रहे ह�, और �ाज दर�

   ��र ह�, �जससे खरीदार और कंप�नयाँ दोन� को बढ़ावा

   �मल रहा है।

● �सतंबर 2025 से लागू �ए GST सुधार� से आने वाले

   महीन� म� लोग� के खच� म� और भी बढ़ो�री होने क�

   संभावना है।

कुल �मलाकर, आज भारत का �वकास उसक� अपनी जनता

और नी�तय� पर �ादा �नभ�र करता है, न �क वै��क मांग पर।
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हालां�क, सब कुछ ठीक नह� है ले�कन अमे�रका के साथ

�ापा�रक संबंध �च� ता का �वषय ह�। अमे�रका ने हाल ही म�

कई भारतीय सामान� पर टै�रफ बढ़ाकर लगभग 50% कर

�दया है। इसका असर $48 �ब�लयन के �नया�त पर पड़

सकता है।

आने वाले चुनौतीपूण� दौर:

�ापार म� तनाव

Fitch का मानना है �क बातचीत के बाद हो सकता है �क

अंत म� ये टै�रफ़ कम हो जाएँ, ले�कन तब तक �वसाय� म�

कुछ अ��रता बनी रहेगी।

RBI और �ाज दर� का �ा होगा?

Fitch को उ�ीद है �क भारतीय �रजव� ब�क (RBI) 2025

के अंत से पहले �ाज दर� म� 0.25% क� मामूली कटौती

कर सकता है। उसके बाद, दर� 2026 तक ��र रह सकती

ह�, और शायद 2027 म� �फर से बढ़�।

कम �ाज दर� का मतलब है स�े लोन, �जससे आमतौर

पर कंप�नयाँ और लोग �ादा खच� करते ह� और घरेलू मांग

को और बढ़ावा �मलता है।

आ�खरकार महंगाई कम हो रही है

एक आम भारतीय के �लए अ�ी खबर यह है �क क�मत�

�नयं�ण म� आ रही ह�। जुलाई 2025 म� �रटेल महंगाई दर

�गरकर केवल 1.6% रह गई, जो 2017 के बाद सबसे

कम है। यहाँ तक �क कोर इं�ेशन (भोजन और �धन को

छोड़कर) भी छह महीने बाद 4% से नीचे आ गई।

अ�ी बा�रश, खाने-पीने क� चीज़� का भरपूर �ॉक और

बेहतर स�ाई ने खाने के सामान क� क�मत� �नयं��त करने

म� मदद क� है। Fitch को उ�ीद है �क महंगाई 2025 के

अंत तक धीरे-धीरे 3.2% और 2026 के अंत तक 4.1%

तक बढ़ सकती है, ले�कन यह अभी भी सुर��त दायरे म� है।

अब आगे �ा ?

�वकास अभी मजबूत है, ले�कन Fitch का मानना है �क

अगले कुछ साल� म� भारत क� वृ�� दर थोड़ी धीमी हो

सकती है – 2027 म� 6.3% और 2028 म� 6.2%।

इसके बावजूद, भारत द�नया क� सबसे तेज़ी से बढ़ती �मुखु

अथ��व�ा बना रहेगा। 

जानकारी के �लए: 

● RBI, ADB और S&P लगभग 6.5% �वकास दर क�

   उ�ीद कर रहे ह�।

● Moody’s थोड़े सावधान ह� और 6.3% का अनुमान

   देते ह�।

● Fitch क� 6.9% दर भारत को साफ़ तौर से बेहतर �दश�न

   करने वाला देश बनाती है।

यह र�ेटग �� मायने रखती है?�

2026 म�, पूरी द�नया क� अथ��व�ा �सफ�  2.3% क� दरु

से बढ़ने क� उ�ीद है। इस तुलना म�, भारत क� लगभग 7%

क� �वकास दर ब�त �ादा �भावशाली लगती है।

द�नया भर के �नवेशक� और कंप�नय� के �लए, यह एकु

सीधा संदेश है: �नवेश के �लए भारत सबसे ��र और अ�े

बाजार� म� से एक है। मज़बूत घरेलू माँग, लगातार हो रहे

सुधार और �नयं��त महंगाई भारत को मु��ल वै��क समय

म� भी आगे रखती है।

साधारण श�� म�, भारत के �वकास क� कहानी आज

आ��नभ�र, लचीली और द�नया का नेतृ� कर रही है।ु
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Citi के द��णी ए�शया �मुख, अमोल गु�े ने अनुमान

लगाया है �क अगले तीन महीन� म� $10–12 �ब�लयन

के नए IPO आ सकते ह�। यह मजबूत अनुमान, वै��क

अ��रता के बावजूद, भारत के आ�थ�क सुधार� और

�वकास म� भरोसे को �दखाता है।

मु� आंकड़े

● Citi के मुता�बक, अगले नौ महीन� म� $10–12 �ब�लयन

   के IPO आ सकते ह�।

Citi क� भ�व�वाणी: 9 महीन� म� $12 �ब�लयन के IPO आने
क� उ�ीद:

● 2025 के पहले छह महीन� म�, भारत ने 108 IPO के

   ज़�रए $4.6 �ब�लयन जुटाए, �जससे यह द�नया काु

   दसरा सबसे बड़ा IPO बाज़ार बन गया।ू

● 74 कंप�नयाँ अभी भी SEBI क� मंज़ूरी का इंतज़ार

   कर रही ह�, और उनके ज़�रए $18.7 �ब�लयन जुटाने क�

   उ�ीद है।

● कुल �मलाकर, 143 IPO (लगभग $26 �ब�लयन)

   मंज़ूरी के अलग-अलग पड़ाव म� ह�।

कुछ बड़े IPOs

1. Tata Capital

-  Target size : ₹17,200 करोड़ ($2 �ब�लयन)

-  Fresh issue: 21 करोड़; Offer-for-sale:

    26.58 करोड़ शेयर।

-  Tata Sons 23 करोड़ शेयर बेचेगी।

2. LG Electronics India

-  Offer-for-sale: ₹15,000 करोड़

-  भारत म� �ल��� ग होने वाली सबसे बड़ी �वदेशी कंप�नय�

    म� से एक

3. Lenskart

-  Fresh issue: ₹2,150 करोड़

-  इसे सॉ�ब�क (SoftBank) और टेमासेक

   (Temasek) का समथ�न हा�सल है।

4. Groww

-  अनुमा�नत वृ��(Expected raise): $700–900

    �म�लयन

-  भारत क� �मुख �फनटेक कंपनी म� से एक।

बाज़ार क� ताकत

● 2024 के तीन-चौथाई IPO म� घरेलू �नवेशक�

   (Domestic investors) ने पैसा लगाया, जब�क

   पहले �वदेशी �नवेशक� का दबदबा था।

● जब �वदेशी �नवेशक पैसा �नकाल रहे थे, तब DIIs

   (Domestic Institutional Investors) ने ��रता

   �दान करते �ए करीब ₹11,000 करोड़ का �नवेश �कया।

● FY25 म�, FPIs (Foreign Portfolio Investors)

   ने एंकर बु� (anchor books) म� ₹26,508 करोड़

   का �नवेश �कया, जो एंकर �नवेश का 46% था।

सुधार� का समथ�न

● GST और इनकम टै� म� हो रहे बदलाव भारत म� �ापार

   के माहौल को बेहतर बना रहे ह�।

● SEBI IPO क� मंज़ूरी म� तेज़ी ला रहा है ता�क र�ार

   बनी रहे।

● भारत क� मजबूत आ�थ�क ���त और �टकाऊ कंप�नयाँ

   ही इस भरोसे क� असली वजह ह�।
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अलग-अलग �े�� म� फैलाव

(Sector Diversity)

आने वाले IPO म� कई तरह के से�र शा�मल ह�:

● �व�ीय सेवाएँ (Tata Capital)

● कं�ूमर इले��ॉ�न� (LG)

● टे�ोलॉजी �ेटफॉम� (Groww, Lenskart)

● मै�ुफै��र�ग और इं�ा���र

यह �म�ण �कसी एक से�र पर �नभ�रता को कम करता है

और अलग-अलग �नवेशक� को आक�ष� त करता है।

�ाइमरी vs. सेक� डरी माक� ट

● IPOs ने एवरेज 25% का �रटन� �दया है, जब�क �न�ी

   (Nifty) म� 6.2% क� बढ़ो�री �ई है।

● 30 मेनबोड� IPO म� से 27 अपने जारी �कए गए दाम से

   ऊपर चल रहे ह�, �जससे और �ादा कंप�नयाँ �ल� होने

   के �लए उ�ा�हत ह�।

चुनौ�तयाँ

● शेयर� का मू� (Valuation) �ादा है, �जसक� वजह

   से Citi ने भारत क� रे�ट� ग को "ओवरवेट" से घटाकर

   “�ू�ल" कर �दया है।

● इस साल अभी तक FIIs ने ₹90,000 करोड़ �नकाले ह�,

   जो �वदेशी �नवेशक� क� सावधानी को �दखाता है।

● द�नया म� �ापा�रक तनाव और नी�तय� म� बदलाव भारतु

   क� राह म� मु��ल� खड़ी कर सकते ह�।

अ�बर-नवंबर म� बड़े IPOू

● Tata Capital और LG Electronics अ�ूबर क�

   शु�आत म� अपने IPO ला सकते ह�।

● Groww और Lenskart अ�ूबर के आ�खर या नवंबर

   क� शु�आत म� आ सकते ह�।

● ये चार� IPO अकेले दो महीन� म� $4–5 �ब�लयन जुटा

   सकते ह�, जो एक �� समय का संकेत है।

द�नया के बाज़ार म� भारत क� ���तु

● 2025 के पहले छह महीन� म�, भारत का IPOs म�

   योगदान द�नया म� 8% था, जो केवल अमे�रका (28%)ु

   और चीन (34%) से पीछे था।

● Meesho, Razorpay और Flipkart जैसी कंप�नयाँ

   अब �वदेशी बाजार छोड़कर भारत के शेयर बाजार म� ही

   �ल� हो रही ह�, जो भारत के बाजार क� ताकत और अपील

   को �दखाता है।

�न�ष�

अगर Citi का अनुमान सही होता है, तो भारत IPO से फंड

जुटाने के मामले म� 2024 के अपने $20.5 �ब�लयन के

�रकॉड� को पार कर सकता है। पूरे साल 2025 के �लए

अनुमान ₹1.5-1.75 ���लयन ($17-20 �ब�लयन) के बीच

है। यह बढ़ो�री भारत को एक मजबूत और �व��रीय IPO

क� � के �प म� और सश� बनाएगी। इससे �नवेशक� को

अलग-अलग तरह के मौके �मल�गे और भ�व� म� देश के

�वकास म� मदद �मलेगी। 
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भारत का PMI 15 साल क� ऊँचाई पर: कारोबार और �नवेश पर
इसका �ा असर?

आपने शायद यह खबर देखी होगी: भारत का पच��ज़�ग

मैनेजस� इंडे� (PMI) 15 साल के सबसे ऊँचे �र पर

प�ँच गया है। ले�कन यह असल म� �ा �दखाता है? �ा

यह �सफ़�  एक और आ�थ�क आँकड़ा है, या �फर अथ��व�ा

म� कुछ ब�त बड़ा होने का संकेत?

PMI को भारत क� मै�ुफै��र�ग और स�व�स इंड��ी क�

न� मान सकते ह�। जब यह 15 साल के �शखर पर प�ँचता

है, तो यह हम� बताता है �क फ़ैि��य�, ऑ�फ़स� और स�ाई

चेन म� कामकाज म� ज़बरद� तेज़ी आई है।

PMI �ा है? एक झलक

PMI एक सव� पर आधा�रत आँकड़ा है, �जसे हर महीने

S&P �ोबल (पहले IHS मा�क� ट) जैसी सं�ाएँ जारी

करती ह�।

● इसका �हसाब पच��ज़�ग मैनेजस� के जवाब� के आधार पर

   �कया जाता है— ये वो लोग ह� जो �कसी और से पहले

   नए ऑड�र, �ॉक का �र, रोज़गार और स�ायर� के

   �दश�न को देखते ह�।

● अगर री�ड�ग 50 से ऊपर है � इसका मतलब है �क �वकास

   हो रहा है।

● अगर री�ड�ग 50 से नीचे है � इसका मतलब है �क संकुचन

   हो रहा है।

● PMI, मै�ुफै��र�ग, स�व�सेज़ और दोन� को �मलाकर

   एक कंपो�ज़ट इंडे� के �लए अलग-अलग जारी �कया

   जाता है।

चूँ�क PMI आगे क� सोच रखता है, यह अ�र GDP

के आँकड़े आने से पहले ही बाज़ार के �झान� का संकेत

दे देता है।

15 साल के �शखर का असली मतलब:

यह �� मायने रखता है?

भारत क� PMI री�ड�ग (उ�ादन ��    50 के बीच से 60 तक;

सेवा �    उससे भी मज़बूत) �पछले 15 साल� म� सबसे �ादा

ह�। यह ब�त बड़ी बात है, ���क यह हम� चार ज़�री संकेत

देता है:

●  कंप�नयाँ घरेलू बाज़ार औरनए ऑड�र� म� भारी उछाल:

   �नया�त, दोन� म� ही मज़बूत मांग दज� कर रही ह�।

●  सव� के आँकड़े �दखाते ह� �क कंप�नयाँरोज़गार बढ़ रहा है:

   कई साल� म� सबसे �ादा नए लोग� को काम पर रखने

   क� योजना बना रही ह�। जब उ�ादन और सेवा �े� म� तेज़ी

   आती है, तो कंप�नयाँ अपना काम पूरा करने के �लए �ादा

   लोग� को नौकरी देती ह�।

●  चीज़� बनाने या सेवाएँ देनेमहँगाई का दबाव कम हो रहा है:

   म� लगने वाली लागत अब कम हो रही है। इसका मतलब है

   �क कंप�नय� के मुनाफ़े पर अब कम तनाव है।

●  अगले 12 महीन� के �लए �बज़नेसभरोसा मज़बूत �आ:

   जगत म� भ�व� क� उ�ीद� ब�त मज़बूत ह�। कंप�नयाँ

   मानती ह� �क उनक� तर�� जारी रहेगी।
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सीधे श�� म� कह� तो, PMI यह संकेत दे रहा है �क भारत

क� �वकास क� गाड़ी न केवल चल रही है, ब�� वह और

भी तेज़ी से दौड़ रही है।

इस तेज़ी के पीछे �ा कारण ह�?

●  महामारी के बाद अथ��व�ा का पटरी परघरेलू माँग:

   लौटना, सरकार �ारा पूंजीगत खच� (कैपे�) को बढ़ाना

   और �ोहार� पर होने वाला खच�।

●  द�नया भर के खरीदार� �ारा अपनी स�ाईु�नया�त ऑड�र:

   चेन को चीन से दर ले जाना; भारत को उस �बज़नेस काू

   कुछ �ह�ा �मलना।

●  इले��ॉ�न�, इलेि��क वाहनउ�ादन �े� के सुधार:

   (Evs), सोलर और दवाइय� जैसे �े�� के �लए उ�ादन

   �ल� �ड �ो�ाहन (PLI) योजनाएँ।

●  IT, फाइन��शयल स�व�सेज, �ैवलसेवा �े� क� मज़बूती:

   और हॉ��टै�लटी जैसे सभी �े�� म� मज़बूती �दखाई दे रही है।

●  �ादा छोटे और म�म �बज़नेसछोटे �बज़नेस का जुड़ाव:

   (SMEs) का औपचा�रक स�ाई चेन म� शा�मल होना

   और सरकारी नी�तय� का फ़ायदा उठाना।

नी�त + माँग + मुक़ाबले का यह मेल असामा� है— और

यही इसे श��शाली बनाता है।

छोटे �बज़नेस (SME) के सं�ापक� के

�लए सार
अगर आप �कसी छोटे या मी�डयम �बज़नेस (SME) के

सं�ापक या �नवेशक ह�, तो 15 साल के �शखर पर प�ँचे

PMI के आपके �लए ब�त सीधे मायने ह�:

●  यहाँ तक �क छोटे शहर� केऑड�र बुक भर रहे ह�:

   �टयर-2/�टयर-3 स�ायर को भी बड़ी कंप�नय� से

   �ादा मज़बूत ऑड�र �मल रहे ह�।

●  जब कारोबार अ�ा होता है, तो बड़ीतेज़ भुगतान:

   कंप�नयाँ पैसा ज�ी चुकाती ह�, �जससे छोटे �बज़नेस के

   पास पैसे क� कमी नह� होती।

●  एक मज़बूत अथ��व�ा म� पैसे�व�ार के अवसर:

   जुटाना (IPO, कज़� या �ाइवेट इ��टी के ज़�रए)

   आसान हो जाता है।

●  यह सही समय है �क आप अगली मंदीभत� और �े�नग:�

   आने से पहले ही अपनी �मता और कम�चा�रय� को तैयार

   कर ल�।

PMI और शेयर बाज़ार

ऐ�तहा�सक �प से, ऊँचा PMI कंपनी क� अ�ी कमाई

और �नवेशक� के मज़बूत भरोसे को �दखाता है। हालाँ�क,

बाज़ार अ�र अ�ी ख़बर� को पहले ही "क�मत म� शा�मल"

कर लेता है।

● छोटे �बज़नेस के IPO के �लए, ऊँचा PMI होने का

   मतलब है �क �नवेशक� के �वकास को लेकर आशावादी

   होने के कारण बेहतर वै�ूएशन �मलना और IPO का

   ओवरस��ाइब होना।

● पहले से �ल�ेड छोटे �बज़नेस के �लए, इसका मतलब

   है �क उनके शेयर� म� �ादा ख़रीद-�ब�� होना और

   एना�ल�� �ारा �ादा कवरेज �मलना।

वै��क नज़�रया

भारत का PMI का 15 साल के �शखर पर प�ँचना ऐसे

समय म� सबसे अलग खड़ा है जब:

● चीन का PMI 50 से ऊपर रहने के �लए संघष� कर रहा है।

● यूरोपीय मै�ुफै��र�ग ऊजा� क� लागत और कम माँग के

   कारण धीमा है।

● अमे�रका का PMI �मला-जुला है, जो �दखाता है �क वहाँ

   �वकास क� र�ार धीमी हो रही है।

यह दसरे देश� से बेहतर �दश�न �वदेशी फंड� को भारत क�ू

ओर ख�चता है, �जनम� वे फंड भी शा�मल ह� �जनका काम

‘�वकास' या 'उभरते बाज़ार�' म� �नवेश करना है।

सावधानी:

हर चमकती चीज़ सोना नह� होती

एक �रकॉड�-तोड़ PMI क� ख़बर अ�ी है, ले�कन यह कोई

गारंटी नह� है:

● PMI हर महीने बदल सकता है।

● यह ऊँचा आँकड़ा अभी के और आने वाले थोड़े समय के

   कामकाज को �दखाता है, यह पाँच साल क� योजना नह� है।
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● स�ाई चेन क� सम�ाएँ, तेल क� बढ़ती क�मत�,

   या द�नया भर म� आई मंदी इस अ�े माहौल को ज�ीु

   �बगाड़ सकती ह�।

● SME के �लए, बढ़ती लागत या कज़� �मलने म� स�ी से

   मज़बूत माँग के बावजूद मुनाफ़े म� कमी आ सकती है।

इस�लए, भले ही PMI एक सकारा�क संकेत है, ले�कन

इसे दसरे आँकड़�—जैसे कज़� क� �ोथ, महँगाई और �नया�तू

के आँकड़�—के साथ �मलाकर देखना समझदारी है।

सं�ापक� और �नवेशक� को अब �ा

करना चा�हए?

●  जब माँग मज़बूत है,अ�े समय का फ़ायदा उठाएँ:

   तभी फं�ड�ग सु�न��त कर�, मशीन� को अप�ेड कर� और

   �वतरण बढ़ाएँ।

●  ऊँचे PMI से IPO ज�ी�नयम-कानून� को मज़बूत कर�:

   पास हो सकते ह� और अ�ी वै�ूएशन �मल सकती है,

   ले�कन �नवेशक कंपनी के मैनेजम�ट पर अब भी कड़ी नज़र

   रख�गे।

●  यह न मान� �क आज जो ऑड�रस�ाई चेन को फैलाएँ:

   बुक है वह हमेशा रहेगी; अपने �बज़नेस म� �टकाऊपन लाएँ।

●  क�े माल क� क�मत� �फर से बढ़लागत पर नज़र रख�:

   सकती ह�; जहाँ तक हो सके, सुर�ा के उपाय कर�।

�न�ष�:

मौके का फ़ायदा उठाने का समय

PMI का 15 साल के �शखर पर प�ँचना �सफ़�  चाट� पर बना

एक आँकड़ा नह� है। यह एक संकेत है �क भारत क� असली

अथ��व�ा ज़ोरदार तरीक़े से काम कर रही है और सभी �े��

क� कंप�नय�—ख़ासकर SME—के पास बढ़ने, �ल� होने

और अपना कारोबार बड़ा करने का एक सुनहरा मौका है।

�नवेशक� को यह याद रखना चा�हए �क भारत क� कहानी

अभी भी ब�त आकष�क है, ले�कन समझदारी इसी म� है �क

आप सोच-समझकर �नवेश कर� और ऐसी कंप�नयाँ चुन� जो

बाज़ार धीमा होने पर भी अपनी �ोथ बनाए रख सक� ।

सं�ापक� के �लए संदेश एकदम साफ़ है: यह समय

आपक� अगली बड़ी छलांग क� तैयारी करने का है— चाहे

वह IPO हो, नया �ोड� लाना हो, या नए बाज़ार� म� �वेश

करना हो।

दलाल ��ीट को �वकास क� कहा�नयाँ ब�त पसंद ह�— और

�फ़लहाल, भारत का PMI बताता है �क ऐसी कई कहा�नयाँ

बनने वाली ह�।
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भारत का $1 ���लयन सेमीकंड�र का सपना: $20 अरब के

�चप �मशन क� कहानी
भारत का सेमीकंड�र को लेकर जो बड़ा सपना है, वह

आधु�नक इ�तहास के सबसे बड़े औ�ो�गक बदलाव� म� से

एक है। चूँ�क 2030 तक द�नया का सेमीकंड�र बाज़ारु

$1 ���लयन (लगभग 83 लाख करोड़ �पये) तक प�ँचने

का अनुमान है, इस�लए भारत अपनी �ापक �चप �नमा�ण

पहल के मा�म से इस बढ़ते बाज़ार का एक बड़ा �ह�ा

हा�सल करने क� रणनी�त बना रहा है।

बड़ा सपना:

उपभो�ा से �नमा�ता बनने तक

भारत का सेमीकंड�र बाज़ार, �जसका मू� 2023 म�

$38 अरब था, 2030 तक तेज़ी से बढ़कर $100-110

अरब तक प�ँचने क� उ�ीद है। यह सं�ा द�नया भर क�ु

सेमीकंड�र क� माँग का लगभग 10% होगी। �धानमं�ी

नर�� मोदी ने इस बदलाव को सं�ेप म� बताया: "तेल काला

सोना था, ले�कन �च� �ड�जटल हीरे ह�।" यह बदलाव भारत

के �सफ़�  सेमीकंड�र उपभो�ा होने से हटकर वै��क स�ाई

चेन म� एक मह�पूण� �व�नमा�ण (Manufacturing) क� �

बनने क� तरफ़ बढ़ने का संकेत देता है।

�दसंबर 2021 म� ₹76,000 करोड़ क� लागत से इं�डया

सेमीकंड�र �मशन (ISM) शु� �कया गया था। इस

�मशन के तहत पहले ही छह रा�� म� लगभग ₹1.60 लाख

करोड़ ($18.2 अरब) क� लागत वाली 10 सेमीकंड�र

प�रयोजनाओं को मंज़ूरी दी जा चुक� है। इन प�रयोजनाओं

म� फै��केशन सु�वधाएँ (�चप बनाने वाली फै��ी) से लेकर

अस�बली, टे��� ग और पैके�ज�ग यू�नट तक, सेमीकंड�र

वै�ू चेन के सभी �ह�े शा�मल ह�।

$20 अरब का �चप �मशन 2.0

इं�डया सेमीकंड�र �मशन (ISM) 1.0 क� न�व पर आगे

बढ़ते �ए, सरकार ने $20 अरब (लगभग ₹1.66 लाख

करोड़) के खच� के साथ ISM 2.0 का ��ाव रखा है, जो

�पछले बजट को दोगुना कर देता है। इस बड़े �मशन म� कई

ज़�री चीज़� शा�मल ह�:

�डजाइन-से-जुड़े �ो�ाहन म� बढ़ो�री: इस नए चरण म�

�डजाइन-�ल��ड इंस��टव (DLI) के �लए ₹5,000 करोड़

रखे गए ह�, जो �पछले ₹1,500 करोड़ के बजट से 233%

�ादा है। यह पैसा 70 से �ादा �ाट�अप और सं�ाओं

को इले��ॉ�नक �डजाइन ऑटोमेशन (EDA) टू� और

ज़�री IP कोर तक प�ँचने म� मदद करेगा।

पूरे इको�स�म का �वकास: ISM 2.0 म� क�ाउंड

सेमीकंड�र फैब, एडवां�ड पैके�ज�ग, �ड��े फैब, पूँजीगत

उपकरण (Capital Equipment) का �नमा�ण और खास

के�मकल और गैस� का उ�ादन शा�मल है। यह चौतरफा

(Holistic) तरीका भारत क� �च� पर �नभ�रता, जो अभी

90% आयात पर है, उसे कम करने का ल� रखता है।

बु�नयादी ढाँचा और वक� फ़ोस� का �वकास: इस �मशन म�

भारत क� पहली �ड��े फै��केशन सु�वधा और क�ाउंड

सेमीकंड�र फैब भी शा�मल ह�। �ड�न टे�ोलॉ�जस जैसी

कंप�नयाँ $3 अरब क� लागत से  LED-से-OLED �ड��े

फैब लगाने क� योजना बना रही ह�।

उ�ादन (Manufacturing) के बड़े

पड़ा�वप �मशन 2.0

भारत का सेमीकंड�र इको�स�म अब कई खास �ोजे��स

के साथ तेज़ी से ज़मीन पर उतर रहा है:

टाटा इले��ॉ�न�: सबसे बड़ी �चप फै��ी (Fab)

टाटा इले��ॉ�न�, ताइवान क� कंपनी पावर�चप सेमी-

कंड�र मै�ुफै��र�ग कॉप�रेशन (PSMC) के साथ

�मलकर, धोलेरा, गुजरात म� भारत क� पहली बार भारत म�

बाजार के �लए सेमीकंड�र �चप बनाने वाली फै��ी बन

रही है। इसम� ₹91,000 करोड़ ($11 अरब) का बड़ा �नवेश

�कया जा रहा है। इस फै��ी से ये काम ह�गे:
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● 2026 तक हर महीने 50,000 वेफस� का �नमा�ण

   �कया जाएगा।

● यह 28 नैनोमीटर (nm), 40 nm और 90 nm

   टे�ोलॉजी पर �ान देगी।

● यहाँ ऑटोमो�टव, पावर मैनेजम�ट, �ड��े �ाइवस� और

   AI के �लए �च� बनाए जाएँगे।

● इससे 20,000 से �ादा सीधी और अ���, ���

   नौक�रयाँ पैदा ह�गी।

इस फै��ी का �नमा�ण माच� 2024 म� शु� हो गया था,

और कम�चा�रय�, इंजी�नयर� और स�ायर� को रहने के

�लए 1,500 �रहायशी यू�नट भी बनाई जा रही ह�।

माइ�ोन टे�ोलॉजी:

पहली बार Made-in-India �च� तैयार

माइ�ोन टे�ोलॉजी क� सानंद, गुजरात म� बन रही $2.75

अरब क� अस�बली और टे� सु�वधा इं�डया सेमीकंड�र

�मशन (ISM) के तहत पहला सबसे बड़ा �नवेश है। इस

सु�वधा से ये काम ह�गे:

● 2024 के अंत म� काम शु� होगा, जहाँ भारत के पहले

   �ावसा�यक �च� का उ�ादन होगा।

● यह खासतौर से DRAM और NAND (मेमोरी �च�)

   उ�ाद बनाएगी, जो देश के अंदर और अंतरा��ीय बाज़ार�

   के �लए ह�गे।

● इससे 5,000 तक सीधी नौक�रयाँ और 15,000

   समुदाय आधा�रत नौक�रयाँ पैदा ह�गी।

● इसके पहले चरण म� 5 लाख वग� फ़ुट क� �ीन�म जगह

   होगी (जहाँ �च� बनाने के �लए साफ़-सफ़ाई का ख़ास

   �ान रखा जाता है)

मै�ुफै��रग नेटवक�  बढ़ाना�

सेमीकंड�र इको�स�म अब गुजरात तक ही सी�मत नह�

है, ब�� कई रा�� म� �ोजे��स चल रहे ह�:

असम: टाटा सेमीकंड�र अस�बली एंड टे� (TSAT) क�

सु�वधा म� ₹27,000 करोड़ का �नवेश हो रहा है, �जसक�

�मता हर �दन 4.8 करोड़ (48 �म�लयन) �च� बनाने क�

होगी।

उ�र �देश: HCL-फॉ�कॉन का ₹37.06 अरब क�

लागत वाला संयु� �ोजे�, जो हर महीने 20,000 वेफस�

और सालाना 3.6 करोड़ (36 �म�लयन) �ड��े �ाइवर

�च� बनाएगा।

ओ�डशा: SiCSem का क�ाउंड सेमीकंड�र फैब, जो

भारत का पहला �ावसा�यक क�ाउंड फैब होगा, �जसक�

�मता सालाना 60,000 वेफस� बनाने क� होगी।

रणनी�तक और डीप टेक साझेदारी

सेमीकॉन इं�डया 2025 म� इं�डया डीप टेक अलायंस

(IDTA) के लॉ� होने से भारत क� सेमीकंड�र योजनाओं

को एक बड़ी ताक़त �मली है। सेले�ा कै�पटल, �ेमजी इ�े�

और ए�ेल के साथ आठ �मुख व�चर कै�पटल और �ाइवेट

इ��टी फ़म� ने सेमीकंड�र, AI, रोबो�ट� और र�ा

तकनीक� म� काम करने वाले डीप टेक �ाट�अ� को फंड देने

के �लए $1 अरब से �ादा का �नवेश करने का वादा �कया है।

सरकार से उ�ीद क� जा रही है �क वह इन फं�स के बराबर

रा�श �दान करेगी, �जससे गहरी तकनीक वाली नयी खोज

के �लए लगभग 2 �ब�लयन डॉलर का फंड तैयार होगा,

�जससे डीप टेक इनोवेशन के �लए $2 अरब का एक बड़ा

फंड तैयार हो जाएगा। यह पहल ख़ास तौर पर इन �े�� पर

�ान क� ��त करेगी:

● सेमीकंड�र और AI का �वकास।

● र�ा और अंत�र� तकनीक।

● बायोटे�ोलॉजी और मे�डकल �डवाइस

● �ीन एनज� सोलूश�

वक� फोस� डेवलपम�ट: मानव �मता

बढ़ाना

कुशल कम�चा�रय� के गंभीर मह� को पहचानते �ए, भारत

ने �ापक वक� फ़ोस� �वकास काय��म शु� �कए ह�:

इं�डया सेमीकंड�र वक� फ़ोस� डेवलपम�ट �ो�ाम

(ISWDP)

IISc, Synopsys और Samsung Semiconductor

India Research (SSIR) के सहयोग से तैयार �कया

गया ISWDP, 2027 तक लगभग 2,50,000 से

3,00,000 ��� पेशेवर� क� कमी को पूरा करेगा।

यह �ो�ाम देता है:

● 0 से लेकर एडवां�ड लेवल तक, फोर लेवल क� �े�न�ग

● सबसे नए R&D (�रसच� और डेवलपम�ट) टू� के साथ

   काम करने का सीधा अनुभव
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● तीन पूरे बैच� म� 1,500 से अ�धक ��तभागी शा�मल �ए

● �डवाइस �फ�ज�, �ोसेस टे�ोलॉजी और �डजाइन जाँच

   पर �वशेष �ान

�श�ा और उ�ोग का मेल

भारत वै��क �चप �डजाइन टैल�ट म� अपनी 20% �ह�ेदारी

का फ़ायदा उठा रहा है, जहाँ 35,000 से �ादा इंजी�नयर

सेमीकंड�र �डज़ाइन म� लगे �ए ह�। �श�ा से जुड़े काय��म�

म�:

● IITs, NITs और IISC म� VLSI और माइ�ो-

   इले��ॉ�न� म� पो��ेजुएट �ो�ाम

● ChipEdge, EITRA और Maven Silicon जैसे

   �ाइवेट �फ़�न�श�ग �ूल

● �डज़ाइन जाँच और �फ�जकल �डज़ाइन म� छोटे समय के

   स�ट� �फकेशन कोस�

चुनौ�तयाँ और उनसे �नपटने क� योजना

इतनी �ादा तर�� के बावजूद, भारत को अभी भी कई

गंभीर चुनौ�तय� का सामना करना पड़ रहा है:

स�ाई चेन पर �नभ�रता

भारत म� इस समय इन चीज़� को बनाने क� �मता क� कमी

है:

● �स�लकॉन वेफस� और ब�त शु� गैस� जो �चप बनाने के

   �लए ब�त ज़�री ह�

● ख़ास के�मकल और अ��धक शु� पानी (Ultrapure

   water) का उ�ादन

● 10 नैनोमीटर (nm) से छोटी �चप बनाने के �लए एडवां�ड

   �लथो�ाफ� उपकरण

सरकार इन क�मय� को दर करने के �लए काम कर रही है।ू

वह दाहेज, गुजरात जैसे इलाक� म� के�मकल, गैस और

उपकरण �नमा�ण स�हत पूरे सेमीकंड�र स�ाई चेन को

�वक�सत कर रही है।

द�नया भर म� मुकाबलाु

भारत को ताइवान, द��ण को�रया और �स�गापुर जैसे पुराने

और �ा�पत सेमीकंड�र क� �� से मुकाबला करना पड़ रहा

है, �ज��ने अपने इको�स�म को बनाने म� दशक� लगाए ह�।

हालां�क, द�नया भर म� चल रहे राजनी�तक तनाव औरु

स�ाई चेन को फैलाने के कारण भारत को वै��क सेमी-

कंड�र स�ाई चेन म� एक भरोसेमंद �वक� बनने के मौके

�मल रहे ह�।

तकनीक म� �ग�त

जहाँ वै��क कंप�नयाँ 3-5 नैनोमीटर (nm) जैसी सबसे

नई तकनीक क� तरफ़ बढ़ रही ह�, वह� भारत ने शु�आत म�

पुरानी ले�कन भरोसेमंद तकनीक (28-90 nm) पर �ान

�दया है। यह तकनीक गा�ड़य� (ऑटोमो�टव), उ�ोग और

�बजली इले��ॉ�न� म� काम आती है। यह रणनी�त भारत

को इन �े�� म� बढ़ती माँग को पूरा करने और साथ ही धीरे-

धीरे एडवां�ड �मता बनाने क� आज़ादी देती है।

आ�थक असर और �नवेश के मौके�

सेमीकंड�र �ां�त कई तरह के �नवेश और �बज़नेस के नए

मौके पैदा कर रही है:

फायदा पाने वाली �ल�ेड कंप�नयाँ

कई भारतीय कंप�नयाँ ह� �ज�� सेमीकंड�र तेज़ी से बड़ा

फायदा �मलने वाला है:

●  �चप के �डजाइनटाटा एले�ी और �ड�न टे�ोलॉजीज:

   और एडवां�ड पैके�ज�ग के काम म�

●  �चप को अस�बलCG पावर एंड इंडि��यल सॉ�ूशंस:

   और टे� करने के काम म� (OSAT पहल)

●  �चप बनाने�लडे इं�डया और गुजरात �ूरोके�मक�:�

   के �लए ज़�री ख़ास गैस� और के�मक� को स�ाई

   करन े म�

●  �चप फैि��य� के �लएथरमै� और हनीवेल ऑटोमेशन:

   �ीन�म (अ��धक साफ़-सफ़ाई वाली जगह) बु�नयादी

   ढाँचा बनाने म�
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बाज़ार के अनुमान

भारत म� सेमीकंड�र क� खपत 2026 तक $64 अरब

और 2032 तक $100 अरब तक प�ँचने क� उ�ीद है,

�जसम� इस पूरे दशक म� 13 से 18% क� सालाना �वकास

दर (CAGR) का अनुमान है। यह �वकास इन चीज़� म�

बढ़ती माँग के कारण होगा:

● इलेि��क वाहन और ऑटोमो�टव इले��ॉ�न� (गा�ड़य�

   के इले��ॉ�नक पुज़�)

● 5G टे�ोलॉजी के �लए ज़�री बु�नयादी ढाँचा

● AI और तेज़ काम करने वाले कं�ूटर

● उपभो�ा इले��ॉ�न� और IoT �डवाइस (इंटरनेट से

   चलने वाले उपकरण)

वै��क रणनी�त पर असर

भारत का सेमीकंड�र �मशन �सफ़�  आ�थ�क �वकास से

जुड़े ल�� के अलावा, बड़ी रणनी�तक ज़�रत� को भी पूरा

करता है:

तकनीक� आज़ादी

यह पहल "आ��नभ�र भारत" को बढ़ावा देती है।

यह आयात पर �नभ�रता को कम करती है और देश के

अंदर अपनी तकनीक� �मता को खड़ा करती है।

भू-राजनी�तक ���त

जैसे-जैसे वै��क स�ाई चेन अब �सफ�  एक जगह पर �नभ�र

नह� रह रही, भारत खुद को पुराने उ�ादन क� �� के मुकाबले

एक भरोसेमंद �वक� के �प म� पेश कर रहा है। यह खास-

कर अमे�रक� और यूरोपीय कंप�नय� को आक�ष� त कर रहा

है, जो अपनी स�ाई चेन को मजबूत बनाना चाहती ह�।

�नया�त क� संभावना

�चप �डजाइन, पैके�ज�ग और टे��� ग म� बढ़ती ताक़त के साथ,

भारत अब सेमीकंड�र सेवाओं का बड़ा �नया�तक बनने क�

�दशा म� आगे बढ़ रहा है, ठीक वैसे ही जैसे 2000 के दशक

क� शु�आत म� इसके सॉ�वेयर उ�ोग म� बदलाव आया था।

समय-सीमा और बड़े पड़ाव

भारत क� सेमीकंड�र या�ा साफ़ ल�� के साथ आगे बढ़

रही है:

●  माइ�ोन सु�वधा से पहले "भारत2024 के आ�खर तक:

   म� बने" �च� का �ोड�न

●  टाटा क� धोलेरा �चप फै��ी से2025 के आ�खर तक:

   जाँच के �लए �च� (स�पल �च�) का  �ोड�न

●  टाटा सु�वधा म� कम�श�यल �ोड�न क� शु�आत2026:

●  कई सु�वधाओं म� पूरी �मता से काम शु�2027:

●  वै��क बाज़ार म� 10% �ह�ेदारी का ल�2030:

   हा�सल करना

�न�ष�:

अथ��व�ा बदलने वाले �ड�जटल हीरे

भारत का $20 अरब का सेमीकंड�र �मशन �सफ़�  एक

कारोबारी योजना नह� है। यह देश को द�नया क� बड़ीु

टे�ोलॉजी ताक़त म� बदलने का पूरा रा�ा है। 10 �ीकृत

�ोजे��स, $18 अरब से �ादा के �नवेश के वादे और

�ोड�न, �डज़ाइन और कुशल कम�चा�रय� को तैयार करने

वाले मजबूत �स�म के साथ, भारत अपने सेमीकंड�र

सपन� को हक�कत म� बदलने के �लए पूरी तरह तैयार है।

सरकार क� मदद, �ाइवेट कंप�नय� का �नवेश, �वदेशी

साझेदारी और इंजी�नय�र�ग के टैल�ट जैसी ताक़त� इस �मशन

क� सफलता क� न�व को मजबूत बनाती ह�। जैसा �क

�धानमं�ी मोदी ने कहा था, जब द�नया म� “�चप क� तंगी”ु

होगी, तो पूरी द�नया इस बड़े बदलाव को लाने के �लए भारतु

पर भरोसा करेगी।

इस �मशन क� सफलता से भारत क� �वदेश� पर �नभ�रता

कम होगी। साथ ही, यह देश को द�नया क� सेमीकंड�रु

स�ाई चेन म� एक ब�त ही अहम �खलाड़ी के �प म� �ा�पत

करेगा। इससे �ड�जटल युग म� भारत तकनीक� �प से

आ��नभ�र बनेगा और आ�थ�क �वकास को भी तेज़ी �मलेगी।
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भारत क� वृ�� म� SME क� भू�मका

छोटे शहर� क� बड़ी उड़ान: SME IPOs क� दा�ान

एक ज़माना था, जब दलाल ��ीट �सफ�  मुंबई के बड़े-बड़े

टायकू� का अ�ा �आ करती थी। ऐसा लगता था जैसे यह

कोई खास �ब हो, जहाँ �सफ�  सूट-बूट वाले ही जा सकते

ह�। हमारे इंदौर, सूरत, जयपुर और नागपुर जैसे शहर� के

मेहनती कारोबारी बस दर से ही इसे देखते थे।ू

ले�कन अब कहानी बदल गई है! SME IPO ने छोटे शहर�

के इन 'गुमनाम नायक�' के �लए दरवाज़े खोल �दए ह�।

छोटे शहर� म� SME IPOs �� अहम ह�?

दरअसल, SME IPOs छोटे �बज़नेसमैन के �लए �कसी

वरदान से कम नह� ह�। यह एक ऐसा मंच है, जहाँ आप �बना

�कसी बड़े तामझाम और कड़े �नयम� के पूंजी जुटा सकते ह�।

●  अब ₹10-50 करोड़ का IPOछोटे बजट, बड़ा गेम:

   भी आम बात है। इसका मतलब है �क कोई भी लोकल

   �बज़नेस अब नेशनल लीग म� खेल सकता है।

●  छोटे �बज़नेसमैन को अ�र पैस��ल���डटी का तड़का:

   क� �क�त होती है। SME IPO म� 'माक� ट मेकर' �स�म

   होता है, जो �ल���डटी बनाए रखता है, ता�क आपके

   शेयर बाज़ार म� फंसे न रह�।

●  अगर आपका SME IPO �हट हो जाताआगे का रा�ा:

   है, तो आप मेनबोड� पर भी जा सकते ह�—�ब�ुल छोटे से

   बड़े शहर क� तरह!

अब हमारे �टयर-2 और �टयर-3 शहर के फ़ाउंडस� को �सफ�

ब�क� या उधार देने वाल� पर �नभ�र नह� रहना पड़ता। वे अपने

�बज़नेस क� �क�त खुद �लख रहे ह�।

�म�लए हमार ेनए 'दलाल ��ीट �ास�' से! 

�पछले कुछ साल� म�, SME IPO �ल� को देखो तो एक

मज़ेदार पैटन� �दखता है:

●  यहाँ क� टे�टाइल और हीरे क� फ़�� अब सीधेसूरत:

   शेयर बाज़ार से पैसा उठा रही ह�।

●  ये दोन� शहर इंजी�नय�र�ग औरराजकोट और लु�धयाना:

   ऑटोमोबाइल पा�स� बनाने के �लए जाने जाते ह�। यहाँ क�

   फ़ैि��य� ने भी IPO का रा�ा चुना है।

●  यहाँ के कं�ूमर गु�स और के�मकलजयपुर और इंदौर:

   �बज़नेस भी पीछे नह� ह�।

●  पुरानी मै�ुफै��र�ग फ़म� भी अब प��क होकोयंबटूर:

   रही ह�।

ये वो कंप�नयाँ नह� ह� जो 'यू�नकॉन�' बनने के सपने देखती ह�।

ये साल� से ज़मीन से जुड़े �ए �बज़नेस ह�—कुछ प�रवार

चलाते ह�, कुछ �ोफेशनल टीम के साथ ह�। इनके IPO ने

इ�� �सफ�  पैसा ही नह�, ब�� पूरे देश म� एक पहचान दी है!

लोकल से �ोबल: कुछ असली

कहा�नयाँ 

1. वृ�� इंजी�नय�रग व�� (राजकोट, 2024):�

    राजकोट क� एक छोटी सी इंजी�नय�र�ग कंपनी वृ��, ने

    अपने SME IPO से लगभग ₹20 करोड़ जुटाए। यह

    कंपनी ऑटोमोबाइल और इंडि��यल पा�स� बनाती है।

    �ल��� ग के बाद, कंपनी ने अपनी मै�ुफै��र�ग �मता

    बढ़ाई ता�क वह �वदेश� से आ रही �डमांड को पूरा कर

    सके। राजकोट, जो गुजरात का "इंजी�नय�र�ग हब"

    कहलाता है, अब IPO मैप पर अपनी जगह बना चुका है।

2. इ�ो�लयन �रसच� स�वसेज़ (गु��ाम, 2023):�

    यह एक नॉलेज स�व�सेज़ कंपनी है जो पहले NSE

    Emerge पर �ल� �ई थी और बाद म� मेनबोड� पर चली

    गई। इसने ₹21 करोड़ जुटाए और बड़े-बड़े �नवेशक� क�

    नज़र म� आ गई। इ�ो�लयन ने सा�बत कर �दया �क

    �टयर-2 और �टयर-3 शहर� से �नकली कंप�नयाँ भी

    नेशनल लेवल क� बड़ी �ेयर बन सकती ह�।
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3. सह पॉलीमस� (उदयपुर, 2023):

    उदयपुर क� एक पैके�ज�ग कंपनी सह पॉलीमस� ने IPO

    के ज़�रए ₹66 करोड़ जुटाए। उनके IPO को ज़बरद�

    �र�ांस �मला, �जससे पता चलता है �क �नवेशक� को

    छोटे शहर� क� अ�े से चलने वाली कंप�नय� पर पूरा

    भरोसा है। इस पैसे का इ�ेमाल कंपनी ने अपनी व�क� ग

    कै�पटल और �मता बढ़ाने के �लए �कया।

4. सोना�लस कं�ूमर �ोड��स (इंदौर, 2023):

    इंदौर क� यह FMCG कंपनी �च� और नमक�न जैसे

    �ै� बनाती है। IPO से �मले लगभग ₹18 करोड़ ने

    कंपनी को स��ल और नॉद�न� इं�डया म� अपना �ड��ी�ूशन

    नेटवक�  मजबूत करने म� मदद क�।

ये सभी कहा�नयाँ �दखाती ह� �क IPO �सफ़�  पूंजी जुटाने

से कह� �ादा है—यह एक ऐसी छलांग है जो छोटे शहरी

�बज़नेस को �वकास क� एक नई राह �दखाती है और दसरेू

लोकल उ��मय� को भी बड़े सपने देखने के �लए �े�रत

करती है।

"महानगर� का एका�धकार" �आ ख़�

2010 तक, अगर आप �ल�ेड कंप�नय� क� �ल� देखते,

तो 90% से �ादा कंप�नयाँ मुंबई, �द�ी-NCR, ब�गलु�

और चे�ई से आती थ�। ले�कन SME IPO क� �ां�त ने

इस त�ीर को बदलना शु� कर �दया है।

● अकेले गुजरात से ही अब बड़ी सं�ा म� SME IPO आ

   रहे ह�।

● राज�ान, पंजाब और महारा� के छोटे शहर भी नए

   हॉट�ॉट बनकर उभर रहे ह�।

● यह सोच �क "�ल��� ग �सफ�  बड़े शहर� क� कंप�नय� के

   �लए है" अब तेज़ी से ख� हो रही है।

पूंजी बाज़ार का यह लोकतं�ीकरण (democratization)

शायद SME IPOs क� सबसे बड़ी सफलता है।

चुनौ�तयाँ और सबक

हर शानदार कहानी म� कुछ ��� और टन� होते ह�। SME

IPO क� या�ा भी कुछ ऐसी ही है। �टयर-2 और �टयर-3

शहर� क� कंप�नयाँ कुछ ख़ास चुनौ�तय� का सामना करती

ह�, ले�कन हर चुनौती उ�� एक नया सबक भी �सखाती है:

●  ये कंप�नयाँ अ�र प�रवार �ारा'प�रवार' से 'कंपनी':

   चलाई जाती ह�। �नयम� का पालन करना और �ोफेशनल

   तरीके से काम करना उनके �लए नया है, पर समय के

   साथ वे इसम� मा�हर हो जाते ह�।

●  कभी-कभी �ल��� ग के बाद कुछ शेयर�शेयर� क� सु�ी:

   म� खरीद-�ब�� कम होती है, �जससे �ल���डटी क� �द�त

   आती है।

●  �रटेल �नवेशक जब जोश'बाज़ार का जाद' और जो�खम:ू

   म� आते ह�, तो कभी-कभी शेयर� का दाम हक�कत से

   �ादा बढ़ जाता है।

●  ब�त से उ��मय� को अभी भी IPO क�रा�े क� समझ:

   पूरी ���या क� जानकारी नह� है।

ले�कन, इन सब के बावजूद, ये कंप�नयाँ हार नह� मानत�।

जैसे-जैसे ये आगे बढ़ती ह� और मेनबोड� पर जाती ह�, वैसे-वैसे

��ड�स� भी बेहतर होते जाते ह�।

लोकल �बज़नेस �ल�ेड होने पर �ा

बदलता है? 

एक SME IPO �सफ�  एक कंपनी को ही नह�, ब�� पूरी

लोकल इकोनॉमी को बदल देता है। यह �कसी जाद क� तरहू

काम करता है:

●  IPO से �मले पैस� से कंप�नयाँ नईनौक�रय� क� बहार:

   फ़ैि��याँ लगाती ह� और लोग� को नौकरी देती ह�।

●  एक �ल�ेड कंपनी का दजा� �मलने से ब�क,�ां�डग:�

   स�ायर और �ाहक उस पर �ादा भरोसा करते ह�।

●  लोकल लोग �नवेश करना सीखते ह�बाज़ार के �खलाड़ी:

   और �ादा ए��व �नवेशक बनते ह�।

●  जब दसरे छोटे उ�मी देखते ह� �क उनकेूनए रोल मॉडल:

   पड़ोसी क� कंपनी �ल� हो गई, तो उ�� भी लगता है �क

   वे भी ऐसा कर सकते ह�।

कुल �मलाकर, SME IPOs �टयर-2 और �टयर-3 शहर�

म� खुशहाली का एक नया दौर शु� कर रहे ह�।
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मं�ज़ल अभी दर है... पर रा�ा साफ़ है ू

आने वाला दौर भारत के SME IPO के �लए और भी

शानदार होगा। अब यह �ां�त छोटे शहर� से �नकलकर

गाँव� तक भी प�ँच सकती है, ���क �ड�जटल �ेटफॉम�,

�नयम� का पालन करना और �नवेश करना इसे और भी

आसान बना रहे ह�।

अगर हम इस �ां�त को सही �दशा द�, तो यह:

● दलाल ��ीट को सचमुच Pan-India �ेटफॉम�' बना

   देगी।

● भारत के �े�ीय �बज़नेस क� ताकत को द�नया के सामनेु

   लाएगी।

● एक ऐसी इकोनॉमी बनाएगी जहाँ समृ�� �सफ़�  बड़े शहर�

   तक सी�मत नह� होगी।

�न�ष�

SME IPOs ने दलाल ��ीट का चेहरा बदल �दया है।

अब यह �सफ़�  बड़े महानगर� का �ब नह� रहा, ब�� यह

एक ऐसा मंच बन गया है जहाँ सूरत के कारीगर�, राजकोट

के इंजी�नयर�, इंदौर के नमक�न बनाने वाल� और उदयपुर

क� पैके�ज�ग कंप�नय� के सपने पूरे हो रहे ह�।

यह �सफ�  �ल��� ग क� बात नह� है—यह भारत क� आ�थ�क

त�ीर को बदलने क� कहानी है। छोटे शहर� के �वसाय�

के �लए कभी दर का सपना रहा IPO, अब हक�कत बनू

चुका है।

दलाल ��ीट अब हर शहर क� है, चाहे बड़ा हो या छोटा।
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● आज भारत म� 6 करोड़ 30 लाख से �ादा MSMEs

   �दन-रात काम कर रहे ह�।

MSME: भारत का सबसे बड़ा रोजगारदाता और �वकास इंजन

जब भी हम भारतीय अथ��व�ा क� बात करते ह�, तो

सु�ख� य� म� अ�र बड़ी-बड़ी कंप�नयाँ—यानी IT �द�ज,

बड़े समूह और म�ीनेशनल कंप�नयाँ—छाई रहती ह�।

ले�कन अगर आप असली ताक़त देखना चाहते ह�, तो वह

एक ऐसे �े� म� है जो शायद कम चचा� म� रहता है, पर पूरे

देश म� फैला �आ है: ये ह� माइ�ो, �ॉल और �म�डयम

एंटर�ाइज (MSMEs)

यही वह असली बु�नयाद है �जस पर भारतीय उ�म खड़ा है।

ये MSMEs कौन ह�? ये ह� हमारे देश के बुनकर, गा�ड़य� के

पुज़� बनाने वाले, फूड �ोसेसर, छोटी टेक कंप�नयाँ, सामान

पैक करने वाले, �नया�तक और सेवाएँ देने वाले। ये पूरे भारत

के शहर�, क�� और गाँव� म� फैले �ए ह� और सबसे बड़ी

बात यह है �क ये सब �मलकर भारत के सबसे बड़े रोज़गार

दाता और �न�ंदेह इसके सबसे ज़�री �वकास इंजन ह�।

MSMEs क� ताक़त: आँकड़� म�।

● ये देश क� कुल कमाई (GDP) म� लगभग 30% का

   मज़बूत योगदान देते ह� और भारत से होने वाले कुल �नया�त

   का लगभग आधा �ह�ा इ�� क� देन है।

● ये हर साल लगभग 11 करोड़ से 12 करोड़ लोग� को

   रोज़गार देते ह�— यह सं�ा खेती के से�र से भी �ादा

   है और संग�ठत कॉप�रेट से�र के मुकाबले तो कई गुना

   अ�धक है।

यही कारण है �क MSMEs केवल एक आ�थ�क �ह�ा

नह� ह�। ये एक सामा�जक ढाल क� तरह काम करते ह�, जो

हर साल लाख� नए लोग� को काम देकर, अथ��व�ा को

एक ज़बरद� सहारा देते ह�।  

MSMEs इतने ज़�री �� ह�?

1. रोज़गार पैदा करना:

   MSMEs म� �ादा लोग काम करते ह�। अगर आप ₹1

   करोड़ का �नवेश कर�, तो ये बड़ी फ़ैि��य� के मुकाबले

   कह� �ादा नौक�रयाँ पैदा करते ह�। यही कारण है �क ये

   �ामीण युवाओं, म�हलाओं और कम-कुशल कामगार के

   �लए रोज़गार क� पहली सीढ़ी होते ह�। 

2. �े�ीय संतुलन:

    MSMEs केवल बड़े शहर� म� नह� ह�। वे �टयर-2, �टयर

    -3 शहर� और �ामीण इलाक� तक फैले �ए ह�, �जससे

    आ�थ�क ग�त�व�धयाँ कुछ ही जगह� पर ब�त �ादा जमा

    नह� होत� और पूरे देश म� संतुलन बना रहता है।

3. �नया�त क� रीढ़:

    हथकरघा (Handlooms) और ह��श� से लेकर

    इंजी�नय�र�ग सामान और गा�ड़य� के पुज़� तक, MSMEs

    भारत के �नया�त म� चुपचाप अपनी ताक़त लगाते रहते ह�।

4. नई सोच और तेज़ी से बदलाव:

    छोटी कंप�नयाँ अ�र तेज़ी से बदलती ह�, नई टे�ोलॉजी

    ज�ी अपनाती ह� और उन ख़ास बाज़ार� को संभालती ह�

    �ज�� बड़ी कंप�नयाँ नज़रअंदाज़ कर देती ह�।

इन कहा�नय� के पीछे के आँकड़े

●  अभी 30% है; सरकारकुल कमाई (GDP) म� �ह�ा:

   इसे 2030 तक 50% तक प�ँचाना चाहती है।

●  MSMEs म� लगाए गए हर ₹1 करोड़ के �नवेशरोज़गार:

   से बड़ी इंड��ी के मुकाबले 2 से 3 गुना �ादा नौक�रयाँ

   पैदा होती ह�।

●  भारत के कुल सामान� के �नया�त का 45% से�नया�त:

   �ादा �ह�ा MSME से जुड़े कारोबार से आता है।

● ये केवल आँकड़े नह� ह�, ये बताते ह� �क भारत क� �वकास

   कहानी MSMEs के �बना अधूरी है
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मु� �े� जहाँ MSMEs का दबदबा है

●  सूरत, �त�पुर, पानीपत जैसे शहरकपड़ा और प�रधान:

●  राजकोट, कोयंबटूर,इंजी�नय�रग और गा�ड़य� के पुज़�:�

   लु�धयाना म� मज़बूत पकड़

● खाने-पीने क� चीज़� और रोज़मरा� का सामान

   (FMCG): इंदौर, नागपुर, केरल और पंजाब के इलाके

●  पुणे, जयपुर, को��, इंदौर म� छोटीIT और स�वसेस:�

   तकनीक� फ�� 

●  गुजरात और महारा� म� सोलर नवीकरणीय ऊजा� के पुज़�:

   EPC और इलेि��क वाहन (EV) के पुज़� बनाने वाले

ये सभी समूह (Clusters) भारत के �लए जम�नी के

Mittelstand (छोटे ले�कन मज़बूत �बज़नेस) क� तरह ह�-

ये चुपचाप मुक़ाबला करते ह�, �नया�त पर ज़ोर देते ह� और

�े�ीय �र पर मज़बूती से जमे �ए ह�।

MSMEs और पूँजी बाज़ार

कई दशक� तक, MSMEs अपनी पैसे क� ज़�रत� के

�लए खासतौर से ब�क�, NBFC और अनौपचा�रक कज़�

पर �नभ�र रहे। ले�कन SME IPO �ेटफॉ�� के आने से

यह त�ीर बदल रही है:

● सैकड़� MSMEs ने इ��टी पूँजी जुटाने के �लए शेयर

   बाज़ार का रा�ा अपनाया है।

● इनम� से कई बढ़कर मु� बोड� पर सफलतापूव�क �ल�

   भी हो चुके ह�।

● IPO ने MSMEs को �ांड क� �व�सनीयता बनाने,

   बेहतर टैल�ट को आक�ष� त करने और नए बाज़ार� तक

   प�ँचने म� मदद क� है।

कज़� पर �ादा �नभ�र रहने से हटकर इ��टी को शा�मल

करने वाला यह बदलाव, पूरे से�र के �लए ब�त बड़ा मोड़

सा�बत हो सकता है।

सरकारी मदद

सरकार ने MSMEs को मज़बूत करने के �लए कई अहम

पहल शु� क� ह�:

●  वग�करण और सरकारी फ़ायदे पाने क�उ�म र�ज��ेशन:

   ���या को आसान �कया गया है।

●  �बना गारंटी के लोन�े�डट गारंटी फंड (CGTMSE):

   लेना आसान हो गया है।

●  कपड़ा, इले��ॉ�न� और नवीकरणीयPLI योजनाएँ:

   ऊजा� जैसे �े�� म� �ो�ाहन।

●  बकाया पैसा �मलने म� लगनेभुगतान म� देरी से सुर�ा:

   वाले समय को कम करने के �लए नए उपाय �कए गए ह�।

●  बु�नयादी ढाँचे और साझा��र �वकास काय��म:

   सु�वधाओं का �वकास।

कुल �मलाकर, इन नी�तय� का उ�े� MSMEs को �ादा

औपचा�रक, �ादा ��त�ध� और �नवेश के �लए �ादा

तैयार बनाना है।

MSMEs को पीछे ख�चने वाली

चुनौ�तयाँ

अपने मह� के बावजूद, MSMEs को लगातार इन

मु��ल� का सामना करना पड़ता है:

●  कई �बज़नेस अभी भी ब�क� क� प�ँच सेकज़� तक प�ँच:

   दर ह� या महँगे कज़� के साथ अटके �ए ह�।ू

●  GST, मज़दरी और पया�वरण से जुड़ेू�नयम� का बोझ:

   �नयम छोटे �बज़नेस के �लए भारी पड़ सकते ह�।

●  �ड�जटल उपकरण�, ऑटोमेशन औरटे�ोलॉजी क� कमी:

   गुणव�ा मानक� को अपनाने क� दर कम है।

●  बड़े �ाहक अ�र भुगतान म� �ादाभुगतान म� देरी:

   समय लगाते ह�, �जससे MSMEs के पास पैसे क� कमी

   हो जाती है।

●  छोटे शहर� म� टैल�ट को रोककर रखनाकुशल कारीगर:

   मु��ल होता है।

इन सम�ाओं को दर करना ही इस से�र क� पूरी �मताू

को बाहर �नकालने क� कंुजी है।
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MSMEs ही भारत के असली �वकास

इंजन �� ह�?

पूँजी-�धान �े�� के �वपरीत, MSMEs �वकास को बड़े

पैमाने पर फैलाते ह�:

● MSME म� लगाया गया एक �पया अ�र �ानीय �र

   पर घूमता है, �जससे �े�ीय माँग को बढ़ावा �मलता है।

● वे कारोबारी इको�स�म बनाते ह�—जैसे स�ायर,

   �ांसपोट�र, सेवा देने वाले।

● ये �ानीय नौक�रयाँ पैदा करके बड़े शहर� पर पलायन

   का दबाव कम करते ह�।

● ये अ�र प�रवार �ारा चलाए जाते ह�, �जसका अथ� है �क

   मुनाफ़ा समुदाय म� रहता है और �फर से �नवेश होता है।

यह MSMEs को �सफ़�  एक �वकास इंजन नह�, ब��

एक सामा�जक और आ�थ�क ��रता लाने वाला कारक

बनाता है।

भ�व� क� �दशा: अ��� से �वकास तक

अगले दस साल� म�, MSMEs केवल �ानीय छोटे

�खलाड़ी बने रहने के बजाय, वै��क �र पर मुकाबला

करने वाली कंप�नयाँ बन सकते ह�, अगर वे ये काम कर�:

● �ड�जटलाइजेशन को अपनाएँ (जैसे ERP, ई-कॉमस�,

   और �ा�लटी �ै�क� ग करने वाले टूल)।

● केवल कज़� पर �नभ�र रहने के बजाय, SME IPO के

   ज़�रए शेयर बाज़ार से पैसा जुटाएँ।

● बड़े �नवेशक� को आक�ष� त करने के �लए ��ल और

   गवन�स म� �नवेश कर�।

● बड़े फ़ायदे हा�सल करने के �लए ��र और कोऑपरे�टव

   बनाएँ।

सं�ेप म�, य�द भारत क� अथ��व�ा एक �ेन है, तो MSME

केवल एक �ड�ा नह� ह� — वे पूरी �ेन को आगे ख�चने वाला

इंजन ह�।

�न�ष�

भले ही MSMEs बड़ी कंप�नय� क� तरह सु�ख� य� म� न छाए ह�, ले�कन वे भारत म� सबसे �ादा लोग� को रोज़गार देते ह�,

सबसे �ादा लोग� क� �ज़�दगी को छूते ह� और �कसी भी अ� �े� के मुकाबले �ादा �े�� को सहारा देते ह�।

ये रोज़गार, �नया�त और नए कारोबार क� असली ताक़त ह�—और अगर उ�� सही समथ�न �मले, तो ये दलाल ��ीट (शेयर

बाज़ार) पर �ल� होने वाली अगली बड़ी लहर भी बन सकते ह�।

सीधे श�� म� कह�, अगर भारत क� अथ��व�ा एक �ेन है, तो MSMEs �सफ़�  �ड�ा नह� ह�—यह वह इंजन ह� जो पूरी �ेन

को आगे ख�च रहा है।
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IPO राउंड-अप
ताज़ा IPO बाज़ार क� झलक

�सतंबर 2025 म� भारत का IPO बाज़ार काफ� स��य रहा।

इस दौरान कई कंप�नय� ने प��क से पैसा जुटाया। इसम�

बड़े मेनबोड� क� कंप�नयाँ भी शा�मल थ� और छोटे �र क�

SME कंप�नयाँ भी। �नवेशक� क� �दलच�ी अ�ी रही,

हालां�क �ादातर IPOs म� �ल��� ग वाले �दन ब�त �ादा

मुनाफ़ा नह� �मला।

कुछ बड़े मेनबोड� IPOs म� Pace Digitek Ltd. ने लग-

भग ₹819 करोड़, Trualt Bioenergy Ltd. ने ₹839

करोड़ और Fabtech Technologies Ltd. ने करीब

₹230 करोड़ जुटाए। वह� SME कंप�नय� म� भी अ�ी

हलचल रही—जैसे Glottis Ltd. ने ₹307 करोड़, Om

Freight Forwarders Ltd. ने ₹122 करोड़ और

Munish Forge Ltd. ने लगभग ₹74 करोड़ जुटाए।

�सतंबर 2025 म� 50 से अ�धक IPO लॉ� �ए। इनम�

मेनबोड� कंप�नय� ने लगभग ₹6,355 करोड़ और SME

�वशेष�� का कहना है �क IPO क� वै�ूएशन थोड़ी ऊँची

रखी गई थी, इसी वजह से �ल��� ग वाले �दन ब�त �ादा

लाभ नह� �आ। इसके बावजूद छोटे �रटेल �नवेशक� से

लेकर बड़े सं�ागत �नवेशक� तक, सभी ने बढ़-चढ़कर

�ह�ा �लया।

कुल �मलाकर, �सतंबर का IPO बाज़ार काफ़� जोशीला रहा

और यह �दखाता है �क भारत के अलग-अलग से�र� क�

नई कंप�नय� पर �नवेशक� का भरोसा अब भी मज़बूत है।

कंप�नय� ने करीब ₹1,188 करोड़ जुटाए। इन IPOs को

मैनेज करने म� Smart Horizon Capital, Unistone

Capital और Dam Capital जैसी कंप�नयाँ अहम रह�।

कंपनी का नाम
�ल��ग�
�दनांक

मेनबोड�/
एसएमई

इ�ू साइज 
(₹ करोड़)

�ल��ग के�
�दन क� बढ़त

�वसाय
�ववरण

Airfloa Rail

Technology Ltd. IPO

Anondita Medicare Ltd.

TechD Cybersecurity

Ltd. IPO

Current Infraprojects

Ltd.

L.T. Elevator Ltd. IPO

Urban Co. Ltd. IPO

18 �सतंबर,

2025

1 �सतंबर,

2025

22 �सतंबर,

2025

3 �सतंबर,

2025

19 �सतंबर,

2025

17 �सतंबर,

2025

SME

SME

SME

SME

SME

मेनबोड�

91.1

69.5

38.99

41.80

39.37

1900.24

99.50%

99.48%

99.48%

91%

83.21%

61.97%
होम स�व�सेस

माक� ट�ेस

ए�लवेटर �नमा�ण

इ�ा���र और

नवीकरणीय ऊजा�

साइबर �स�ो�रटी

सेवाएँ

पु�ष कॉ�ोम

�नमा�ता

रेलवे रो�ल�ग �ॉक

�नमा�ता
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कंपनी का नाम
�ल��ग�
�दनांक

मेनबोड�/
एसएमई

इ�ू साइज 
(₹ करोड़)

�ल��ग के�
�दन क� बढ़त

�वसाय
�ववरण

Taurian MPS Ltd. IPO
16 �सतंबर,

2025
SME 42.53 28.95%

��श�ग उपकरण

�नमा�ता

Nilachal Carbo

Metalicks Ltd. IPO

Karbonsteel

Engineering Ltd.

Optivalue Tek

Consulting Ltd. IPO

Goel Construction Co.

Ltd. IPO

Amanta Healthcare

Ltd. IPO

Shringar House of

Mangalsutra Ltd. IPO

Atlanta Electricals

Ltd. IPO

GK Energy Ltd. IPO

Vashishtha Luxury

Fashion Ltd. IPO

Jay Ambe

Supermarkets Ltd. IPO

Sharvaya Metals

Ltd. IPO

Vigor Plast India Ltd.

Austere Systems

Ltd. IPO

16 �सतंबर,

2025

16 �सतंबर,

2025

10 �सतंबर,

2025

9 �सतंबर,

2025

9 �सतंबर,

2025

17 �सतंबर,

2025

29 �सतंबर,

2025

26 �सतंबर,

2025

15 �सतंबर,

2025

17 �सतंबर,

2025

12 �सतंबर,

2025

12 �सतंबर,

2025

12 �सतंबर,

2025

SME

SME

SME

SME

मेनबोड�

मेनबोड�

मेनबोड�

मेनबोड�

SME

SME

SME

SME

SME

56.1

59.3

51.82

100.15

126

400.95

687.85

464.26

8.87

18.45

58.8

25.1

15.57

22.23%

22.23%

22.14%

20.76%

12.50%

12.05%

9.20%

9.63%

9.68%

6.35%

6.00%

5.80%

5.80%

मेटाल�ज�कल कोक

उ�ादक

इंजी�नय�र�ग सोलूश�

�ोवाइडर

IT कंस��� ग सेवाएँ

�स�वल कं���न

�ोजे��स

फामा��ू�टकल

�नमा�ण

मंगलसू� �डज़ाइनर

�ांसफॉम�र �नमा�ण

सोलर पंप EPC

सेवाएँ

ल�ज़री फैशन

�नया�त

�रटेल सुपरमाक� ट चेन

ए�ुमी�नयम उ�ाद

�नमा�ता

CPVC और UPVC

पाइ� व �फ�ट� �

सॉ�वेयर डेवलपम�ट

कंपनी
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कंपनी का नाम
�ल��ग�
�दनांक

मेनबोड�/
एसएमई

इ�ू साइज 
(₹ करोड़)

�ल��ग के�
�दन क� बढ़त

�वसाय
�ववरण

Dev Accelerator

Ltd. IPO

17 �सतंबर,

2025
मेनबोड� 143.35 5.00%

�े��बल ऑ�फस

�ेसेस �ोवाइडर

JD Cables Ltd. IPO

Sugs Lloyd Ltd. IPO.

Euro Pratik Sales

Ltd. IPO

Oval Projects

Engineering Ltd. IPO

25 �सतंबर,

2025

5 �सतंबर,

2025

23 �सतंबर,

2025

4 �सतंबर,

2025

SME

SME

मेनबोड�

SME

95.99

85.66

451.31

46.74

3.88%

2.00%

0.56%

0.06%

केब� और

कंड�र �नमा�ता

इंजी�नय�र�ग और

कं���न कंपनी

डेकोरे�टव वॉल पैन�

और लै�मने�स

इ�ा���र �वकास

कंपनी
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IPO vs VC:
SME फाउंडस� कैसे चुन
रहे ह� पूँजी का रा�ा

अगर आज आप भारत म� एक SME के फाउंडर ह�, तो आप

शायद एक ऐसे सवाल का सामना कर रहे ह� जो �पछली

पी�ढ़य� को कभी नह� करना पड़ा: �ा मुझे व�चर कै�पट�ल�

(VCs) से पैसा लेना चा�हए, या IPO के ज़�रए प��क हो

जाना चा�हए?

कुछ साल पहले क� बात है, पूँजी जुटाने के रा�े ब�त साफ़

थे। SMEs अपने पैस� के �लए �सफ़�  ब�क�, �ाइवेट इ��टी

या �फर अपने प�रवार के ही भरोसे रहते थे। IPO को तो एक

सपने जैसा माना जाता था, जो �सफ�  ब�त बड़ी कंप�नयाँ ही

देखती थ�। दसरी तरफ, व�चर कै�पटल का पैसा भी �ादातरू

ब�गलु� और गुड़गाँव के टेक �ाट�अ� तक ही सी�मत था।

ले�कन अब कहानी पूरी तरह बदल चुक� है!

NSE Emerge और BSE SME जैसे �ेटफॉम� पर

SME IPOs क� बाढ़ आ गई है। वह�, व�चर कै�पटल का

पैसा भी अब �सफ़�  टेक तक ही सी�मत नह�, ब�� तेज़ी से

बढ़ने वाले �कसी भी �बज़नेस म� लग रहा है। इस बदलाव ने

SME फ़ाउंडस� के सामने दो �ब�ुल अलग, ले�कन बेहद

साफ़ रा�े खोल �दए ह�।

तो, इन दो रा�� म� से फ़ाउंडस� कौन सा रा�ा चुन रहे ह�?

आइए इस राज़ से पदा� उठाते ह�।

व�चर कै�पटल का रा�ा

व�चर कै�पटल (VC) लंबे समय से उन �ाट�अप और

SME के �लए सबसे अ�ा �वक� रहा है जो तेज़ी से

बढ़ना चाहते ह�।

VCs से �मलने वाले फ़ायदे:

●  व�चर�वकास के �लए �नवेश(Growth Capital):

   इ�े�स� ब�त ज�ी बड़ी रकम लगाते ह�, �जससे कंप�नय�

   को अपना काम बढ़ाने, टीम बनाने और नए बाज़ार� म�

   उतरने म� मदद �मलती है।

● नेटवक�  और सलाहकार (Network &

   Mentorship): कई VC सीधे तौर पर मदद करते ह�।

   वे रणनी�तक �दशा, �ोबल नेटवक�  तक प�ँच और नए

   साझेदार� से जोड़ने का काम करते ह�।

●  VC फं�ड�गआगे भी फं�डग(Follow-on Funding):�

   आमतौर पर कई राउंड (जैसे- सीरीज़ A, B, C) म� आती

   है, इस�लए कंप�नय� को �सफ़�  एक बार पैसा जुटाने पर

   �नभ�र नह� रहना पड़ता।

इसके नुकसान:

●  सं�ापक�ह�ेदारी म� कमी (Equity Dilution):

   को अ�र अपनी कंपनी का एक बड़ा �ह�ा देना पड़ता

   है। कई राउंड के बाद, उनका �नयं�ण को ब�त कम कर

   सकता है।

●  VCs तेज़ �ोथ क�बोड� का दबाव(Board Pressure):

   मांग करते ह� और ऐसी रणनी�तयाँ अपनाने का दबाव डाल

   सकते ह� जो हमेशा सं�ापक के �वचार� से मेल नह� खाती।

●  VCबाहर �नकलने क� समय-सीमा(Exit Timeline):

   �नवेशक� को 5-7 साल म� बाहर �नकलना होता है, अ�र

   �ब��, �वलय या IPO के ज़�रए। इसका मतलब है �क

   सं�ापक� के पास समय सी�मत होता है।

�ाट�अप और
फं�डग क� न��

�ाट�अप और
फं�डग क� न��
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SMEs के �लए VC फं�ड�ग तब सबसे अ�ा काम करती

है जब �बज़नेस हाई-�ोथ से�र म� हो, जैसे टेक, SaaS,

D2C �ां�स या EVs। ऐसे उ�ोग� म� तेज़ी और पैमाना

�ादा मायने रखते ह�, जब�क तुरंत मुनाफा कम मह�पूण�

होता है।

SMEs के �लए IPO का रा�ा

SME IPOs ने सं�ापक� के �लए एक �ब�ुल नया

�वक� खोल �दया है—सीधे प��क माक� ट तक प�ँच।

SME IPOs �ा फ़ायदे देते ह�:

● �ह�ेदारी बचाते �ए पूंजी जुटाना: सं�ापक अपनी

   कंपनी पर �ादा �नयं�ण बनाए रखते �ए भी पैसे जुटा

   सकते ह�। वे शेयर� का एक �ह�ा बेचते ह�, ले�कन उ��

   कई राउंड म� मा�लकाना हक़ कम नह� करना पड़ता।

●  एक �ल�ेड कंपनी को स�ायर, प��क माक� ट म� साख:

   क�मस� और ब�क� से �ादा भरोसा �मलता है, �जससे

   �बज़नेस चलाना आसान हो जाता है।

●  शेयर खरीदने-बेचने म� आसानी हो जाती है।�ल���डटी:

   इससे शु�आती �नवेशक� और यहाँ तक �क �मोटर� को

   भी �ल���डटी �मलती है (हालां�क कुछ समय के �लए

   बेचने पर पाबंदी होती है)।

●  जब SME एक तय दर सेमेनबोड� म� जाने का मौका:

   आगे बढ़ जाते ह�, तो वे मेनबोड� म� जा सकते ह� �जससे

   �नवेश के और भी बड़े अवसर पा सकते ह�।

SME IPOs क� चुनौ�तयाँ

●  �ल��� ग के बाद, कंपनी को SEBI के�नयम� का बोझ:

   �नयम�, हर तीन महीने म� �रपो�ट� ग और कंपनी के मैनेजम�ट

   (corporate governance) से जुड़े स� �नयम� का

   पालन करना होता है।

●  शेयर का �दश�न प��क हो जाता है।बाज़ार का दबाव:

   एक ख़राब �ल��� ग या कम �ल���डटी कंपनी क� साख

   और उसक� छ�व को नुकसान प�ँचा सकती है।

●  सं�ापक� को प��क �नवेशक�,�नवेशक� से संबंध:

   �व�ेषक� और रेगुलेटस� के साथ जुड़ना सीखना होगा—

   यह �ाइवेट फं�ड�ग के मुक़ाबले एक �ब�ुल नया �नर है।

SME IPOs उन पा�रवा�रक, मै�ुफै��र�ग, �े�ीय, या

मुनाफे म� चल रहे �वसाय� के �लए ख़ासतौर पर आकष�क

होते ह�, जो �ोथ के �लए पैसा तो चाहते ह�, ले�कन �नजी

�नवेशक� को अपना �नयं�ण नह� देना चाहते।

फ़ाउंडस� �� बंटे �ए ह�?

तो, कुछ SME फ़ाउंडर अभी भी व�चर कै�पटल (VC) ��

चुन रहे ह�, जब�क अ� IPO को अपना रहे ह�? यह सब उनक�

�ाथ�मकता, से�र और �ोथ ��ेटेजी पर �नभ�र करता है।

● कं�ोल vs. �ेल:

   जो फ़ाउंडर कं�ोल, ��र �वकास और लंबी-अव�ध क�

   �वरासत को मह� देते ह�, वे IPO क� तरफ झुकते ह�। वह�,

   जो फ़ाउंडर तेजी से �ेल करना चाहते ह�, भले ही इसके

   �लए उ�� अपनी �ह�ेदारी छोड़नी पड़े, वे VC फं�ड�ग का

   �वक� चुनते ह�। 

● से�र का झुकाव:

   टेक और नए जमाने के �ाट�अप अ�र VC फं�ड�ग को

   बेहतर मानते ह�, ���क इनम� ब�त �ादा पूंजी लगती है

   और तेज़ी से यूज़र बेस बढ़ाने क� ज़�रत होती है। जब�क,

   मै�ुफै��र�ग, �े�ड�ग या स�व�सेज़ जैसे पुराने SME के

   �लए IPO �ादा फायदेमंद होते ह�।

● पूंजी क� ज़�रत:

   अगर �बज़नेस को बार-बार फं�ड�ग क� ज़�रत होती है

   (जैसे �क SaaS म�), तो VC फं�ड�ग �ादा कारगर

   सा�बत होती है। वह�, अगर �बज़नेस को एक बार म� बड़े

   इ�े�म�ट क� ज़�रत होती है (जैसे �क नई फ़ै��ी लगाने

   के �लए), तो IPO एक �ादा साफ़ और सीधा तरीका है।

● ए��ट का रा�ा:

   कुछ फ़ाउंडर IPO को ही अपनी फ़ाइनल ए��ट ��ेटेजी

   मानते ह�। वह�, कुछ फ़ाउंडर पहले VC पर भरोसा करते ह�,

   और �फर �बज़नेस को अ�ी तरह से �ेल करने के बाद

   IPO लाते ह�।

वा��वक उदाहरण

1. VC का रा�ा – Byju’s, Flipkart:

    Byju’s, Flipkart ने तेज़ी से बढ़ने के �लए बड़े पैमाने

    पर व�चर कै�पटल (VC) फं�ड�ग का इ�ेमाल �कया।

    इसस े उ�� बड़ी �ोथ तो �मली, ले�कन इसका नुकसान

    उ�� अपनी �ह�ेदारी कम होने और बोड� के दबाव के �प

    म� उठाना पड़ा।
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2. IPO का रा�ा – SME मै�ुफै��रग फ़��:�

    �पछले 2 साल� म�, टे�टाइल, के�मकल और इंजी�नय-

    �र� ग जैसे से�स� के दज�न� SMEs ने VC क� जगह IPO

    को चुना है। इसका कारण साफ़ है: उ�� पूंजी क� ज़�रत

    थी, ले�कन वे बाहरी �नवेशक� को अपनी रणनी�त तय

    करने का अ�धकार नह� देना चाहते थे।

3. हाइ��ड रा�ा – �र�ू पावर:

    �र�ू पावर एक बेहतरीन उदाहरण है �जसने �मला-

    जुला तरीका अपनाया। उ��ने पहले VC/PE (�ाइवेट

    इ��टी) से फं�ड�ग ली, और �फर द�नया भर म� �ल��� गु

    करवाई। कुछ SME भी इसी तरह का �मला-जुला रा�ा

    अपना सकते ह�।

SME फ़ाउंडस� क� बदलती सोच

शायद सबसे �दलच� बदलाव फ़ाउंडस� क� सोच म�

आया है।

पहले, SME मानते थे �क IPO �सफ़�  "बड़ी कंप�नय�"

के �लए होते ह�। ले�कन आज, SME �ेटफॉम� क� वजह

स े सूरत या जयपुर के फ़ाउंडर खुलकर कहते ह�, "जब हम

अपनी कंपनी को �ल� करके फंड जुटा सकते ह� और अपना

कं�ोल रख सकते ह�, तो VC को 40% इ��टी �� द�?"

वह�, पुणे या ब�गलु� के ambitious टेक फ़ाउंडर अभी

भी VC को पसंद करते ह�, ���क उनका मानना है �क जब

तक �बज़नेस एक बड़े �र पर न प�ंच जाए, तब तक IPO

ब�त रोक-टोक वाला लगता है। फ़ाउंडस� के नज़�रए ने

भारत म� SME फाइन��स�ग को आकार �दया है।

वे सवाल जो फ़ाउंडस� को खुद से पूछने

चा�हए

वे सवाल जो फ़ाउंडस� को खुद से पूछने चा�हए

IPO और VC म� से कोई भी रा�ा चुनने से पहले,

हर SME फ़ाउंडर को खुद से ये सवाल पूछने चा�हए:

1. म� अपनी कंपनी का �कतना कं�ोल छोड़ने को तैयार �ँ?

2. �ा मेरे �बज़नेस को �ादा पूंजी क� ज़�रत है और

     उसका �रटन� �मलने म� लंबा समय लगेगा, या उसका

     कैश �लो �टकाऊ और पॉ�ज�टव है?

3. �ा मुझे �सफ़�  पूंजी चा�हए, या मुझे माग�दश�न और एक

     नेटवक�  क� भी ज़�रत है?

4. �ा म� प��क माक� ट म� �मलने वाले अनुशासन और

     पारद�श�ता के �लए तैयार �ँ?

5. मेरा 5 साल का टारगेट �ा है—आज़ाद रहना, या �कसी

     बड़ी कंपनी के साथ �मलकर काम करना?

इन सवाल� के जवाब हक�कत से �ब� कराते ह� और सही

रा�ा चुनने म� मदद करते ह�।

भ�व� क� ओर: ��डेड मॉड�

यह �दलच� है �क भ�व� म� यह IPO vs VC क� लड़ाई

नह� रहेगी, ब�� यह IPO + VC का �मलाजुला संगम हो

सकता है।

● कुछ SME शु�आती दौर म� VC से पूंजी जुटाएंगे, तेज़ी

   से बढ़�गे, और �फर SME �ेटफॉम� पर �ल� ह�गे।

● वह� दसरे पहले अपनी कंपनी को �ल� करवाएंगे, भरोसाू

   कायम कर�गे, और बाद म� �ादा वै�ू पर बड़े �नवेशक� या

   VC को आक�ष� त कर�गे।

आज पूंजी के कई रा�े ह�। फ़ाउंडस� के पास यह सु�वधा है

�क वे अपने �बज़नेस मॉडल के �हसाब से सबसे बेहतर रा�ा

चुन सकते ह�।

�न�ष�

SME फ़ाउंडस� के �लए पूंजी जुटाने के इतने �वक� पहले

कभी नह� थे। IPO आज़ादी, �व�सनीयता और लंबी-अव�ध

क� पूंजी देते ह�। VC तेज़ी, माग�दश�न और बड़े पैमाने पर

बढ़ने म� मदद करते ह�।

कोई भी रा�ा सबसे बेहतर नह� है। यह इस बात पर �नभ�र

करता है �क फ़ाउंडर के �लए �ा �ादा ज़�री है: कं�ोल

या �ेल, आज़ादी या साझेदारी, ��र �वकास या तेज़ी से

�व�ार। जैसा �क एक अनुभवी SME फ़ाउंडर ने हम� हाल

ही म� बताया: "VC रॉकेट �ूल क� तरह ह�—आप तेज़ी से

आगे बढ़ते ह�, ले�कन जल भी सकते ह�। IPO डीज़ल क�

तरह ह�—आप ��र चलते ह� और लंबे समय तक �टकते ह�।”

शायद असली समझदारी इसी म� है �क आपके �बज़नेस के

इंजन को �कस �धन क� सबसे �ादा ज़�रत है।
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�सतंबर 2025 क� कहानी: भारत के �ाट�अ� ने �फर जगाई उ�ीद
द�नया भर म� आ�थ�क अ�न��तता का बादल छाया �आ था, ले�कन भारत क� �ाट�अप द�नया ने अपनी ताक़त का ऐसा सबूतु ु

पेश �कया �क सबक� आँख� खुली रह ग�।

�सतंबर 2025 के महीने म� भारतीय �ाट�अ� क� कहानी ने एक बार �फर सबको च�का �दया। इस महीने, 91 सौद� के ज़�रए

पूरे 1.05 �ब�लयन डॉलर क� फं�ड�ग �ई। ये आँकड़े �दखाते ह� �क वै��क चुनौ�तय� के बावजूद �नवेशक� का भारत पर भरोसा

अटूट बना �आ है।

इस धमाकेदार �दश�न के साथ, भारत ने द�नया म� अपनीु

जगह और मज़बूत कर ली। �ाट�अप फं�ड�ग के मामले म�

हम अमे�रका और यूनाइटेड �क� गडम के बाद द�नया म� तीसरेु

�ान पर बने रहे। भारत ने जम�नी और �ांस जैसे देश� को

भी ब�त पीछे छोड़ �दया। यह महज़ एक आंकड़ा नह�, ब��

भारतीय �ाट�अप इको�स�म क� ज़बरद� �मता और

उसके बेजोड़ हौसले क� कहानी है।

पहला स�ाह (1-7 �सतंबर): तूफ़ानी उछाल और �रकॉड� तोड़ दाँव

अग� के अंत म� $98.2 �म�लयन क� फं�ड�ग के बाद, �सतंबर के पहले ही ह�े म� 90% का ज़बरद� उछाल देखा गया!

भारतीय �ाट�अ� ने 20 सौद� के ज़�रए $186.1 �म�लयन जुटाए। इस ह�े का हीरो सेमीकंड�र और ई-कॉमस� से�र रहा:

सा�ा�हक फं�डग – भारतीय �ाट�अ� �सतंबर 2025�
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●  TPG �ोथ से $150 Tessolve (सेमीकंड�र):

   �म�लयन क� फं�ड�ग �मली, जो भारत म� �कसी भी सेमी-

   कंड�र इंजी�नय�र�ग कंपनी के �लए अब तक का सबसे

   बड़ा फं�ड�ग राउंड है।

●  Accel के नेतृ� म� $47CityMall (सोशल कॉमस�):

   �म�लयन क� बड़ी सीरीज D फं�ड�ग �मली।

● सबसे स��य �नवेशक इस ह�े Accel, Elevation

   Capital और Inflection Point Ventures रहे,

   �ज��ने ई-कॉमस� �ाट�अ� म� सामू�हक �प से $78.8

   �म�लयन का �नवेश �कया।

दसरा स�ाह (8-14 �सतंबर):ू

औ�ो�गक महाश��य� का उदय

पहले ह�े के तूफ़ान के बाद, दसरे ह�े म� फं�ड�ग का मीटरू

और ऊपर गया। 23 सौद� के ज़�रए $240 �म�लयन क�

फं�ड�ग �ई, �जसक� कमान इले��ॉ�न� मै�ुफै��र�ग

और नवीकरणीय ऊजा� ने संभाली:

● ILJIN Electronics India (इले��ॉ�न�):

   इस ह�े का सबसे बड़ा दाँव ChrysCapital से $144

   �म�लयन का रहा।

●  इसे UAE,Flipspaces (कम�शयल इं�ट�रयस�):�

   �स�गापुर और जापान के अंतरा��ीय �नवेशक� से $50

   �म�लयन �मले।

●  �वजय के�डयाGREW Solar (नवीकरणीय ऊजा�):

   और रो�हत कोठारी ने इस �ीन एनज� कंपनी म� $36

   �म�लयन का �नवेश �कया।

● यह ह�ा �दखाता है �क �नवेशक� का भरोसा भारत

   क� औ�ो�गक �मता और पारंप�रक से�र� के �ड�जटल

   बदलाव पर मज़बूत है।

तीसरा स�ाह (15-21 �सतंबर):

�ा�लटी ओवर �ां�टटी

इस ह�े सौदे तो कम (19 डील) �ए, ले�कन बड़े

�खला�ड़य� के दाँव बड़े हो गए। फं�ड�ग $245 �म�लयन

तक प�ँची, �जसने लेट-�ेज �नवेश क� मज़बूती �दखाई:

●  �न�खल कामथ केInfra.Market (कं���न):

   NKSquared के नेतृ� म� $83 �म�लयन क� �वशाल

   सीरीज G फं�ड�ग �मली।

●  $42 �म�लयन क� बड़ी सीरीजFinBox (�े�डट इं�ा):

   B फं�ड�ग के साथ �फनटेक इं�ा���र म� �व�ास कायम

   रहा।

●  इसे राम नायकInCred Money (�ड�जटल ल��डग):�

   और Mankind ��प फै�मली ऑ�फस से $30 �म�लयन

   �मले।

यह ह�ा सा�बत करता है �क �फनटेक और आवास �व�

(Housing Finance) म� �नवेशक� का भरोसा कम

नह� �आ है, जो भारत के बढ़ते �ड�जटल ल��ड�ग बाजार का

सबूत है।

चौथा स�ाह (22-28 �सतंबर):

शानदार समापन और AI का उदय

�सतंबर का महीना $377.4 �म�लयन क� फं�ड�ग के साथ

शानदार तरीके से ख़� �आ, जो जून के बाद सबसे �ादा

सा�ा�हक फं�ड�ग थी। इस ह�े 29 सौद� पर मुहर लगी:

●  इस ह�े क� सबसे बड़ीPharmEasy (ई-फाम�सी):

   हेडलाइन $191.7 �म�लयन क� डेट फं�ड�ग रही, �जसका

   इ�ेमाल Goldman Sachs के क़ज़� को चुकाने के �लए

   �कया गया।

●  Lightspeed VenturesEmergent (AI �ेटफॉम�):

   के नेतृ� म� $23 �म�लयन क� सीरीज़ A फं�ड�ग के साथ

   आ�ट� �फ�शयल इंटे�लज�स (AI) ने अपनी धमक �दखाई।

●  पया�वरण को साफ़ रखने क�च� इनोवेशन (�ीनटेक):

   इस कंपनी को आयरन �पलर से $23 �म�लयन क� बड़ी

   सीरीज़ C फं�ड�ग �मली।

●  �ड�जटल �कचन के इस�ोरफ़ू�स (�ाउड �कचन):

   बाज़ार को �चराटे व�चस� के नेतृ� म� $18 �म�लयन क�

   सीरीज A फं�ड�ग से मज़बूती �मली।

●  इलेि��क वाहन� के�सपल एनज� (EV मै�ुफै��रग):� �

   इस भ�व� को आगे बढ़ाने के �लए $10.5 �म�लयन क�

   ��ज राउंड फं�ड�ग �मली।

AI �ाट�अ� ने इस ह�े सामू�हक �प से $42.2

�म�लयन जुटाए, �जसम� IndiaQuotient, Rainmatter

और Lightspeed सबसे आगे रहे।

● Indkal Technologies (कं�ूमर इले��ॉ�न�):

   $21 �म�लयन (सीरीज़ B फं�ड�ग)
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�मुख कंप�नयाँ �मुख से�रस�ाह फं�डग (USD)� डी�

1–7 �सतंबर

8–14 �सतंबर

15–21

�सतंबर

22–28

�सतंबर

$186.1M

$240.0M

$245.0M

$377.4M

20

23

19

29

Tessolve, CityMall, Seekho

ILJIN Electronics,

Flipspaces, GREW Solar

Infra.Market, FinBox,

InCred Money

PharmEasy, Emergent,

Chakr Innovation

सेमीकंड�र, ई-कॉमस�,

एजुकेशन टेक

इले��ॉ�न�, �र�ूएब�, इंटी�रयस�

इ�ा���र टेक, �फनटेक,

हाउ�स�ग फाइन�स

हे�टेक, AI, �ीनटेक

�सतंबर 2025 का सारांश

�सतंबर के तीन सबसे बड़े दाँव:

मेगा डी� और बाज़ार का नेतृ�

Tessolve: सेमीकंड�र का �रकॉड� तोड़ दाँव:

सबसे पहले, Tessolve ने इ�तहास रच �दया। हीरो

इले��ॉ�न� क� यह सेमीकंड�र इंजी�नय�र�ग कंपनी

TPG �ोथ से $150 �म�लयन क� फं�ड�ग पाकर देश क�

सेमीकंड�र सेवाओं म� सबसे बड़ा फं�ड�ग राउंड हा�सल

करने वाली कंपनी बन गई। 11 देश� म� 3,000 से �ादा

इंजी�नयर� और द�नया क� टॉप 20 सेमीकंड�र फम� केु

साथ साझेदारी रखने वाली Tessolve, अब इस बड़ी रकम

का इ�ेमाल अपने �ोबल �डलीवरी स�टस� को बड़ा करने

और रणनी�तक अ�ध�हण करने म� करेगी। यह �दखाता है

�क भारत अब �सफ़�  सॉ�वेयर ही नह�, हाड�वेयर और हाई-

टेक सेवाओं म� भी वै��क लीडर बनने को तैयार है।

PharmEasy: संकट से वापसी क� समझदारी:

हे�टेक यू�नकॉन� PharmEasy ने अपनी �व�ीय समझ-

दारी से एक बेहतरीन वापसी क� कहानी �लखी। 2024 म�

90% वै�ूएशन सुधार (क�मत �गरने) के बड़े संकट के

बाद, कंपनी ने 360 वन के नेतृ� म� $191.7 �म�लयन क�

डेट फं�ड�ग जुटाई। इस रकम का सीधा इ�ेमाल Goldman

Sachs का महंगा कज़� चुकाने के �लए �कया गया। यह

रणनी�तक कदम कंपनी के �ाज का बोझ कम करेगा और

उसे मुनाफ़े पर �ान क� ��त करने के �लए ज़�री आज़ादी

देगा। यह सा�बत करता है �क मु��ल समय म� भी �व�ीय

अनुशासन और समझदारी से वापसी करना संभव है।

Infra.Market: IPO क� तैयारी म� तूफ़ानी र�ार:

कं���न मैटे�रय� का बाज़ार Infra.Market अपने

भ� IPO से ठीक पहले क� अं�तम तैयारी म� है। Zerodha

के सह-सं�ापक �न�खल कामथ के NKSquared के

नेतृ� म� $83 �म�लयन क� सीरीज़ G फं�ड�ग �मलना इस

बात का �माण है �क कंपनी अब प��क �ल��� ग के �लए

पूरी तरह तैयार है। FY25 म� ₹18,000 करोड़ का शानदार

रेवे�ू और ₹1,500 करोड़ का EBITDA हा�सल करने वाली

यह कंपनी अब कुछ ही ह�� म� बाज़ार �नयामक के पास

अपने द�ावेज़ (DRHP) दा�खल करने क� योजना बना

रही है। यह �नवेश, इस कंपनी क� ताक़त और भारत के

इं�ा���र बाज़ार क� ज़बरद� �मता को �दखाता है।

मु� जानका�रयाँ और �झान

कुल �दश�न: $1.05 �ब�लयन 91 डी� म� जुटाए गए,

�जससे भारत तीसरा सबसे बड़ा वै��क �ाट�अप फं�ड�ग

डे��नेशन बना रहा। कुल टेक फं�ड�ग म� 23% क� �गरावट

के बावजूद यह $7.7 �ब�लयन पर रहा (जनवरी–�सतंबर

2025)

से�रल लीडर�शप: सेमीकंड�र और इले��ॉ�न� से�र

सबसे आगे रहे, $294 �म�लयन (28% �ह�ा) के साथ।

हे�टेक ने $191.7 �म�लयन जुटाए। इ�ा���र और

कं���न टेक ने $133 �म�लयन आक�ष� त �कए, जब�क

�ीनटेक और �र�ूएब� ने $59 �म�लयन जुटाए, जो

बढ़ते स�ेने�ब�लटी फोकस को �दखाता है।
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�ेज-वाइज़ �ड��ी�ूशन: �ोथ-�ेज फं�ड�ग कुल फं�ड�ग

का लगभग 65% रही। $100 �म�लयन से ऊपर के 10

मेगा-राउंड �ए, जब�क 2024 म� 16 थे, �नवेशक सावधानी

से चयन कर रहे ह� और मजबूत �बजनेस मॉडल पर �ान दे

रहे ह�।

भौगो�लक क� �: ब�गलु� ने नेतृ� बनाए रखा (कुल फं�ड�ग

का 31%), �द�ी NCR 18% के साथ पीछे रही। मुंबई ने

भी मह�पूण� भू�मका �नभाई, खासकर इ�ा���र और

�फनटेक �नवेश म�।

उभरते �झान: AI तेजी से फैल रहा है, अं�तम ह�े म� तीन

�ाट�अ� ने $42.2 �म�लयन जुटाए। सेमीकंड�र मै�ु-

फै��र�ग को बढ़ावा �मला, ���क भारत अपना �चप इको-

�स�म तैयार कर रहा है। �ीन एनज� और �ाइमेट टेक

म� कई राउंड �ए, �नवेशक� का �ान आक�ष� त �कया।

�नवेशक ग�त�व�ध: Peak XV Partners, Accel और

Lightspeed सबसे ए��व रहे। अंतरा��ीय फंड जैसे

एि�ज़ट मोम�टम: पहले नौ महीन� म� 110 अ�ध�हण �ए

(2024 क� तुलना म� 15% अ�धक)। सबसे बड़ी डील:

Diginex ने Resulticks को $2 �ब�लयन म� खरीदा।

IPO ग�त�व�धयाँ भी मजबूत रही, 26 कंप�नयाँ साव�ज�नक

��, �जनम� �रयल ए�ेट और कं���न टेक क� �मुख

�ल��� ग शा�मल ह�।

�सतंबर 2025 का यह �दश�न भारतीय �ाट�अप इको�स�म

क� मजबूती को �दखाता है, �जसने बड़ी �ोथ के �नवेश को

रणनी�तक कज़� चुकाने और IPO क� तैया�रय� के साथ

संतु�लत �कया। $1 �ब�लयन से अ�धक क� फं�ड�ग आक�ष� त

करने क� यह सफलता भारतीय �ाट�अ� को �वकास क�

राह पर मज़बूती से खड़ा करती है, खासकर सेमीकंड�र,

इं�ा���र और AI जैसे उभरते �े�� म�।

TPG Growth और �स�गापुर के �नवेशक� ने भी भारतीय

�ाट�अ� म� भरोसा �दखाया।
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गवन�स म� नया �ा?
SEBI के नए �नयम:
FPI और बड़े IPO पर नज़र

भारत के माक� ट रेगुलेटर, SEBI ने �वदेशी �नवेशक� और

बड़ी कंप�नय� क� मदद के �लए दो ज़�री बदलाव �कए ह�।

इन �नयम� का उ�े� �नवेश को आसान बनाना और बड़ी

कंप�नय� के �लए IPO लाना है।

1. �वदेशी �नवेशक� (FPI) के �लए

    आसान प�ँच

SEBI ने �व�सनीय �वदेशी �नवेशक� के �लए 'SWAGAT

-FI' नाम का एक नया, �स�गल-�व�डो �स�म शु� �कया है।

इसके तहत, सरकारी फंड, प�शन फंड, बीमा कंप�नयाँ और

अ�ी तरह से �नयं��त �ूचुअल फंड:

● सभी �नवेश के रा�� के �लए एक बार म� र�ज��ेशन कर

   सकते ह�।

● भारत म� रखे गए शेयर� के �लए एक ही डीमैट अकाउंट

   का इ�ेमाल कर सकते ह�।

● बार-बार �र�ू करने क� जगह, 10 साल तक का

   र�ज��ेशन पा सकते ह�।

● सभी �नवेश के रा�� के �लए एक बार म� र�ज��ेशन कर

   सकते ह�।

SEBI ने अ�धक जानकारी देने के �लए FPI क� सीमा को

₹25,000 करोड़ से बढ़ाकर ₹50,000 करोड़ कर �दया है।

अब �सफ�  ब�त बड़े FPI को ही अपने असली मा�लक� क�

पूरी जानकारी देनी होगी। इस बदलाव से छोटे FPI के �लए

कागज़ी काम कम हो गया है और वे ज�ी बाज़ार म� आ

सकते ह�।

2. बड़ी कंप�नय� के �लए आसान IPO

     �नयम

SEBI ने कंप�नय� के आकार के �हसाब से IPO क�

ज़�रत� को कम �कया है, ता�क ब�त बड़ी कंप�नयाँ �बना

�ादा पैसा जुटाए आसानी से �ल� हो सक� :

● ₹50,000 करोड़ से ₹1 लाख करोड़ क� क�मत वाली

   कंप�नय� को अब 10% क� जगह �सफ�  8% शेयर बेचने

   ह�गे। उ�� 25% प��क शेयरहो��� ग तक प�ँचने के

   �लए 5 साल का समय �मलेगा।

● ₹1–5 लाख करोड़ क� क�मत वाली कंप�नय� को ₹6,250

   करोड़ �स 2.75% क� पूंजी जुटानी होगी। उ�� 25%

   प��क शेयरहो��� ग तक प�ँचने के �लए 10 साल तक

   का समय �मलेगा।

● ₹5 लाख करोड़ से �ादा क� क�मत वाली कंप�नय� को

   �सफ�  2.5% ही बेचना होगा और उ�� ₹15,000 करोड़

   �स अपनी बाज़ार पूंजी का 1% जुटाना होगा।

ये बदलाव टेलीकॉम और �ॉक ए�च�ज जैसी बड़ी

कंप�नय� को आसानी से �ल� होने म� मदद करते ह�, �बना

उ�� एक साथ ब�त �ादा शेयर बाज़ार म� लाने के �लए

मजबूर �कए।

SWAGAT-FI से �वदेशी �नवेशक� के �लए भारत म�

�नवेश करना आसान और तेज़ हो जाएगा। नए IPO �नयम�

से बड़ी भारतीय कंप�नयाँ एक सही योजना के साथ �ल� हो

सक� गी। कुल �मलाकर, ये �नयम बाज़ार के �वकास को बढ़ावा

द�गे, साथ ही भारत को वै��क �नवेशक� और बड़ी कंप�नय� के

�लए एक बेहतरीन जगह बना द�गे। 
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GST 2.0: टै� �स�म �आ
और सरल

भारत क� GST काउं�सल ने टै� �स�म को आसान बना

�दया है। 22 �सतंबर 2025 से लागू, चार मु� �ैब (5%,

12%, 18%, 28%) क� जगह अब �सफ�  दो ��डड� दर� ह�गी।

नए �स�म म�:

● �ादातर रोज़मरा� क� ज़�री चीज़� पर 5% टै� लगेगा।

● सामा� सामान और सेवाओं पर 18% टै� लगेगा।

5% �ैब म� �ा आएगा?

रोज़मरा� क� ज़�री चीज़� पर अब �सफ�  5% GST लगेगा।

इससे इनक� क�मत� कम ह�गी और �मडल �ास प�रवार�

को अपना बजट बेहतर ढंग से मैनेज करने म� मदद �मलेगी।

5% GST म� आने वाली मु� चीज़�:

● हेयर ऑयल, शै�ू, टूथपे�, साबुन, टूथ�श

● �ब��ट, नमक�न, पा�ा और सॉस जैसे पैके� फूड

● हेयर ऑयल, शै�ू, टूथपे�, साबुन, टूथ�श

● घी, पनीर और म�न जैसे डेयरी �ोड��स 

● बत�न� और रसोई के सामान

● ब�� के �लए फ��ड�ग बॉट�, डायपर और सेनेटरी

   नैप�कन

● �सलाई मशीन, कपड़े, ह�डी�ा� फन�चर 

● मे�डकल स�ाइज: थमा�मीटर, डाय�ो��क �कट और

   �ूकोमीटर 

● ए�ीक�चर इ��पम�ट: �ै�र, ��प-�स�चाई �स�म और

   �ेयर

18% �ैब म� �ा आएगा?

�जन सामान और सेवाएँ पर पहले 28% या 12% टै�

लगता था, वे अब �ादातर 18% �ैब म� आ जाएँगे।

इससे �ादातर कंप�नय� के सामान� पर एक ही टै� दर

लागू होगी।

18% GST म� आने वाली मु� चीज़�:

● छोटी कार� (पे�ोल �1200 cc, डीजल �1500 cc, लंबाई 

   4 m) और 350 cc तक क� दोप�हया गा�ड़याँ।

● वाइट गु�स: AC, �डशवॉशर, LED/LCD टीवी (32”

   से बड़े)

● मॉ�नटर, �ोजे�र, कं�ूटर और लैपटॉप

● सीम�ट, �ील, टाइ� और �नमा�ण का सामान

● टेलीकॉम सेवाएँ, रे�ॉर�ट के �बल और होटल के कमरे

● �व�ीय सेवाएँ (ब��क� ग फ�स, �ोकरेज)

● तेज़ी से �बकने वाले उपभो�ा उ�ाद 5% क� कैटेगरी

   म� नह� ह�

यह �� मायने रखता है?

दो �ैब म� बदलने का मकसद है:

● टै� क� ज�टलता को कम करना और �ववाद� को घटाना।

● रोज़मरा� क� चीज़� क� क�मत� कम करना ता�क मांग बढ़े।

● �रटन� और ऑ�डट क� ���या आसान होने से पालन बेहतर

   होगा।

�सफ�  5% और 18% क� दर� के साथ, भारत का GST

�स�म �ापा�रय� के �लए आसान हो जाएगा, और �ाहक

रोज़मरा� क� कई चीज़� पर राहत क� उ�ीद कर सकते ह�।

�ापार पर इसका �ा असर होगा?

2-�ैब GST सुधार �ापार को ब�त बढ़ावा देगा। इससे

कंप�नय� के �लए टै� �नयम� का पालन करना आसान और

सहज हो जाएगा। ज़�री सामान� पर कम टै� दर� से लोग�

क� खरीदने क� ताकत बढ़ेगी, �जससे कई से�र म� मांग और

�ब�� बढ़ेगी।

जो कंप�नयाँ इस नए GST �स�म के �हसाब से अपनी

क�मत�, खरीदारी और �व�ीय योजना म� बदलाव कर�गी,

उ�� आगे बढ़ने म� फायदा �मलेगा। कुल �मलाकर, टू-�ैब

GST �स�म भारतीय �ापार को आने वाले साल� म�

आसानी से काम करने और बेहतर �दश�न के �लए तैयार

करता है।
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SEBI का "SWAGAT-FI": �वदेशी �नवेशक� के �लए बड़ी खुशखबरी!

SEBI ने �वदेशी �नवेश को लेकर अपना अब तक का सबसे

बड़ा सुधार पेश �कया है— �जसका नाम है �व�सनीय �वदे-

शी �नवेशक� के �लए �स�गल �व�डो ऑटोमै�टक और सामा�

प�ँच (SWAGAT-FI)। इसका सीधा मक़सद है �नयम�

को आसान बनाना, कागज़ी कार�वाई (रेड टेप) को कम

करना और ��र वै��क पूँजी को भारत क� ओर ख�चना।

�ा नया है (एक नज़र म�)

र�ज��ेशन क� अव�ध को 3 साल से बढ़ाकर 10 साल कर

�दया गया है, �जससे बार-बार �र�ू कराने का झंझट ख�

हो जाएगा।

● FPI (�वदेशी �नवेशक) और FVCI (�वदेशी व�चर

   कै�पटल �नवेशक) अपने र�ज��ेशन, शा�मल होने और

   �नयम मानने का सारा काम एक ही जगह कर पाएँगे।

● चाहे �ल�ेड कंप�नय� म� �नवेश हो या �ाट�अ� म�,

   �नवेशक एक ही डीमैट अकाउंट इ�ेमाल कर सकते ह�।

   इससे उनके �नवेश का �हसाब और टै� क� जानकारी

   आसानी से �ैक होगी।

● यह सु�वधा �फलहाल कम जो�खम वाले �नवेशक� के

   �लए है, जैसे सरकारी फंड, प�शन फंड और बीमा कंप�नयाँ,

   जो पहले से ही FPI संप��य� का लगभग 70% �ह�ा

   रखते ह�।

कुछ और बदलाव:

अब सरकारी बॉ��स म� �नवेश करने वाले FPIs (जो FAR

��म के तहत ह�) को कुछ जानकारी देने और �नयम मानने

म� छूट �मल गई है।

● पहले से मौजूद FPIs अपने आप को GS-FPI

   (Government Securities FPI) के �प म� दज�

   करवा सकते ह�। शत� पूरी होने पर वे इसे बदल भी सकते ह�।

● इन GS-FPIs के �लए KYC (नो योर क�मर) क�

   जाँच अब उनके ब�क खात� से जोड़ दी जाएगी, �जससे

   दोहरा काम कम हो जाएगा।

यह �� ज�री है:

● इस नई �व�ा से शा�मल होने का समय ब�त कम हो

   जाएगा। पहले जहाँ 30 से 180 �दन लगते थे, अब यह

   �सफ�  7 से 10 �दन म� हो सकता है।

● यह �दखाता है �क भारत �नवेशक� के �लए आसान और

   समान �नयम बनाने क� ओर बढ़ रहा है, ता�क द�नया केु

   बड़े �व�ीय क� �� के साथ मुकाबला कर सके।

● इन सुधार� से इ��टी और कज़� के बाज़ार म� गहरा और

   ��र �नवेश आ सकता है, खासकर उन �नवेशक� से जो

   लंबे समय तक �कना चाहते ह� और कम �शास�नक

   झंझट पसंद करते ह�।

�ान देने यो� बात�:

● जहाँ �ादा पारद�श�ता आई है, वह� �नयम� क� जाँच भी

   कड़ी होगी, खासकर अ�धकार बदलने या पेचीदा �नवेश

   ढाँच� के मामल� म�।

● हालाँ�क SWAGAT-FI ने ���याओं क� ब�त सी अड़चन�

   दर कर दी ह�, ले�कन टै�, �वदेशी मु�ा और भुगतान केू

   �नयम अब भी पूरी तरह से आसान और एक जैसे नह� �ए ह�।
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बाज़ार का आईना
गो�-स�से� अनुपात
2014 के बाद सबसे ऊँचा
(COVID को छोड़कर)

�नवेशक� और सं�ापक� के �लए
इसका �ा मतलब है?

26 �सतंबर 2025 तक, सोने के दाम और स�से� के बीच

का अनुपात 1.4 पर प�ँच गया है। अगर को�वड-19 महामारी

के दौरान बाज़ार म� आई छोटी-मोटी उथल-पुथल को छोड़

द�, तो यह 2014 क� शु�आत के बाद सबसे ऊँचा �र है।

सोने के दाम बढ़ने और शेयर बाज़ार (इ��टी) का �दश�न

सामा� रहने के कारण यह अनुपात इतना बढ़ गया है।

गो�-ट-स�से� अनुपात �ा हैू

यह अनुपात हम� बताता है �क सोना और शेयर बाज़ार म�

कौन �कतना अ�ा कर रहा है। अनुपात �ादा होने का

मतलब है �क सोना शेयर� से बेहतर �दश�न कर रहा है, और

अनुपात कम होने का मतलब है �क शेयर सोने से बेहतर ह�।

�नवेशक इसे यह समझने के �लए इ�ेमाल करते ह� �क पूरे

शेयर बाज़ार क� तुलना म� सोना �कतना मजबूत है।

बाज़ार क� मौजूदा ���त

�पछले एक साल म� भू-राजनी�तक तनाव और महँगाई के

डर क� वजह से सोने के दाम तेजी से बढ़े, जब�क स�से� ने

�नवेशक� के �लए संदेश

● डायव�स� �फकेशन : बढ़ा �आ अनुपात सोचने पर मजबूर

   करता है �क पोट�फो�लयो म� सोने और शेयर� का संतुलन

   सही है या नह�।

● महँगाई से बचाव: सोना पारंप�रक �प से महँगाई से

   बचाने वाला माना जाता है। वत�मान ���त इसे और

   मजबूत बनाती है।

● बाज़ार का मूड: अनुपात बढ़ने का मतलब है �क �नवेशक

   शेयर� को लेकर सतक�  ह�। यह शायद बाज़ार म� उतार-

    चढ़ाव या आ�थ�क उतार-चढ़ाव क� वजह से है।

सं�ापक� के �लए मह�पूण�
रणनी�तयाँ:

●  बाज़ार क� ���त और कंपनी के�नवेशक� से बातचीत:

   �दश�न को लेकर �नवेशक� क� �च� ता को समझ� और दरू

   कर�।

●  मै�ो-इकोनॉ�मक संकेतक� (जैसे गो�- पैसे क� योजना:

   टू-स�से� अनुपात) को जानना रणनी�तक �व�ीय योजना

   और �र� मैनेजम�ट म� मदद करता है।

●  अ�न��त समय म�, कंपनी केबाज़ार म� अपनी जगह:

   मू� और लंबी अव�ध के �वकास पर जोर देने से �नवेशक�

   का भरोसा बना रहता है।

सामा� �ोथ �दखाई। इससे अनुपात बढ़कर 1.4 हो गया।

समझने के �लए: �दसंबर 2024 म� यह अनुपात 0.97 था

और �सतंबर 2025 के अंत म� 0.89 तक था।
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�े�ीय IPO म� उछाल:
गुजरात, महारा� और त�मलनाडु

कैसे तीन रा� 2025 म� भारत के
SME IPO उछाल क� अगुवाई कर रहे ह�?

2025 म� भारत का SME IPO बाजार काफ� तेजी से बढ़

रहा है, और इसम� गुजरात, महारा� और त�मलनाड सबसेु

आगे ह�। यह रा� केवल IPO क� सं�ा म� ही नह� ब��

�नवेशक� क� भागीदारी, अलग-अलग उ�ोग� क� �व�वधता

और �े�ीय अथ��व�ा पर असर म� भी नए �रकॉड� बना रहे

ह�।

रा�� के �हसाब से 2025 म� IPO क�
ग�त�व�ध

●  इस रा� ने सबसे �ादा बढ़त बनाई है।महारा�:

   28 IPO के ज�रए लगभग ₹31,725 करोड़ जुटाए गए ह�,

   �जससे यह 2025 म� सबसे �ादा योगदान देने वाला

   रा� बन गया है।

●  गुजरात ने 16 IPO के ज�रए ₹18,497 करोड़गुजरात:

   जुटाए ह�। यह रा� क� मजबूत इंड��ी और �नवेशक� के

   भरोसे को �दखाता है।

●  त�मलनाड ने 3 IPO के ज�रए ₹3,279ुत�मलनाड:ु

   करोड़ जुटाए ह�। यह रा� के उभरते उ�ोग� म� बढ़ती

   �दलच�ी को �दखाता है।

�े�ीय खा�सयत

गुजरात:

●  गुजरात के IPO कई तरह के से�रअलग-अलग उ�ोग:

   म� ह�, जैसे मै�ुफै��र�ग, हे�केयर और कृ�ष।

●  छोटे �नवेशक� क� भागीदारी म��नवेशक� का भरोसा:

   21.4% क� बढ़ो�री �ई है। अब रा� म� कुल 99 लाख

   �नवेशक ह�।

महारा�:

●  भारत क� आ�थ�क राजधानी होने क� वजह�व�ीय क� �:

   से, महारा� लगातार बड़े IPO को आक�ष� त करता है,

   खासकर फाइन�स से�र म�।

●  छोटे �नवेशक� क� भागीदारी म��नवेशक� क� बढ़ो�री:

   16.6% क� बढ़ो�री �ई है। अब रा� म� कुल 184 लाख

   �नवेशक ह�।

त�मलनाड:ु

●  त�मलनाड म� हे�केयर और लॉ�ज���ुउभरते �े�:

   जैसे से�र से IPO बढ़ रहे ह�।

●  छोटे �नवेशक� क� भागीदारी म��नवेशक� का जुड़ाव:

   24.1% क� सबसे �ादा बढ़ो�री �ई है। अब रा� म�

   कुल 63 लाख �नवेशक ह�।

सं�ापक� के �लए ज�री बात�

1.  हर रा� क� इंड��ी और मु� से�र को�े�ीय ताकत:

    समझना सं�ापक� को सही जगह चुनने म� मदद करता है।

2.  इन रा�� म� बढ़ते छोटे �नवेशक��नवेशक� से जुड़ना:

    के साथ जुड़ना IPO क� सफलता बढ़ा सकता है।

3.  अपने �बज़नेस को इन रा�� के उभरते�े�ीय �ान:

    से�र से जोड़ना �नवेशक� क� ��च बढ़ा सकता है और

    कंपनी के �वकास म� मदद करेगा।

�न�ष� 

गुजरात, महारा� और त�मलनाड म� IPO का यह उछालु

इन रा�� के ग�तशील कारोबारी ज�बे और �नवेशक� के

भरोसे का सबूत है। जैसे-जैसे ये रा� IPO क� ग�त�व�धय�

म� आगे बढ़�गे, वे अ� रा�� के �लए भी एक �मसाल कायम

कर�गे। इससे भारत के पूँजी बाजार का �स�म और मजबूत

और सभी के �लए खुला बनेगा।

Maharashtra

Gujarat
Tamil Nadu
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IPO क� तैयारी और DRHP क� जानकारी
SME IPO: इस महीने �ा देखने को �मलेगा?

बाज़ार का मौजूदा माहौल

अ�ूबर 2025 क� ओर बढ़ते �ए, भारतीय IPO बाज़ार म�

अब तक क� सबसे �ादा ग�त�व�ध देखने को �मल रही है।

साल के पहले छह महीन� (H1 2025) म� 118 कंप�नय� ने

अपने DRHP (�ा� रेड हे�र� ग �ॉ�े�स) दा�खल �कए ह�-

जो �पछले साल क� इसी अव�ध के 52 DRHP से दोगुने से

भी �ादा ह�। यह तेज़ी यह �दखाती है �क द�नया भर के उतार-ु

चढ़ाव के बावजूद कंप�नय� का भारत के बाज़ार पर मज़बूत

भरोसा है। इससे भारत द�नया के तीसरे सबसे बड़े IPOु

बाज़ार के �प म� अपनी जगह बनाए रखेगा।

�सतंबर 2025 DRHP फाइ�लग क��
मु� बात�

इस महीने मेनबोड� और SME सेगम�ट दोन� म� DRHP

दा�खल करने क� काफ़� हलचल रही।

मेनबोड� क� �मुख फाइ�लग:�

● Groww (Billionbrains Garage Ventures):

   भारत के बड़े �नवेश �ेटफॉम� ने 16 �सतंबर को अपना

   �नजी DRHP दा�खल �कया। जो सबसे �ादा इंतज़ार

   वाला �फनटेक IPO है।

●  फैशन और लाइफ�ाइलPurple Style Labs:

   कंपनी ने ₹489.91 करोड़ के IPO के �लए फाइ�ल�ग क�,

   �जसका ल� बढ़ते D2C (सीधे �ाहक को) बाज़ार को

   साधना है।

● Aarvee Engineering Consultants:

   इंजी�नय�र�ग कंस��सी ने ₹202.5 करोड़ के नए इ�ू के

   �लए फाइ�ल�ग क�, जो बु�नयादी ढांचे के �व�ार पर �ान

   क� ��त कर रही है।

●  यह नवीकरणीय ऊजा� कंपनी ��Deon Energy:

   ऊजा� के तेजी वाले दौर म� ₹150 करोड़ जुटाने का ल�

   बना रही है।

●  पो��ी कंपनी ने NSE EmergeSimran Agrovet:

   पर ₹78.5 करोड़ का SME IPO दा�खल �कया, जो

   कृ�ष �े� म� बढ़ती ��च को दशा�ता है।

मंज़ूरी और लॉ� के �लए तैयार IPO

तीन बड़े IPO को SEBI क� मंज़ूरी �मल गई है और वे

अ�ूबर क� शु�आत म� लॉ� होने के �लए तैयार ह�:

●  ₹15,512 करोड़ का मेगा IPOTata Capital:

   (6-8 अ�ूबर) LIC, Paytm और Hyundai के बाद

   भारत का चौथा सबसे बड़ा IPO होगा।

●  को-व�क� ग �ेस क� बड़ी कंपनी,WeWork India:

   3-7 अ�ूबर क� लॉ� �व�डो पर �ान दे रही है।

●  टे�ोलॉजी कंपनी, �जसका �ाइस ब�डPace Digitek:

   ₹208-219 है (26-30 �सतंबर)
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अ�बर 2025 IPO लॉ� कैल�डरू

इस महीने मु� बोड� और SME सेगम�ट को �मलाकर लगभग 12 से �ादा IPO क� अलग �ल� है। यह �दखाता है �क

भारतीय IPO बाज़ार काफ� स��य और �नवेशक� के �लए आकष�क बना �आ है। 

मेनबोड� लॉ�

कंपनी
लॉ� क�

तारीख

�ाइस ब�ड
(₹)

से�र मु� बात� / हाइलाइ�स

टाटा कै�पटल

वीवक�  इं�डया

फैबटेक टे�ोलॉजीज

�ॉ�टस

ओम �ेट फॉरवड�स�

एडवांस ए�ोलाइफ

6-8 अ�ूबर

3-7 अ�ूबर

29 �सत�र -

1 अ�ूबर

29 �सत�र -

1 अ�ूबर

29 �सत�र -

3 अ�ूबर

30 �सत�र -

3 अ�ूबर

310-326

615-648

181-191

120-129

128-135

95-100

एनबीएफसी

को-व�क� ग

टे�ोलॉजी

हे�केयर

लॉ�ज���

ए�ी के�मकल

2025 का सबसे बड़ा IPO,

Tata Motors Finance के मज़�र के बाद

भारत म� पहला बड़ा को-व�क� ग �ेस IPO

एंटर�ाइज सॉ�वेयर समाधान �दाता

फामा��ू�टकल उ�ादन और �वतरण

�ेट फॉरव�ड�ग और लॉ�ज��� सेवाएँ

फसल सुर�ा और कृ�ष समाधान

SME लॉ�

SME से�र अपनी मजबूत र�ार बनाए �ए है, और इसम� �व�भ� �े�� का ��त�न�ध� है जैसे मै�ुफै��र�ग, टे�ोलॉजी

और कं�ूमर गु�स।

कंपनी IPO क� तारीख �ाइस ब�ड (₹) इ�ू साइज (करोड़ ₹) �कार

भा�वक एंटर�ाइजेज

चैटरबॉ� टे�ोलॉजीज

DSM �ेश फ़ू�स

अमीनजी रबर

KVS का��� �

मानस पॉ�लमस�

25-30 �सत�र

25-30 �सत�र

26-30 �सत�र

26-30 �सत�र

26-30 �सत�र

26-30 �सत�र

140

110-115

96-101

95-100

53-56

76-81

140

115

101

100

56

81

SME

SME

SME

SME

SME

SME
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SME IPO: अ�बर-नवंबर 2025 म� �ान देने यो� से�रू

अ�ूबर-नवंबर 2025 के �लए SME IPO पाइपलाइन म� मै�ुफै��र�ग और इंजी�नय�र�ग से�र सबसे आगे है,

कुल 12 IPOs के साथ। इसके बाद टे�ोलॉजी और IT से�र है, �जसम� 8 IPOs क� योजना है।

उ�ादन और इंजी�नय�रग: � सबसे आगे

आने वाले 12 IPO के साथ यह �े� SME IPO क�

कतार म� सबसे आगे है। मु� कारण ह�:

●  उ�ादन-आधा�रत �ो�ाहनसरकारी PLI योजनाएँ:

   योजनाएँ घरेलू उ�ादन को बढ़ावा दे रही ह�।

●  वै��क कंप�नयाँ अपनेस�ाई चेन का �ानीयकरण:

   उ�ादन को भारत म� ला रही ह�।

●  सरकार का भारी पूँजीगत खच�बु�नयादी ढाँचे पर ज़ोर:

   नए अवसर पैदा कर रहा है।

●  ₹85 करोड़ और �दश�न रे�ट� गऔसत इ�ू साइज़:

   “मज़बूत" है।

�मुख उप-से�र:

● बारीक़ इंजी�नय�र�ग पुज़� (Precision Engineering

   Components)

● गा�ड़य� के सहायक पुज़� (Auto Ancillaries) और

   �ेयर पा�स�

● औ�ो�गक मशीनरी और उपकरण

● धातु �नमा�ण (Metal Fabrication) और ढलाई

   (Castings)

टे�ोलॉजी और IT :
हाई-�ोथ क� संभावना

कतार म� 8 IPO ह�, �जनका औसत इ�ू साइज़ ₹120

करोड़ है और रे�ट� ग "ब�त मज़बूत" है।

से�र के अनुसार SME IPO पाइपलाइन: अ�बर–नवंबर 2025ू
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●  पेम�ट सॉ�ूशन, कज़� देने वाले�फनटेक इनोवेशन:

   �ेटफ़ॉम� और वे� मैनेजम�ट।

●  सॉ�वेयर-एज़-ए-स�व�स कंप�नयाँSaaS �ेटफ़ॉम�:

   जो SME �ाहक� को टाग�ट कर रही ह�।

फूड और ए�ीक�चर: ��र �वकास

6 IPO ह�, जो भारत के कृ�ष बदलाव को दशा�ते ह�:

●  वै�ू-एडेडखा� �सं�रण (Food Processing):

   �ोड� और रेडी-टू-ईट सेगम�ट।

●  �ी�मयम ऑग��नक उ�ाद औरऑग��नक खेती:

   स�ट� �फकेशन सेवाएँ।

●  बारीक़ खेती (Precision Farming) औरए�ी-टेक:

   स�ाई चेन सुधार।

●  इंटी�ेटेड फा�म�ग और �ोसे�स�ग।पो��ी और डेयरी:

�ा� सेवा और फामा�: इनोवेशन पर
आधा�रत

5 IPO ह� �जनका औसत साइज़ ₹110 करोड़ है:

● �च�क�ा उपकरण (Medical Devices):

   आयात पर �नभ�रता कम करना और �नया�त बढ़ाना।

● जाँच सेवाएँ (Diagnostic Services):

   बढ़ती �ा� जाग�कता और �नवारक देखभाल।

● �वशेष� फामा� (Specialty Pharma):

   ख़ास बीमा�रय� और कॉ��ै� मै�ुफै��र�ग।

●  �ड�जटल हे� �ेटफ़ॉम� और दर से सलाहूटेलीमे�ड�सन:

   देने क� सेवाएँ।

नवीकरणीय ऊजा� : भ�व� पर क� ��त

3 IPO ह� �जनका औसत इ�ू साइज़ ₹150 करोड़ है और

रे�ट� ग "ब�त मज़बूत" है:

●  पैनल बनाना और EPC (इंजी�नय�र�ग,सोलर उ�ादन:

   खरीद और �नमा�ण) सेवाएँ

●  बैटरी टे�ोलॉजी और ��ड सॉ�ूशनऊजा� भंडारण:

●  टरबाइन के पुज़� और रखरखावपवन ऊजा�:

●  IPO पैसे क� �� योजनापूँजी का सही इ�ेमाल:

�नवेश के बड़े �झान और अवसर

से�र का �दश�न 

2025 के SME IPO �दश�न के आँकड़� के आधार पर:

सबसे अ�ा �दश�न करने वाले से�र:

1.  53.03% (2 IPO)Financial Services:

2.  33.13% (1 IPO)Utilities:

3.  27.47% (40 IPO)Capital Goods:

4.  19.36% (13 IPO)FMCG:

5.  16.95% (13 IPO)IT:

कमज़ोर �दश�न करने वाले से�र:

●  -10.43%Metals & Mining:

●  -8.96%Oil, Gas & Fuels:

●  -3.99%Forest Materials:

सुर�ा कवच और ख़तर ेक� घंटी

सकारा�क ऊजा� (The Good Side)

●  स� �नयम, �सफ़�  मज़बूतSEBI का सुर�ा घेरा:

   कंप�नयाँ ही �ल� होती ह�।

●  �रटेल इ�े�स� ने IPOs कोछोटे �नवेशक� क� ताक़त:

   कई सौ गुना तक ओवरस��ाइब �कया।

●  PLI और मेक इन इं�डया,सरकारी सहारा:

   छोटे �बज़ने�सस के �लए बड़ी ताक़त।

●  SME कंप�नयाँ अब �ड�जटल बनकर �ड�जटल �ां�त:

   और तेज़ी से आगे बढ़ रही ह�।

खतर ेका सायरन (The Risky Side)

●  बेचने पर ख़रीदार �मलना मु��ल होकम �ल���डटी:

   सकता है।

●  छोटी कंप�नयाँ ज़रा-सी हलचल सेतेज़ उतार-चढ़ाव:

   ऊपर-नीचे हो जाती ह�।

●  महामारी के बाद कंप�नयाँ टे�ोलॉजी�ड�जटल बदलाव:

   तेज़ी से अपना रही ह�।

●  आ�ट� �फ�शयल इंटे�लज�स काAI और ऑटोमेशन:

   इ�ेमाल करके �बज़नेस सॉ�ूशन देने वाले �ाट�अ�।
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बाज़ार क� �दशा और रणनी�तक नज़र

Q4 2025 क� संभावनाएँ

●  Q4 2025 म� 50+ SME IPOIPO क� बौछार:

   लॉ� होने वाले ह�।

●  औसत IPO साइज़ ₹75 से बढ़कर ₹104 करोड़।बड़े दांव:

●  5–7 कंप�नयाँ SME से मेनबोड� परमु� मंच क� ओर:

   जा सकती ह�।

●  टे�ोलॉजी और मै�ुफै��र�ग परनए फ़ेवरेट से�र:

   �नवेशक� क� नज़र।

SME IPO क� कामयाबी के राज़

1.  कंपनी का मुनाफ़ा और कम कज़�।मज़बूत आधार:

2.  �ेलेबल और �व�ार यो� �ान।बढ़ने का मॉडल:

3.  ईमानदार व अनुभवी मैनेजम�ट।अ�ा नेतृ�:

4.  IPO का पैसा कहाँ लगेगा, साफ़�� उपयोग:

     रणनी�त ज़�री।

अ�ूबर-नवंबर 2025 क� SME IPO कतार �दखाती है

�क भारतीय छोटे और म�म आकर के कारोबार अब पहले

से �ादा मजबूत, �व��त और बढ़ने वाले ह�। �नवेशक�

को उ�ादन, टे�ोलॉजी और नवीकरणीय ऊजा� जैसे तेज़ी 

से बढ़ रहे से�र पर �ान देना चा�हए और साथ ही �नवेश

क� क�मत और जो�खम को समझना ज�री है।

●  �रसच� और अपडे�स सी�मत �मलते ह�।जानकारी क� कमी:

●  कम �नवेशक होने से शेयर बेचने म� �नकास क� चुनौती:

   परेशानी।
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भारत के SME IPO vs AIM,
Nasdaq First North और
STAR Market

वै��क IPO पर एक नज़र

अगर आप भारत म� �कसी SME के सं�ापक ह�, तो

आपने BSE SME और NSE Emerge के बारे म� ज�र

सुना होगा। ले�कन �ा आप जानते ह� �क ��टेन, यूरोप

और चीन म� भी छोटी कंप�नय� के �लए अलग �ेटफ़ॉम� ह� -

जैसे AIM (लंदन), Nasdaq First North (नॉ�ड��)

और STAR Market (शंघाई)?

ये �ेटफ़ॉम� भारत के SME IPO इको�स�म के “साथी”

ह�। इनक� तुलना करने से हम� पता चलता है �क भारत कहां

खड़ा है, �ा काम कर रहा है और �कन से�स� म� सुधार क�

ज�रत है।

एक झलक

�ेटफ़ॉम� �े� शु� होने का साल मु� उ�े�

BSE SME /

NSE Emerge

AIM

Nasdaq First North

STAR Market

भारत

यूके

(लंदन �ॉक ए�च�ज)

नॉ�ड�क देश

चीन (शंघाई)

2012

1995

2006

2019

छोटे और मी�डयम �बज़नेस व �ाट�अ�

वै��क �वकास कंप�नयाँ

शु�आती चरण क� कंप�नयाँ

(�� �डने�वया व यूरोप)

हाई-टेक और रणनी�तक उभरते उ�ोग

भारत का SME IPO इको�स�म

●  2012शु�आत:

●  BSE SME और NSE Emerge पर कुल�ल���:�

   800+ (2025 तक)

●  250+ कंप�नयाँ मु� बाज़ार म� ग�माइ�ेशन:

●  औसत ₹10–50 करोड़, ओवरस����शनIPO साइज़:

   अ�र 50–200x

●  मै�ुफै��र�ग, इंजी�नय�र�ग, IT, फामा�, ऑटोसे�र:

   पा�स�, �व�श� सेवाएँ

भारत का मॉडल छोटे ले�कन बढ़ने वाले फ�� के �लए

साव�ज�नक पूंजी तक प�ँच आसान बनाता है।

उदाहरण: Rachana Infrastructure (गुजरात) –

2022 म� ₹40 पर BSE SME म� �ल� �ई, 18 महीने

म� मु� बाज़ार म� चली गई।
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AIM – लंदन का Growth Market
●  1995, LSEशु�आत:

●  कंपनी के पास लंबा अनुभव होना ज�री नह�,लचीलापन:

   मु� बाज़ार क� तुलना म� �रपो�ट� ग और जानकारी देने के

   �नयम आसान ह�।

●  70+ देश� क� 3,800+ कंप�नयाँवै��क प�ँच:

●  £100+ �ब�लयन उठाए गएफंडरे�जग:�

भारत के �लए सबक: AIM �दखाता है �क ह�े ले�कन

भरोसेमंद �नयम और वै��क �नवेशक आधार छोटे और

�वदेशी SME को आक�ष� त कर सकते ह�।

उदाहरण: Fever-Tree Drinks (UK) – 2014 म�

£1.34 पर �ल� �ई, £40 से ऊपर बढ़ी और मु� बाज़ार

म� गई।

Nasdaq First North – नॉ�डक माग��

●  2006, Nasdaq Nordicशु�आत:

●  �ीडन, डेनमाक� , �फनल�ड, आइसल�ड; 500+�े�:

   कंप�नयाँ

●  ह�� क��ायंस, बढ़ती ��ता और�वशेषता:

   एना�ल� कवरेज

● सेगम�टेशन:

* First North Growth – शु�आती कंप�नय� के �लए

* First North Premier – मु� बाज़ार क� तैयारी

   कर रही कंप�नय� के �लए

भारत के �लए सबक: �टयर ���र से कंप�नय� का

“�ेजुएशन” आसान होता है; Premier-�ाइल से

सं�ागत �नवेशक� के �लए बेहतर गवन�स वाली SMEs

को पहचानना आसान होगा।

उदाहरण: Paradox Interactive (�ी�डश गे�म�ग

कंपनी) – 2016 म� First North म� �ल�, बाद म�

मु� बाज़ार म� गई।

STAR Market –
चीन का High-Tech मंच

●  2019, शंघाईशु�आत:

●  सेमीकंड�र, AI, बायोटेक, �ीन टेक —�ान:

   रणनी�तक से�र

●  र�ज��ेशन-बे�ड IPO, तेज़ और माक� ट-��वन�रफ़ॉम�:

   �ाइ�स�ग

●  पहले 5 �दन कोई डेलीक�मत तय करने क� आज़ादी:

   �ाइस �ल�मट नह�; मुनाफ़े क� ढील

●  500+ कंप�नयाँ, ���लय� RMB माक� ट कैपआकार:

भारत के �लए सबक: STAR �दखाता है �क से�र-क� ��त

SME बोड� रा�ीय �ाथ�मकताओं को तेज़ी से आगे बढ़ाने म�

मदद कर सकता है (जैसे EV, �र�ूएब�, डीप टेक)

उदाहरण: SMIC (सेमीकंड�र मै�ुफै��र�ग इंटरनेशनल)–

2020 म� $6.6 �ब�लयन जुटाया, �पछले दशक का सबसे

बड़ा IPO

भारत क� तुलना

ताकत� (Strengths)

● �ल��� ग क� लागत वै��क �ेटफ़ॉम� क� तुलना म� कम।

● तेज़ ओवरस����शन से �नवेशक� क� �दलच�ी

   �दखती है।

● कई कंप�नयाँ आसानी से SME से मु� बाज़ार तक

   जाती ह�।

● SME IPO क� सं�ृ�त अब महानगर� शहर� से बाहर,

   �टयर-2 और �टयर-3 शहर� तक फैल रही है।

क�मयाँ (Gaps)

● AIM या STAR क� तुलना म� सं�ागत �नवेशक� क�

   भागीदारी कम।

● एना�ल� कवरेज और �रसच� क� कमी।

● वै�ुएशन के �नयम अभी भी कंज़व��टव; हाई-�ोथ टेक

   SMEs के �लए �ल��� ग क�ठन।

● कुछ से�र� पर खास �ान और द�नया भर म� पहचानु

   बढ़ाने क� ज�रत(जैसे AIM)

अ�ूबर 2025 I IPO WORLD



www.indiaipo.in 40

�ॉस-ल�नग के अवसर�

�वशेषता
(Feature)

जानकारी का खुलासा

(Disclosure)

�नवेशक आधार

(Investor Base)

�ेजुएशन

(Graduation)

से�र फोकस

(Sector Focus)

भारत के
SME IPOs

SEBI के SME

�नयम – म�म

मु� �प से घरेलू

HNIs और �रटेल

मु� बाज़ार म�

माइ�ेशन

�ापक (Broad)

AIM (लंदन)

ह�ा,

�ॉ�र-��वन

वै��क सं�ागत

�नवेशक

मु� LSE म�

�ांसफर संभव

�ापक (Broad)

Nasdaq First

North (नॉ�ड�)�

लचीला,

�मा�णत सलाहकार

नॉ�ड�क �रटेल + फं�स

Premier

से मु� बाज़ार तक

�ापक (Broad)

STAR Market
(चीन)

र�ज��ेशन-बे�ड,

तकनीक-मै�ीपूण�

रा� + �रटेल +

�वदेशी QFIs

STAR म� या मु�

SSE म� रहना

रणनी�तक हाई-टेक

(Strategic high-tech)

फाउंडस� के �लए मु� बात�

●  AIM और First North �नवेशक� क��व�ज़�ब�लटी:

   जानकारी और �रसच� पर खूब �ान देते ह�। भारत के

   SME बोड� भी �तं� एना�ल� नो�स और बेहतर �रसच�

   कवरेज को बढ़ावा दे सकते ह�।

●  AIM और STAR वै��क फं�स को�वदेशी पूंजी:

   आक�ष� त करते ह�। भारतीय SMEs को भी अंतरा��ीय

   �नवेशक� तक प�ँच बढ़ाने से फायदा हो सकता है।

●  STAR क� तरह “Tech SME” �व�डोसे�र �ां�डग:�

   बनाने से भारत के डीप-टेक और �र�ूएबल SMEs को

   बेहतर पहचान �मल सकती है।

●  AIM/First North म�सलाहकार इको�स�म:

   मा�ता �ा� सलाहकार और �ॉ�र गेटक�पर क� तरह

   काम करते ह�। भारत म� मच�ट ब�कर मॉडल �वक�सत हो

   रहा है, इसे और मजबूत �कया जा सकता है।

आगे �ा ?

भारत के SME IPO �ेटफ़ॉम� �सफ़�  13 साल पुराने ह� —

जब�क AIM 30 साल, Nasdaq First North 19

साल और STAR �सफ़�  6 साल पुराना है, ले�कन चीन क�

सरकार इसे मजबूत समथ�न देती है। �फर भी भारत द�नयाु

के सबसे स��य SME शेयर बाज़ार� म� शा�मल हो चुका है।

अगर SEBI और ए�च�ज इन �ोबल �ेटफ़ॉम� से

बेहतरीन अनुभव अपनाएँ — जैसे बेहतर �रसच�, से�र-

�वशेष बोड�, आसान माइ�ेशन और �वदेशी �नवेशक� क�

प�ँच — तो BSE SME और NSE Emerge �सफ�

देश म� ही नह�, ब�� �े�ीय �र पर भी �ोथ �ेज कै�पटल

के �लए �मुख �ेटफ़ॉम� बन सकते ह�।

�न�ष� 

भारत म� SME IPOs अब �सफ़�  �योग नह� रहे, ब��

मु�धारा का �ह�ा बन गए ह�। AIM, Nasdaq First

North और STAR Market से तुलना से पता चलता

है �क भारत सही �दशा म� है, ले�कन अभी नवीनता क�

गुंजाइश है।

सं�ापक� के �लए संदेश साफ़ है: ये �ेटफ़ॉम� अब

“जू�नयर बोड�” नह� ह� — ये उछाल का मंच ह�। अगर भारत

अपनी ताक़त� को �वदेश से सीखे गए सबक के साथ जोड़े,

तो इसका SME IPO इको�स�म ए�शया म� AIM +

STAR + First North का �म�ण बन सकता है।
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Company
of the Month
Company
of the Month

KPI Green Energy: SME
�ल��ग से मेनबोड� तक क��
बड़ी छलांग

KPI Green Energy Limited (पहले K.P.I. Global

Infrastructure Limited के नाम से जानी जाती थी)

क� कहानी भारत क� सबसे �ेरक सफलता क� कहा�नय� म�

से एक है और आज भारत क� �ॉक माक� ट म� एक मह�पूण�

�खलाड़ी बन चुक� है। कंपनी का �वकास �पछले दो दशक�

म� भारत के एनज� से�र क� उ��त को भी �दखाता है।

कंपनी क� न�व 1 फरवरी 2008 को रखी गई थी, जब इसे

महारा� म� KPI Global Infrastructure Limited के

नाम से र�ज�ड� �कया गया। 22 अग� 2008 को �वसाय

शु� करने का �माण प� �मलने के बाद, कंपनी ने काम शु�

�कया। कंपनी का शु�आती ल� समय के साथ पूरी तरह

बदल गया, और इसी बदलाव ने इसक� असली पहचान

बनाई। ले�कन, इस कामयाबी क� कहानी को समझने के

�लए, हम� इसके पीछे क� सोच और नेतृ� को जानना होगा।

सफलता क� न�व रखने वाले:

डॉ. फा�क G. पटेल क� या�ा

KPI Green Energy क� कहानी उसके सं�ापक डॉ.

फा�क G. पटेल क� अ�तु या�ा को समझे �बना पूरी नह�

हो सकती। 24 माच� 1972 को गुजरात के भ�च �ज़ले के

सालादरा गाँव म� ज�े डॉ. पटेल बेहद साधारण प�रवार से

थे। – उनके �पता एक बस कंड�र थे और प�रवार को

डॉ. पटेल ने अपनी उ�मी या�ा क� शु�आत नवीकरणीय

ऊजा� से�र से ब�त पहले शु� क� थी। 1991 म� वे इं��ड

गए और वहाँ एक कैफ़े म� काम �कया, �जससे उ�� अंतरा��ीय

अनुभव �मला। भारत लौटने के बाद उनके मन म� एक नई

सोच और �वज़न था। साल 1994 म�, �सफ�  ₹1 लाख के

�नवेश के साथ उ��ने गुजरात के सूरत म� KP Group क�

न�व रखी। शु�आत म� यह ��प लॉ�ज��� सेवाओं और

�रहायशी इमारत� के �नमा�ण पर क� ��त था।

KP Buildcon Private Limited (अब KP Green

Engineering Limited) के �प म� शु� �आ यह छोटा

कारोबार आज एक multi-billion डॉलर कंपनी म� बदल

चुका है। डॉ. पटेल ने दरदश� सोच के साथ मोबाइल �ां�त केू

समय टेलीकॉम से�र म� भी कदम रखा और 16 शहर� म�

मोबाइल टावस� बनाए, �जसने उनके सोलर एनज� �ोजे��स

के �लए आ�थ�क ढांचा तैयार �कया।

रणनी�तक कदम: सौर �ां�त म� �वेश

कंपनी ने बु�नयादी इं�ा���र का काम छोड़कर सोलर

एनज� के से�र म� कदम रखा। यह बदलाव 2000 के

दशक के बीच म� शु� �आ। शु�आत म�, KPI Global

का काम अलग था: वह अपनी ज़मीन दसर� को बेचती थी,ू

और �फर वही ज़मीन सोलर एनज� �ांट लगाने के �लए

उनस े वापस �कराए पर ले लेती थी। यह एक ब�त ही

समझदारी भरा तरीका था, �जसने बाद म� कंपनी क� बड़ी

कामयाबी म � अहम भू�मका �नभाई।

आ�थ�क मु��ल� का सामना करना पड़ता था।
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ले�कन असली कामयाबी 2008 म� �मली, जब डॉ. पटेल

ने भारत म� बढ़ते सौर ऊजा� के मौके को पहचाना और KPI

Global Infrastructure Limited क� शु�आत क�।

उनका यह रणनी�तक फैसला ब�त सही सा�बत �आ,

���क उ��ने सरकार क� नी�तय� से भी कई साल पहले

ही कंपनी को इस से�र म� सबसे आगे ला खड़ा �कया।

सपन� क� न�व: शु�आती �वकास क�

ओर कदम

2013 का साल कंपनी के �लए एक बड़ा पड़ाव था, जब

उसे गुजरात एनज� �ांस�मशन कॉप�रेशन (GETCO) से

भ�च �जले के सुदी म� अपने सोलर �ांट को GETCO के

अमोद सब�ेशन से जोड़ने के �लए मंज़ूरी �मली। इस मंज़ूरी

ने कंपनी क� यो�ता को सा�बत �कया और उसके �लए

भ�व� के दरवाज़े खोल �दए।

2014 से 2016 तक का समय कंपनी के �लए बु�नयादी

ढाँचे के �वकास का था। कंपनी ने अपने Solarism �ांट

से अमोद सब�ेशन तक �बजली प�ँचाने के �लए 13.25

�कलोमीटर लंबी, 66 KV क� �ांस�मशन लाइन बनानी शु�

क�। यह एक ब�त मु��ल �ोजे� था, �जसे पूरा होने म�

लगभग दो साल लग गए ���क इसम� कई सरकारी और

�ानीय �द�त� आ�।

डॉ. पटेल ने खुद उस समय क� चुनौ�तय� को याद करते �ए

कहा, "कई �दन तो ऐसे थे जब मज़दर� को काम करने नह�ू

�दया जाता था, �जससे पूरा �दन काम �का रहता था। कभी

-कभी सामान भी साइट तक नह� प�ँच पाता था। हम� ब�त

सारी �द�त� ��, ले�कन भ�च के �ानीय �नवासी होने के

नाते, हम उन सम�ाओं को हल कर पाए और �ांस�मशन

लाइन का काम पूरा कर सके।”

2016 तक कंपनी ने अपनी पहली बड़ी उपल�� हा�सल

क�। Solarism �ांट म� 5 मेगावॉट का सोलर पावर �ांट

चालू �कया गया। यह �ोजे� Independent Power

Producer (IPP) मॉडल के तहत चला और Gujarat

Solar Power Policy 2015 के थड� पाट� सेल �वक�

का उपयोग �कया गया। कंपनी ने Bilateral Power

Purchase Agreements (PPA) के ज�रए पैसा

कमाना शु� कर �दया, �जससे एक मजबूत �बज़नेस मॉडल

बना।

2017 म�, Solarism �ांट म� एक और 10 मेगावॉट का

सोलर पावर �ांट लगाया गया, �जससे कुल �मता 15

मेगावॉट हो गई। इस �नरंतर �वकास ने �दखाया �क कंपनी

अपनी प�रयोजनाओं को सफलतापूव�क पूरा कर सकती है

और अपना अनुभव और �ान लगातार बढ़ा रही है। 

IPO क� या�ा:

�ाइवेट से प��क कंपनी तक

SME �ल��ग:�  प��क माक� ट का दरवाज़ा

KPI Green Energy का प��क कंपनी बनने का सफ़र

उसके BSE SME �ेटफ़ॉम� पर SME IPO से शु� �आ।

कंपनी ने 28 �सतंबर, 2018 को अपना Draft Red

Herring Prospectus (DRHP) दज� �कया, �जससे

उसने साव�ज�नक पूंजी बाजार तक प�ँचने का इरादा �दखाया।

IPO 8 जनवरी, 2019 को खुला और 11 जनवरी, 2019

को बंद �आ, �जसम� ��त शेयर क�मत ₹80 तय क� गई थी।

इ�ू साइज़ ₹39.94 करोड़ था, जो पूरी तरह नए शेयर� से

बना था, इसम� कोई "ऑफर फॉर सेल" �ह�ा शा�मल नह�

था। �ूनतम लॉट साइज़ 1,600 शेयर� का रखा गया था,

यानी �नवेशक को कम से कम ₹1,28,000 का �नवेश करना

ज़�री था।

इस IPO को �व�ो फाइन��शयल स�व�सेज �ाइवेट �ल�मटेड

ने मैनेज �कया, जब�क �बगशेयर स�व�सेज �ाइवेट �ल�मटेड

र�ज��ार क� भू�मका म� थी। एयरन �फन�ॉ� �ाइवेट

�ल�मटेड ने इस IPO के �लए माक� ट मेकर के �प म� काम

�कया।

IPO को �नवेशक� से शानदार ��त��या �मली और यह

11.50 गुना �ादा स��ाइब �आ, जो कंपनी के �बज़नेस

मॉडल और �वकास क� संभावनाओं म� �नवेशक� के मजबूत

भरोसे को �दखाता है। शेयर� को 22 जनवरी 2019 को

BSE SME �ेटफॉम� पर �ल� �कया गया, जो कंपनी के

�नजी कंपनी से साव�ज�नक कंपनी बनने का एक सफल

कदम था।

IPO से �मले पैसे का इ�ेमाल खासतौर से गुजरात के

भ�च �जले के अमोद तहसील म� सुदी, सा�मयाला और

तंछ गांव म� 25 मेगावॉट का सोलर पावर लगाने के �लए

�कया गया, साथ ही कंपनी के सामा� काम� के �लए भी। 
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�वकास का दौर: पैमाने और �वशेष�ता

का �नमा�ण (2019-2021)

�वसाय का �व�ार और �मता म� बढ़ो�री 

शेयर बाज़ार म� �ल� होने के बाद, KPI Green Energy

ने अपनी �मता बढ़ाने और काम को बेहतर बनाने पर �ान

�दया। कंपनी ने लगातार अपनी सौर ऊजा� उ�ादन �मता

को बढ़ाया और अपने �बज़नेस मॉडल को दो �ह�� म� बाँटा:

IPP (Independent Power Producer - जो दसर�ू

को �बजली बेचते ह�) और CPP (Captive Power

Producer - जो अपनी ज़�रत� के �लए �बजली बनाते ह�)।

2019 म� कंपनी का 25 मेगावॉट का सौर �ोजे� पूरी

�मता के साथ तैयार हो गया, �जससे इसक� �बजली बनाने

क� ताकत और कमाई म� काफ� बढ़ो�री �ई। इसी साल,

कंपनी ने 315 �कलोवॉट का एक छोटा सोलर पावर �ोजे�

भी लगाया, �जससे यह सा�बत �आ �क वह अलग-अलग

साइज़ के �ोजे��स पर काम कर सकती है।

इस दौरान, कंपनी ने अपनी तकनीक� का�ब�लयत को

मज़बूत �कया और �ोजे��स को सफलतापूव�क पूरा करने

का एक ढाँचा बनाया। इसे कई मंज़ू�रयाँ और स�ट� �फकेट

�मले, जैसे �क GEDA र�ज��ेशन स�ट� �फकेट और CEIG

मंज़ू�रयाँ, �जससे बाज़ार म� उसका भरोसा बढ़ा।

आ�थक �दश�न और बाज़ार म� पहचान�

�वकास के इस दौर म�, कंपनी का आ�थ�क �दश�न ब�त

अ�ा रहा। बाज़ार के आँकड़� के अनुसार, KPI Green

Energy क� कमाई माच� 2019 म� ₹34.51 करोड़ से

बढ़कर 2021 तक ₹100 करोड़ से �ादा हो गई, जो उसके

�बज़नेस मॉडल क� कामयाबी को �दखाता है।

कंपनी ने कमाई को बढ़ाते �ए भी मुनाफे को बनाए रखा,

�जससे उसे इंड��ी म� पहचान �मली। इसे कई पुर�ार �मले,

�जनम� 2016 म� सोलर इनोवेशन एंड ए�ील�स अवाड�,

2017 म� इं�ी�ूट ऑफ �स�वल इंजी�नयस� एंड आ�क� टे��स

से �ाप� अवाड� और 2018 म� उ�ोग अवाड� शा�मल ह�।

सफलता क� ओर: SME से मेनबोड� तक

ज़�री शत� को पूरा करना

�कसी भी कंपनी के �लए SME �ेटफ़ॉम� से मेनबोड� म�

जाना एक ब�त बड़ी उपल�� होती है। KPI Green

Energy के �लए भी यह एक मह�पूण� कदम था, �जसके

�लए उ�� �व�ीय �दश�न, कंपनी के �नयम-कानून और

बाज़ार मू� से जुड़ी स� शत� को पूरा करना था। 

कंपनी ने मेनबोड� म� जाने क� सभी शत� को सफलतापूव�क

पूरा �कया, �जनम� शा�मल ह� :

● लगातार कई साल� तक मुनाफे को बनाए रखना।

● ज़�री साव�ज�नक शेयरहो��� ग (public float) क�

   शत� को पूरा करना।

● कंपनी के अ�े �नयम-कानून� को �दखाना।

● �ूनतम बाज़ार मू� क� ज़�री शत� को पूरा करना।

● सभी �नयम� का �नय�मत पालन करना।

मेनबोड� पर आ�धका�रक बदलाव

24 जुलाई 2021 को, KPI Green Energy ने BSE

SME �ेटफ़ॉम� से BSE मेनबोड� और NSE मेनबोड� म�

जाकर एक बड़ी उपल�� हा�सल क�। �ॉक ए�च�ज� ने

कंपनी के �व�ीय �दश�न, �नयम� के पालन और �वकास को

पूरी तरह से जाँचने के बाद इस बदलाव को मंज़ूरी दी।

मेनबोड� पर आने से कंपनी को कई बड़े फायदे �मले:

●  सं�ागत और छोटे �नवेशक� तक प�ँच�ल���डटी :

   बढ़ी।

●  �ादा एना�ल� (analysts) औरबेहतर पहचान:

   मी�डया का �ान �मला।
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●  मेनबोड� पर होने केबेहतर वै�ूएशन (Valuation):

   कारण कंपनी का मू� बढ़ने क� संभावना बढ़ी।

●  �ूचुअल फंड, बीमा कंप�नय�बड़े �नवेशक� तक प�ंच:

   और �वदेशी सं�ागत �नवेशक� (FIIs) का �नवेश पाने

   म� मदद �मली।

●  कम दर� पर लोन और शेयर बाज़ारपूंजी क� कम लागत:

   से पैसा जुटाने क� प�ँच बेहतर �ई।

नाम म� बदलाव और �ांड का �वकास

अ�ैल 2022 म�, कंपनी ने अपना नाम KPI Global

Infrastructure Limited से बदलकर KPI Green

Energy Limited कर �दया। यह बदलाव दशा�ता है �क

कंपनी अब एक साधारण इं�ा���र कंपनी से पूरी तरह

से नवीकरणीय ऊजा� पर �ान देने वाली कंपनी बन गई है।

री�ां�ड�ग क� ���या रणनी�तक �प से मह�पूण� थी

���क इससे :

● �नवेशक� को कंपनी का मु� काम साफ़ तौर पर समझ

   आया।

● कंपनी क� पहचान नवीकरणीय ऊजा� के से�र से जुड़ गई।

● �ीन एनज� बाज़ार म� �ांड क� पहचान बढ़ी।

● कंपनी पुरानी इं�ा���र कंप�नय� से अलग हो गई।

तेज़ �वकास:

मेनबोड� का एरा (2021-2025)

काम का �व�ार और �व�भ�ता

मेनबोड� म� जाने के बाद, KPI Green Energy ने तेज़ी से

�वकास �कया और अपनी रणनी�त म� �व�भ�ता(diversi-

fication) लाई। कंपनी ने अपने काम को कई �ह�� म�

फैलाया, �जनम� IPP (Independent Power Prod-

ucer), CPP (Captive Power Producer) और

O&M (Operations & Maintenance) सेवाएँ

शा�मल ह�।

�बज़नेस से��ट का �दश�न:

●  यह अभी कंपनी क� कुल कमाई काCPP से��ट:

●  यह कमाई का लगभग 13% �ह�ा है,IPP से��ट:

   ले�कन इसम� मुनाफा (profit margin) ब�त �ादा है

   (CPP के 20-22% के मुकाबले 85-90% EBITDA

   मा�ज�न)।

●  कंपनी ने 81 मेगावॉट के हाइ��ड �ोजे�हाइ��ड �ोजे�:

   सफलतापूव�क पूरे �कए ह� और 1.1 गीगावाट से �ादा के

   �ोजे� पाइपलाइन म� ह�।

बेहतरीन �व�ीय �दश�न

(Financial Performance Excellence)

मेनबोड� म� �ल� होने के बाद, कंपनी का आ�थ�क �दश�न

शानदार रहा है:

आय (Revenue) म� बढ़ो�री :

●  ₹34.51 करोड़FY2019:

●  ₹103.94 करोड़FY2021:

●  ₹647.04 करोड़FY2023:

●  ₹1,735.45 करोड़FY2025:

मुनाफे म� बढ़ो�री :

●  ₹8.90 करोड़FY2019 म� Net Profit:

●  ₹325.28 करोड़FY2025 म� Net Profit:

● EPS FY2019 के ₹4.93 से बढ़कर FY2025 म�

   ₹16.23 हो गई।

हाल के रणनी�तक �वकास

2024-2025 क� मु� बात�:

पूंजी जुटाने क� पहल:

● अग� 2024 म� ₹935 ��त शेयर के �हसाब से ₹1,000

   करोड़ का QIP (Qualified Institutional Place-

   ment) पूरा �कया, जो बड़े सं�ागत �नवेशक� के मज़बूत

   भरोसे को �दखाता है।

   लगभग 87% है और यह मु� �प से उ�ोग� के �लए

   सोलर पावर �ांट पर �ान देता है।
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● �सतंबर 2025 म� 8.5% क� �ाज दर पर ₹670 करोड़

   के �ीन बॉ� जारी �कए, �जसे GuarantCo क� गारंटी

   से और बेहतर बनाया गया।

● भारतीय �ेट ब�क से 8.45% क� �ाज दर पर 20 साल

   के �लए ₹3,200 करोड़ का लोन हा�सल �कया।

�मता म� वृ��:

● FY25 क� पहली �तमाही तक कुल काम करने क� �मता

   473 मेगावॉट से �ादा हो गई है।

● IPP और CPP से�र म� 2.4 गीगावाट से �ादा के

   �ोजे� पाइपलाइन म� ह�।

● हाल ही म� कोल इं�डया से 300 मेगावॉट और आ�द�

   �बड़ला �र�ूएब� से 96 मेगावॉट के ऑड�र �मले।

�वसा�यक ग�त�व�धयाँ:

● 2024 म� 1:2 के बोनस शेयर को मंज़ूरी �मली।

● �ॉक ि��ट के बाद, शेयर का मू� ₹10 से घटकर ₹5

   हो गया।

● �नय�मत �ड�वड�ड से पता चलता है �क कंपनी शेयरधारक�

   को मह� देती है।

रणनी�तक �बज़नेस मॉडल म� बदलाव

Independent Power Producer (IPP)

पर �ान

KPI Green Energy ने रणनी�तक �प से अपने IPP

(Independent Power Producer) पोट�फो�लयो को

बढ़ाने पर �ान क� ��त �कया है, ���क इस �बज़नेस मॉडल

से �ादा मुनाफा और लंबे समय तक कमाई होती है। वत�मान

मैने�ज�ग डायरे�र एंड चेयरमैन, डॉ. फा�क G. पटेल, ने

मह�ाकां�ी ल� बताए ह�: "2027 तक, हम अपने सभी

IPP �ोजे� पूरे कर ल�गे, �जनसे करीब 10 अरब �पए क�

कमाई होगी।”

IPP �बज़नेस मॉडल से ये फायदे �मलते ह�:

● 25 साल के �बजली खरीद समझौते (PPAs) लंबी

   अव�ध क� कमाई का भरोसा देते ह�।

● CPP के 20-22% के मुकाबले 85-90% का �ादा

   EBITDA मा�ज�न।

● �नय�मत आय से कंपनी को �व�ीय ��रता �मलती है।

● पूंजी पर बेहतर �रटन�, �जससे शेयर हो�स� का मू� बढ़ता है।

टे�ोलॉजी और इनोवेशन

कंपनी ने टे�ोलॉजी और काम क� कुशलता बढ़ाने के �लए

भारी �नवेश �कया है:

● IBM Maximo Renewables का इ�ेमाल बेहतर

   एसेट मैनेजम�ट के �लए।

● ��ड क� ��रता के �लए सौर और पवन ऊजा� को

   �मलाकर हाइ��ड पावर सो�ूशन।

● एडवां�ड मॉ�नट�र� ग �स�� KP नेटवक�  ऑपरेशंस स�टर

   के ज़�रए।

● �ीन हाइ�ोजन क� पहल पर सहायक कंपनी KPI Green

   Hydrogen & Ammonia Pvt Limited के ज़�रए

   काम �कया जा रहा है।

बाज़ार क� ���त और ��त�धा� म� फायदे

इंड��ी म� नेतृ�

KPI Green Energy ने कई कारण� से खुद को भारत

के नवीकरणीय ऊजा� �े� म� एक �मुख �खलाड़ी के �प म�

�ा�पत �कया है: 

�ेल और कैपे�सटी:

● गुजरात का सबसे बड़ा �ाइवेट सोलर पाक� ।

● सौर, पवन और हाइ��ड टे�ोलॉजी म� 2 गीगावाट से

   �ादा का नवीकरणीय ऊजा� पोट�फो�लयो।

म� कंपनी 1.5 गीगावॉट �मता वाले IPP �ोजे��स पर काम

कर रही है, �जनके अगले दो साल� म� शु� होने क� उ�ीद है।
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● भ�व� के �वकास के �लए 10,200+ एकड़ क� जमीन

   उपल�।

भौगो�लक उप���त:

● भारत के 16 रा�� म� काम।

● भारत के सबसे �मुख नवीकरणीय ऊजा� रा� गुजरात म�

   रणनी�तक उप���त।

● �ोजे��स म� �व�भ�ता, �जससे भौगो�लक जो�खम कम

   होता है।

�ाहक आधार:

● �व�भ� उ�ोग� म� 250 से �ादा संतु� �ाहक।

● पुराने �ाहक� से बार-बार काम �मलना, जो �ाहक� क�

   संतु�� को �दखाता है।

● रा� क� �बजली कंप�नय� और �नजी कंप�नय� के साथ

   मज़बूत संबंध।

�व�ीय ताकत और पूंजी का सही इ�ेमाल

कंपनी क� मज़बूत �व�ीय ���त लगातार �वकास और

�व�ार को संभव बनाती है:

बैल�स शीट क� ताकत:

● �सतंबर 2025 तक बाज़ार मू� लगभग ₹9,600 करोड़।

● FY2025 म� डे�ट-टू -इ��टी अनुपात 0.47 तक बेहतर �आ।

● मज़बूत कैश �ो से आंत�रक �वकास को सहारा �मलता है।

रणनी�तक पूंजी का इ�ेमाल:

● FY26-27 म� IPP �ोजे��स के �लए ₹4,000 करोड़

   का पूंजीगत खच� (capex) तय �कया गया है।

● यह खच� QIP से �मली रकम, आंत�रक कमाई और लोन

   से पूरा �कया जाएगा।

● �फलहाल शेयर �ह�ेदारी घटाने क� ज�रत नह�।

चुनौ�तयाँ और जो�खम �बंधन

�ोजे� को पूरा करने का जो�खम

�कसी भी बढ़ती नवीकरणीय ऊजा� कंपनी क� तरह, KPI

Green Energy को भी कुछ चुनौ�तय� का सामना करना

पड़ता है:

�ोजे� क� �डलीवरी:

● 200 मेगावॉट GUVNL जैसे बड़े �ोजे��स को समय

   पर पूरा करना ज�री।

● इस �ोजे� म� ₹907.56 करोड़ का �नवेश, जो नवंबर

   2025 तक पूरा होने क� उ�ीद है।

● अलग-अलग जगह� पर कई �ोजे��स को एक साथ

   मैनेज करना।

सरकारी और नी�तगत बदलाव:

● सरकारी नी�तय� और �नयम� पर �नभ�रता।

● सोलर/नवीकरणीय ऊजा� नी�तय� म� बदलाव �वकास को

   �भा�वत कर सकता है।

● ��ड कने���वटी और �बजली �नकालने के बु�नयादी ढाँचे

   पर �नभ�रता।

�व�ीय और कामकाज का �बंधन

काय�शील पूंजी �बंधन:

● �बज़नेस बढ़ाने के �लए पूंजी और खच� का सही �बंधन

   ज़�री।

● अलग-अलग �ोजे��स के समय के �हसाब से कैश �ो

   को मैनेज करना।

● �वकास के �लए �नवेश और मुनाफे के बीच संतुलन बनाना।

��त�धा� का दबाव:

● नवीकरणीय ऊजा� के EPC से�र म� बढ़ता मुक़ाबला।

● बड़े �ोजे��स क� बोली म� क�मत� का दबाव।

● लगातार तकनीक� सुधार क� ज़�रत।
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भ�व� क� योजना और रणनी�त

2030 तक 10 GW का ल�

KP Group ने 2030 तक 10 गीगावाट क� नवीकरणीय

ऊजा� �मता हा�सल करने का ल� रखा है। इसके �लए

ज�री है:

● सौर, पवन और हाइ��ड टे�ोलॉजी म� �मता बढ़ाना।

● टे�ोलॉजी देने वाली कंप�नय� और �व�ीय सं�ान� के

   साथ रणनी�तक साझेदारी करना।

● मौजूदा से�स� से बाहर भी कारोबार को फैलाना।

● �ोजे� के �वकास और पैस� को जुटाने के नए तरीके

   अपनाना।

उभरते मौके

�ीन हाइ�ोजन और अमो�नया:

● AHES Co. Ltd., द��ण को�रया और GH2 Solar

   Ltd. के साथ 100,000 TPA �ीन अमो�नया सु�वधा

   के �लए साझेदारी।

● भारत क� उभरती �ीन हाइ�ोजन अथ��व�ा म� मजबूत

   जगह बनाना।

● �� �धन उ�ादन म� तकनीक� नेतृ� क� संभावना।

ऊजा� भंडारण का एक�करण

● बैटरी एनज� �ोरेज �स�� (BESS) म� मौके।

● ��ड-�ेल �ोरेज �ोजे� जो नवीकरणीय ऊजा� उ�ादन

   को सहारा द�।

● �ोड�न और �ोरेज को �मलाकर हाइ��ड सलूशन।

रणनी�तक साझेदारी और सहयोग

टे�ोलॉजी साझेदारी:

● डे�ा इले��ॉ�न� इं�डया �ाइवेट �ल�मटेड के साथ �ीन

   एनज� सलूशन।

● IBM के साथ बेहतर एसेट मैनेजम�ट।

● GuarantCo के साथ बेहतर �े�डट रे�ट� ग और कम

   लागत पर लोन।

�व�ीय साझेदारी:

● लंबे समय के �ोजे� फाइन�स के �लए भारतीय �ेट ब�क।

● QIP और बॉ� जारी करने के ज़�रए सं�ागत �नवेशक�

   से संबंध।

● बड़े �ोजे��स के �लए अंतरा��ीय फं�ड�ग क� संभावना।

कॉप�रटे गवन�स और ESG म� नेतृ�

��रता और �टकाऊपन (Sustainability Focus)

KPI Green Energy ने खुद को पया�वरण, सामा�जक

और लीडर (ESG) से�र म� एक �मुख कंपनी के �प म�

�ा�पत �कया है।

पया�वरण पर �भाव:

● नवीकरणीय ऊजा� से �बजली बनाकर काब�न उ�ज�न

   (carbon footprint) म� काफ� कमी लाई है।

● भारत के जलवायु ल�� को हा�सल करने म� योगदान दे

   रही है।

● औ�ो�गक �े� म� �� ऊजा� के बदलाव म� नेतृ� क�

   भू�मका �नभा रही है।

सामा�जक �ज�ेदारी:

● KP �ूमन डेवलपम�ट फाउंडेशन के ज़�रए समाज के

   �वकास के �लए काम कर रही है।

● �जन �ामीण इलाक� म� �ोजे� लगे ह�, वहाँ के लोग� को

   �ानीय रोज़गार दे रही है।

● नवीकरणीय ऊजा� क� तकनीक� म� ��ल डेवलपम�ट

   काय��म चलाती है।
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गवन�स ए�ील�स :

●  बोड� म� �तं� �नदेशक शा�मल ह�। मजबूत बोड�:

●  �रपो�ट� ग �� और �नवेशक� सेपारदश� �रपो�टग:�

   �नय�मत बातचीत।

●  मेनबोड� म� सफल बदलाव के ज�रएअनुपालन म� नेतृ�:

   �नयम� का पालन।

KPI Green Energy क� सफलता से

सबक

रणनी�तक सोच और अमल(Execution)

KPI Green Energy का सफर उ��मय� और �बज़नेस

लीडस� के �लए कई मह�पूण� सबक �दान करता है:

दरदश� नेतृ�(Visionary Leadership):ू

● डॉ. फा�क पटेल ने सौर ऊजा� �े� म� मु�धारा म� आने

   से पहले ही कदम रखा।

● दीघ�का�लक सोच (Long-term thinking) के फायदे

   पर �ान �दया बजाए अ�का�लक लाभ के।

● पारंप�रक इं�ा���र से नवीकरणीय ऊजा� म� बदलाव क�

   �मता �दखाई।

काम को बेहतर ढंग से अंजाम देना:

● 5 मेगावॉट से 470 मेगावॉट से �ादा क� �मता तक

   �व��त �प से काम को बढ़ाया।

● �ा�लटी �ोजे��स को पूरा करके �ाहक� क� संतु�� और

   बार-बार �मलने वाले �बज़नेस को सु�न��त �कया।

● �व�ीय अनुशासन ने पूरे सफर के दौरान लाभदायक

   वृ�� सु�न��त क�।

बाज़ार म� सही समय और सही ���त

बाज़ार म� पहले �वेश करना:

● 2008 म� ही सौर ऊजा� �े� म� �वेश �कया, जो सरकारी

   नी�तय� के समथ�न से पहले का समय था।

● भारत के नवीकरणीय ऊजा� म� �मुख रा� गुजरात म�

   अपनी जगह बनाई।

● IPP, CPP और O&M सेवाओं को �मलाकर अपने

   �बज़नेस मॉडल म� नयापन लाया।

नी�तय� के साथ तालमेल:

● सरकार क� नवीकरणीय ऊजा� नी�तय� के साथ रणनी�तक

   तालमेल �बठाया।

● बदलते �नयामक �नयम� का ईमानदारी से पालन �कया

● सरकारी नी�तय� को लागू करने म� बाज़ार का नेतृ� �कया।

�न�ष�:
एक नवीकरणीय ऊजा� क� सफलता क� कहानी

KPI Green Energy का 2008 म� एक साधारण सोलर

कंपनी से मेनबोड� म� �ल� �ई एक नवीकरणीय ऊजा� क�

बड़ी कंपनी म� बदलना भारत क� सबसे �ेरणादायक कॉप�रेट

सफलता कहा�नय� म� से एक है। डॉ. फा�क जी. पटेल के

दरदश� नेतृ� म�, कंपनी ने एक �नजी कंपनी से SME म�ू

�ल� होने और �फर मेनबोड� पर अपनी पहचान बनाने का

मु��ल सफर सफलतापूव�क तय �कया।

आज, ₹9,600 करोड़ से �ादा के बाज़ार मू�, ₹2,000

करोड़ के करीब क� कमाई और 2.4 गीगावाट से �ादा क�

पाइपलाइन के साथ, KPI Green Energy उ��मता और

सही तरीके से काम करने क� �मसाल है। 2019 म� ₹39.94

करोड़ के SME IPO से एक अरब डॉलर के नवीकरणीय

ऊजा� उ�म तक का कंपनी का सफर, भारत के �� ऊजा�

बदलाव म� ज़बरद� �वकास क� संभावनाओं को �दखाता है।

जैसे-जैसे भारत 2030 तक 500 गीगावाट गैर-जीवा�

�धन (non-fossil fuel) �मता के अपने मह�पूण�

ल� क� ओर बढ़ रहा है, KPI Green Energy इस

बदलाव म� एक मह�पूण� भू�मका �नभाने के �लए अ�ी

तरह तैयार है। कंपनी का �ादा मुनाफे वाले IPP �बज़नेस

पर रणनी�तक �ान और CPP से�र म� उसक� मज़बूत

काम करने क� �मता, लगातार �वकास के �लए एक मज़बूत

न�व �दान करता है।

KPI Green Energy क� कहानी बा�क SME कंप�नय�

के �लए एक �ेरणा है जो मेनबोड� म� �ल��� ग और �टकाऊ

�वकास क� इ�ा रखती ह�। यह �दखाती है �क अगर सही

सोच, काम करने क� �मता और बाज़ार म� सही जगह हो,

तो कंप�नयाँ छोटे �र से शु� करके इंड��ी क� लीडर बन

सकती ह� और सभी stakeholders के �लए बड़ा मू�

पैदा कर सकती ह�।
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रमन भा�टया: 
₹45 से ₹5000 करोड़ का सफर

जब �ादातर नौजवान अपनी पढ़ाई और दो�� म� लगे

होते ह�, तब 15 साल क� उ� म� रमन भा�टया ने एक ऐसा

फैसला �लया �जसने उनक� �क�त बदल दी। उनका ज�

एक जाने- माने प�रवार म� �आ था, जहाँ उनके �पता, मनोहर

लाल भा�टया, पहले ही एक मज़बूत कारोबार खड़ा कर चुके

थे। ऐसे म�, जवान रमन के �लए प�रवार के �बज़नेस म�

शा�मल होना आसान था। ले�कन, खुद का कुछ बनाने क�

इ�ा ने उ�� आज़ादी का मु��ल रा�ा चुनने के �लए �े�रत

�कया।

रमन याद करते ह�, "मेरे �पताजी का �बज़नेस ब�त अ�ा

था और सब कुछ सही चल रहा था। ले�कन हम� लगता था

�क हमारे अंदर भी वही खून है, इस�लए मुझे लगा �क मुझे

खुद कुछ करना चा�हए।" जब उ��ने अपना काम शु� करने

क� इ�ा जताई, तो उनके �पता ने उ�� एक साधारण-सी

चुनौती दी: "पहले अपनी �ूल क� फ�स खुद भर कर

�दखाओ, �फर देख�गे।" उस समय �ूल क� फ�स �सफ�

₹900 थी, ले�कन एक 15 साल के, �बना कमाई वाले

लड़के के �लए यह ₹90 लाख क� तरह थी।

यह चुनौती रमन के �बज़नेस सफर क� शु�आत बनी।

�सफ�  ₹45 से शु� करके, उ��ने अखबार बेचने का काम

शु� �कया और �ड��ी�ूशन से थोड़ा-सा कमीशन कमाया।

यह युवा उ�मी यह� नह� �का – उसने ऑटो-�र�ा चलाने,

वी�डयो गेम पाल�र चलाने और टीवी ठीक करने जैसे कई

�बज़नेस �कए। यह सब उ��ने �कसी मजबूरी म� नह�, ब��

खुद के दम पर अमीर और सफल बनने क� �ज़द म� �कया।

भा�टया इले��ॉ�न� से सव�टेक तक: 
बु�नयादी वष�

1991 म�, 22 साल क� उ� म�, रमन ने अपना पहला

औपचा�रक �बज़नेस शु� �कया। 1990 के दशक के म�

तक, उ��ने नई �द�ी के सु�ानपुरी म� भा�टया इले��ॉ-

�न� नाम क� एक दकान खोली। उनका �ान इनवट�रु

बनाने और बेचने पर था, जो उस समय भारत म� �बजली

जाने क� सम�ा के बावजूद घर� म� �ादा नह� थे।

शु�आत म� उनका सफर कामयाबी और नाकामयाबी दोन�

से भरा था। उनके खूब �बकने वाले इनवट�र� ने उ�� आ�-

�व�ास �दया, ले�कन कुछ ही समय बाद, जो इनवट�र उ��ने

बेचे थे, वे खराब होने लगे। इससे उनका नया-नया �बज़नेस

खतरे म� पड़ गया। यह मुसीबत उनके सपन� का अंत हो

सकता था, ले�कन रमन क� �ह�त ने उ�� हार नह� मानने

दी। उ��ने तुरंत को�� के एक सं�ान(institute) से

बेहतर इनवट�र बनाने क� तकनीक ली और "सव�टेक" �ांड

के तहत एक नई र�ज लॉ� क�।

यह संकट से समाधान तक क� कहानी रमन के सफर क�

पहचान बन गई। वे अपनी वेबसाइट पर कहते ह�, "म�ने एक

आफत को चुनौती म� बदला, एक चुनौती को अवसर म� और

एक अवसर को एक उपल�� म�।”

1996 तक, उनक� कमाई उनके �पता के �बज़नेस से �ादा

हो गई, �जसने उनके अपने रा�े पर चलने के फैसले को

सही सा�बत �कया। इस सफलता ने उ�� अपने काम को

औपचा�रक �प देने का आ��व�ास �दया, �जससे 24

�सतंबर 2004 को Servotech Power Systems

Private Limited क� �ापना �ई।

Founder of the MonthFounder of the Month
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सा�ा� का �नमा�ण: रणनी�तक �व�ार
और उ�ाद� म� �व�वधता

सव�टेक क� �ापना ने एक �व��त �व�ार रणनी�त

क� शु�आत क�। 2005 म�, कंपनी ने अपनी फै��ी को

�हमाचल �देश के tax-exempt zone म� �श� कर

�दया और उ�र �देश म� अपना पहला �ांच ऑ�फस खोला।

2006 तक, �द�ी म� एक पूरी तरह से R&D (�रसच� एंड

डेवलपम�ट) स�टर चालू हो गया, जो इनोवेशन के ��त रमन

क� �ज�ेदारी को �दखाता है।

2004 से 2006 के बीच �बज़नेस म� काफ� बढ़ो�री �ई,

���क रमन ने �रटेल से�र म� �वेश �कया। उ��ने Big-

Bazaar Spencers, Croma, More जैसे बड़े �ोस�

और कोटक, HDFC जैसे ब�क� के साथ �मलकर इनवट�र,

�ेबलाइजर और UPS �स�म लगाए। उनके �ोड�

प�टालून और �बग बाज़ार जैसी �रटेल चेन से लेकर ICICI

�ूड��शयल और कोटक म�ह� �ा जैसे ब��क� ग से�र तक, कई

अलग-अलग जगह� पर इ�ेमाल होने लगे।

हालाँ�क, 2008 क� मंदी ने एक और बड़ी चुनौती पेश क�।

ले�कन पीछे हटने क� बजाय, रमन ने इसम� एक मौका देखा।

वे बताते ह�, "हर कोई 'पैसे बचाने' के तरीके ढँूढ रहा था और

कोई भी कुछ भी खच� नह� करना चाहता था। म�ने कंप�नय�

को �बजली और पैसे बचाने म� मदद करने वाले �ोड�

लाकर इस मौके का फायदा उठाने क� को�शश क�।" इससे

उ�� LED लाइ�ट� ग और वे�रएबल ����सी �ाइव (VFD)

टे�ोलॉजी क� द�नया म� �वेश करने का रा�ा �मला।ु

2011 तक, सव�टेक ने �द�ी म� अपना LED मै�ुफै��र�ग

�ांट शु� कर �दया था और सोलर �ोड��स, जैसे सोलर

PCU, सोलर ��ीट लाइ�स और सोलर LED लाइ�स

बनाना शु� कर �दया। नवीकरणीय ऊजा� के �े� म� यह

कदम बाद म� कंपनी क� पहचान बन गया।

IPO का सफर: एक �नजी से साव�ज�नक
कंपनी तक

तैयारी और बदलाव

कंपनी का साव�ज�नक होने का सफर असल म� 2017 म�

शु� �आ। 29 अ�ैल, 2017 को, Servotech Power

Systems Private Limited को एक साव�ज�नक

�ल�मटेड कंपनी म� बदला गया, �जसके �लए 24 मई, 2017

को एक नया स�ट� �फकेट जारी �कया गया। यह बदलाव

कंपनी के �लए एक अहम पड़ाव था, �जससे वह एक �ाइवेट

�बज़नेस से एक �ोफेशनल तरीके से चलाई जाने वाली

प��क कंपनी बन गई।

साव�ज�नक होने का फैसला �सफ�  पैसा जुटाने के �लए नह�

था—यह रमन के काम को बड़े पैमाने पर ले जाने और

Servotech को भारत के नवीकरणीय ऊजा� �े� म� एक

बड़ा �खलाड़ी बनाने के सपने को �दखाता था। 2016 तक,

कंपनी ने ₹50 करोड़ से �ादा का टन�ओवर पार कर �लया

था, �जससे उसके साव�ज�नक बाज़ार म� आने का रा�ा

खुल गया।

SME IPO क� शु�आत

Servotech का IPO, NSE SME �ेटफ़ॉम� (NSE

Emerge) पर 9 अग� से 14 अग�, 2017 तक खुला

था। IPO क� जानकारी से कंपनी के बड़े इरादे और सोची-

समझी रणनी�त झलकती है:

●  ₹15.13 करोड़इ�ू साइज़ (Issue Size):

●  ₹31 ��त इ��टी शेयरइ�ू �ाइस (Issue Price):

●  ₹10 ��त शेयरफेस वै�ू (Face Value):

● �म�नमम लॉट साइज (Minimum Lot Size):

   4,000 शेयर

●  48,80,000 शेयर�ेश इ�ू (Fresh Issue):

●  Nilऑफर फॉर सेल (Offer for Sale):

IPO से जुटाया गया पैसा व�क� ग कै�पटल, सामा� �ाव-

सा�यक ज़�रत� और IPO से जुड़े खच� के �लए इ�ेमाल

�कया गया। यह �ान देने लायक है �क यह IPO 100%

नए शेयर� का था, �जसका मतलब है �क सारा पैसा सीधे

कंपनी के पास गया, न �क मौजूदा शेयर हो�स� के पास।
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बाज़ार क� ��त��या और �ल��ग�

24 अग�, 2017 को, Servotech ने NSE Emerge

�ेटफ़ॉम� पर अपनी शु�आत क�। शेयर� क� �ल��� ग

₹31.85 पर �ई, जो इ�ू क� क�मत से लगभग 2.7%

�ादा थी। भले ही �ल��� ग ब�त �ादा शानदार नह� थी,

ले�कन इसने कंपनी के भ�व� के �वकास क� न�व रखी।

यह IPO रमन भा�टया के �लए एक ब�त बड़ी ���गत

कामयाबी थी। �सफ�  15 साल क� उ� म� ₹45 से शु�आत

कर, �ल��� ग के व� ₹57 करोड़ से अ�धक क� कंपनी

खड़ी कर दी थी। इससे भी �ादा मह�पूण� बात यह थी �क

साव�ज�नक �ल��� ग से पारद�श�ता, बेहतर �नयम-कानून

और पूंजी बाज़ार तक प�ँच �मली, जो कंपनी के अगले

�वकास के दौर के �लए ब�त ज़�री था।

SME से मेनबोड� म� बदलाव: एक बड़ी
कामयाबी

बदलाव क� तैयारी

IPO के बाद, Servotech ने अपने �व�ीय �दश�न और

काम करने क� �मता को मजबूत करने पर �ान �दया।

2018-2021 के दौरान कंपनी क� रणनी�तक को�शश� ने

मेनबोड� म� जाने का रा�ा तैयार �कया:

●  सोलर उ�ाद� म� नयापन(Product Innovation):

   �ोड��स, LED लाइ�ट� ग और �बजली से जुड़े समाधान�

   का लगातार �व�ार �कया।

●  कमाई�व�ीय �दश�न(Financial Performance):

   म� लगातार बढ़ो�री और बेहतर मुनाफा �मला।

●  सरकारीबाज़ार म� पकड़(Market Presence):

   एज��सय� और �नजी कंप�नय� दोन� म� �ाहक बढ़े।

● गुणव�ा �माण प�(Quality Certifications):

   रा� क� एज��सय� से कंपनी को कई स�ट� �फकेट और

   मंजूरी �मली।

मेनबोड� म� जाने का फैसला

2021 तक, Servotech ने मेनबोड� म� जाने के �लए ज़�री

सभी फाइन��शयल और काम करने क� शत� पूरी कर ली थ�।

27 मई, 2021 को, कंपनी के बोड� ऑफ डायरे�स� ने NSE

Emerge से NSE मेनबोड� म� जाने को मंज़ूरी दी। इस

फैसले क� कुछ वजह� थ�:

●  बड़े�ल���डटी म� बढ़ो�री(Enhanced Liquidity):

   और छोटे �नवेशक अब आसानी से �नवेश कर सकते ह�।

● �व�ज�ब�लटी म� बढ़ो�री(Increased Visibility):

   एना�ल� और मी�डया अब कंपनी पर �ादा �ान दे रहे ह�।

●  मेनबोड� पर�े�ड�ब�लटी म� बढ़ो�री(Credibility):

   आने से कंपनी का नाम और भरोसा बढ़ा।

●  �ादा पूंजी�वकास के �लए पूंजी(Growth Capital):

   जुटाने के बेहतर अवसर।

बदलाव क� ���या

इस बदलाव क� ���या के �लए शेयर हो�स� क� मंज़ूरी

ज़�री थी, जो पो�ल बैलेट के ज़�रए �मली। �नयम� के

मुता�बक, इस ��ाव को एक �वशेष ��ाव के �प म�

पा�रत करना था, और सबसे ज़�री बात यह थी �क नॉन-

�मोटर शेयर हो�स � के प� म� डाले गए वोट� क� सं�ा,

�वरोध म� डाले गए वोट� क� सं�ा से कम से कम दोगुनी

होनी चा�हए थी।

यह ���या कामयाब रही, और 2 �सतंबर, 2021 को,

Servotech आ�धका�रक तौर पर NSE मेनबोड� म� चली

गई। इस तरह, Servotech SME से मेनबोड� म� जाने

वाली सफल कंप�नय� म� से एक बन गई, �जसने E2E

Networks और Thejo Engineering जैसी कंप�नय�

के साथ अपनी जगह बनाई।

बदलाव का �भाव

मेनबोड� म� जाने के तुरंत बाद और लंबे समय के �लए कई

फायदे �ए:

● बाज़ार मू� म� बढ़ो�री(Market Capitalization

   Growth): मेनबोड� म� जाने के बाद कंपनी का बाज़ार

   मू� काफ� बढ़ा।

● सं�ागत �नवेशक� क� ��च(Institutional Interest):

   �ूचुअल फंड और बड़े �नवेशक� क� भागीदारी बढ़ी।

● �ल���डटी म� सुधार(Liquidity Improvement):

   रोज़ाना क� �े�ड�ग म� बढ़ो�री और बेहतर �ाइस �ड�वरी।

● रणनी�तक अवसर(Strategic Opportunities):

   �वकास के �लए पूंजी जुटाने और खरीद-फरो� करने क�

   �मता बढ़ी।
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COVID-19: संकट को अवसर म� बदलना

रा�ीय आपातकाल के दौरान ��त��या

COVID-19 महामारी ने Servotech के सामने कई

चुनौ�तयाँ और अवसर खड़े �कए। जब भारत दसरी लहर केू

दौरान ऑ�ीजन क� भारी कमी का सामना कर रहा था,

तब रमन भा�टया ने मे�डकल ऑ�ीजन क� कमी के कारण

एक करीबी को खो �दया। यह ���गत नुकसान Servo-

tech के �लए �ा� देखभाल उ�ाद� (healthcare

products) म� कदम रखने का एक बड़ा कारण बन गया।

कंपनी ने #O2FORALL पहल शु� क�, �जसम� मे�डकल

-�ेड ऑ�ीजन कंसं�ेटर बनाने और बेचने पर �ान �दया

गया। क�े माल क� क�मत� म� चार गुना बढ़ो�री और काला

बाज़ारी जैसी चुनौ�तय� के बावजूद, Servotech ने सबको

अ�ी �ा�लटी के ऑ�ीजन कंसं�ेटर उपल� कराने के

अपने �मशन को जारी रखा।

महामारी म� नए-नए �ोड��स लाना

COVID-19 के ��त Servotech क� ��त��या ने

कंपनी क� फुत� और सामा�जक �ज़�ेदारी को �दखाया:

● ऑ�ीजन कंसं�ेटर(Oxygen Concentrators):

   IIT ज�ू, IISER भोपाल, और �व�म साराभाई �ेस

   स�टर और ISRO जैसी सं�ाओं के साथ �मलकर मे�डकल

   -�ेड ऑ�ीजन कंसं�ेटर बनाए।

● UV-C क�टाणुनाशक उ�ाद(UV-C Disinfection

   Products): कंपनी ने UV-C लाइट वाली लै� और

   �डसइंफे�न रोबो�स क� पूरी र�ज लॉ� क�।

   UV-C �डसइंफे�न �ोड��स क� फै��ी लगाने के �लए

   जम�न सरकार से �नवेश हा�सल �कया।

● सामा�जक �भाव(Social Impact):

   Smile Foundation के साथ �मलकर ₹2.5 करोड़

   से �ादा के ऑ�ीजन कंसं�ेटर �दए।

�वजन 2027: अब आगे �ा ?

रणनी�तक बदलाव

�दसंबर 2024 म�, कंपनी ने खुद को "Servotech

Renewable Power System Limited" के �प म�

�फर से �ांड �कया। यह बदलाव पुराने तरह के �बजली

समाधान (power solutions) देने वाली कंपनी से एक

�ापक नवीकरणीय ऊजा� कंपनी बनने के �वकास को

�दखाता है। यह नया नाम कंपनी को भारत के �� ऊजा�

बदलाव म� एक लीडर के �प म� �ा�पत करने के रमन के

सपने के साथ मेल खाता है।

EV चा�जग क� लहर�

रमन के नेतृ� म�, Servotech भारत के EV चा�ज�ग

इं�ा���र म� एक �मुख �खलाड़ी बनकर उभरा है:

● उ�ादन �मता(Manufacturing Capability):

   EV चाज�र के �लए पावर मॉ�ूल, कं�ोल स�क� ट और

   PLC बनाने के �लए खास यू�नट बनाए गए।

● �वसाय का दायरा(Scale of Operations):

   तेल कंप�नय� के साथ �मलकर 2,400 से �ादा EV

   चाज�र सफलतापूव�क लगाए गए ह�।

● तकनीक� साझेदारी (Technology Partnership):

   �ांस क� कंपनी Watt & Well के साथ EV चाज�र के

   पुज़� (components) बनाने के �लए साझेदारी क� गई है।

●  कंपनी 240 kWउ�ाद� क� र�ज(Product Range):

   और 360 kW क� पावर �मता वाले DC EV चाज�र देती है।

वै��क �व�ार क� रणनी�त

रमन के सपने �सफ�  भारत तक �स�मत नह� ह�। मई 2025

म�, Servotech ने एर�ल म� (एलोन म� के �पता) को

अपन े �ोबल एडवाइजरी बोड� म� शा�मल �कया, जो उसक�

अंतरा��ीय �व�ार योजनाओं को �दखाता है। यह रणनी�तक

कदम कंपनी के "�वजन 2027" के साथ मेल खाता है, �जसका

ल� �ायी ऊजा� समाधान� म� वै��क लीडर बनना है।●  कंपनी नेजम�न साझेदारी(German Partnership):
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कंपनी क� अंतरा��ीय पहल� म� ये शा�मल ह�:

●  Enovra Energy Solutions केअ��क� बाज़ार:

   साथ साझेदारी के ज़�रए मॉरीशस म� �व�ार।

●  जम�नी म� सौर ऊजा� से चलने वाले EVजम�न �ोजे�:

   चा�ज�ग इं�ा���र के �लए EnerMAAS �ोजे�।

●  वै��क बाज़ार� के �लए�नया�त के �लए उ�ादन:

   "मेक इन इं�डया" उ�ाद� पर �ान।

मह�ाकां�ी ल�(Ambitious Targets)

रमन ने Servotech के भ�व� के �लए कुछ मह�ाकां�ी

ल� तय �कए ह�:

●  20 लाख से �ादा �ामीण घर� को�ामीण बदलाव:

   स�े नवीकरणीय ऊजा� समाधान देना।

●  अगले पाँच साल� म� पूरे भारत म�EV इं�ा���र:

   1 लाख से �ादा तेज़ EV चा�ज�ग �ेशन लगाना।

●  भारत के घरेलू उ�ादन को बढ़ावासोलर पावर उ�ादन:

   देने के �लए सोलर सेल और मॉ�ूल बनाने क� यू�नट

   �ा�पत करना।

●  2027 तक �ायी ऊजा� समाधान� म�बाज़ार म� नेतृ�:

   वै��क लीडर क� जगह हा�सल करना।

�व�ीय ���त और बाज़ार म� पहचान

�वकास क� �दशा

रमन के नेतृ� म� Servotech का आ�थ�क �दश�न काफ�

�भावशाली रहा है:

●  FY2017 केराज� म� वृ��(Revenue Growth):

   ₹82.32 करोड़ से बढ़कर FY2025 म� ₹676.80 करोड़

   हो गया।

●  कुल मुनाफ़ाआ�थक लाभ(Profitability):�

   (Net profit) FY2017 के ₹5.1 करोड़ से बढ़कर

   Fy2025 म� ₹33.47 करोड़ हो गया।

●  �पछले पाँचकमाई म� वृ��(Earnings Growth):

   साल� म� सालाना कमाई क� औसत वृ�� दर 57.8%

   रही है।

●  वत�मान बाज़ारबाजार पूंजीकरण (Market Cap):

   पूंजीकरण लगभग ₹3,029 करोड़ है (�सतंबर 2025

   तक)।

शेयर �दश�न

2017 म� ₹31.85 क� �ल��� ग क�मत के बाद से,

Servotech के �ॉक ने शानदार �रटन� �दया है:

●  �ॉक ने इ�ू क� क�मत से 374%म�ी-बैगर �रटन�:

   से �ादा का �रटन� �दया है।

●  SME से मेनबोड� म� जाने वाली सबसेबाज़ार म� पहचान:

   अ�ा �दश�न करने वाली कंप�नय� म� �ल� हो गई है।

●  लगातार सं�ागत �नवेशक� और �नवेशक� का भरोसा:

   छोटे �नवेशक� क� �दलच�ी बनी।

पुर�ार और सराहना

●  2010 म� "छोटा �बज़नेस,CNBC-TV18 अवाड�:

   बड़े सपने" का �वजेता, जहाँ उ��ने अपने 2027 के

   �वज़न को साझा �कया।

रमन भा�टया के उ�मी सफर ने उ�� कई स�ान �दलाए ह�:

●  2016 म� एंटर�े�ोर इं�डया मैगज़ीन �ाराह�रत उ�मी:

  “�ीन एंटर�े�ोर ऑफ द ईयर" का पुर�ार जीता।

●  2016 म� "�द�ी/NCR म�मै�ुफै��रग ए�ील�स:�

   LED लाइ�स और सोलर �ोड��स का सबसे अ�ा

   उभरता �आ �नमा�ता" का पुर�ार �मला।

●  2004 म� IMRB �ारा सबसे अ�ीउ�ोग क� पहचान:

   इनवट�र कंपनी के �लए चुना गया।

नेतृ� क� सोच और ���गत मू�

इनोवेशन पर आधा�रत नज़�रया

रमन के नेतृ� क� सोच लगातार इनोवेशन और बदलाव पर

क� ��त है। 1990 के दशक म� इनवट�र क� खराबी से लेकर

COVID-19 के दौरान क� चुनौ�तय� तक, उनका “संकट को

अवसर” म� बदलने का तरीका एक ऐसे लीडर को �दखाता है

जो चुनौ�तय� को �वकास और इनोवेशन का मौका मानते ह�।

सामा�जक �ज�ेदारी

�ावसा�यक सफलता के अलावा, रमन ने लगातार

सामा�जक काम� के ��त अपनी �ज�ेदारी �नभाई है:

●  रा�ीय आपातकाल केCOVID-19 पर ��त��या:

   दौरान ���गत �प से ऑ�ीजन कंसं�ेटर क� स�ाई

   म� शा�मल रहे।
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●  नवीकरणीय ऊजा� और �ायी समाधान�पया�वरण �मशन:

   पर �ान �दया।

●  स�े �� ऊजा� समाधान� के ज़�रए �ामीण �वकास:

   �ामीण घर� म� बदलाव लाने क� पहल क�।

●  घरेलू उ�ादन पर �ान �दया ता�करोज़गार के अवसर:

   �ादा से �ादा नौक�रयाँ पैदा ह�।

भ�व� का �वज़न

रमन के सपने �सफ�  आम �बज़नेस तक सी�मत नह� ह�।

उनका मानना है �क Servotech भारत के �ायी ऊजा�

�स�म म� बदलाव लाने वाली ताकत बने, जो देश क� ऊजा�

�तं�ता और पया�वरण को बेहतर बनाने म� मदद करेगी।

बदलाव क� कहानी: ���गत और
पेशेवर

संघष� से सफलता तक

रमन भा�टया का ₹45 म� अखबार बेचने से लेकर ₹5000

करोड़ क� कंपनी बनाने तक का सफर भारत क� सबसे

�ेरणादायक उ�मी सफलताओं म� से एक है। उसके �लए

�व�ीय सफलता का मतलब �सफ�  पैसे नह� है, ब�� यह

लचीलापन, नए �वचार अपनाने और मु��ल� के बावजूद

अपने सपन� को पूरा करने क� �ह�त के बारे म� है।

भारतीय उ�ोग पर �भाव

Servotech के ज़�रए, रमन ने भारत के औ�ो�गक �े� म�

मह�पूण� योगदान �दया है:

●  �बजली समाधान� और नवीकरणीयतकनीक� उ��त:

   ऊजा� म� कई इनोवेशंस क� शु�आत क�।

●  हज़ार� ��� और अ��� रोज़गाररोज़गार के अवसर :

   पैदा �कए।

●  वै��क बाज़ार� के �लए उ�ादन के�नया�त को बढ़ावा:

   ज़�रए भारत के "मेक इन इं�डया" पहल म� योगदान �दया।

●  भारत क� नवीकरणीय ऊजा� और�� ऊजा� बदलाव:

   EV को अपनाने के सफर म� एक अहम भू�मका �नभाई।

�न�ष�: एक �वरासत का �नमा�ण

रमन भा�टया क� कहानी अभी ख� नह� �ई है। 45 साल

क� उ� म�, वे Servotech को नई ऊँचाइय� तक ले जाना

जारी रखे �ए ह�। �वजन 2027 �सफ�  �ावसा�यक ल�

नह� है, ब�� भारत के �टकाऊ �वकास म� योगदान देने का

एक ���गत �मशन भी है। 15 साल के एक अखबार बेचने

वाले से लेकर NSE म� �ल� एक नवीकरणीय ऊजा� कंपनी

के मैने�ज�ग डायरे�र बनने तक का उनका सफर पूरे भारत

के मह�ाकां�ी उ��मय� के �लए एक �ेरणा है।

2017 म� शु� �आ IPO का सफर �सफ�  पूंजी जुटाने या

�ल��� ग हा�सल करने के बारे म� नह� था - यह ₹45 से शु�

�ए सपने को कानूनी मा�ता देने के बारे म� था। 2021 म�

SME से मेनबोड� म� जाना कंपनी के �वकास और �मता

क� पहचान थी। आज, एर�ल म� जैसे वै��क सलाहकार�

और मह�ाकां�ी �व�ार योजनाओं के साथ, रमन भा�टया

Servotech को �सफ�  एक भारतीय सफलता क� कहानी

के �प म� नह�, ब�� �ायी ऊजा� समाधान� म� एक वै��क

लीडर के �प म� �ा�पत कर रहे ह�।

उनक� कहानी हम� �सखाती है �क उ�मी सफलता केवल

मं�ज़ल के बारे म� नह� है - "यह शु�आत करने क� �ह�त,

असफलताओं के बीच डटे रहने का ज�बा और चुनौ�तय� को

अवसर� म� बदलने का नज़�रया है। �द�ी क� उन ग�लय� से,

जहाँ वे अखबार बेचते थे, से लेकर उन बोड��म तक, जहाँ वे

अब भारत के ऊजा� भ�व� को आकार दे रहे ह�, रमन भा�टया

उस उ�मी भावना का उदाहरण ह� जो भारत के आ�थ�क बदलाव

को चला रही है।

जैसे-जैसे रमन भा�टया अपने �वज़न 2027 क� �दशा म�

आगे बढ़ रहे ह�, वे एक ऐसे सं�ापक बन गए ह� �ज��

अनदेखा नह� �कया जा सकता — न �सफ�  उनक� �बज़नेस

समझदारी, ब�� समाज और पया�वरण म� उनके योगदान

के �लए भी।

अ�ूबर 2025 I IPO WORLD



www.indiaipo.in 55

2025 के टॉप 10 SME IPO हीरो
2025 म� SME IPO बाज़ार म� ज़बरद� तेज़ी देखने को

�मली है। �सतंबर तक, 171 कंप�नय� ने �ल��� ग के ज़�रए

₹7,877 करोड़ जुटाए ह�। 2020 म� ₹159 करोड़ से बढ़कर

2025 म� लगभग ₹7,000 करोड़ तक का यह �वकास, 40

गुना क� ज़बरद� बढ़ो�री है �जसने भारतीय पूंजी बाज़ार को

पूरी तरह बदल �दया है। 118 SME IPOs ने सकारा�क

�रटन� �दया है और 14 म�ीबैगर (multibaggers) बन

गए ह�। इस से�र ने �नवेशक� के �लए शानदार कमाई के

मौके पैदा �कए ह� और भारत के उ�मी ज�बे को �दखाया है।

र�� कग का तरीका�

हमारी �ापक र��क� ग तीन मु� चीज़� पर SME IPOs

को जाँचती है:

�दश�न (40%): स����शन दर�, �ल��� ग के दौरान �मला

फायदा, मौजूदा �रटन� और क�मत� म� लगातार बढ़ो�री।

इनोवेशन (35%): तकनीक� �ग�त, �वसाय मॉडल क�

अनोखी �वशेषताएँ और बाज़ार म� बदलाव लाने क� �मता।

�भाव (25%): उ�ोग म� बदलाव, रोज़गार पैदा करना और

आ�थ�क �वकास म� योगदान।

2025 के टॉप 10 SME IPO हीरो

1. Fabtech Technologies Cleanrooms
    Limited

रक�  �ोर: 95/100

�दश�न के आंकड़�:

●  कुल 740.45 गुनास����शन:

●  90% (₹85 से ₹161.50)�ल��ग पर लाभ:�

●  इ�ू �ाइस से 399% (₹85 से ₹424)मौजूदा �रटन�:

●  ₹27.74 करोड़इ�ू साइज़:

इनोवेशन का �भाव:

Fabtech Technologies ने आधु�नक मॉ�ूलर

�ीन�म समाधान� और खास फन�चर के साथ �ीन�म

उ�ोग म� बदलाव ला �दया। कंपनी पॉलीयुरेथेन फोम पैनल

और एपॉ�ी रे�जन टे�ोलॉजी पर �ान क� ��त करती है,

जो दवा, बायोटे�ोलॉजी और सेमीकंड�र जैसे से�स� म�

बढ़ती मांग को पूरा करती है। इनके इनोवेशन सीधे भारत के

"मेक इन इं�डया" पहल का समथ�न करते ह�।

बाज़ार पर �भाव:

USD 277.4 �म�लयन के इस तेज़ी से बढ़ते से�र म�

काम करते �ए, जो 2023 तक 6.8% CAGR से बढ़ा है,

Fabtech के समाधान भारत के दवा और इले��ॉ�न�

�ोड�न के �व�ार के �लए ज़�री ह�। कंपनी क� सफलता

ने बा�क B2B मै�ुफै��र�ग SME को पूंजी बाज़ार तक

प�ँचने का रा�ा �दखाया है।

2. Austere Systems Limited

रक�  �ोर: 92/100

�दश�न के आंकड़�:

●  �रकॉड�-तोड़ 1,077.12 गुनास����शन:

●  2,149.54 गुना (अभूतपूव�)�ल��ग से लाभ:�

●  44.22% (₹55 से ₹79.30)�ल��ग पर लाभ:�

●  ₹15.57 करोड़इ�ू साइज़:

इनोवेशन का �भाव:

पुणे क� Austere Systems, �ाट�अप और कंप�नय� के

�लए एडवां�ड IT स�व�सेज और सॉ�वेयर डेवलपम�ट के

समाधान देने म� मा�हर है। उनक� स�व�सेज म� AI-पावर

सलूशन, �ाउड इं�ा���र और �ड�जटल बदलाव क�

सेवाएँ शा�मल ह� जो कंप�नय� के काम करने के तरीके को

बदल रही ह�।
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बाज़ार पर �भाव:

Austere Systems ने 2025 म� �कसी भी SME IPO

क� सबसे �ादा स����शन दर हा�सल क�, जो �नवेशक�

के ज़बरद� भरोसे को �दखाता है। कंपनी को �सफ�  28.3

लाख शेयर� के �लए 3.17 लाख से �ादा आवेदन �मले,

�जससे SME सेगम�ट म� छोटे �नवेशक� क� भागीदारी के

�लए एक नया �रकॉड� बना।

3. FlySBS Aviation Limited

रक�  �ोर: 89/100

�दश�न के आंकड़�:

●  कुल 318.82 गुनास����शन:

●  90% (₹225 से ₹427.50)�ल��ग से लाभ:�

●  लगभग ₹577.95 पर कारोबारमौजूदा �दश�न:

●  ₹102.53 करोड़इ�ू साइज़:

इनोवेशन का �भाव:

FlySBS Aviation भारत के तेज़ी से बढ़ते �ाइवेट

ए�वएशन से�र म� काम करती है और नॉन-शे�ूल हवाई

चाट�र स�व�सेज देती है। कंपनी ने अपने �रवे�ू म� 83% क�

ज़बरद� बढ़ो�री �दखाई है, जो ₹106.72 करोड़ से बढ़कर

₹195.38 करोड़ हो गया, जब�क PAT (टै� के बाद का

मुनाफा) 153% बढ़कर ₹11.25 करोड़ से ₹28.41 करोड़

हो गया।

बाज़ार पर �भाव:

भारत का ए�वएशन बाज़ार 2023 म� $1,011 �ब�लयन का

था और 2029 तक 6-8% CAGR से बढ़ने क� उ�ीद है।

ऐसे म�, FlySBS �ाइवेट ए�वएशन से�र क� बढ़ती मांग

का फायदा उठाने के �लए सही जगह पर है। कंपनी क�

सफलता भारत के बढ़ते �ांसपोट� से�र म� मौजूद अवसर�

को �दखाती है।

4. Cryogenic OGS Limited

रक�  �ोर: 86/100

�दश�न के आंकड़�:

●  कुल 695.02 गुनास����शन:

●  99.49% (₹47 से ₹93.50)�ल��ग से लाभ:�

●  इ�ू क� क�मत से लगभग 247%मौजूदा �रटन�:

●  ₹17.77 करोड़इ�ू साइज़:

इनोवेशन का �भाव:

Cryogenic OGS खास �ायोजे�नक उपकरण �े� म�

काम करती है, �जसके �व�ीय आंकड़� �भावशाली ह�, �जसम�

21.12% ROE (�रटन� ऑन इ��टी), 28.93% ROCE

(�रटन� ऑन कै�पटल ए��ॉयड) और 18.61% PAT मा�ज�न

शा�मल ह�। कंपनी ने ₹25.67 करोड़ से ₹33.79 करोड़ तक

31.63% क� मज़बूत �रवे�ू �ोथ �दखाई और साथ ही

उसका कोई कज़� नह� है।

बाज़ार पर �भाव:

भारत के इंडि��यल गैस और है� केयर इं�ा���र का

समथ�न करने वाले एक खास ले�कन अहम से�र म� काम

करते �ए, Cryogenic OGS क� सफलता मज़बूत

बु�नयाद और �बना कज़� वाली खास तकनीक� कंप�नय� के

�लए बाज़ार क� �दलच�ी को �दखाती है।

5. SatKartar Shopping Limited

रक�  �ोर: 83/100

�दश�न के आंकड़�:

●  कुल 952.71 गुनास����शन:

●  99.44% (₹81 से ₹153.90)�ल��ग से लाभ:�

●  ₹162.60 पर कारोबारमौजूदा �दश�न:

●  ₹33.80 करोड़इ�ू साइज़:

इनोवेशन का �भाव:

SatKartar Shopping तेज़ी से बढ़ते आयुव�द-आधा�रत

�ा� सेवा �े� म� काम करती है। यह सीधे �ाहक� तक

अपने उ�ाद प�ँचाकर �ाकृ�तक �ा� समाधान देती है।

कंपनी पूरे भारत म� �ाहक� तक प�ँचने के �लए गूगल और

मेटा जैसे �ड�जटल माक� �ट� ग �ेटफॉम� का इ�ेमाल करती है।

बाज़ार पर �भाव:

2023 म� भारत का आयुव��दक उ�ाद बाज़ार $7.65

�ब�लयन का था और 2029 तक इसके 18.4% क� र�ार

से बढ़ने क� उ�ीद है। ऐसे माहौल म� SatKartar �ब�ुल

सही जगह पर है, ���क लोग अब �ाकृ�तक और हे�ी

उ�ाद� को �ादा पसंद कर रहे ह�। कंपनी क� कामयाबी यह

सा�बत करती है �क पारंप�रक भारतीय �ा� प��तय� म�

आधु�नक बाजार� म� सफलता पाने क� �मता मौजूद है।
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6. Parmeshwar Metal Limited

रक�  �ोर: 80/100

�दश�न के आंकड़�:

●  कुल 607.14 गुनास����शन:

●  45.44%�ल��ग से लाभ:�

●  छोटे �नवेशक� और सं�ागत �नवेशक� क�इ�ू �दश�न:

   अ�ी भागीदारी

●  मेटल �ोसे�स�ग और उ�ादनसे�र:

इनोवेशन का �भाव:

Parmeshwar Metal भारत क� मेटल इंड��ी म�

काम करती है और देश के इं�ा���र व मै�ुफै��र�ग को

मज़बूत बनाती है। इसके काम से ऑटो, कं���न और

इंडि��यल जैसे कई उ�ोग� को मदद �मलती है।

बाज़ार पर �भाव:

कंपनी का सफल IPO यह �दखाता है �क भारत क� मेटल

�ोसे�स�ग इंड��ी म� �नवेशक� का भरोसा �कतना मज़बूत है।

खासतौर पर उन कंप�नय� म�, जो वै�ू-एडेड �ोड��स और

बेहतर कामकाज पर �ान देती ह�। इस सफलता ने बाक�

मेटल इंड��ी के SME को भी �ह�त दी है �क वे प��क

�ल��� ग पर �वचार कर�।

7. BLT Logistics Limited

रक�  �ोर: 77/100

�दश�न के आंकड़�:

●  कुल 560.91 गुनास����शन:

●  27.32%�ल��ग से लाभ:�

●  लॉ�ज��� �े� के �वकास पर क� ��तइ�ू साइज़:

●  प�रवहन और लॉ�ज���से�र:

इनोवेशन का �भाव:

BLT Logistics भारत के तेज़ी से बढ़ते लॉ�ज���

से�र म� काम करती है, जो ज़�री स�ाई चेन सोलूश�

देती है। कंपनी क� सेवाएँ ई-कॉमस� के बढ़ते कारोबार,

�ोड�न तक सामान प�ँचाने और माल क� सही तरीके से

आवाजाही के ज़�रए भारत क� अथ��व�ा को मज़बूत

बनाने म� मदद करती ह�।

बाज़ार पर �भाव:

ई-कॉमस� और उ�ादन के बढ़ने से भारत का लॉ�ज���

से�र तेज़ी से बढ़ने वाला है। ऐसे माहौल म� BLT Log-

istics का सफल IPO यह �दखाता है �क �नवेशक उन

कंप�नय� म� �दलच�ी ले रहे ह� जो अ�ी तरह से मैने� ह�

और भारत क� स�ाई चेन को आधु�नक बनाने क� �मता

रखती ह�।

8. Current Infraprojects Limited

रक�  �ोर: 74/100

�दश�न के आंकड़�:

●  कुल 379.52 गुनास����शन:

●  90.94%�ल��ग से लाभ:�

●  इं�ा���र का �वकाससे�र:

●  �नमा�ण और इं�ा���र �ोजे�फोकस:

इनोवेशन का �भाव:

Current Infraprojects अपने कं���न और �ोजे�

मैनेजम�ट के ज़�रए भारत के इं�ा���र को मज़बूत बनाने म�

मदद कर रही है। कंपनी का योगदान देश क� बड़ी योजनाओं

जैसे हाइवे, शहर� का �वकास और इंडि��यल �ोजे��स म�

साफ़ �दखता है।

बाज़ार पर �भाव:

कंपनी का अ�ा �दश�न यह सा�बत करता है �क भारत

म� बढ़ते इं�ा���र पर �नवेशक� का भरोसा मज़बूत है।

सरकार का इं�ा���र डेवलपम�ट और �ाइवेट से�र क�

भागीदारी से, Current Infraprojects यह �दखाता है

�क इं�ा���र से जुड़े SME भी पूंजी बाज़ार से सफलता-

पूव�क फंड जुटा सकते ह�।

9. Medistep Healthcare Limited

रक�  �ोर: 71/100

�दश�न के आंकड़�:

●  कुल 375.29 गुनास����शन:

●  17.09%�ल��ग से लाभ:�

●  �ा� सेवाएँ और उ�ादसे�र:

●  �ा� सेवा तकनीक� समाधानइनोवेशन:
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इनोवेशन का �भाव:

Medistep Healthcare भारत के तेजी से बढ़ते

हे�केयर से�र म� काम करती है और लोग� को मे�डकल

सेवाएँ व �ा� से जुड़े समाधान देती है। कंपनी का

फोकस स�ी और सुलभ हे�केयर पर है, जो देश के

हे�केयर इं�ा���र को बेहतर बनाने के ल� से जुड़ा

�आ है।

बाज़ार पर �भाव:

महामारी के बाद भारत के �ा� सेवा �े� म� ज़बरद�

वृ�� देखने को �मली है, ऐसे म� Medistep का सफल

IPO �ा� सेवा कंप�नय� क� लंबी अव�ध क� �मता

को बाज़ार क� पहचान को �दखाता है। कंपनी क� �ल��� ग

बा�क �ा� सेवा SME को �वकास के �लए साव�ज�नक

बाज़ार पर �वचार करने के �लए �ो�ा�हत करती है।

10. Avax Apparels and Ornaments
       Limited

रक�  �ोर: 68/100

�दश�न के आंकड़�:

●  कुल 259.81 गुनास����शन:

●  90% (₹70 से ₹133)�ल��ग से लाभ:�

●  ₹1.92 करोड़इ�ू साइज़:

●  दो अलग-अलग �बज़नेसअनोखा मॉडल:

इनोवेशन का �भाव:

Avax Apparels का �बज़नेस मॉडल थोड़ा अलग है—

ये बुने �ए कपड़� के थोक कारोबार के साथ-साथ चाँदी के

गहन� क� ऑनलाइन �रटेल सेल भी करती है। कंपनी पंजाब

के कपड़ा हब म� अपनी मज़बूत पकड़ का फायदा उठाती है

और पूरे भारत म� चाँदी के गहन� के �ाहक� तक प�ँच बनाती

है।

इ�ू का साइज़ भले ही छोटा था, ले�कन Avax Apparels

ने ऐसा कमाल �कया �क शु�आती �नवेशक� के �लए ये

म�ी-बैगर सा�बत �आ। यह �दखाता है �क छोटी-सी

कंपनी भी पूंजी बाज़ार से सफलतापूव�क पैसा जुटा सकती

है। Avax क� यह सफलता बाक� छोटे �बज़नेस को भी

�ह�त देती है �क वे �ोथ के �लए IPO का रा�ा अपनाएँ।

बाज़ार पर �भाव:

SME IPOs: आगे �ा?

SME IPOs क� कामयाबी ने भारत के SME पूंजी बाज़ार

क� मजबूत न�व रख दी है। सरकार के समथ�न, बढ़ते �नवेशक

इंटरे� और उ�मी उ�ाह के साथ यह से�र लगातार बढ़ने

वाला है। टे�ोलॉजी आगे भी सबसे �ादा बढ़त �दखाएगी,

वह� हे�केयर और मै�ुफै��र�ग से�र भी अ�े मौके दे

रहे ह�। 2025 के टॉप 10 SME IPOs यह �दखाते ह� �क

इनोवेशन, ज�बा और �ोथ क� �मता भारत क� तेजी से

बदलती अथ��व�ा को आकार दे रही है।
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FOUNDERS’ MASTERCLASS: SME IPO क� तैयारी

जब आप एक �बज़नेस बनाते ह�, तो एक समय ऐसा आता

है जब �बज़नेस को और आगे बढ़ाने के �लए �ादा पैस� क�

ज़�रत होती है। तब ब�क से �मलने वाले लोन सी�मत लगता

है, पुराने �नवेशक अपना पैसा वापस चाहते ह�, और �बज़नेस

को बढ़ाने के �लए बड़े फंड क� ज़�रत होती है। ऐसे म�, भारत

के कई छोटे और मी�डयम �बज़नेसेस (SMEs) के �लए

SME IPO एक बेहतरीन रा�ा है – यह पैसा जुटाने,

अपनी पहचान बनाने और बड़ी कंप�नय� क� �ल� म�

शा�मल होने का मौका है।

SME IPO तक प�ँचना �सफ़�  कागज़ भरने या घंटी बजाने

जैसा आसान नह� है। यह एक बड़ा बदलाव है, �जसम�

�बज़नेस का पैसा, ढाँचा और काम करने का तरीका सब

बदल जाता है। �जन लोग� ने यह सफ़र पार �कया है, वे इसे

"अनुशासन क� सबसे बड़ी सीख" कहते ह�, ���क यह �सफ़�

आपके पैस� क� नह�, ब�� आपक� सोच क� भी परी�ा

लेता है।

इस आ�ट� कल म�, हम जान�गे �क एक �बज़नेस चलाने वाले

को SME IPO के �लए �ा तैयारी करनी चा�हए। हम

पैसे, �नयम-कानून, �नवेशक� और IPO सलाहकार� क�

अह�मयत के बारे म� बात कर�गे। यह उन उ��मय� (entre-

preneurs) के �लए कुछ खास बात� और असल द�नयाु

के सबक ह� जो शेयर बाज़ार म� कदम रखना चाहते ह�।

SME IPO �� ज़�री है?

NSE और BSE ने 2012 म� SME IPO का रा�ा शु�

�कया था, ता�क अ�े छोटे �बज़नेस को भी बाज़ार से पैसा

�मल सके। �पछले दस साल� म�, सूरत के कपड़ा �ापा�रय�

से लेकर पुणे क� IT कंप�नय� तक, स�कड़� SME ने इसका

फ़ायदा उठाया है।

यह �� मायने रखता है?

●  �बज़नेस को फैलाने, नई खोज�वकास के �लए पूंजी:

   करने, कज़� चुकाने या नई कंप�नयाँ खरीदने के �लए।

●  �ल�ेड होने से �बज़नेस क� साख बढ़ती�व�सनीयता:

   है और लोग उस पर �ादा भरोसा करते ह�।

●  पुराने �नवेशक� को अपनापुराने �नवेशक� को फ़ायदा:

   पैसा �नकालने का अ�ा मौक़ा �मलता है।

●  �बज़नेस के मा�लक� और कम�चा�रय� केपूंजी का बढ़ना:

   शेयर� क� क�मत बढ़ती है।

ले�कन, यह सपना सच करने के �लए ब�त मेहनत करनी

पड़ती है। प��क होने का मतलब केवल फं�ड�ग नह� है,

ब�� यह आपके �बज़नेस के पैस�, �नयम� का पालन करने

के तरीक़े और काम करने के ढंग क� पूरी जाँच है। 

Act 1: Finance- अपने �बज़नेस को 
सही रा�े पर लाना

�ादातर छोटे-मी�डयम �बज़नेस (SMEs) के �लए, IPO

के रा�े म� सबसे बड़ी �कावट पैसा ही है। प��क �नवेशक

ऐसे आँकड़े चाहते ह� जो �सफ़�  मुनाफ़े वाले ही नह�, ब��

भरोसेमंद, साफ़-सुथरे और प�े भी ह�।

1. पारदश� और ऑ�डट �कया �आ �हसाब

●  SEBI के �नयम� के मुता�बक,तीन साल का �रकॉड�:

   कम से कम तीन साल का ऑ�डट �कया �आ �व�ीय

   �ौरा (financial statements) होना ज़�री है।

●  कोई शॉट�कट नह�, कोई�हसाब-�कताब म� अनुशासन:

   �दखावा नह�, आपके आँकड़े �बलकुल सही होने चा�हए।
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●  टै� से जुड़े �कसी भी �ववाद से IPOटै� का पालन:

   क� ���या �क सकती है या ख़� हो सकती है।

मुंबई के एक बड़े मच�ट ब�कर, �ज��ने 25 SME IPO म�

मदद क� है, कहते ह�, "अगर आप चाहते ह� �क प��क

�नवेशक आप पर भरोसा कर�, तो आपके �हसाब-�कताब म�

स�ाई होनी चा�हए। कोई भी '�दमाग लगाकर' या 'गलत'

�हसाब नह� होना चा�हए।”

2. मज़बूत मुनाफ़ा

भले ही हर SME IPO ब�त �ादा मुनाफ़ा कमाने वाला

�बज़नेस न हो, पर लगातार मुनाफ़ा कमाना �नवेशक� को

भरोसा देता है। �नवेशक �सफ़�  आमदनी नह� देखते, ब��

वे आपके EBITDA मा�ज�न, डे�ट-इ��टी अनुपात और

कैश �लो क� ��रता भी देखते ह�।

�टप: 

�सफ़�  �ब�� बढ़ाने के पीछे न भाग�। �दखाएं �क आपका

�बज़नेस मुनाफ़ा कमा सकता है और बाज़ार के दबाव म� भी

�टक सकता है।

3. पूंजी संरचना क� जाँच

IPO से पहले, अपनी इ��टी, डे�ट और शेयर हो�स� के

समझौत� क� समी�ा (review) करना ब�त ज़�री है।

अगर कोई भी गड़बड़ी है - जैसे ब�त �ादा क��ट� बल

इं��म��स या शेयर� को लेकर प�रवार के बीच झगड़े - तोू
फ़ाइ�ल�ग से पहले उसे सुलझा लेना चा�हए।

4. अंद�नी �नयं�ण

प��क �नवेशक �सफ़�  आँकड़े नह�, ब�� �स�म भी

चाहते ह�। अंद�नी �नयं�ण (internal controls),

मैनेजम�ट क� जानकारी वाले �स�म (MIS) और ERP

�स�म बनाना, यह �दखाता है �क आपका �बज़नेस बड़ा

होने के �लए तैयार है।

Act 2: �नयम� क� द�नया म� कदम रखनाु

IPO वह जगह है जहाँ �बज़नेस चलाने वाले पहली बार

�नयम� के जाल म� फँसते ह�। �नयम� का पालन करना

�सफ़�  एक चेक�ल� पर सही �नशान लगाना नह� है - यह

�नवेशक� और सरकार क� नज़र म� आपक� �व�सनीयता

क� न�व है।

1. यो�ता और SEBI के �नयम

● कम से कम 1.5 करोड़ �पये के कुल एसे�स

   (Net tangible assets)।

● IPO के बाद 25 करोड़ �पये से �ादा क� पेड-अप

   कै�पटल नह�।

● �पछले तीन साल� म� से कम से कम दो साल� म� मुनाफ़ा

   कमाने का �रकॉड�।

इन ज़�री शत� को पूरा करना बेहद ज़�री है। �बज़नेस के

मा�लक� को शु�आत म� ही इन यो�ताओं को समझना

चा�हए और उसी �हसाब से योजना बनानी चा�हए।

2. मच�ट ब�कर और सलाहकार

SME IPO क� ���या का �ज़�ा एक SEBI से र�ज�ड�

मच�ट ब�कर के हाथ म� होता है, जो आपक� कंपनी, सरकार

और �नवेशक� के बीच पुल का काम करती है।

बाक� �मुख भागीदार :

● कानूनी सलाहकार (जाँच-पड़ताल के �लए)

● ऑ�डटर (�व�ीय �रपो�ट� ग के �लए)

● र�ज��ार और �ांसफर एज�ट

● प��क �रलेशन और IPO माक� �ट� ग एज��सयाँ

● IPO सलाहकार (पूरी तैयारी के �लए रणनी�तक गाइड)

3. कॉप�रटे गवन�स

एक बार जब आपक� कंपनी �ल� हो जाती है, तो आप इसे

एक पा�रवा�रक दकान क� तरह नह� चला सकते। गवन�स केु

�नयम� म� शा�मल ह�:

● आपके बोड� म� �तं� �नदेशक (Independent

   directors)

● ख़ास काम� के �लए ऑ�डट स�म�तयाँ (Audit

   committees)

● जानकारी देने क� �ज़�ेदारी - �तमाही नतीजे, ज़�री

   घोषणाएं, अंद�नी जानकारी के लेन-देन के �नयम।

कई SME के �लए, यह सबसे बड़ा बदलाव है।

एक जानकार कहते ह�, "�बज़नेस चलाने वाला अब अकेला

फ़ैसला लेने वाला नह� हो सकता। बाहरी लोग� क� देख-

रेख आपके �बज़नेस का �ह�ा बन जाती है।”
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4. �ॉ�े�स म� पारद�शता�

�ा� रेड हे�र� ग �ॉ�े�स (DRHP) एक काड� है, जो

�नवेशक� को आपक� पहचान बताता है। इसम� �सफ़�  पैस�

का �हसाब-�कताब ही नह�, ब�� यह भी बताना होगा �क :

● आपके �बज़नेस म� �ा ख़तरे ह�?

● �बज़नेस कैसे काम करता है?

● बाज़ार म� कौन-कौन से ��तयोगी ह�?

● �बज़नेस चलाने वाले का बैक�ाउंड?

कोई भी कमी या ग़लत जानकारी से आवेदन र� हो सकता

है या भ�व� म� कानूनी मु��ल आ सकती है।

Act 3: �नवेशक� का भरोसा

जब पैस� और �नयम� का काम पूरा हो जाए, तो असली

परी�ा शु� होती है: �नवेशक� को मनाना। �ाइवेट फं�ड�ग

के उलट, जहाँ कुछ बड़े VC (venture capitalist) बड़ी

रकम दे सकते ह�, IPO म� सैकड़� छोटे और बड़े �नवेशक

आपक� कहानी को देखते ह�।

1. अपनी इ��टी क� कहानी बनाना

आँकड़े ज़�री ह�, ले�कन कहानी �बकती है। �नवेशक जानना

चाहते ह�:

● आपके �बज़नेस म� �ा ख़ास है?

● बाज़ार म� �कतना बड़ा मौक़ा है?

● आपके मुनाफ़े को बचाने के �लए �ा ख़ास फ़ायदा

   (competitive advantage) है?

● IPO से �मला पैसा आपके �बज़नेस को �कतना आगे

   बढ़ाएगा?

एक अ�ी इ��टी �ोरी आपके पैस� के �दश�न को

भ�व� क� संभावनाओं से जोड़ती है।

2. रोडशो और �नवेशक� से �मलना

मच�ट ब�कर रोडशो, एना�ल� कॉल और �नवेशक� के साथ

मी�ट� ग करवाते ह�। �बज़नेस चलाने वाल� को अपनी बात

साफ़-साफ़, स�ाई से और आ��व�ास के साथ रखनी

चा�हए, ता�क वे मु��ल सवाल� का जवाब दे सक� ।

�नवेशक पूछ सकते ह�:

● बाज़ार म� मंदी आने पर आपका �बज़नेस �कतना मज़बूत

   रहेगा?

● बढ़ने के बाद आप व�क� ग कै�पटल को कैसे संभाल�गे?

● आप �ड�वड�ड देने क� �ा नी�त रख�गे?

तैयारी ब�त ज़�री है। जो �बज़नेस चलाने वाले साफ़-साफ़

बात करते ह�, वे अ�र �नवेशक� का भरोसा जीत लेते ह�।

3. क़�मत तय करने क� रणनी�त

IPO क� क़�मत तय करना ही उसे सफल या असफल

बना सकता है। अगर क़�मत �ादा �ई तो �नवेशक पीछे

हट जाते ह�, और अगर कम �ई तो आप पैसा खो देते ह�।

मच�ट ब�कर आमतौर पर कई तरीक� से क़�मत तय करते ह�,

जैसे वै�ूएशन म�ीपल, दसरे �बज़नेस से तुलना औरू

माँग का �व�ेषण।

4. �ल� होने के बाद - �नवेशक� के साथ �र�े

     बनाना

IPO अंत नह� है, ब�� यह एक नई �ज़�ेदारी क�

शु�आत है – �नवेशक� के साथ अ�े �र�े बनाना। सही

समय पर जानकारी देना, साफ़-साफ़ बातचीत करना और

�तमाही नतीज़े बताना, यही तय करेगा �क आपका �ॉक

�ल��� ग के बाद �टका रहेगा या नह�।

Founder Lessons: SME IPO क�
असली कहा�नयाँ

केस 1: सूरत का एक कपड़ा �नया�तक

यह एक प�रवार �ारा चलाया जाने वाला कपड़ा �नया�त का

�बज़नेस था। IPO से पहले इ��ने अपने �हसाब-�कताब

को सही �कया, एक �तं� CFO (चीफ फाइन��शयल

ऑ�फसर) को काम पर रखा और �फर NSE Emerge

पर अपनी कंपनी को �ल� कराया। इनका IPO 12 गुना

�ादा स��ाइब �आ।
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सीख: �ल� होने से पहले अपने �बज़नेस को पेशेवर

(professional) बनाना ब�त ज़�री है।

केस 2: पुणे क� एक IT कंपनी

इस कंपनी क� कमाई ब�त अ�ी थी, ले�कन �नयम� का

पालन सही तरीके से नह� था। इ��ने ज�बाज़ी म� अपना

DRHP (�ा� रेड हे�र� ग �ॉ�े�स) फ़ाइल कर �दया,

�जसक� वजह से SEBI ने कई सवाल पूछे और �ल��� ग म�

छह महीने क� देरी हो गई।

सीख: �नयम� के पालन को कभी भी ह�े म� न ल�।

केस 3: गुजरात क� एक दवा कंपनी

इस कंपनी ने IPO के बाद �नवेशक� के साथ अ�े �र�े

बनाने पर ब�त �ादा �ान �दया। समय-समय पर

जानकारी देना, अपनी बात साफ़-साफ़ बताना और अ�ा

�ड�वड�ड देना, इन सब क� वजह से इनके शेयर क� क�मत

दो साल म� 300% बढ़ गई।

सीख: �नवेशक� का भरोसा समय के साथ बढ़ता है और

इसका ब�त फ़ायदा �मलता है।

IPO सलाहकार� क� भू�मका - आपके
गु� साझेदार

पहली बार अपने �बज़नेस को �ल� कराने वाले फाउंडस�

के �लए, IPO का पूरा काम ब�त मु��ल लग सकता है।

SEBI के �नयम, मच�ट ब�कर के साथ बातचीत, �नवेशक�

क� उ�ीद� और �ल��� ग के बाद जानकारी देना - यह सब

एक भूलभुलैया जैसा है। ऐसे म� IPO सलाहकार ब�त काम

आते ह�।

मच�ट ब�कर का काम IPO को पूरा कराना और पैसा जुटाना

होता है, जब�क �बज़नेस सलाहकार फाउंडस� के �लए एक

रणनी�तक साथी क� तरह काम करते ह�। उनक� भू�मका म�

ये चीज़� शा�मल ह�:

● IPO के �लए तैयारी क� जाँच करना (फाइन��सयल,

   �नयम� का पालन और गवन�स )।

● पूँजी, शेयरहो��� ग और �मोटर क� �ह�ेदारी को कम

   करने के बारे म� सलाह देना।

● कागज़ात (जैसे DRHP बनाना, जानकारी देना और

   कानूनी तैयारी) म� मदद करना।

● रोडशो और �नवेशक� के सामने पेश होने के �लए �बज़नेस

   फाउंडस� को �े�न�ग देना।

● �ल��� ग के बाद �नवेशक� के साथ �र�े और �नयम� का

   पालन करने के तरीक़� पर सलाह देना।

सीधे श�� म� कह� तो, IPO सलाहकार मु��ल काम�

को आसान बना देते ह�। वे �बज़नेस के मा�लक� को अपने

�बज़नेस को चलाने पर �ान देने का मौका देते ह�, जब�क

�ल��� ग का काम �बना �कसी �कावट के चलता रहता है।

फाउंडर क� सोच: �ाइवेट से प��क
तक का सफ़र

SME IPO क� तैयारी �सफ़�  �स�म के बारे म� नह� है; यह

सोच के बारे म� भी है।

●  अब हर ख़च� और हर जानकारी पर कड़ी नज़रअनुशासन:

   रखी जाती है।

●  आप अब बंद दरवाज़� के पीछे कुछ �छपापारद�शता:�

   नह� सकते।

●  IPO क� ���या म� महीन�, कभी-कभी तो साल�स�:

   लग जाते ह�।

●  शासन के �नयम-कानूनबदलाव के �लए तैयार रहना:

   शायद आपको पाब�ी लग�, ले�कन वे लंबे समय के �लए

   भरोसे को बरकरार रखते ह�।

जैसा �क एक फाउंडर ने कहा, "SME IPO �सफ़�  पैसा नह�

जुटाता, ब�� यह आपके �बज़नेस के लेवल को भी ऊपर

उठाता है।”

मा�र�ास चेक�ल�

जो फाउंडस� SME IPO के बारे म� सोच रहे ह�, यह रही,

IPO के �लए आसान चेक�ल�:

● �पछले 3 साल� का साफ़-सुथरा और ऑ�डट �कया �आ

   �हसाब।

● मज़बूत मुनाफ़ा और �टकाऊ मा�ज�न।

● संतु�लत पूँजी का ढाँचा।
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● मच�ट ब�कर और सलाहकार� क� �नयु��।

● �तं� �नदेशक और �बज़नेस चलाने के �लए सही �स�म।

● पूरी जानकारी के साथ �ा� रेड हे�र� ग �ॉ�े�स।

● अपने �बज़नेस क� �� कहानी और �मले �ए पैस� के

   सही इ�ेमाल के बारे म� बताना।

● �नवेशक� के �लए रोडशो और बातचीत क� रणनी�त।

● �ल��� ग के बाद �नवेशक� के साथ अ�े �र�े बनाने क�

   योजना।

● एक अनुभवी IPO सलाहकार से जुड़ना।

�न�ष�

SME IPO का सफ़र हर �कसी के बस क� बात नह� है।

इसके �लए पैस� का सही �हसाब, �नयम� का कड़ा पालन

और �नवेशक� को मनाने क� कला क� ज़�रत होती है।

एक सफल IPO आपके �बज़नेस को बड़े लीग म� शा�मल

करता है, द�नया भर के �नवेशक� के �लए दरवाज़े खोलता हैु

और लगातार �वकास के �लए एक अ�ा रा�ा बनाता है।

और सबसे बड़ी बात, यह आपको एक �बज़नेस चलाने वाले

से प��क लीडर म� बदल देता है।

और इस सफ़र म�, सही लोग� के साथ होने से ब�त फक�

पड़ता है। जहाँ मच�ट ब�कर IPO को पूरा कराते ह�, वह� IPO

सलाहकार चुपचाप फाउंडस� क� तैयारी को बेहतर बनाते ह�,

�नयम� के पालन को आसान करते ह� और कंपनी क� कहानी

को �नवेशक� क� उ�ीद� के �हसाब से ढालते ह�।

उ�� इस मा�र�ास म� अपना को-पायलट (साथी) मान� 

– जो यह प�ा करते ह� �क जब IPO क� घंटी बजे, तो

आप �सफ़�  पैसा ही नह�, ब�� अपनी कंपनी क� पहचान

को भी नई ऊँचाइय� तक ले जा रहे ह�।

असल म�, यही 'फाउंडस� मा�र�ास' का असली मतलब है।

ले�कन जो फाउंडस� इस चुनौती को �ीकार करते ह�, उ��

�सफ़�  पैसा ही नह�, ब�� उससे कह� �ादा फ़ायदे �मलते ह�।

● SEBI क� यो�ता क� शत� का पालन।

अ�ूबर 2025 I IPO WORLD



www.indiaipo.in 64

आरभं- भारत का द�नया क� �व�ीयु

ताकत बनने का सपना

भारत हमेशा से सपन�, मह�ाकां�ा और उ��मता क�

भू�म रहा है। मुंबई के �� बाजार� से लेकर ब�गलु� के

कॉप�रेट ग�लयार� तक, एक ��� धीरे-धीरे आकार ले रही

है — एक स�े वै��क �व�ीय महाश�� बनने का सपना।

कई दशक� तक भारत क� �व�ीय �व�ा मु�तः घरेलू

रही — जो �ानीय �नवेशक�, सरकारी प�रयोजनाओं और

बड़े साव�ज�नक उप�म� क� आव�कताओं तक ही सी�मत

थी। दलाल ��ीट मश�र तो थी, ले�कन वह एक भारतीय

कहानी थी — ऐसी कहानी जो देश क� सीमाओं के भीतर

ही सी�मत रही।

1950 और 1960 के दशक म� भारत का �ान रा�-

नेतृ� वाले �वकास मॉडल पर क� ��त था। उदारीकरण से

पहले, भारत क� GDP वृ�� दर औसतन केवल 3.5%

��त वष� थी। 1991 म� देश को गंभीर भुगतान संतुलन संकट

(Balance of Payments Crisis) का सामना करना

पड़ा। �वदेशी मु�ा भंडार घटकर 6 अरब डॉलर से भी कम

रह गया था — जो केवल दो ह�� के आयात के �लए पया��

था। राजकोषीय घाटा (Fiscal Deficit) GDP के 8%

तक प�ंच गया था, और मु�ा���त (Inflation) दो अंक�

म� थी। भारत सचमुच �डफॉ� (Default) के कगार पर

था — एक ऐसा समय जब देश क� आ�थ�क साख डांवाडोल

हो चुक� थी।

ले�कन संकट अ�र नए अवसर� के दरवाजे खोलते ह�।

1991 म� �धानमं�ी पी.वी. नर�स�ा राव और �व� मं�ी

डॉ. मनमोहन �स�ह �ारा शु� क� गई नई आ�थ�क नी�त ने

भारत क� �दशा ही बदल दी। यह प�रवत�न एक बंद और क� �-

�नयो�जत अथ��व�ा से �नकलकर उदारीकृत और बाजार-

के��त �व�ा क� ओर बढ़ने का संकेत था। यह �सफ�  एक

नी�तगत सुधार नह� था — यह वा�व म� एक आ�थ�क �ां�त

थी, �जसने भारत क� आ�थ�क सोच और �व� के ��त

���कोण दोन� को बदलकर रख �दया।

नतीजे? ये तो �कसी �फ़�ी �ाइमे� से कम नह� थे:

●  3.5% क� धीमी चाल से 6-7% क�GDP �ोथ:

   तूफ़ानी र�ार पर प�ँची।

●  1991 म� भारत क� जीडीपीअथ��व�ा का साइज़:

   लगभग 270 अरब डॉलर थी, जो बढ़कर 2020 तक

   2.9 ���लयन डॉलर (यानी लगभग 2,900 अरब डॉलर)

   तक प�ंच गई।

●  $97 �म�लयन से उछलकर�वदेशी �नवेश (FDI):

   $81 �ब�लयन का �रकॉड� बना।

●  $5.8 �ब�लयन के ख़तरे से �नकलकर�वदेशी मु�ा भंडार:

   $700 �ब�लयन से �ादा क� सुर�ा कवच बन गया!

�फर भी, एक वै��क �व�ीय क� � बनना केवल सुधार� से

संभव नह� होता — इसके �लए ���, आ��व�ास और

�व��रीय बु�नयादी ढांचे क� आव�कता होती है। भारत

ने द�नया को �दखा �दया �क हम अब �स�गापुर या दबई सेु ु

ट�र लेने के �लए तैयार ह�।

इसी सोच ने GIFT City को ज� �दया—यह हमारा

इंटरनेशनल फ़ाइन��शयल फ़ोस� फ़�� है! इसे द�नया के बड़ेु

हब से मुकाबला करने के �लए ज़ीरो से �डज़ाइन �कया गया।

�व�-�रीय सु�वधाएँ, �ड�जटल �स�म और �नवेशक�

को लुभाने वाले �नयम लाए गए। अब भारत केवल अपने
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देश के �नवेशक� को नह� बुला रहा था; वह द�नया भर केु

�खला�ड़य� को कह रहा था, "हमारी तर�� क� कहानी म�

अपना अ�ाय �ल�खए!" और जानते है, इस �ोबल �मशन

क� कमान �कसके हाथ म� थी? हमारे IPO बाज़ार के! यही

वो रा�ा है �जससे हमारी कंप�नयाँ पैसा जुटाती ह�, अपनी

अंतरा��ीय पहचान बनाती ह� और द�नया के �नवेशक� तकु

प�ँचती ह�।

घरले बदलाव से वै��क पहचान क� ओरू

ज़रा सो�चए! 1991 से पहले भारत क� अथ��व�ा एक

सरकारी द�र क� तरह थी—हर काम के �लए 'लाइस�स'

ज़�री था! इस 'लाइस�स राज' ने बाज़ार को जकड़ रखा था

और सरकार का दबदबा था। ले�कन �फर आया वो 'ट�न�ग

पॉइंट'! 1991 के आ�थ�क सुधार� ने उस पुराने, सु� �स�म

को उखाड़ फ� का, और यह� से भारत के तेज आ�थ�क �वकास

क� सुपर-फा� न�व रखी गई।

ये सुधार �सफ़�  पैसे का �हसाब-�कताब नह� थे—इ��ने

तो भारत क� पूरी �क�त ही बदल दी! ये �सफ़�  आँकड़े नह�,

ब�� बदलाव क� महागाथा है:

जब भारत ने 'बॉड�र' खोल �दए

●  केवल 10 साल� म�, भारतअंतररा�ीय �ापार जुड़ाव:

   ने द�नया से अपनी दो�ी दोगुनी कर दी! हमारा �वदेशु

   �ापार GDP के 17.2% से उछलकर 30.6% हो गया।

   हमने द�नया को साफ़ बता �दया, "अब हम �ोबल गेमु

   खेलने को तैयार ह�!"

●  इस आ�थ�क आज़ादी का सबसे बड़ागरीबी को अल�वदा:

   इनाम �ा था? गरीबी कम होना! 1993-94 म� जो गरीबी

   36% थी, वह 1999-2000 तक घटकर 26.1% रह गई।

   यह �सफ़�  आँकड़े नह�, लाख�-करोड़� �ज़�द�गय� म� आया

   रोशनी का नया दौर था।

●  सरकार का एका�धकार टूटा और �ाइवेटटेलीकॉम �ां�त:

   �खला�ड़य� क� एं�ी �ई। टेलीकॉम से�र म� ऐसा �व�ोट

   �आ �क आज हर हाथ म� �ाट�फोन है—यह उसी 1991

   क� '�ां�त' का नतीजा है।

●  'ओपन �ाई पॉ�लसी' आईए�वएशन �े� का �वकास:

   और ए�वएशन इंड��ी म� ज़ोरदार बूम आ गया। आसमान

   अब �सफ�  सरकारी जहाज़� के �लए नह�, ब�� हर �कसी

   क� उड़ान के �लए खुल चुका था।

इन बड़े आ�थ�क बदलाव� के साथ ही, हमारे �व�ीय �े� ने

भी अपना �गयर बदला। अब हम एक �ोबल �े�ाउंड म�

खेल रहे ह�, जहाँ घरेलू और अंतरा��ीय, दोन� तरह क� कंप�नय�

पर नज़र रखने वाला एक शहंशाह चा�हए और इस नए, दमदार

�स�म क� कमान अब जो संभाल रहा है, वह है SEBI

SEBI का ज� �आ 1988 म�, एक �तं� सं�ा के �प

म�। इसका काम था बाज़ार को सँभालना और बढ़ावा देना।

ले�कन असली पावर �मली 12 अ�ैल, 1992 को, जब

SEBI ए�, 1992 लागू �आ और SEBI को कानूनी

ताकत �मल गई।

यह हमारी �व�ीय द�नया का एक ट�न�ग पॉइंट था।ु

अब SEBI के पास �नवेशक� क� र�ा करने, पारद�श�ता

सु�न��त करने और पूँजी बाज़ार� के �व��त �वकास क�

�ज़�ेदारी थी। यह ब�त ज़�री था, ���क द�नया भर केु

�नवेशक भारत म� तभी पैसा लगाते, जब उ�� हमारे बाज़ार�

पर भरोसा होता।

च�लए, देखते ह� 2000 के दशक क� शु�आत म�

SEBI न े �ा धमाल मचाया:

SEBI का �ां�तकारी असर: 'बाज़ार का मेकओवर’

●  SEBI ने सेटलम�ट क� �ीड को बुलेट�ड�जटल �े�डग:�

   �ेन बना �दया। पहले जुलाई 2001 म� T+5 रो�ल�ग

   साइ�कल आई, �फर अ�ैल 2002 म� T+3, और आ�ख़र

   म� अ�ैल 2003 म� T+2। इससे �ेड पूरे होने का समय

   ब�त कम हो गया।

●  �डपॉ�ज़टरीज़ ए� 1996 के ज़�रए,डीमटी�रयलाइज़ेशन:

   �फ़�ज़कल स�ट� �फकेट यानी कागज़ के टुकड़े ख़� हो गए।

   �जससे पो�ल देरी, चोरी और जाली द�ावेज़� का डर

   हमेशा के �लए ख़� हो गया।

●  छोटे �नवेशक� को और �ह�त देने�नवेशक� क� सुर�ा:

   के �लए, उनक� सीमा को ₹1 लाख से बढ़ाकर ₹2 लाख

   कर �दया गया। अब और �ादा लोग बाज़ार के खेल म�

   शा�मल होने लगे।

●  2014 म�, SEBI को जाँच और ज़�ी�भावी अ�धकार:

   (search and seizure operations) जैसी नई

1991 के आ�थ�क संकट के बाद, हमारे �व�ीय बाज़ार

को एक 'सुपर हीरो' क� ज़�रत थी। बाज़ार म� भरोसा कम

था, और छोटे �नवेशक डरते थे। तभी एं�ी �ई Securities

and Exchange Board of India, SEBI क�।
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   क़ानूनी श��याँ �मल�। अब SEBI क� मु�ी और मज़बूत

   हो गई।

जो कदम छोटे लगते थे, वे बाद म� श��शाली मील के

प�र सा�बत �ए। SEBI ने �नवेशक� का भरोसा जीता

और अन�गनत छोटी कंप�नय� को आ��व�ास के साथ

बाज़ार म� आने के �लए �े�रत �कया।

इस बीच, हमारे ए�च�ज भी मॉडन� हो रहे थे। भारत के

�े�ड�ग का यह कायापलट दो ताक़तवर सं�ाओं – BSE

और NSE – म� पूरी तरह से �दखाई �दया, जो देश क� पूँजी

बाज़ार �ां�त के जुड़वां इंजन बन गए।

बॉ�े �ॉक ए�च�ज (BSE), जो 1875 म� �ा�पत �आ,

ए�शया का सबसे पुराना �ॉक ए�च�ज है और भारत के

�व�ीय �स�म क� रीढ़ है। इसने तकनीक� सोच, पारद�श�ता

और यो�ता के दम पर पूँजी बाज़ार� म� �ां�त ला दी, �जससे

दलाल ��ीट बन गई द�नया के �लए सफलता का �तीक।ु

अगर BSE बाज़ार का अनुभवी �खलाड़ी है, तो NSE है

नया, तेज़ और आधु�नक चेहरा। 1992 म� �ा�पत

National Stock Exchange (NSE), भारत का

सबसे बड़ा और सबसे एडवांस �ॉक ए�च�ज है, �जसने

पूरी तरह से ऑटोमेटेड और इले��ॉ�नक �े�ड�ग क� शु�आत

करके बाज़ी पलट दी। इसने लाख� �नवेशक� तक पारद�श�ता,

र�ार और प�ँच सु�न��त क�, �जससे भारत का पूँजी

बाज़ार �व� �र पर सश� और तकनीक� �प से भ�व�

के �लए तैयार हो गया।

SEBI के आने के बाद, भारत के �े�ड�ग जगत ने एक तक-

नीक� �ां�त देखी — �जसने बाज़ार� म� र�ार, पारद�श�ता

और भरोसे क� प�रभाषा ही बदल दी। आइए देख�:

�ड�जटल �ां�त: बदलती �े�डग क� द�नया� ु

●  वत�मान म�, यह पूरे भारत म�NSE इं�ा���र:

   2,19,015 से �ादा �े�ड�ग ट�म�नल� को सपोट� करता है,

   �जससे पूरे देश म� �ोकर� और �नवेशक� के �लए बाज़ार

   तक बेरोक-टोक प�ँच और कने���वटी सु�न��त होती है।

●  NSE म�ी-लेवल �रयल-टाइम�रयल-टाइम डेटा:

   माक� ट डेटा �दान करता है — �जसम� लेवल 1, लेवल 2,

   लेवल 3 और �टक-बाय-�टक अपडेट शा�मल ह� — जो

   तेज़ और बेहतर �नण�य लेने म� मदद करता है।

●  BSE अब �नवेशक जाग�कता कोAI का इंटी�ेशन:

   बढ़ाने के �लए AI-जनरेटेड इनसाइ�स का उपयोग करता

   है। यह उ�� बु��मानी से तैयार �कए गए संदेश साझा

   करता है, जैसे: "इस ��� का PE �पछले चार �तमा�हय�

   से लगातार 50 से ऊपर रहा है।”

वेबसाइट का आधु�नक�करण दोन� ए�च�ज� ने यूज़र ए�-

पी�रयंस और पारद�श�ता को सुपरचाज� करने के �लए अपने

�ड�जटल �ेटफ़ॉम� को ज़बरद� तरीक़े से अप�ेड �कया है।

BSE का सबसे बड़ा और हा�लया मेकओवर 2018 म� पूरा

�आ था, �जसने यह सु�न��त �कया �क दलाल ��ीट हमेशा

तकनीक� �प से �यूचर-रेडी रहे।"

इन सब के बीच, RBI ने ब��क� ग �स�म को मजबूत �कया,

मु�ा ��रता म� सुधार लाया और पूँजी बाज़ार सुधार� का

समथ�न �कया। इन तालमेल भरे कदम� ने एक मज़बूत न�व

तैयार क� — अब भारत के पास �नयं��त बाज़ार, पारदश�

ए�च�ज और बढ़ता �नवेशक �व�ास था।

इसी दौरान, भारत का IPO बाज़ार भी चुपचाप �वक�सत

हो रहा था। 1990 के दशक म� बड़े सरकारी उ�म� के IPO

से शु�आत �ई, और �फर धीरे-धीरे �ाइवेट क��नयाँ,

SME और नई तकनीक� क��नयाँ भी शेयर बाजार म�

कदम रखने लग�। �ड�जटल �स�म, ऑनलाइन �े�ड�ग और

भरोसेमंद ब��क� ग सेवाओं के ज�रए भारत ने ऐसा ढांचा

बनाया, जहाँ IPO ने देश और द�नया दोन� के �नवेशक� कोु

आक�ष� त �कया। यह� से बनी भारत के �लए एक भरोसेमंद

और आधु�नक �व�ीय बाज़ार क� न�व।

इस बदलाव का मतलब �सफ़�  आँकड़े या इं�ा���र नह�

था। यह सोच म� बदलाव था — भारत अब �सफ़�  अपने देश

के �लए नह�, ब�� द�नया के नज़�रए से भी सोचने लगा।ु

देश ने ऐसे �नयम और �स�म तैयार �कए, जो देश के सपन�

को अंतरा��ीय पूँजी से जोड़ सक� ।

और यही समय था भारत क� अगली बड़ी छलांग का: द�नयाु

के �नवेशक� और सीमा-पार IPOs के �लए GIFT �सटी

जैसे �ोजे��स के ज�रए आधु�नक �व�ीय इं�ा���र खड़ा

करना। मकसद साफ़ था — भारत न �सफ़�  अपने भीतर तेजी

से बढ़ रहा था, ब�� द�नया को भी अपनी �व�ीय सफलताु

म� �ह�ा बनने का आमं�ण दे रहा था।

वेबसाइट का आधु�नक�करण और सुधार

अ�ूबर 2025 I IPO WORLD



www.indiaipo.in 67

GIFT City: The Global Gateway:

भारत का �यूचर-रडेी इं�ा���र

जब भारत ने �व�ीय सुधार� क� न�व रखी और भरोसा

और ग�त हा�सल क�, तो अगली चुनौती आई: देश को ऐसा

इं�ा���र देने क� जो द�नया के बड़े �व�ीय क� �� जैसेु

�स�गापुर और दबई के मुकाबले खड़ा हो सके। ���कु

�नवेशक �सफ�  मौके नह� देखते, ब�� सु�वधाजनक और

आसान �नयम� वाले �व��रीय �स�म भी देखते ह�।

यह �सफ�  अहमदाबाद और गांधीनगर के बीच का एक

�ज़ला नह� है, ब�� भारत का पहला अंतरा��ीय �व�ीय

सेवा क� � (IFSC) है। इसका ल� था एक ऐसा �ोबल

�व�ीय हब बनाना, जहाँ देशी और �वदेशी �नवेशक,

कंप�नयाँ और ब�क आसानी से काम कर सक� ।

इस चुनौती का जवाब था: गुजरात इंटरनेशनल फाइन�स

टेक-�सटी (GIFT City)

GIFT �सटी क� सबसे बड़ी ताक़त ह� IFSC यू�न�स,

जो वै��क �नवेशक� को आक�ष� त करने के �लए ढेर सारे

फ़ायदा और अवसर देती ह�:

●  �नवेश और �ापार दोन� कम खच�ले औरटै� म� मदद:

   �ादा लाभकारी।

● �वदेशी मु�ा म� �ापार यानी कंप�नयां डॉलर, यूरो या

   �कसी भी मु�ा म� फंड जुटा सकती ह�।

●  अंतरा��ीय �नवेशक भारत क�वै��क �नवेश का मौका:

   तेजी से बढ़ती अथ��व�ा म� �ह�ा ले सकते ह�।

●  कंपनी भारत म� रहकर�वदेश म� �ल��ग, भारत म� काम:�

   भी �व� बाजार म� �दख सकती ह�।

यह सब संभव �आ इंटरनेशनल फाइन��शयल स�व�सेज स�टर

अथॉ�रटी (IFSCA) क� वजह से, जो SEBI और RBI के

साथ �मलकर काम करती है। IFSCA यह सु�न��त करती

है �क �नयम सरल ह�, मंज़ूरी ज�ी �मले और भारत का

�व�ीय ढांचा द�नया के मानक� के �हसाब से हो। SEBI केु

साथ इसका तालमेल घरेलू कंप�नय� को अब �वदेश म� IPO

के मौके देता है, जब�क RBI क� देखरेख पैसे क� ��रता

और �व�ीय समझदारी बनाए रखती है।

GIFT City �सफ�  इमारत� का समूह नह� है। यह भारत को

एक �ोबल �व�ीय �खलाड़ी बनाने का सपना है। इस शहर

ने अंतरा��ीय ब�क�, फंड मैनेजस�, बीमा कंप�नय� और �फनटेक

कंप�नय� को आक�ष� त �कया है। यह भारतीय कंप�नय� के

�लए वै��क पूंजी तक प�ँच का सुनहरा रा�ा है।

तेजी से बढ़ते आँकड़े (2025)

●  886 एकड़ (359 हे�ेयर)कुल �े�फल:

●  261 एकड़ (106 हे�ेयर)IFSC �े�:

●  625 एकड़घरेलू �े�:

●  25, 700+ ऑ�फसऑ�फस �ब���:�

●  25,000+ लोग, 2030 तक 1,50,000रोजगार:

   तक बढ़ने का अनुमान

प�रवत�न वा�व म� शानदार रहा है। माच� 2025 म�, GIFT

City ने Global Financial Centres Index (GFCI)

म� 46वां �ान हा�सल �कया, जो �पछले वष� क� तुलना म�

एक बड़ी उ��त है। इसके साथ ही इसे ��त�ा के मामले म�

शीष� �ान �मला, �फनटेक �े� म� 40वां �ान हा�सल �आ

और 15 उभरते �व�ीय क� �� म� यह पाँचव� �ान पर रखा गया,

जो भ�व� म� और मह�पूण� होने क� संभावना रखते ह�।

�व�ीय इको�स�म क� बढ़त

●  �जनम� 14 �वदेशी (JP Morgan, Standard32 ब�क:

   Chartered, Deutsche Bank, Citibank,

   HSBC, Barclays) और 17 घरेलू ब�क शा�मल ह� ।

●  कुल $1,321 �ब�लयनब��कग लेन-देन:�

●  ब�क के पास $90 �ब�लयन के संप��एसेट साइज़:

●  150+ पूंजी बाजार म��पूंजी बाजार:

●  47 बीमा और पुनब�मा कंप�नयाँ बीमा:
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●  250+ अ�रने�टव इ�े�म�ट फं�सवैक��क �नवेश:

   (AIFs)

●  32 FinTech और TechFin सं�ाएं�फनटेक:

●  GIFT NIFTY ने मई 2025 म��े�डग वॉ�ूम:�

   $102.35 �ब�लयन का मा�सक कारोबार �कया

शानदार इं�ा���र

●  ऑटोमै�टक कचरा इक�ा करना,�ाट� �सटी फ�चस�:

   �डि��� कू�ल�ग �ांट, अंडर�ाउंड टनल, 24/7 पानी

   क� स�ाई 

●  मे�ो से जुड़ाव (अहमदाबाद – GIFTकने���वटी:

   City – गांधीनगर), बुलेट �ेन ट�म�नल से 15 �मनट,

   अंतरा��ीय हवाई अ�े से 20 �मनट

●  Singapore Telemedia Tier IVटे�ोलॉजी हब:

   डेटा स�टर के साथ 825 रैक और Yotta का AI-पावड�

   डेटा स�टर

●  शहर ने ऊजा� बचाने और पया�वरण क��ीन �ब���:�

   र�ा करने वाले �ाट� और ह�रत �नमा�ण पर �ान क� ��त

   �कया है।

आ�थक अनुमान�

National Institute of Public Finance and

Policy के अनुसार, GIFT City क� तेजी से बढ़ती

अथ��व�ा 2025 तक भारत के GDP म� 1% तक

योगदान दे सकती है और जब भारत क� GDP 2030 तक

$7 ���लयन तक प�ँचने का अनुमान है, तो यह देश क�

अथ��व�ा के �लए एक मह�पूण� योगदान होगा।

भारत का IPO बाज़ार: 

द�नया के �लए नया दरवाज़ाु

भारत क� वै��क �व�ीय हब बनने क� या�ा म�, IPO सबसे

असरदार और मह�पूण� साधन बनकर उभरे ह�। ये �सफ़�  पैसे

जुटाने का तरीका नह� ह� — ये भरोसा, पारद�श�ता और बड़े

इराद� का खुला संकेत ह�। �पछले दशक म�, भारतीय IPO

बाज़ार ने जबरद� �ोथ देखी है, �जसने घरेलू �नवेशक� के

साथ-साथ वै��क �खला�ड़य� का भी �ान तेजी से ख�चा है।

पहले, भारत म� IPOs म� �ादातर बड़े सरकारी या पुराने

औ�ो�गक कंप�नय� का ही बोलबाला था। ले�कन अब

कहानी पूरी तरह बदल चुक� है। BSE और NSE के मेनबोड�

और SME �ेटफ़ॉम� ने तक�नक� कंप�नय�, �ाट�अ� और

इनोवे�टव कंप�नय� के �लए बाज़ार के दरवाज़े खोल �दए ह�।

�रकॉड� तोड़ फ़ंडरे�ज़�ग, ओवरस����शन और हाई-

�ोफ़ाइल �ल��� ग यह �दखाते ह� �क �नवेशक (देशी या

�वदेशी) भारतीय IPOs को वृ�� का आसान रा�ा मानते ह�।

2025: एक �रकॉड� तोड़ साल

●  2025 के पहले 6 महीन� म�,पहले छह महीने का �दश�न:

   भारतीय कंप�नय� ने 108 IPO के ज़�रए $4.6 �ब�लयन

   जुटाए, जो �नवेशक के मज़बूत भरोसे और एक स��य

   बाज़ार का संकेत ह�।

●  2025 क� पहली �तमाही म�,वै��क र��कग म� उछाल:�

   भारत ने वै��क IPO ग�त�व�ध म� 22% �ह�ेदारी हा�सल

   क� और अमे�रका के बाद द�नया का दसरा सबसे बड़ाु ू

   IPO बाज़ार बन गया।

●  लगभग 162 कंप�नयाँ IPO केपाइपलाइन क� मज़बूती:

   �लए तैयार ह�, जो �मलकर बाज़ार से �रकॉड� ₹2.4 लाख

   करोड़ जुटाने का इरादा रखती ह�।

●  बाज़ार म� 71 कंप�नय� को पहले हीSEBI क� हरी झंडी:

   SEBI क� मंज़ूरी �मल चुक� है, जो लगभग ₹1.14 लाख

   करोड़ जुटाने के �लए तैयार ह�।

जैसे-जैसे भारत का IPO बाज़ार चमक रहा है, वैसे-वैसे

2025 म� कई नई सफलता क� कहा�नयाँ भी उभरकर

सामने आई ह� — �ज��ने �नवेशक� क� सोच को अपनी

ओर ख�चा, फंड जुटाने के �रकॉड� तोड़े और भारत म� साव�-

ज�नक होने के मायने ही बदल �दए।
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�मुख IPO सफलता क� कहा�नयाँ (2025)

●  ₹12,500 करोड़HDB Financial Services:

●  ₹8,750 करोड़Hexaware Technologies:

   (2025 क� पहली �तमाही का सबसे बड़ा IPO)

●  ₹15,511.87 करोड़ जुटाने काTata Capital Ltd:

   सबसे बड़ा ��ा�वत इ�ू

●  ₹5,000 करोड़Credila Financial Services:

● National Securities Depository Ltd

   (NSDL): ₹4,010.95 करोड़

मा�सक र�ार

●  अ�ूबर 2025 �रकॉड� तोड़ने वालाअ�ूबर 2025:

   महीना बनकर उभरा, �जसम� ₹50,000 करोड़ से �ादा

   क� IPO फ़ंडरे�ज़�ग क� उ�ीद है, जो जुलाई 2025 के

   ₹20,565 करोड़ के ल� को काफ� पीछे छोड़ देगा।

●  इस दौरान, कंप�नय� नेजनवरी-�सतंबर 2025:

   ₹85,241 करोड़ जुटाए, जो �पछले साल से 45% �ादा

   है। केवल �सतंबर म� 53 SME IPOs ने ₹2,309 करोड़

   जुटाए — यह अब तक का सबसे �ादा मंथली वॉ�ूम

   और वै�ू है।

●  IPO पाइपलाइन H1 2025 के 118पाइपलाइन म� तेजी:

   फ़ाइ�ल�ग से बढ़कर अब 165+ कंप�नय� तक प�ँच गई है,

   �जसम� 75 को SEBI क� मंज़ूरी �मल चुक� है और 90+

   �ोथ पर ह�। आने वाले �मुख IPO म� Reliance Jio,

   Canara HSBC Life, Hero FinCorp, Credila,

   Zepto, Lenskart और Groww शा�मल ह�।

�पछले साल� का �दश�न

●  भारतीय कंप�नय� ने साव�ज�नक2024 का �दश�न:

   पेशकश� के ज�रए से $20.5 �ब�लयन जुटाए

●  भारत ने 2024 म� IPOs के ज़�रएऑल-टाइम हाई:

   ₹1,75,501 करोड़ जुटाए

●  बाज़ार से ₹1.5-1.75 ���लयन2025 का अनुमान:

   ($17-20 �ब�लयन) जुटाने क� उ�ीद है, जो 2024 के

   �रकॉड� को पार कर सकता है

क़ानूनी �व�ा भी इस वै��क सोच को मज़बूती देने के

�लए बेहतर �ई है। SEBI ने IPO मंज़ूरी क� र�ार बढ़ा दी

है, पहले ही $13 �ब�लयन मू� क� साव�ज�नक पेशकश�

को मंज़ूरी दी जा चुक� है, जब�क $18.7 �ब�लयन और

मंज़ूरी का इंतजार कर रहे ह�। �नजी आवेदन का �वक� पेश

करने के बाद 2025 म� 17 फ़म� ने इसे अपनाया, जब�क

2024 म� केवल 2 ने इसे चुना था।

SME IPO भारत क� नई पीढ़ी क� कंप�नय� के �लए एक

लॉ�पैड बन गए ह�। ये छोटी कंप�नयाँ, जो पहले �ानीय

फं�ड�ग तक सी�मत थ�, अब बड़े �नवेशक� से पूंजी जुटा

सकती ह� और भरोसा �ा�पत कर सकती ह�। कई SME

धीरे-धीरे मेनबोड� तक प�ँचती ह� और कभी-कभी अंतरा��ीय

�ल��� ग के रा�े भी अपनाती ह�। यह इको�स�म सु�न��त

करता है �क इनोवेशन और उ��मता अब भूगोल या पूँजी क�

सीमाओं म� बंधी नह� ह�।

IPO भारत क� �वकास कहानी का आईना भी ह�।

IPO उन �े�� को उजागर करता ह� जो कुछ नया कर रहे ह�,

रोजगार पैदा कर रहे ह� और GDP म� योगदान दे रहे ह�।

वै��क �नवेशक� के �लए, IPO पारद�श�ता और वृ�� �मता

दोन� पेश करते ह� और भारत के बाज़ार म� आसान एं�ी पॉइंट

उपल� कराते ह�।

सं�ेप म�, भारत का IPO बाज़ार अब �सफ�  घरेलू फंडरे�ज़�ग

�स�म नह� रहा, ब�� वै��क �खड़क� बन गया है। यह

द�नया को �दखाता है �क भारतीय कंप�नयाँ तैयार, यो�ु

और मह�ाकां�ी ह�। मज़बूत �नयम�, सहायक इं�ा���र

और बढ़ते �नवेशक भरोसे के साथ, IPO अब इं�डयन इनो-

वेशन को अंतरा��ीय पूँजी से जोड़ने वाला �मुख साधन बन

गया है, जो भारत को अंतरा��ीय �व�ीय मंच पर आ��व�ास

से आगे बढ़ने म� मदद कर रहा है।

वै��क पूँजी और इं�डयन इनोवेशन का

�मलन

जैसे-जैसे भारत का IPO बाज़ार मज़बूत �आ और इं�ा-

���र �वक�सत �आ, देश ने अपने �व�ीय इको�स�म म�

वै��क पूँजी को ख�चना शु� कर �दया। आज भारत �सफ़�

अपना पैसा ही नह� लगा रहा है, ब�� द�नया को अपनेु

बाज़ार, कंप�नयाँ और नए आइ�डया �दखा रहा है।

इसका सबसे बड़ा सबूत है भारत म� बढ़ते �वदेशी पोट�फो�लयो

(FPI) और ��� �वदेशी �नवेश (FDI)। अमे�रका, यूरोप

और ए�शया के �नवेशक भारत म� पैसा लगा रहे ह�। उ�� यहाँ

तेज़ �ोथ �दखती है, �नयम साफ़ ह�, और सब कुछ पारदश� है।
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ये पैसे टे�ोलॉजी से लेकर फ़ाइन��शयल स�व�स और सोलर

एनज� तक — हर जगह लग रहे ह�, जो हमारी अथ��व�ा

क� मज़बूती �दखाते ह�।

�वदेशी �नवेश क� बा�रश

●  �पछले साल (FY 2024-25) भारत�रकॉड� तोड़ FDI:

   म� $81.04 �ब�लयन का FDI आया, जो उससे �पछले

   साल से 14% �ादा है। (यानी, �वदेशी कंप�नय� ने भारत

   म� �दल खोलकर पैसा लगाया)।

●  अ�ैल 2000 से अब तक, भारत ने कुलकुल जमा पूँजी:

   $1.09 ���लयन FDI आक�ष� त �कया है।

●  हमारे मै�ुफै��र�ग से�र म�मेक इन इं�डया का दम:

   FDI 18% बढ़ा, जो �दखाता है �क द�नया अब भारत कोु

   उ�ादन का बड़ा क� � मानती है।

●  सबसे �ादा FDI स�व�स से�र म�से�रवार नेतृ�:

   आया, जो कुल �नवेश का 19% था, इसके बाद कं�ूटर

   सॉ�वेयर और हाड�वेयर से�र का नंबर आया, जो 16%

   था।

पैसा कहाँ से आ रहा: 

●  �मुख �ोत, 30% �ह�ेदारी�सगापुर:�

●  दसरे �ान पर, 17%ूमॉरीशस:

●  तीसरे �ान पर, 11%संयु� रा� अमे�रका:

●  भारत के �ोत देश� क�अंतरा��ीय प�ँच का �व�ार:

   सं�ा FY 2013-14 के 89 से बढ़कर FY 2024-25

   म� 112 हो गई है।

Q1 FY 2026 क� ज़ोरदार र�ार!

अ�ैल-जून 2025 के �लए भारत का FDI इ��टी इन�ो

(इ��टी �नवेश) 13% बढ़कर ₹1,59,428 करोड़ ($18.62

�ब�लयन) हो गया है। यह आँकड़ा �नवेशक� का मज़बूत

भरोसा �दखाता है।

�वदेशी पोट�फो�लयो �नवेश (FPI) के �झान:

ऐ�तहा�सक डेटा बताता है �क �वदेशी पोट�फो�लयो/सं�ागत

�नवेशक� (FPI) ने FY02 से FY18 के बीच भारत म� लग-

भग ₹12.51 लाख करोड़ ($171.81 �ब�लयन) का बड़ा

�नवेश �कया। 2017-18 म� BSE म� �ल�ेड कंप�नय� का

कुल बाज़ार पूंजीकरण बढ़कर ₹142.25 लाख करोड़

($1.95 ���लयन) हो गया।

भारत के आधु�नक ए�च�ज अब महज़ �ानीय

�खलाड़ी नह� रहे; अब वे �व� �र पर ज़बरद� पहचान

बना रहे ह�।

�ॉक ए�च�ज क� व��-�ास पहचान

भारत के ए�च�ज अब गली-मोह�े के नह� रहे, ब��

�ोबल बन गए ह�।

●  हमारा नेशनल �ॉक ए�च�जNSE का बड़ा मुक़ाम:

   (NSE) अब बाज़ार पूंजीकरण ($5.7 ���लयन) के

   मामले म� द�नया का पाँचवाँ सबसे बड़ा �ॉक ए�च�जु

   बन गया है।

●  �दसंबर 2023 म�, भारत का पूरा इ��टीवै��क र��कग:�

   बाज़ार (BSE + NSE) $4.33 ���लयन का हो गया,

   �जसने हांगकांग ($4.29 ���लयन) को पीछे छोड़कर

   भारत को द�नया का चौथा सबसे बड़ा इ��टी बाज़ार बनाु

   �दया।

●  NSE देशभर म� 219,015 �े�ड�ग ट�म�नल��े�डग वॉ�ूम:�

   को समथ�न देता है।

�ड�जटल इनोवेशन क� सीढ़ी

भारत क� �फनटेक �ां�त ने �ोबल �नवेशक� के �लए

बेहतरीन कने���वटी बना दी है।

●  UPI अब हर महीने 20UPI क� शानदार सफ़लता:

   अरब से �ादा लेन-देन (transactions) करता है,

   �जसक� क़�मत ₹25 लाख करोड़ से �ादा है। यह भारत

   क� �ड�जटल पेम�ट �ां�त और �फनटेक इनोवेशन म� उसक�

   वै��क लीडर�शप का सबूत है।

●  UPI अब UAE, �स�गापुर और �ांस�ोबल फैलाव:

   जैसे 7 देश� म� भी चल रहा है।

●  द�नया भर के �रयल-टाइम पेम�ट काुबाज़ार म� दबदबा:

   46% �ह�ा अकेले भारत म� �ोसेस होता है।

वै��क पूँजी को भारत के नए-नए आइ�डयाज़ और इनो-

वेशन म� अपना बेहतरीन �ठकाना �मल गया है। यह मज़बूत

जुड़ाव ही �ोथ को र�ार दे रहा है, फाइन�स क� द�नया कोु

नए �सरे से प�रभा�षत कर रहा है, और भारत को एक

�ोबल फ़ाइन��शयल सुपरपावर बनाने क� तरफ़ तेज़ी से

ले जा रहा है।
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सुपर पावर' बनने के रा�े म� �कावट�

और 'आगे क� छलांग’

भारत क� तर�� शानदार है, इसम� कोई शक नह�! ले�कन

�ोबल फ़ाइन��शयल हब बनने के �लए कुछ चुनौ�तय� को

ब�त हो�शयारी से पार करना होगा।

Regulatory Complexity: 

सुधार� के बावजूद, कभी-कभी SEBI, RBI, IFSCA

और �व� मं�ालय के बीच �नयम� म� टकराव या ओवरलैप

हो जाता है। �ोबल �नवेशक� को चा�हए साफ़-सुथरे और

प�े �नयम। अगर �नयम� म� थोड़ी भी उलझन �ई, तो

�वदेशी पैसा आने क� र�ार धीमी हो सकती है। सरकार

ने इस पर �ान �दया है और यू�नयन बजट 2025-26 म�

�नयामक सुधार� के �लए एक हाई-लेवल कमेटी बनाई है।

(यानी, �नयम� क� उलझन को सुलझाने का काम शु� हो

गया है!)

Infrastructure and Competition Gaps: 

भारत को �स�गापुर और हांगकांग जैसे �मुख �व�ीय हब से

कड़ी ट�र �मल रही है। भले ही GIFT City ने GFCI

र��क� ग म� 46व� छलांग लगाई है, यह अब भी �स�गापुर

(चौथा) और हांगकांग (तीसरा) से काफ़� पीछे है। अ�ी

ख़बर यह है �क भारत म� टॉप डीलमेकस� अपने �स�गापुर और

हांगकांग के सा�थय� से 37% �ादा कमाते ह�, जो �दखाता

है �क घरेलू बाज़ार म� दम ब�त �ादा है।

इन चुनौ�तय� को समझते �ए, यू�नयन बजट 2025-26

ने कुछ गेम-च��ज�ग सुधार �कए ह�:

●  बीमा �े� म� FDI क�Insurance Liberalization:

   �ल�मट 74% से बढ़ाकर 100% कर दी गई है।

●  '�ामीण �े�डट �ोर'Rural Credit Innovation:

   �ेमवक�  शु� �कया गया।

●  स��ल KYC र�ज��ी को पूरीKYC Simplification:

   तरह से बदलकर लॉ� �कया गया है।

नी�तगत सुधार� म� �ग�त

●  पूँजी �नवेश काInfrastructure Investment:

   ख़च� बढ़ाकर ₹11.21 लाख करोड़ ($128.64 �ब�लयन)

   कर �दया गया है।

Taxation and Currency Challenges: 

वैसे तो सुधार� ने ���याओं को आसान �कया है, ले�कन

�ोबल �नवेशक अभी भी भारत क� तुलना उन हब से करते

ह� जहाँ टै� के �नयम सीधे और आसान है। सरकार ने

इसका जवाब बड़े तोहफ़� से �दया है: GIFT City क�

सं�ाओं के �लए 10 साल क� टै� छूट और ऑफ़शोर

ब��क� ग यू�न�स के �लए अ�ैल 2023 से 100% टै�

हॉ�लडे। (यानी, टै� के मोच� पर बड़ी छूट दे दी गई है)

भारत अब पूरी ताक़त के साथ �ोबल फ़ाइन��शयल लीडर

बनने क� तरफ़ बढ़ रहा है, अपनी चुनौ�तय� को भी मौक� म�

बदल रहा है।

भ�व� क� उड़ान — बाज़ार होगा

‘बॉड�रलेस’

भारत का भ�व� का सपना ब�त बड़ा है: एक ऐसा

फ़ाइन��शयल बाज़ार जो पूरी तरह से जुड़ा �आ हो और

�जसक� कोई सीमा न हो! जहाँ "भारत म� बनाओ, द�नयाु

म� �ल� करो; कह� से भी पैसा लगाओ, हर जगह �ेड करो"

क� कहावत सच हो जाए।

Digital Infrastructure Advancement: 

RBI (�रज़व� ब�क) अब �ड�जटल �पया (CBDC) लाने

पर काम कर रहा है। यह �वदेशी लेन-देन को सुपरफ़ा�,

स�ा और पारदश� बना देगा। इससे अंतरा��ीय �नवेशक

और भी आसानी से भारतीय IPO म� �ह�ा ले पाएँगे।
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�न�ष� — भारत का '�ोबल

फ़ाइन��शयल शो टाइम' आ गया!

GIFT City का बड़ा सपना:

●  अगले पाँच साल� म� यहाँ 25,000 सेजॉ� म� तूफ़ान:

   बढ़कर 1,50,000 नौक�रयाँ देने का �ान है।

●  इसका मु� फ़ोकस �फ़नटेकफ़ोकस टे�ोलॉजी पर:

   और टे�ोलॉजी से जुड़े रो� पर है, जहाँ �ोबल ब�क

   और �ाट�अप अपनी जगह बना रहे ह�।

●  2025 तक, यह अकेले भारतGDP को बड़ा योगदान:

   क� GDP म� 1% तक योगदान देने क� �मता रखता है।

टे�ोलॉजी Integration: 

हमारे दोन� ए�च�ज (BSE और NSE) भी AI, मशीन

ल�न�ग और �ॉकचेन जैसी धमाकेदार टे�ोलॉजी म� जमकर

पैसा लगा रहे ह�। BSE का रेवे�ू 2025 म� ₹3,212 करोड़

तक प�ँच गया, और बड़े �नवेश अब �ड�जटल बदलाव के

�लए �कए जा रहे ह�।

�ोबल कने���वटी का �मशन

●  भारत का ल� है सेम-डेT+0 सेटलम�ट का सपना:

   सेटलम�ट और आगे चलकर तुरंत सेटलम�ट हा�सल करना,

   �जससे हमारे बाज़ार द�नया म� सबसे तेज़ और सबसेु

   कुशल बन�।

●  दोहरी �ल��� ग और �वदेश� म� IPOइंटरनेशनल �ल��ग:�

   लाने का ��ड बढ़ रहा है, जो भारतीय कंप�नय� के �लए

   �ोबल पूँजी तक प�ँचना आसान बना रहा है।

●  अब ऐसे एडवांस ���र बनाए जा�ॉस-बॉड�र फ़ंड:

   रहे ह� �जससे �ोबल �नवेशक भारतीय बाज़ार� म� �बना

   �कसी झंझट के पैसा लगा सक� ।

भारत अब तेजी से एक पूरी तरह से सहज �प से जुड़े

�ोबल �व�ीय इको�स�म क� ओर बढ़ रहा है। T+0

सेटलम�ट, अंतरा��ीय �ल��� ग और �ॉस-बॉड�र फ़ंड ���र

के दम पर, भारत ख़ुद को पारदश�, टे�ोलॉजी पर आधा�रत

और पूँजी बाज़ार को आकार देने वाले �मुख �खलाड़ी के

�प म� सामने आ रहा है।

भारत का घरेलू बाज़ार से एक उभरती �ई वै��क फ़ाइ-

न��शयल महाश�� बनने का सफ़र, इस आधु�नक दौर क�

सबसे शानदार आ�थ�क उपल��य� म� से एक है। आँकड़े

ख़ुद ही कहानी बयाँ करते ह�:

सफलता का �हसाब-�कताब

●  1991 के $270 �ब�लयन से 2030GDP क� छलांग:

   तक $7 ���लयन होने का अनुमान है।

●  2000 से अब तक कुल $1.09FDI का पावरहाउस:

   ���लयन का �वदेशी �नवेश आया है।

●  2024 म� $20.5 �ब�लयनIPO बाज़ार का दम:

   जुटाकर, भारत द�नया म� दसरा सबसे बड़ा IPO बाज़ारु ू

   बन गया।

●  UPI से हर महीने 20 अरब�ड�जटल पेम�ट का दबदबा:

   लेन-देन होते ह�, जो द�नया के कुल �रयल-टाइम पेम�टु

   का 46% है।

●  NSE $5.7 ���लयन माक� ट�ॉक ए�च�ज का �तबा:

   कैप के साथ द�नया म� 5व� �ान पर है।ु

GIFT City क� क�र�ाई या�ा

बंजर ज़मीन से लेकर भारत क� पहली ऑपरेशनल �ाट�

�सटी बनने तक, GIFT City ने कमाल कर �दया है! यह

अब 32 ब�क, 150+ पूँजी बाज़ार म��, 47 बीमा फ़म�

और 250+ AIFs का घर है। GFCI र��क� ग म� 46व� �ान

पर आना, और अ�ी छ�व बनाए रखना, �ोबल �रक��शन

का सबूत है।

सरकार का क�मटम�ट: ₹11.21 लाख करोड़ के इं�ा���र

�नवेश का आवंटन सरकार क� प�� नीयत को �दखाता है।

�वजन �ब�ुल साफ़ है: भारत एक सीमा-र�हत, जुड़ा �आ

पूँजी बाज़ार बना रहा है जहाँ देश का टैल�ट द�नया के पैसे सेु

�मल रहा है। द�नया के 46% �रयल-टाइम �ड�जटल पेम�टु

को संभालने से लेकर GIFT City म� व��-�ास इं�ा-

���र बनाने तक, भारत ने �दखा �दया है �क वह �सफ़�

�ोबल फ़ाइन�स म� �ह�ा नह� ले रहा — ब�� उसे �फर

से �लख रहा है।
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बदलाव को मापा जा सकता है, र�ार को नकारा नह� जा सकता और मं�ज़ल नज़दीक है। भारत का �ोबल फ़ाइन��शयल

�ेज पर चमकने का समय आ चुका है, और IPO, �ड�जटल इनोवेशन और व��-�ास इं�ा���र क� न�व पर, देश इस

दशक के भीतर द�नया के टॉप फ़ाइन��शयल हब म� से एक बनने को पूरी तरह तैयार है।ु

दलाल ��ीट क� ऐ�तहा�सक फ़श� से लेकर GIFT City के �यूच�र��क टावस� तक, UPI क� �ां�तकारी पेम�ट से लेकर

�रकॉड� तोड़ IPO फ़ंडरे�ज़�ग तक — भारत क� यह �व�ीय या�ा �सफ़�  आ�थ�क सफलता से कह� �ादा है। यह इस बात का

सबूत है �क जब कोई देश बड़ा सपना देखता है और उसे उससे भी बड़ा साकार करता है, तो �वजन, काम करने के तरीक़े और

अटूट मह�ाकां�ा �ा हा�सल कर सकती है।
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Demat Account Growth India 2010-2025

Year
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ऐ�तहा�सक �वकास का पथ : �ापना से

�ां�त तक (2010-2025)

भारत के डीमैट अकाउंट �स�म म� एक ज़बरद� बदलाव

आया है। 2010 म� जहाँ �सफ़�  2.5 करोड़ अकाउंट थे, वह�

अग� 2025 म� यह सं�ा 20 करोड़ के पार प�ँच गई।

यह �सफ़�  आँकड़� म� बढ़ो�री नह� है, ब�� इससे पता

चलता है �क भारतीय अब पैसे कमाने और आ�थ�क ग�त-

�व�धय� म� �कस तरह �ह�ा ले रहे ह�, �जसने देश को �रटेल

इ�े�स� इंगेजम�ट म� एक �ोबल लीडर के �प म� �ा�पत

�कया है।

भारत म� डीमैट खात� का उदय : 15 साल� का सफ़र

भारत म� डीमैट अकाउंट क� �ोथ : ऐ�तहा�सक झुकाव 2010 से 2025 तक

भारत म� डीमैट खात� का सफर कई अहम पड़ाव� से गुजरा है। हर दौर म� कुछ खास बदलाव और तेजी देखने को �मली, �जसने

देश म� �नवेश क� सोच और भागीदारी को पूरी तरह बदल �दया। नीचे इस सफर को आसान भाषा म� समझाया गया है:
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2010 से 2019 के बीच का समय भारत म� डीमैट खात�

के �वकास का शु�आती दशक माना जाता है। इस दौरान,

डीमैट खात� क� सं�ा म� हर साल 8-10% क� बढ़ो�री

�ई, जो 2010 म� 2.5 करोड़ से बढ़कर 2019 म� 3.93

करोड़ हो गई। इस समय म�, भारतीय �डपॉ�जटरी NSDL

और CDSL ने एक मज़बूत �स�म बनाया, �े�ड�ग धीरे-धीरे

�ड�जटल �ई और बड़े शहर� म� �ोकर नेटवक�  बढ़ने लगा।

हालां�क, इस दौरान बाज़ार म� काफ़� उतार-चढ़ाव भी देखने

को �मला, �जसक� वजह से आ�थ�क हालात के कारण

�नवेशक� का भरोसा कम �आ और 2019 म� खात� क�

सं�ा म� 24.4% क� �गरावट भी आई।

शु�आती दौर (2010-2019)

को�वड �ां�त (2020-2022)

महामारी ने भारतीय �नवेश बाज़ार को हमेशा के �लए बदल

�दया। माच� 2020 म� 4 करोड़ खात� के साथ शु�आत करके,

2021 म� खात� क� सं�ा म� 84.5% क� ज़बरद� बढ़ो�री

�ई और यह 7.38 करोड़ तक प�ँच गई। 2022 म� भी यह

तेज़ी जारी रही, जहाँ 89.7% क� बढ़ो�री के साथ कुल 14

करोड़ खाते हो गए। इस दौरान कई चीज़� पर असर पड़ा :

लॉकडाउन क� वजह से लोग� ने बचत क�, �ाज दर� कम

होने से शेयर बाज़ार आकष�क लगा, �ड�जटल �े�ड�ग

�ेटफ़ॉम� का इ�ेमाल बढ़ा और पहली बार �नवेश करने

वालो ने बाज़ार म� कदम रखा।

�ायी बढ़ो�री (2023-2025)

को�वड के बाद का समय यह �दखाता है �क भारत म� �रटेल

�नवेशक� क� �ां�त मज़बूत है। इतनी �ादा सं�ा होने के

बावजूद, बाज़ार फैलता गया। 2023 म� 15.1 करोड़ और

2024 के आ�खर तक 18.53 करोड़ खाते हो गए। �व� वष�

2025 म� 4.11 करोड़ नए खाते जुड़े, जो एक साल म� अब

तक क� सबसे �ादा बढ़ो�री थी। इस अव�ध म� लगातार

IPO आए, बाज़ार का �दश�न अ�ा रहा और छोटे शहर�

(�टयर-2 और �टयर-3) म� भी �ादा लोग �नवेश करने

लगे।

ऐ�तहा�सक वष� (2025)

2025 म� 20 करोड़ खात� तक प�ँचने का सफ़र भारत

के �रटेल �नवेशक� क� श�� और उतार-चढ़ाव दोन� को

�दखाता है। साल क� शु�आत मज़बूत थी, जनवरी म� 28

लाख खाते जुड़े, ले�कन फरवरी म� बाज़ार म� सुधार और

IPO क� कमी क� वजह से �सफ़�  9 लाख खाते ही जुड़

पाए, जो 21 महीन� म� सबसे कम था। मई म� 22 लाख

और जून म� 25 लाख खाते जुड़ने के साथ �फर से सुधार

�आ। जून 2025 के अंत तक खात� क� सं�ा 19.914

करोड़ पार कर गई और अग� 2025 तक यह 20 करोड़

का आँकड़ा भी पार कर गई। 
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Demat Account % by Age Group

Year

आबादी म� बड़ा बदलाव

सबसे बड़ा बदलाव �नवेशक� क� उ� म� आया है। अब �ादातर युवा �नवेश कर रहे ह�, �जसने भारत के �नवेश करने के तरीक़े

और सोच को पूरी तरह बदल �दया है।

डीमैट अकाउंट हो�स� का आयु के आधार पर डेमो�ा�फक  एवोलुशन (2018-2025)

आयु �वतरण म� बदलाव

30 साल से कम उ� के युवा �नवेशक� क� बाज़ार म�

�ह�ेदारी 2018 म� 22.9% थी, जो 2025 म� बढ़कर

लगभग 40% हो गई है। वह�, अकेले 25 साल से कम

उ� के �नवेशक� क� सं�ा 8.2% से बढ़कर 18.5% हो

गई है। यह बदलाव कई कारण� से �आ है, जैसे भारत क�

65% आबादी 35 साल से कम है, नौकरी करने वाले

युवाओं क� कमाई बढ़ी है, �ड�जटल सु�वधाएँ बढ़ी ह� �जससे

ऑनलाइन �े�ड�ग करना ब�त आसान हो गया है और अब

लोग �नवेश के पुराने तरीक� के बजाय नए �वक�� को

अपना रहे ह�।

हर जगह �नवेश का मौका

�नवेश क� यह कहानी �सफ़�  बड़े शहर� तक सी�मत नह� है।

नए डीमैट खात� म� से 50% से �ादा छोटे शहर� (�टयर-2

और �टयर-3) से आ रहे ह�। महारा� 4 करोड़ खात� (17%

�ह�ेदारी) के साथ सबसे आगे है, उसके बाद उ�र �देश

2.5 करोड़ खात� (11%) के साथ दसरे नंबर पर है। ले�कनू

असली बदलाव तो छोटे शहर� म� हो रहा है, जो पहले �व�ीय

बाज़ार से दर थे। अब रायपुर, को��, भोपाल और रंगा रे�ीू

जैसे शहर भी �े�ड�ग म� अपनी मजबूत जगह बना रहे ह�, जो

�दखाता है �क पूँजी बाज़ार अब �ादा लोग� क� प�ँच म� है।
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म�हला और पु�ष �नवेशक� क� बढ़ती भागीदारी

हालां�क, �नवेश म� म�हलाओं क� सं�ा म� अभी भी ब�त

कमी है, ले�कन इस �दशा म� तर�� साफ़ �दख रही है। �व�

वष� 2025 म� नए �नवेशक� म� से 25% म�हलाएँ थ�, जो

पहले के मुक़ाबले काफ़� �ादा है। �फर भी, कुल म�हला

�नवेशक� क� भागीदारी �सफ�  10.1% है। इसे बढ़ाने के �लए,

म�हलाओं को �ान म� रखकर पैस� से जुड़ी जानकारी वाले

काय��म चलाए जा सकते ह� और उनक� ज़�रत� के �हसाब

से नए �ोड� बनाए जा सकते ह�। इस �दशा म� अभी ब�त

काम �कया जा सकता है।

●  2018 म� एवरेज इ�े�र�नवेशक क� औसत आयु घटी:

   क� उ� 38 साल थी, जो 2024 म� घटकर 32 साल हो

   गई है।

जनसं�ा से जुड़े अहम त�

●  नए खात� म� से 75% खाते 30युवाओं क� �ह�ेदारी:

   साल से कम उ� के लोग� ने खुलवाए ह�।

●  45% युवा भारतीय �ॉक को अपनापसंदीदा �नवेश:

   पसंदीदा �नवेश मानते ह�।

●  18-21 साल क� उ� के युवाजो�खम लेने क� �मता:

   सबसे �ादा जो�खम लेना पसंद करते ह�, �जनम� से 72%

   �ॉक को �ाथ�मकता देते ह�।

युवाओं �ारा लाया गया यह बदलाव भारत क� बढ़ती युवा

आबादी को �दखाता है, जहाँ 65% से �ादा लोग 35 साल

से कम उ� के ह�। जब�क, कुछ चुनौ�तयाँ अभी भी बनी �ई

ह�, जैसे �क म�हला �नवेशक� क� कम सं�ा है। कुल �नव-े

शक� म� �सफ़�  10.1% म�हलाएँ ह�, जब�क 34% म�हलाएँ

शेयर बाज़ार म� �नवेश बढ़ाने क� योजना बना रही ह�।

भारत म� डीमैट अकाउंट का मौजूदा हाल

(2025)

अग� 2025 म�, भारत का डीमैट अकाउंट �स�म कई

खास बात� को �दखाता है:

अग� 2025 क� माक� ट �रपोट�

●  200 �म�लयन से �ादाकुल अकाउंट:

●  1.5 से 2 �म�लयनहर महीने जुड़ने वाले नए अकाउंट:

●  11.2% क� आबादी बाजार म� �वेश:

●  ₹8.5 लाख�नवेश का औसत आकार:

दो बड़े �डपॉ�जटरी (भंडारण क� �)

भारत म� दो सबसे बड़े �डपॉ�जटरी ह�, जो बाज़ार म� अलग-

अलग जगह� पर ह�:

●  152.9 �म�लयन अकाउंट (�रटेल से�र म�CDSL:

   80% बाज़ार �ह�ेदारी)

●  39.45 �म�लयन अकाउंट, (कुल ��तभू�तय�NSDL:

   के मू� का 86.81%)

द�नया भर म� भारत क� जगहु

डीमैट अकाउंट क� सं�ा के मामले म� भारत द�नया म�ु

9व� नंबर पर है। यह सं�ा बां�ादेश क� कुल आबादी के

लगभग बराबर है। सबसे खास बात यह है �क द�नया भर म�ु

होने वाले इ��टी डे�रवे�ट�स (equity derivatives) के

कुल कारोबार का लगभग 60% �ह�ा भारत म� होता है,

जो �दखाता है �क यहां के छोटे �नवेशक भी काफ� समझदारी

से कारोबार करते ह�।

तकनीक और �ड�जटल बदलाव

डीमैट अकाउंट क� इस तेज़ी से �ई बढ़ो�री के पीछे कई बड़ी

तकनीक� उ��त का हाथ है:

�ड�जटल ढांचा

● 68% लोग �नवेश और पैस� से जुड़ी जानकारी के �लए

   �ड�जटल �ेटफॉम� का इ�ेमाल करते ह�।

● जीरो-कमीशन वाले �े�ड�ग �ेटफ़ॉम� पर शेयर खरीदने-

   बेचने के �लए कोई कमीशन नह� लगता, इससे आम लोग�

   के �लए शेयर बाज़ार म� आना आसान हो गया है।
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नए �ेटफॉम� क� पहल

आजकल Zerodha, Groww और Angel One जैसे

बड़े �ेटफॉम� ने �रटेल (आम) �नवेशक� के �लए ब�त कुछ

आसान कर �दया है:

● UPI का इ�ेमाल होने से लेन-देन क� ���या ब�त

   आसान हो गई है।

● T+1 सेटलम�ट से बाज़ार म� लेन-देन और भी तेज़ हो

   गया है।

●  आ�ट� �फ�शयल इंटे�लज�स सेAI से �नवेश के सुझाव:

   �मलने वाले सुझाव� से लोग� को यह समझने म� मदद

   �मलती है �क कहां �नवेश करना सही रहेगा।

●  ऐसे �ेटफॉम� जो खासतौर परमोबाइल-फ�� �ेटफॉम�:

   �ाट�फोन इ�ेमाल करने वाल� के �लए बनाए गए ह�,

   उनका इंटरफ़ेस ब�त आसान है।

● मोबाइल ऐप का आसान इ�ेमाल

● तेज़ KYC ���या 

● सीखने का कंट�ट

● AI से �नवेश के सुझाव

युवा �नवेशक� म� 95% लोग मोबाइल ऐप का इ�ेमाल

करते ह�, जब�क उ�दराज़ लोग� म� यह �सफ�  45% है।

इससे पता चलता है �क ऐप का इ�ेमाल �जतना आसान

होता है, लोग उसे उतना ही अपनाते ह�। युवा �नवेशक� म� से

92% लोग �ड�जटल पेम�ट का इ�ेमाल करते ह�, �जससे

लेन-देन और अकाउंट मैनेज करना ब�त आसान हो गया है।

�ड�जटल बदलाव का असर

आ�थक �भाव और बाजार का �वकास�

छोटे �नवेशक� के आने से भारत के पूंजी बाज़ार� पर गहरा

असर पड़ा है:

माक� ट कै�पटलाइज़ेशन म� बढ़ो�री 

●  4.5 ���लयन डॉलरवत�मान बाज़ार मू�:

●  चौथा सबसे बड़ा शेयर बाज़ार�ोबल र��कग:�

●  2014 के बाद से 6 गुना बढ़करNSE का बाज़ार मू�:

    ₹441 लाख करोड़ �आ

पूंजी जुटाने म� आसानी

●  ₹1.67 लाख करोड़, जो2024 म� जुटाया गया पैसा:

   2014 म� ₹12,068 करोड़ था।

●  2024 म� 91 कंप�नय� ने IPO के ज़�रएIPO �रकॉड�:

   ₹1.59 ���लयन जुटाए।

●  हर महीने ₹25,000SIP (�स�मै�टक इ�े�म�ट �ान):

   करोड़ का �नवेश SIP के ज़�रए हो रहा है।
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Demat Growth Scenarios 2025-2035
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आने वाले समय म�, भारत के डीमैट खात� क� सं�ा म� बढ़ो�री जारी रहने क� उ�ीद है, ले�कन यह एक सामा� ग�त से होगी।

यह बाज़ार क� मज़बूती और सरकार के समझदारी भरे फैसल� को �दखाता है।

भ�व� क� संभावनाएँ और रणनी�तयाँ 

भ�व� के अलग-अलग संभा�वत अनुमान: भारत म� डीमैट खात� क� वृ�� (2025–2035)

2035 का ल�: एक मज़बूत बाजार

2030 का अनुमान

कई चीज� इस बात का संकेत देती ह� �क 2030 तक डीमैट

खात� क� सं�ा 375 �म�लयन तक प�ंच सकती है:

बाजार म� लोग� क� भागीदारी: अभी यह 11.2% है, जो

2030 तक बढ़कर 28.5% हो जाएगी। यह अभी भी

�वक�सत देश� (जहाँ 45-50%) से ब�त कम है।

जनसं�ा के सकारा�क �भाव: भारत क� 65% आबादी

35 साल से कम उ� क� है, �जससे भ�व� म� भी �नवेशक�

क� सं�ा लगातार बढ़ती रहेगी।

आ�थक �वकास:�  2030 तक भारत क� अथ��व�ा $7.3

���लयन तक प�ंचने क� राह पर है। इससे कंप�नय� का

मुनाफा बढ़ेगा और बाज़ार का भी �व�ार होगा।

नए �नवेशक: अभी 118 �म�लयन (11.8 करोड़) नए

�नवेशक ह�, जो 2030 तक बढ़कर 225 �म�लयन हो

जाएंगे। जो account-to-investor के अनुपात को

�दखाता है।

लंबे समय का ल� 2035 तक 580 �म�लयन खात�

तक प�ंचना है, जो बाज़ार म� 42% लोग� क� भागीदारी को

�दखाता है। इससे भारत �रटेल �नवेश (�रटेल इ��टी) म�

द�नया के �मुख देश� म� शा�मल हो जाएगा। यह तभी होगाु

जब:

बु�नयादी ढांचे म� बदलाव: प�शन �स�म म� बदलाव �कए

जाएँ, �जससे लोग शेयर� म� भी पैसा लगा सक� ।
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धीमी वृ�� और गुणव�ा पर �ान

�वकास के मु� कारण और रणनी�त

आ�थक �वकास क� र�ार (20% योगदान):�

● बाजार म� उतार-चढ़ाव का नए �नवेशक� के सोच पर

   असर पड़ सकता है, खासकर यह देखते �ए �क हाल ही

   के एक सव� म� 90% F&O �ापा�रय� को नुकसान �आ।

गाँव� तक प�ँच: गाँव� और छोटे शहर� म� �ड�जटल सु�वधाएँ

और �व�ीय जानकारी प�ंचाई जाए।

नए उ�ाद� क� खोज: नए तरह के �नवेश उ�ाद बनाए

जाएँ जो अलग-अलग तरह के �नवेशक� क� ज़�रत� और

पसंद के �हसाब से ह�।

डीमैट खात� क� वृ�� दर (CAGR) जो COVID के बाद

28.5% थी (2021-2025), अब धीमी होकर 12.4%

(सामा�) से 15.1% (सबसे अ�ा) होने क� उ�ीद है।

यह कमी इन वजह� से है:

Base Effect: जब सं�ा �ादा होती है, तो ��तशत म�

वृ�� दर अपने आप कम �दखती है।

Market Maturation: अब बाज़ार म� स�ेबाज़ी से

�ादा �नवेश पर �ान �दया जा रहा है।

Regulatory Prudence: SEBI �वकास क� तेज़ी क�

जगह, बाज़ार क� ��रता को �ादा �ाथ�मकता दे रहा है।

Quality Enhancement: अब खात� क� सं�ा से

�ादा �नवेशक� को �श��त करने और लंबे समय के �लए

धन बनाने पर �ान �दया जा रहा है।

युवा आबादी (35% योगदान)

भारत क� 65% आबादी 35 साल से कम उ� क� है, जो

इसे द�नया क� दसरी बड़ी अथ��व�ाओं से अलग बनातीु ू

है। यह युवा वग� �ड�जटल तकनीक को तेज़ी से अपनाता है,

�ादा जो�खम लेने को तैयार है और पुराने लोग� के मुकाबले

लंबे समय के �लए �नवेश करता है।

�ड�जटल सु�वधाओ ंम� सुधार (25% योगदान):

5G नेटवक�  का आना, UPI �स�म का बेहतर होना और

नई-नई �फनटेक कंप�नय� के आने से शहर और गाँव दोन�

जगह लोग� के �लए शेयर बाज़ार म� आना और भी आसान

हो गया है।

भारत क� 2030 तक द�नया क� तीसरी सबसे बड़ीु

अथ��व�ा बनने क� उ�ीद है। इससे कंप�नय� क� कमाई

बढ़ेगी, बाज़ार का मू� बढ़ेगा और �नवेशक� का भरोसा भी

कायम रहेगा।

सरकार का सहयोग (15% योगदान):

सेबी (SEBI) क� investor-friendly policies,

सुर�ा के बेहतर उपाय और बाज़ार क� सु�वधाओं म� सुधार

से एक ऐसा माहौल बनता है जो �वकास के �लए अ�ा है

और बाज़ार क� ईमानदारी को बनाए रखता है।

चुनौ�तयाँ और जो�खम

अ�े भ�व� के अनुमान के बावजूद, कई चुनौ�तयाँ भी ह�

जो भ�व� के �वकास को रोक सकती ह�:

बाजार से जुड़े जो�खम:

● �नवेश का पैसा �सफ�  कुछ ही शेयर� म� क� ��त होना

   जो�खम बढ़ा सकता है।
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● डे�रवे�ट�स बाजार म� �ादा स�ेबाजी के �लए सरकारी

   �नयम� पर �ान देने क� ज़�रत है।

वै��क नज़�रए से हमारी ���त

भारत म� अभी केवल 11.2% लोग ही शेयर बाज़ार म� पैसा

लगाते ह�, जो अमे�रका (45-50%) और जापान (55-

60%) जैसे �वक�सत देश� से ब�त कम है। इसका मतलब

है �क भारत म� �वकास क� ब�त �ादा संभावना है। ले�कन,

अ�ी बात यह है �क चीन (15-20%) और �ादातर दसरेू

�वकासशील देश� के मुकाबले भारत ने ब�त तर�� क� है।

भारत अब छोटे �नवेशक� को जोड़ने और �ड�जटल �े�ड�ग को

अपनाने म� द�नया का सबसे �मुख देश बन गया है।ु

बु�नयादी चुनौ�तयाँ:

● जाग�कता बढ़ने के बावजूद, लोग� म� �व�ीय जानकारी

   क� कमी अभी भी एक बड़ी सम�ा है।

● �नवेश म� म�हलाओं क� कम भागीदारी को ठीक करने के

   �लए खास को�शश� करने क� ज़�रत है।

● गाँव� तक प�ँचने के �लए अभी भी ब�त �ादा सु�वधाओं

   का �वकास करना होगा।

● सरकार को �वकास और �नवेशक� क� सुर�ा के बीच

   सही संतुलन बनाए रखना होगा।

वै��क कारक

● �वदेशी �नवेशक� के आने-जाने का बाज़ार पर असर पड़

   सकता है।

● भू-राजनी�तक तनाव से द�नया भर म� जो�खम उठाने क�ु

   �मता पर असर पड़ता है।

● देश क� अथ��व�ा के उतार-चढ़ाव से लोग� के खच�

   और �नवेश पर असर पड़ता है।

20 करोड़ से �ादा डीमैट खात� के साथ, भारत अब द�नयाु

के सबसे बड़े �रटेल �ापा�रक समुदाय� म� से एक है। यह

सं�ा �ाज़ील क� पूरी आबादी के बराबर है और द�नया केु

कुल शेयर बाज़ार म� �ह�ा लेने वाल� का लगभग 15% है।

इस बड़े पैमाने से भारत को बाज़ार के �वकास, नई तकनीक�

को अपनाने और हर �कसी को �व�ीय सेवाओं से जोड़ने म�

बड़ा फायदा �मलता है।
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SME vs मेनबोड� IPOs: कदम-दर-कदम तुलना

भारतीय पूँजी बाज़ार ने हर साइज़ के �बज़नेस के �लए रा�े

बनाए ह� ता�क कंप�नयाँ प��क हो सक� । आज के बदलते

�व�ीय माहौल म�, सही फ़ैसला लेने के �लए छोटे और म�म

उ�म� (SME) के IPO और मेनबोड� IPO के बीच के फ़क�

को समझना उ��मय�, �नवेशक� और बाज़ार के बाक� लोग�

के �लए ब�त ज़�री है।

दोन� �ेटफॉ�� को समझना

SME IPO �ा ह�?

SME IPO ख़ास तौर पर छोटी कंप�नय� के �लए बनाए

गए ह�, जो BSE SME और NSE Emerge जैसे

�ेटफ़ॉ�� के ज़�रए प��क होकर पैसा जुटाना चाहती ह�।

ये IPO उन �बज़नेस के �लए ह� �जनक� पो�-इ�ू पेड-

अप कै�पटल 25 करोड़ �पये से �ादा नह� होती। यह उ��

ब�त स� �नयम� के �बना बाज़ार तक प�ँचने का आसान

रा�ा देता है।

मेनबोड� IPO �ा ह�?

मेनबोड� IPO बड़े और �ादा �ा�पत कंप�नय� के �लए

पारंप�रक प��क ऑफ�र�ग ह�, जो NSE और BSE जैसे

मु� शेयर बाज़ार� म� �ल� होती ह�। इन कंप�नय� के �लए

कम से कम 10 करोड़ �पये क� पो�-इ�ू पेड-अप कै�पटल

और �ादा स� �नयम� को पूरा करना ज़�री होता है।

यो�ता क� शत�: सबसे ज़�री बात�

SME IPO के �लए ज़�री शत�

SME IPO के �लए कंप�नय� को कुछ खास शत� को पूरा

करना होता है:

पूँजी से जुड़ी शत�:

● पो�-इ�ू पेड-अप कै�पटल 25 करोड़ �पये से �ादा

   नह� होनी चा�हए।

● कम से कम शु� संप�� (Net Worth) - �पछले 2

   �व�ीय वष� म� ₹1 करोड़ (BSE SME) या ₹3 करोड़

   (NSE SME, पुनमू��ांकन भंडार को छोड़कर) होनी

   चा�हए।

● 3 करोड़ �पये क� नेट ट��जबल एसे�स (Net tangible

   assets), �जसम� से कम से कम 50% भारत म� होनी

   चा�हए।

● नेट वथ� सकारा�क हो।

�रकॉड�:

● �पछले 3 साल� म� ब�क� या NBFCs से �लए गए कज़�

   पर कोई �डफ़ॉ� (default) न हो।

● �मोटर क� सारी �ह�ेदारी डीमैट फ़ॉम� म� होनी चा�हए।

मेनबोड� IPO के �लए ज़�री शत�

मेनबोड� IPO के �लए �ादा स� शत� ह�:

पूँजी से जुड़ी शत�:

● कम से कम 10 करोड़ �पये क� पो�-इ�ू पेड-अप

   कै�पटल।

● कम से कम 25 करोड़ �पये का माक� ट कै�पटलाइज़ेशन।

�रकॉड�:

● आवेदक या �बज़नेस को बढ़ाने वाली कंपनी का कम से

   कम 3 साल का �रकॉड� होना चा�हए।

● �पछले तीन �व�ीय साल� म� से हर एक म� EBITDA

   सकारा�क होना चा�हए।

फाइन��शयल ��ड�स�:

● �पछले तीन फाइन��शयल साल� म� से हर एक म� कम से

   कम 1 करोड़ �पये क� नेट वथ�।

● कम से कम 1,000 प��क शेयरहो�र होना ज़�री है।

अ�ूबर 2025 I IPO WORLD



www.indiaipo.in 83

आवेदन और �नवेश क� ���या

SME IPO म� �नवेश का ढाँचा

2025 म� SME IPOs क� �नवेश संरचना म� बड़े बदलाव

�ए ह�:

नए �नवेश क� �े�णयाँ:

● आम �नवेशक (Individual Investors):

   अब इनके �लए कम से कम 2 लॉट म� �नवेश करना

   ज़�री है, जो 2 लाख �पये से �ादा का होता है।

●  ये भी कम सेकम�चारी/शेयरहो�स� /पॉ�लसी हो�स�:

   कम 2 लॉट म� आवेदन कर सकते ह�, ले�कन इनके �लए

   �ादा से �ादा �नवेश क� सीमा 5 लाख �पये है।

● गैर-सं�ागत �नवेशक(NIIs) और यो� सं�ागत

   खरीदार(QIBs): इनके �लए भी कम से कम 2 लॉट

   म� �नवेश करना ज़�री है।

मु� बदलाव:

● पहले क� "�रटेल कैटेगरी" का नाम अब "आम �नवेशक"

   कर �दया गया है।

● �नवेशक� के �लए कट-ऑफ �ाइस का �वक� ख़�

   कर �दया गया है।

● सबसे बड़ा बदलाव यह है �क एक बार �बड लगाने के बाद,

   उसे बदला या र� नह� �कया जा सकता।

● �ब�ड�ग आ�ख़री �दन शाम 4 बजे बंद हो जाएगी, और UPI

   के ज़�रए पेम�ट क� पु�� शाम 5 बजे तक पूरी करनी होगी।

मेनबोड� IPO म� �नवेश क� �े�णयाँ 

मेनबोड� IPO म� �नवेशक� क� �े�णयाँ पहले क� तरह ही ह�:

�रटेल �नवेशक (Retail Individual Investors - RIIs):

● ये वो �नवेशक ह� जो 2 लाख �पये तक का �नवेश करते ह�।

● इनके �लए IPO का कम से कम 35% �ह�ा आर��त

   होता है।

● उ�� कम से कम एक लॉट �मलना प�ा होता है।

बड़े �नवेशक (High Net Worth Individuals - HNIs):

● ये 2 लाख �पये से �ादा का �नवेश करते ह�।

● आमतौर पर इनके �लए 15% �ह�ा आर��त होता है।

● इ�� आनुपा�तक (proportional) तरीक़े से शेयर

   �मलते ह�, यानी �जतना बड़ा आवेदन, उतने �ादा शेयर।

पेशेवर �नवेशक (Qualified Institutional Buyers - QIBs):

● ये �ूचुअल फ़ंड, बीमा कंप�नयाँ और प�शन फ़ंड जैसे बड़े

   �नवेशक होते ह�।

● इनके �लए IPO का कम से कम 50% �ह�ा आर��त

   होता है।

● इसम� एंकर �नवेशक भी शा�मल होते ह�, �जनका कम से

   कम �नवेश 10 करोड़ �पये होता है।

�नयम और उनका पालन

अंडरराइ�टग �र�ायरम��स�

SME IPOs:

● SME IPO म� 100% अंडरराइ�ट� ग ज़�री होती है।

● इसका मतलब है �क मच�ट ब�कर को यह प�ा करना

   होता है �क अगर IPO म� सारे शेयर न �बक�  तो वे खुद ही

   उ�� ख़रीद ल�गे।

● मच�ट ब�कर को अपने पैस� से कम से कम 15% अंडरराइट

   करना होता है ता�क IPO फेल न हो।

मेनबोड� IPOs:

● मेनबोड� IPO म� अंडरराइ�ट� ग करना ज़�री नह� होता।

● कंप�नयाँ बाज़ार म� अपने शेयर� क� माँग के �हसाब से

   अंडरराइ�ट� ग को चुन सकती ह�।

● इससे उ�� IPO के ढाँचे को तय करने म� �ादा छूट

   �मलती है।

बाज़ार बनाने क� �ज़�ेदारी (Market Making)

SME IPOs:

● �ल� होने के बाद 3 साल तक माक� ट मे�क� ग करना

   ज़�री है।

● माक� ट मेकस� को �े�ड�ग के कम से कम 75% समय तक

   ख़रीदने और बेचने दोन� क� क�मत बतानी होती है ता�क

   शेयर� क� ख़रीद-बेच चलती रहे।

● कंप�नय� को माक� ट मेकस� के �लए 5% इ�ू साइज़ देना

   होता है।

● एक �ॉक के �लए 5 माक� ट मेकर तक क� अनुम�त है।
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मेनबोड� IPOs:

● मेनबोड� पर माक� ट मे�क� ग क� कोई ख़ास ज़�रत नह� है।

● माक� ट मे�क� ग ए�च�ज के ख़ास �नयम� पर �नभ�र करती है।

● �ादा �नवेशक� क� वजह से यहाँ पहले से ही �ल���डटी

   �ादा होती है।

�रपो�टग और �नयम� का पालन�

SME IPOs:

● कंप�नय� को हर 6 महीने म� अपनी �व�ीय �रपोट� देनी

   होती है।

● मेनबोड� क� तुलना म� �नयम� का बोझ कम होता है।

● कंपनी को अपनी वेबसाइट हमेशा चालू रखनी होती है।

मेनबोड� IPOs:

● हर 3 महीने म� �व�ीय �रपोट� देना ज़�री होता है।

● इसम� �बज़नेस को चलाने क� �रपोट� के साथ �नयम� का

   पालन करना होता है।

● जानकारी देने और �नगरानी के �नयम �ादा स� होते ह�।

�े�डग और �ल���डटी�

�े�डग का तरीक़ा�

SME IPOs:

● ये NSE Emerge या BSE SME जैसे ख़ास �ेटफ़ॉम�

   पर �ल� होते ह�।

● यहाँ �े�ड�ग के �लए कम से कम 1 लाख �पये का एक लॉट

   होता है।

● ये केवल SME �ेटफ़ॉम� तक सी�मत ह�, इस�लए

   �नवेशक� क� सं�ा कम होती है, �जससे �ल���डटी

   कम हो सकती है।

मेनबोड� IPOs:

● ये NSE और BSE दोन� पर एक साथ �ल� होते ह�।

● यहाँ कम से कम एक शेयर क� �े�ड�ग यू�नट होती है।

● �ादा �नवेशक �ह�ा लेते ह�, �जससे �ल���डटी और

   �े�ड�ग वॉ�ूम (खरीद-बेच क� मा�ा) �ादा होती है।

माइ�ेशन के मौक़े

SME कंप�नयाँ कुछ ख़ास शत� को पूरा करके मेनबोड� पर

जा सकती ह�।

माइ�ेशन के �लए ज़�री शत�:

● SME �ेटफ़ॉम� पर कम से कम 3 साल तक �ल� रहना

● 10 करोड़ �पये या उससे �ादा क� पेड-अप कै�पटल

● 25 करोड़ �पये या उससे �ादा का माक� ट

   कै�पटलाइज़ेशन

● NSE के �लए कम से कम 1,000 और BSE के �लए

   250 प��क शेयर हो�र

● कैश ए�ूअल और टै� के बाद का मुनाफ़ा सकारा�क हो।

● �नयम� के पालन का �रकॉड� साफ़ हो

हाल के बदलाव� के बाद माइ�ेशन क� शत� और स� हो गई

ह�। BSE अब �पछले तीन साल� म� लगभग 15 करोड़ �पये

का EBITDA और �ल���डटी क� �ादा ज़�रत रखता है।

ख़च� का �हसाब

SME IPO के ख़च�

एक SME IPO का कुल ख़च� आमतौर पर इ�ू साइज़

का 7% से 15% तक होता है।

मु� खच�:

●  इ�ू साइज़ का 2-5%मच�ट ब�कर क� फ�स:

●  10 से 25 लाख �पये।कानूनी ख़च�:

●  5 से 20 लाख �पये।ऑ�डटर क� फ�स:

●  10 से 15 लाख �पये।माक� �टग का ख़च�:�

●  50,000 �पयेए�च�ज �ल��ग क� फ�स:�

   (�सफ़�  एक बार)

●  40 से 50 लाख �पये।कुल कम से कम ख़च�:

लगातार होने वाले ख़च�:

●  25,000 �पये या माक� टहर साल क� �ल��ग फ�स:�

   कैप का 0.01%

● 3 साल के �लए माक� ट मे�क� ग क� फ�स (जो पहले ही दी

   जाती है)
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मेनबोड� IPO के ख़च�

मेनबोड� IPO म� कुल ख़च� �ादा होता है, ले�कन इ�ू

साइज़ के �हसाब से उसका ��तशत कम होता है।

मच�ट ब��कग फ�स:�

● बड़े IPO के �लए आमतौर पर इ�ू साइज़ का 2-3%

● मच�ट ब��क� ग सेवाओं के �लए 25-30 लाख �पये का

   �फ़� ख़च�।

दसर ेख़च�:ू

● माक� �ट� ग और रोडशो म� �ादा ख़च�।

● �ादा कानूनी और �नयम� के पालन का ख़च�।

● सरकार को फ़ाइल करने क� फ�स �ादा होती है।

हाल ही म� �ए �नयम� म� बदलाव

SEBI ने SME IPO को मज़बूत बनाने के �लए कई

बदलाव �कए ह�:

2024-2025 के मु� बदलाव:

यो�ता �ई स�:

● EBITDA क� कम से कम ज़�रत अब 1 करोड़ �पये है।

● क��ट� बल �स�ो�रटीज पर कुछ पाबं�दयाँ लगाई गई ह�।

● �मोटर म� बदलाव के �लए एक साल का इंतज़ार करना

   होगा।

● जाँच-पड़ताल के �नयम �ादा स� हो गए ह�।

�नवेश के तरीक़� म� बदलाव:

● कम से कम आवेदन (application) का साइज़ बढ़ाकर

   2 लाख �पये �कया गया है।

● "�रटेल कैटेगरी" का फ़क�  ख़� कर �दया गया है।

● HNI को शेयर देने के �लए अब लॉटरी �स�म ज़�री है।

● �ब�ड�ग ���या को और स� बनाया गया है।

�बज़नेस चलाने के तरीक़� म� सुधार:

● जानकारी देने के �नयम बेहतर �कए गए ह�।

● ऑफर-फॉर-सेल क� सीमा को 20% तक तय �कया

   गया है।

● कुछ ख़ास काम� के �लए फंड क� सीमा तय क� गई है।

● 50 करोड़ �पये से �ादा के इ�ू के �लए एक �नगरानी

   एज�सी रखना ज़�री है।

रणनी�तक बात�

SME IPO कब चुन�?

कंप�नय� को SME का रा�ा तब चुनना चा�हए जब:

● उ�� 25 करोड़ �पये से कम क� पूँजी चा�हए।

● वे तेज़ी से �ल� होना चाहते ह� (3-6 महीने म�)

● वे शु�आत म� ह�े �नयम� का पालन करना पसंद करते ह�।

● भ�व� म� मेनबोड� पर जाने क� योजना है।

● �ल���डटी के �लए माक� ट मे�क� ग का सहारा चा�हए।

मेनबोड� IPO कब चुन�?

मेनबोड� IPO उन कंप�नय� के �लए सही है जो:

● पूँजी और �रकॉड� से जुड़ी स� शत� को पूरा करती ह�।

● �ादा सं�ागत �नवेशक� तक प�ँचना चाहते ह�।

● �नयम� के स� पालन को संभाल सकते ह�।

● �ादा से �ादा बाज़ार म� पहचान और �व�सनीयता

   चाहते ह�।

● �जनके पास पहले से ही अ�ा �बज़नेस और मुनाफ़ा है।
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भ�व� का नज़�रया

�नवेशक� क� सुर�ा और बाज़ार के �वकास के �लए �नयम� म� बदलाव होने के कारण, SME और मेनबोड� IPO के बीच का

अंतर लगातार बदल रहा है। SEBI के हाल के बदलाव यह �दखाते ह� �क सरकार गुणव�ा के मानक� को बनाए रखने के �लए

�ज़�ेदार है और साथ ही छोटे �बज़नेस को आगे बढ़ने के मौक़े भी दे रही है।

सफल SME कंप�नय� के �लए मेनबोड� पर जाना अभी भी एक अ�ा रा�ा है। हालाँ�क, अब इसके �लए और भी स�

�नयम ह�, �जससे यह तय होता है �क केवल आ�थ�क �प से मज़बूत कंप�नयाँ ही यह बदलाव कर पाएँगी। इससे भारत के पूँजी

बाज़ार म� बढ़ते �बज़नेस के �लए एक �ाभा�वक और �व��त रा�ा बनता है।

�नवेशक� के �लए, इन अंतर� को समझना ब�त ज़�री है ता�क वे सोच-समझकर �नवेश के फ़ैसले ले सक� । SME IPO उभरते

�बज़नेस म� �नवेश करने का मौका देते ह� �जनम� �ादा �वकास क� �मता होती है, जब�क मेनबोड� IPO ऐसी कंप�नय� तक प�ँच

देते ह� �जनका �रकॉड� अ�ा है और बाज़ार म� �ल���डटी भी �ादा है।

भारतीय पूँजी बाज़ार का यह दोहरा ढाँचा, अथ��व�ा के अलग-अलग �ह�� क� ज़�रत� को पूरा करता है – एक तरफ़

SME को बढ़ने के �लए पूँजी �मलती है, तो दसरी तरफ़ �ा�पत कंप�नय� को बड़े पैमाने पर फ़ंड �मलता है। जैसे-जैसे �नयम�ू

म� बदलाव होते रह�गे, ये दोन� �ेटफ़ॉम� और भी बेहतर और �नवेशक-�हतैषी बन�गे, �जससे भारत के पूँजी बाज़ार के पूरे �वकास

म� मदद �मलेगी।

यह पूरी तुलना �नवेशक� और कंप�नय� को ज़�री जानकारी देती है, �जससे वे अपनी ख़ास ज़�रत� और �वकास के ल�� के

�हसाब से SME और मेनबोड� IPO के रा�े के बीच सही चुनाव कर सक� ।
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Term of the Month: IPO म� माक� ट मेकर

IPO म� माक� ट मेकर कौन होता है?

जब कोई कंपनी IPO के ज़�रए बाज़ार म� आती है,

तो उसके शेयर आम लोग� (�नवेशक�) को बेचे जाते ह�।

IPO के बाद, इन शेयर� क� शेयर बाज़ार म� ख़रीद-बेच शु�

होती है। एक माक� ट मेकर - जो आमतौर पर एक र�ज�ड�

�ॉक�ोकर होता है - का काम यह तय करना होता है �क

शेयर� क� ख़रीद-बेच आसानी से और सही तरीक़े से हो।

आसान श�� म�, माक� ट मेकर लगातार शेयर� को ख़रीदने

और बेचने दोन� क� क़�मत� बताता है (टू-वे कोट), ता�क

हमेशा ख़रीददार और बेचने वाले मौजूद ह�। इससे ऐसी

���त नह� आती �क कुछ लोग ही शेयर बेच पाएँ या ख़रीद

पाएँ, �जससे क़�मत� म� एकदम से तेज़ी या �गरावट आ

सकती है।

भारत म�, यह काम ख़ास तौर पर SME IPOs (छोटे और

�मडल एंटर�ाइज के IPO) के �लए �ादा ज़�री होता है।

इन छोटी या नई कंप�नय� के �लए, SEBI का एक �नयम

यह भी होता है �क एक माक� ट मेकर को कुछ समय (जैसे

तीन साल) के �लए ज़�र रखा जाए ता�क शेयर� क� ख़रीद

-बेच चलती रहे।

फाउंडस� और प��क कंप�नय� म�
माक� ट मेकस�: �� ज़�री?

अगर आप फाउंडर या �मोटर ह� और IPO सोच रहे ह�,

तो जा�नए �� एक अ�ा माक� ट मेकर ज़�री है?

1. �ल���डटी और �नवेशक� का भरोसा

�नवेशक उन शेयर� को ख़रीदना पसंद नह� करते �ज��

बाद म� बेचना मु��ल हो। अगर IPO के बाद �कसी शेयर

क� �ादा ख़रीद-बेच नह� होती, तो �नवेशक को डर लग

सकता है �क वह उसम� फँस जाएगा या उसे सही क़�मत नह�

�मलेगी। यह जानना �क एक माक� ट मेकर हमेशा ख़रीदने

और बेचने के �लए तैयार है, �नवेशक� म� भरोसा पैदा करता

है। इससे IPO के दौरान �ादा लोग शेयर ख़रीदते ह�

(ख़ासकर सं�ागत और एंकर �नवेशक) और बाद म�

बाज़ार म� भी अ�ा माहौल बना रहता है।

2. क़�मत म� ��रता और उतार-चढ़ाव म� कमी

अगर कोई माक� ट मेकर न हो, तो �ल��� ग के शु�आती �दन�

म� शेयर� क� क़�मत म� ब�त �ादा उतार-चढ़ाव आ सकता है।

माक� ट मेकर, �डमांड और स�ाई के छोटे-मोटे फ़क�  को

संभालकर क़�मत को ��र रखने म� मदद करते ह�। अगर

ब�त सारे लोग तुरंत बेचना चाहते ह�, तो वे शेयर ख़रीद लेते ह�,

और अगर ब�त लोग ख़रीदना चाहते ह�, तो वे अपने पास से

शेयर बेचते ह�। इससे क़�मत� म� बड़े और अचानक बदलाव

नह� आते।

3. सही क़�मत का पता लगाना

लगातार ख़रीद-बेच करके, माक� ट मेकस� IPO के बाद

शेयर क� "सही" बाज़ार क़�मत पता लगाने म� मदद करते ह�।

वे लोग� क� उ�ीद�, कंपनी के अंद�नी लोग� क� सोच और

बाज़ार म� असली माँग के बीच के फ़क�  को ख़� करते ह�।
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4. �नयम� का पालन और कंपनी क� साख

SME IPO के �लए, SEBI एक तय समय (जैसे तीन

साल) के �लए माक� ट मेकर रखना ज़�री मानता है। अगर

इस �नयम का पालन नह� �कया जाता, तो कानूनी सम�ा

आ सकती है या �नवेशक� का भरोसा टूट सकता है। मेनबोड�

IPO के �लए भले ही यह हमेशा ज़�री न हो, पर एक

मज़बूत माक� ट मेकर होने से �नवेशक� के बीच कंपनी क�

साख बढ़ती है।

5. पुराने �नवेशक� के �लए आसानी से बाहर

     �नकलने का रा�ा

�बज़नेस के मा�लक और शु�आती �नवेशक अ�र अपना

पैसा �नकालने के तरीक़े ढँूढते ह�। अगर �ल��� ग के बाद

शेयर क� अ�ी ख़रीद-बेच हो रही हो, तो वे �बना क़�मत

�गराए आसानी से अपने शेयर बेच सकते ह�। माक� ट मेकर

�ल���डटी बनाए रखकर इसम� मदद करते ह�, �जससे "बाहर

�नकलने का ख़च�" कम हो जाता है।

SEBI / भारतीय �नयम �ा कहते ह� ?

�वशेषता
(Feature)

SME IPOs Mainboard / बड़े IPOs

माक� ट मे�कग क��
आव�कता

�ज�ेदारी
(Obligation)

इ��टरी / हो����

शेयर आवंटन
(Allocation of

shares)

SME IPOs म� ज�री, आमतौर पर 3 साल तक।

दो-तरफ़ा कोटेशन: माक� ट मेकर को खरीद
और �ब�� दोन� क� क�मत� लगातार देनी होती ह�,

अ�र ~75% समय तक।

खरीद-साइड क� सु�वधा के �लए माक� ट मेकर को
कुछ शेयर रखना पड़ सकता है।

ME IPOs म�, कभी-कभी इ�ू साइज़ का
एक �ह�ा माक� ट मेकस� को �दया जाता है या

उ�� कुछ ख़ास फ़ायदे �दए जाते ह�।

हमेशा ज�री नह�; ए�च�ज या
�ल��� ग के �कार पर �नभ�र।

कम स�;
�नयम� या �े�ा पर �नभ�र।

समान �स�ांत, ले�कन पैमाना और
�ज�ेदारी अलग हो सकती है।

आमतौर पर मानक नह�;
�व�ा पर �नभ�र।

एक माक� ट मेकर कैसे एक IPO को
�ादा सफल बनाता है?

सै�ां�तक बात� तो ब�त होती ह�, ले�कन असली द�नया म�ु

�बज़नेस के मा�लक माक� ट मेकर का फ़ायदा उठाकर IPO

को �ादा सफल कैसे बना सकते ह�, यहाँ कुछ तरीक़े बताए

गए ह�:

1. एक अ�े और का�बल माक� ट मेकर को चुन� 

सभी माक� ट मेकर एक जैसे नह� होते। कुछ के पास �ादा

पैसा, अ�ा अनुभव और �ादा लोग� (�नवेशक� और

�ोकस�) तक प�ँच होती है। एक मज़बूत माक� ट मेकर तंग

�ेड दे सकता है, बाज़ार क� माँग को बेहतर ढंग से संभाल

सकता है और डे�थ (गहराई) बनाए रख सकता है।

2. IPO के बाद क� पहले से तैयारी 

यह ज़�री है �क माक� ट मेकर के पास पया�� पैसा, �ॉक

और ख़तरे उठाने क� �मता हो, ता�क वह बाज़ार म� उतार-

चढ़ाव के समय भी ख़रीद-बेच कर सके। अगर माक� ट मेकर

IPO के ठीक बाद काम करना बंद कर दे या कमज़ोर क़�मत�

दे, तो शेयर� क� ख़रीद-बेच �क जाती है। इसका सीधा

असर �नवेशक� के मूड और शेयर क� क़�मत पर पड़ता है।

3. �नवेशक� के साथ खुलकर बात कर �

जो लोग �नवेश करने वाले ह� उ�� यह बताएं �क आपका

माक� ट मेकर कौन है, उसक� �ा �ज़�ेदा�रयाँ ह� और वह

�कतने समय तक यह सपोट� देगा। यह पारद�श�ता IPO क�

माक� �ट� ग म� मदद करती है। ब�त से आम और सं�ागत

�नवेशक यह जानना पसंद करते ह� �क उनके �लए �कस

तरह क� "सुर�ा" मौजूद है।
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4. IPO के बाद, बाज़ार के �हसाब से सही क़�मत
      तय कर�

भले ही आपक� IPO क� कहानी ब�त अ�ी हो और

आपके पास एक मज़बूत माक� ट मेकर भी हो, ले�कन अगर

आप IPO क� क़�मत ब�त �ादा रखते ह�, तो शायद माँग

कम हो या �ल��� ग के बाद �दश�न �नराश कर सकता है।

इस�लए, सही वै�ूएशन (क़�मत) के साथ-साथ मज़बूत

�ल���डटी सपोट� का होना ब�त ज़�री है।

5. �नयम� का पालन सु�न��त कर�

यह सु�न��त कर� �क आप SEBI और ए�च�ज के सभी

�नयम� को पूरा करते ह�, और आपका माक� ट मेकर भी

र�ज�ड� है और अपनी सभी �ज़�ेदा�रय� को पूरा करने म�

स�म है (जैसे पैस� क� मज़बूती और ख़तरे को संभालने

क� �मता)

ख़तर,े सीमाएं और �ा ग़लत हो सकता है

एक अ�ा माक� ट मेकर होने के बावजूद भी कुछ ग़लत हो

सकता है। �बज़नेस के मा�लक� को इन परेशा�नय� के बारे

म� पता होना चा�हए:

● �ल���डटी बनाए रखने का ख़च�

   माक� ट मेकस� भी ख़तरा उठाते ह�। जब शेयर� क� माँग कम

   होती है, तो उ�� अपने पास �ादा �ॉक रखना पड़ सकता

   है, या जब क़�मत� �गरती ह� तो उ�� मजबूरन ख़रीदना पड़

   सकता है। इस ख़च� या नुक़सान का असर उनक� सेवाओं

   क� फ़�स पर �दख सकता है।

● �ेड �ादा रह सकता है

   अगर बाज़ार म� शेयर क� माँग और स�ाई कम है, तो

   माक� ट मेकर ख़रीदने और बेचने क� क़�मत� म� �ादा फ़क�

   रख सकता है। इसका मतलब है �क भले ही ख़रीद-बेच

   हो रही हो, ले�कन �नवेशक� के �लए यह महँगा सौदा हो

   सकता है।

● �ादा �नभ�रता

   अगर �ादातर ख़रीद-बेच माक� ट मेकर के ज़�रए हो रही

   है और बाज़ार म� असली ��च नह� है, तो इससे आपको

   बाज़ार के बारे म� ग़लत जानकारी �मल सकती है। एक

   समय के बाद, आपको असली ख़रीद-बेच क� ज़�रत

   होती है, नह� तो �नवेशक� क� उ�ीद� ग़लत हो सकती ह�।

● �नयम� से जुड़ा ख़तरा

   अगर माक� ट मेकर अपनी �ज़�ेदा�रयाँ पूरी नह� कर पाता,

   या बाज़ार के हालात बदल जाते ह� (जैसे SEBI के �नयम

   बदलना), तो आपको जुमा�ना लग सकता है या �नवेशक�

   का �वरोध झेलना पड़ सकता है।

● धारणा से जुड़ी सम�ाएँ

   कुछ �नवेशक माक� ट मेकर क� मौजूदगी को यह मान

   सकते ह� �क यह असल म� शेयर� क� कम माँग को �छपाने

   का तरीक़ा है। इस�लए, आपके IPO क� कहानी ख़ुद म�

   मज़बूत होनी चा�हए; माक� ट मेकर �सफ़�  एक मदद है, वह

   आपक� कहानी क� जगह नह� ले सकता।

सफल IPOs से सीख और फाउंडस� के

�लए सुझाव

भले ही सीधे तौर पर �कसी सफल IPO का �ेय माक� ट

मेकर को देना मु��ल हो, �फर भी जो IPOs अ�ा �दश�न

करते ह� और जो नह� करते, उनसे कुछ ज़�री सबक सीखे

जा सकते ह�।

● जो IPOs अ�ा �दश�न करते ह� और �ल��� ग के बाद

   अ�ी क़�मत पर �बकते ह�, उनक� तैयारी आमतौर पर ब�त

   अ�ी होती है: साफ़-सुथरा �हसाब, भरोसेमंद अंडरराइटर,

   अ�ी माक� �ट� ग और �ल���डटी के �लए बैकअप �ान।

   इस पूरी तैयारी म� माक� ट मेकर एक अहम �ह�ा होता है।
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● जो कंप�नयाँ अ�ा �दश�न नह� कर पात�, उ�� अ�र

   ख़रीद-बेच क� कम माँग, ब�त �ादा उ�ीद� या IPO के

   बाद कमज़ोर सपोट� जैसी सम�ाओं का सामना करना

   पड़ता है। कभी-कभी, IPO पूरी तरह से स��ाइब हो

   जाने के बाद भी, �ल��� ग के बाद शेयर� क� ख़रीद-बेच

   कम रहती है। यह �नवेशक� के �लए ब�त मु��ल होता

   है और भ�व� म� उनके भरोसे को कम कर देता है।

●  माक� ट मेकर काफाउंडस� ल�े समय के बारे म� सोच�:

   2-3 साल तक सपोट� �नवेशक� का भरोसा बनाने, उ��

   शेयर� क� ख़रीद-बेच से प�र�चत कराने और क़�मत म�

   ��रता बनाए रखने म� मदद करता है। जब माक� ट मेकर

   क� �ज़�ेदारी ख़� होती है (जैसे SME IPOs म� 3

   साल बाद), तब तक कंपनी को ख़ुद ही अ�ी ख़रीद-बेच

   हा�सल कर लेनी चा�हए।

IPO के बार ेम� सोच रहे �बज़नेस

मा�लक� के �लए ज़�री क़दम

अगर आप IPO (चाहे वह SME हो या कोई और) के बारे

म� सोच रहे ह�, तो माक� ट मेकर से जुड़ी यह चेक�ल� आपके

�लए ब�त फ़ायदेमंद हो सकती है:

1. माक� ट मेकर चुनने से पहले जाँच कर:�

उनक� �पछली परफ़ॉम�स देख�, वे �कतने शेयर� को संभाल

रहे ह�, उनके �ेड �कतने कम ह� और उनके पास �कतना

�ॉक/पैसा है।

2. IPO क� योजना म� पहले �दन से ही उ��
     शा�मल कर:�

�नवेश ब�कर� और कानूनी सलाहकार� के साथ बातचीत म�,

उनके ढाँचे (फ़�स, ज़�री �ॉक, अव�ध) को तैयार कर� और

�ॉ�े�स म� शा�मल कर�।

3. IPO �ॉ�े�स और रोडशो म� जानकारी द�:

�नवेशक� को �ल���डटी क� योजना, माक� ट मेकर क�

�ज़�ेदा�रय� के बारे म� बताएँ; यह पारद�श�ता वै�ूएशन

और �नवेशक� का भरोसा जीतने म� मदद करती है।

4. माक� ट मेकर के �लए रखे गए शेयर� क� क़�मत
     और फ़�स पर राज़ी ह�:

कभी-कभी माक� ट मेकस� को शेयर� का कुछ �ह�ा या

कुछ फ़ायदे �दए जाते ह�; इस पर सही तरीक़े से मोलभाव

कर�, ता�क इसका ख़च� कंपनी पर ब�त �ादा न पड़े।

5. �ल��ग के बाद पूरी तरह से �नगरानी कर:��

जाँच करते रह� �क ख़रीद-बेच हो रही है या नह�, �ेड सही है

या नह� और माक� ट मेकर अपनी �ज़�ेदा�रयाँ पूरी कर रहा है

या नह�। अगर ऐसा नह� है, तो �ादा माक� �ट� ग या �नवेशक�

से अ�े संबंध बनाकर बेहतर �ल���डटी प�� करने के

तरीक़े अपनाएँ।

6. तय अव�ध ख़� होने के बाद क� योजना बनाएँ:

SME IPOs के �लए, जब तय अव�ध (जैसे 3 साल)

ख़� हो जाती है और माक� ट मेकर क� ज़�रत नह� रहती,

तो सोच� �क आप ख़रीद-बेच को कैसे बनाए रख�गे और

�नवेशक� क� �दलच�ी कैसे बनाए रख�गे।

�न�ष�

एक IPO म�, माक� ट मेकर एक सहारे क� तरह होता है:

वह शो का �ार नह� होता (�ार तो �बज़नेस, उसक� �ोथ,

पैसे और लीडर�शप होते ह�), ले�कन यह ज़�री है �क घर

मज़बूती से खड़ा रहे। �बज़नेस के मा�लक� के �लए, इस

भू�मका को समझना, एक अ�ा माक� ट मेकर चुनना और

IPO के बाद �ल���डटी के �लए एक योजना बनाना ब�त

ज़�री है। इससे यह फ़ैसला होता है �क IPO �सफ़�  कागज़

पर अ�ा �दखता है या लंबी अव�ध म� सही मायने म� मू�

भी देता है।

एक सफल IPO �सफ़�  यह नह� होता �क जब शेयर बेचे

गए तो �कतने लोग� ने उ�� ख़रीदा - यह इस बारे म� भी होता

है �क �ल��� ग के बाद बाज़ार म� शेयर कैसा �दश�न करता है।

अ�ी �ल���डटी, ��रता, भरोसा और �नयं��त उतार-

चढ़ाव ये सभी मायने रखते ह� - और इन सबको पाने म�

माक� ट मेकर क� भू�मका सबसे ख़ास होती है।
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फाउंडस� आज भी

जो गल�तयाँ करते ह�

�ाइ�सग, �ल���डटी और इ�े�र कने��

�कसी भी कंपनी क� या�ा म� प��क होना सबसे मह�पूण�

मील के प�र� म� से एक है, एक IPO �सफ�  पूंजी नह� लाता;

यह कंपनी को एक साव�ज�नक कंपनी बना देता है, जो हजार�

शेयरहो�स� के ��त जवाबदेह होती है। �फर भी, भारत का

शेयर बाज़ार मज़बूत और समझदार होता जा रहा है, इसके

बावजूद, कई फाउंडस� कुछ ऐसी गल�तयाँ दोहराते रहते ह�

�जनसे बचा जा सकता है। ये गल�तयाँ �नयम� या कागज़ी

कार�वाई के बारे म� नह� ह�, ���क आजकल �ादातर कंप-

�नयाँ इसके �लए इनवे�म�ट ब�कस� और सलाहकार� को

हायर करती ह�। असली परेशा�नयाँ क�मत तय करने, �ल��-

�डटी और �नवेशक� से संबंध बनाने म� आती ह�।

इस लेख म�, हम समझ�गे �क ये तीन पहलू �� मह�पूण� ह�,

ये गल�तयाँ �� होती रहती ह�, और फाउंडस� �ा अलग कर

सकते ह� ता�क उनका IPO न केवल �ल��� ग के �दन सफल

हो, ब�� लंबे समय तक �टकाऊ भी रहे।

1. क�मत तय करने क� पहेली: उ�े�

    और स�ाई के बीच

IPO क� क�मत तय करना एक कला और तकनीक दोन� है।

फाउंडस� �ाभा�वक �प से चाहते ह� �क उनक� कंपनी क�

सबसे �ादा वै�ूएशन हो – आ�खर उ��ने कंपनी को खून

-पसीना लगाकर बनाया है। ले�कन माक� ट भावनाओं को

नह� देखता, ब�� कंपनी क� मजबूती, समान कंप�नय� से

तुलना और  �नवेशक� के मूड को देखते ह�।

क�मत तय करने म� आम गल�तयाँ

●  फाउंडस�कंपनी क� ज�रत से �ादा वै�ूएशन करना:

   अ�र ऐसी वै�ूएशन चाहते ह� जो आने वाली  �ोथ को

   �दखाए, न �क मौजूदा मज़बूती। बड़ा सपना देखना आम है,

   ले�कन बाज़ार �ादा क�मत रखने पर सज़ा देता है। ब�त

   �ादा क�मत वाले IPO को कम स����शन �मलने या

   �ल��� ग के बाद शेयर क� क�मत �गरने का खतरा होता है।

●  भले ही कंपनी क� दसरी कंप�नय� से तुलना न करना:ू

   �ोथ क� अ�ी संभावना हो, �नवेशक उसी से�र क�

   दसरी �ल�ेड कंप�नय� से तुलना कर�गे। अगर क�मत म�ू

   ब�त �ादा अंतर �आ, तो वे इसे �ीकार नह� कर�गे।

●  ब�कस� का मकसद होता हैकेवल ब�कस� पर भरोसा करना:

   डील को सबसे ऊँची क�मत पर फाइनल करना। फाउंडस�

   को खुद से इसक� जाँच करनी चा�हए और ब�कस� के जोश

   को बाजार क� हक�कत से �मलाना चा�हए।

उदाहरण

हमने ऐसे उदाहरण देखे ह� जहां बड़े-बड़े IPO उ�ीद से कम

�ी�मयम पर या यहाँ तक �क �ड�ाउंट पर �ल� �ए, ���क

उनक� क�मत तय करने का तरीका गलत था। वह�, �जन

कंप�नय� ने सोच-समझकर क�मत तय क�, उ��ने �नवेशक�

को फायदा प�ँचाया, �जससे उनका नाम बना और �ल��� ग

के बाद भी उनके शेयर क� क�मत अ�ी रही।

फाउंडस� के �लए सबक: �नवेशक� को �नराश करने से

बेहतर है �क थोड़ा पैसा टेबल पर छोड़ �दया जाए।

2. �ल���डटी – वह खामोश वजह �जसे

     लोग नज़रअंदाज करते ह�

IPO म� �ल���डटी का मतलब है �क �ल��� ग के बाद

शेयर� को �कतनी आसानी से खरीदा और बेचा जा सकता

है। फाउंडस� के �लए, यह एक छोटी सी बात हो सकती है –

जब IPO स��ाइब हो गया, तो �ा सम�ा है? ले�कन

असल म�, �ल���डटी ही है जो �ॉक म� बाज़ार का भरोसा

बनाए रखती है।

�ल���डटी �� ज�री है?

●  बड़े फंड और �नवेशकबड़े �नवेशक� को आक�षत करती है:�

   ऐसे �ॉक पसंद करते ह� जहां वे �बना �ादा क�मत बदले

   आसानी से अंदर-बाहर हो सक� ।
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●  अगर बाज़ार म� ब�तशेयर क� क�मत को ��र रखती है:

   कम शेयर उपल� ह� और वे कुछ ही लोग� के पास ह�,

   तो �ॉक म� हेरफेर या अचानक उतार-चढ़ाव होने का

   खतरा बढ़ जाता है।

●  एक �ल��ड �ॉकलंबे समय के �लए भरोसा बढ़ाती है:

   भरोसेमंद और पारदश� माना जाता है।

�ल���डटी म� आम गल�तयाँ 

●  फाउंडस� कभी-कभी ब�त �ादा इ��टीकम �� �ोट:

   अपने पास रखते ह�, �जससे प��क �नवेशक� के �लए

   ब�त कम �ह�ा बचता है। इससे �मोटर का कं�ोल तो

   बना रहता है, ले�कन बाजार म� ग�त�व�ध कम हो जाती है।

●  �ल��� ग के बादIPO के बाद क� �े�डग पर �ान न देना:�

   अगर ब�त कम �े�ड�ग होती है, तो अ�ी कंप�नयाँ भी

   अपनी र�ार बनाए रखने म� संघष� करती ह�।

●  एंकर �नवेशकएंकर �नवेशक� पर �ादा भरोसा:

   शु�आत म� भरोसा �दखाते ह�, ले�कन उ�� ब�त �ादा

   शेयर देने से आम और सं�ागत खरीदार� के �लए खुले

   बाज़ार म� �ल���डटी कम हो जाती है।

फाउंडर के �लए सीख

�ल���डटी �सफ�  एक नतीजा नह� है; इसक� योजना बनानी

पड़ती है। पया�� �� �ोट सु�न��त करना और �ादा लोग�

क� भागीदारी को बढ़ावा देना मह�पूण� है।

3. �नवेशक� से संबंध – रोडशो से कह�

     �ादा

कई फाउंडस� �नवेशक� के साथ संवाद के मह� को कम

आंकते ह�। वे मानते ह� �क एक बार रोडशो और �ेज�टेशन

काफ� ह�। ले�कन �नवेशक पारद�श�ता, लगातार बातचीत

और भरोसे को मह� देते ह�।

�नवेशक� से संबंध बनाने म� आम गल�तयाँ 

●  फाउंडस� कभी-�ेज�टेशन म� ज�रत से �ादा वादे करना:

   कभी ऐसे अनुमान पेश करते ह� जो अस�लयत से कोस�

   दर होते ह�। जब असल नतीजे उ�ीद से कम होते ह�, तोू

   भरोसा डगमगा जाता है।

●  मु��ल सवाल� से बचना यापारद�शता क� कमी:�

   चुनौ�तय� को �छपाना अ�व�ास पैदा करता है।�नवेशक 

   �सफ़�  चमक-धमक वाली �ेज�टेशन नह�, ब�� वा��वक

   और �� बातचीत पसंद करते ह�।

●  �ल��� ग के बाद,IPO के बाद कम बातचीत करना:

   कई �मोटर �नवेशक� के साथ बातचीत कम कर देते ह�।

   यह एक गलती है। �तमाही कॉल, अपडेट और लगातार

   बातचीत से लंबे समय का भरोसा मज़बूत होता है।

�नवेशक� क� बदलती उ�ीद�

आज के �नवेशक, खासकर भारत के बढ़ते IPO बाज़ार म�,

पहले से कह� �ादा जानकार ह�। वे से�र के �झान, गवन�स

के मानक� और ESG  का �ान रखते ह�। फाउंडस � को यह

समझना चा�हए �क �नवेशक� से संबंध अब �सफ�  एक बार

का काम नह�, ब�� एक लगातार चलने वाली �ज�ेदारी है।

फाउंडर का संतुलन बनाना

क�मत तय करना, �ल���डटी और �नवेशक� से संबंध

बनाना अलग-अलग चीज� नह� ह�, ब�� ये आपस म� जुड़ी

�ई ह�। इसे ऐसे समझ�:

● अगर क�मत सही है, तो �ादा �नवेशक स��ाइब कर�गे,

   �जससे �ल���डटी खुद-ब-खुद बेहतर हो जाएगी।

● अगर �ल���डटी मजबूत है, तो �ादा �नवेशक कंपनी से

   जुड़े रह�गे, �जससे कंपनी पर भरोसा बढ़ेगा।

● अगर �नवेशक� से संबंध पारदश� ह�, तो बाज़ार क�मत

   को �ीकार करेगा और उतार-चढ़ाव वाले समय म� भी

   �ल���डटी को सहारा देगा।

फाउंडस� अ�र इसी संतुलन म� चूक जाते ह�।

�सफ�  वै�ूएशन पर �ादा �ान देना और �ल���डटी और

क�ु�नकेशन को नज़रअंदाज़ करना IPO क� लंबी कहानी

को कमज़ोर कर देता है।

फाउंडस� के �लए कुछ �ावहा�रक सुझाव

इन गल�तय� से बचने के �लए, फाउंडस� एक सही तरीका

अपना सकते ह�:

1. क�मत तय करने का अनुशासन

● अपनी कंपनी क� वै�ूएशन क� तुलना दसरी �ल�ेडू

   कंप�नय� से कर�।

● बाज़ार क� ���त को समझ� - मंदी के समय IPO लाने

   से बच�।

अ�ूबर 2025 I IPO WORLD



www.indiaipo.in 93

● सही राय के �लए �सफ�  ब�कस� पर ही नह�, ब�� �तं�

   सलाहकार� को भी शा�मल कर�।

2. �ल���डटी क� योजना

● �� �ोट संतु�लत रख� - ब�त �ादा इ��टी अपने

   पास न रख�।

● शेयर� को छोटे �नवेशक�, बड़े �नवेशक� और सं�ागत

   कैटेगरी म� सही से बाँट�।

● उन �नवेशक� को �ो�ा�हत कर� जो लंबे समय तक बने

   रहना चाहते ह�, न �क उन लोग� को जो �सफ�  अटकल�

   लगाते ह�।

3. मज़बूत �नवेशक संबंध

● IPO से पहले, दौरान और बाद म� अपनी बात को एक

   जैसा रख�।

● �वकास क� स�ी कहानी बताएँ - �नवेशक झूठे वाद� से

   �ादा ईमानदारी को पसंद करते ह�।

● �तमाही अपडेट, �ड�जटल मी�ट� ग और मी�डया के साथ

   बातचीत से अपनी मौजूदगी बनाए रख�।

ये गल�तयाँ आज भी �� होती ह�?

�पछले IPO से सबक �मलने के बावजूद, ये गल�तयाँ तीन

कारण� से होती रहती ह�:

1.  साल� क� मेहनत क� वजह से वेफाउंडर क� भावना:

    अपनी कंपनी को ज़�रत से �ादा आंक लेते ह�।

2.  ब�कस� और सलाहकार अ�र कमबाज़ार का दबाव:

    समय म� �ादा मुनाफा कमाने के �लए ऊँची वै�ूएशन

    पर जोर देते ह�।

3.  पहली बार IPO लाने वाले फाउंडस�अनुभव क� कमी:

    को प��क माक� ट क� बारी�कय� का अंदाज़ा नह� होता

    और वे �ल���डटी और �नवेशक� से संबंध जैसे पहलुओं

    को कम आंकते ह�।

यह� पर IPO सलाहकार और एडवाइज़स� क� अहम भू�मका

होती है। वे �सफ�  �नयम� और कागज़ी कार�वाई म� ही मदद

नह� करते, ब�� फाउंडस� को सही रणनी�त, सही जगह

बनाने और बाज़ार म� क�ु�नकेशन करने के तरीके भी

�सखाते ह�। उनका बाहरी नज़�रया सपन� और बाज़ार क�

अस�लयत के बीच संतुलन बनाने म� मदद करता है।

�न�ष�

भारत का IPO बाज़ार एक नए सुनहरे दौर म� �वेश कर

रहा है, जहाँ SMEs, �ाट�अ� और पुरानी कंप�नयाँ,

सभी प��क �ल��� ग क� राह देख रही ह�। अवसर तो

ब�त ह�, ले�कन पुरानी गल�तय� को दोहराने का खतरा भी

उतना ही है। क�मत तय करना, �ल���डटी और �नवेशक�

से संबंध – ये भले ही तकनीक� श� लग�, ले�कन इनम�

�कसी भी IPO को सफल बनाने या बबा�द करने क� ताकत

है।

फाउंडस� के �लए सीख सीधी है: IPO को �सफ�  पैसा जुटाने

का एक मौका न समझ�। इसे बाजार के साथ एक लंबे �र�े

क� शु�आत मान�।

अगर आप क�मत सही रखते ह�, अ�ी �ल���डटी सु�न��त

करते ह� और �नवेशक� का मज़बूत भरोसा हा�सल करते ह�,

तो आपका IPO न �सफ�  पहले �दन कामयाब होगा, ब��

आने वाले कई साल� तक �टकाऊ वै�ू भी पैदा करेगा।
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IPO से जुड़ी धारणाएँ : VOI. 5

भले ही SME IPO तेजी से बढ़ रहे ह�, �फर भी बाज़ार म�

कई ग़लतफ़ह�मयाँ फैली �ई ह�। ये ग़लतफ़ह�मयाँ फाउंडस�

को SME के रा�े पर जाने से रोकती ह� और उन �नवेशक�

को गुमराह करती ह� जो इस सेगम�ट म� नए ह�। आइए, पाँच

सबसे आम �मथक� को एक-एक करके दर करते ह�।ू

धारणा 1: SME IPO �सफ�  छोटी

कंप�नय� तक सी�मत

वा��वकता:

SME �ेटफॉम� केवल ब�त छोटे �वसाय� के �लए नह�

ह�। 25 से 250 करोड़ �पये तक के टन�ओवर वाली कई

कंप�नय� ने सफलतापूव�क �ल� होकर �ोथ हा�सल क� है।

यह �ेटफॉम� उभरते �ए कारोबार के �लए �डज़ाइन �कया

गया है, न �क �सफ�  "छोटी" कंप�नय� के �लए। असल म�,

कई SME एक �न��त सीमा पार करने के बाद मेनबोड� म�

भी चले जाते ह�।

धारणा 2: SME के शेयर� म� कोई

�ल���डटी नह� होती।

SME IPO कंपनी के आकार के बारे म� नह�, ब��

�वकास क� संभावना के बारे म� ह�।

वा��वकता:

यह सच है �क SME शेयर� म� �ल���डटी मेनबोड� क�

तुलना म� कम हो सकती है। ले�कन इसका मतलब यह नह�

है �क "कोई �ल���डटी नह�" होती। SEBI ने SME IPO

म� माक� ट मेकस� को अ�नवाय� कर �दया है ता�क �े�ड�ग म�

मदद �मल सके। इसके अलावा, हाल के वष� म� छोटे

�नवेशक� क� भागीदारी बढ़ने से, कई SME IPO म� अब

हर �दन अ�ी �े�ड�ग हो रही है।

जैसे-जैसे जाग�कता, �नवेशक� क� सं�ा और �े�ीय

भागीदारी बढ़ रही है, �ल���डटी भी बेहतर रही है।

धारणा 3: मेनबोड� के �नवेशक SME को

करते है नज़रअंदाज़

वा��वकता:

जो �नवेशक आमतौर पर मेनबोड� IPO म� पैसा लगाते ह�,

उनम� से कई अब SME IPO म� भी �नवेश करते ह�,

खासकर अमीर �नवेशक (HNIs) और अनुभवी �ेडस�।

वे SME को शु�आती दौर के अवसर� के �प म� देखते ह�,

जहाँ मज़बूत �बजनेस लंबे समय म� �ादा �रटन� दे सकते ह�।

हाँ, SME IPO �ादा �ानीय �नवेशक� को आक�ष� त

करते ह�, ले�कन मेनबोड� के �खलाड़ी भी इस से�र म� तेजी

से �दलच�ी ले रहे ह�।

धारणा 4: SME पर �सफ�  पा�रवा�रक

कंप�नय� क� �ल��ग?�
वा��वकता:

भले ही शु�आती दौर म� �ादातर फै�मली �बज़नेस ही

SME �ेटफॉम� पर �ल� �ए, ले�कन यह त�ीर अब

तेजी से बदल रही है। आज, �ाट�अ�, पेशेवर तरीके से

चलाए जाने वाले �बज़नेस और यहाँ तक �क टेक-फम� भी

SME IPO को चुन रहे ह�। IT स�व�सेज़, फामा�, मै�ु-

फै��र�ग और कं�ूमर �ोड��स जैसे से�र म� भी इनक�

अ�ी मौजूदगी है।

SME IPO अब �सफ�  पा�रवा�रक �वसाय� के बारे म�

नह� ह� - ये उन मह�ाकां�ी उ�म� के बारे म� ह� जो �वकास

के �लए पैसा जुटाना चाहते ह�।

धारणा 5: SME के �लए �नयम� का

पालन बेहद मु��ल 

वा��वकता:

SME IPO के �नयम� का पालन करना थोड़ा मु��ल है,

ले�कन नामुम�कन नह�। असल म�, SEBI और �ॉक

ए�च�ज� ने यो�ता के मानदंड, ज�री कागज़ात और

मेनबोड� पर जाने क� ���याओं को आसान बना �दया है।

सही IPO सलाहकार और मच�ट ब�कर क� मदद से, SME

आसानी से �नयम� का पालन कर सकते ह�।

�नयम� का पालन करना कोई �कावट नह�, ब�� यह

�नवेशक� के �लए एक भरोसेमंद कदम है, जो �दखाता है

�क कंपनी ज़�री गवन�स मानक� पर खरी उतरती है।

ज़�री
सुझाव
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आ�खरी म�

पूरे भारत म� मह�ाकां�ी कंप�नय� के �लए SME IPO पैसा जुटाने का एक मज़बूत नज़�रया ह�। ये �सफ�  "छोटी" कंप�नय�,

कम �ल���डटी वाले शेयर�, या पा�रवा�रक �वसाय� तक सी�मत नह� ह�। ब��, बढ़ती जाग�कता, बेहतर �नयम� और

�नवेशक� क� बढ़ती �दलच�ी के साथ, ये ग़लतफ़ह�मयाँ तेजी से ख� हो रही ह�।

फाउंडस� के �लए सीख सीधी है: गलत धारणाएं आपको रोक न पाएँ। SME IPO �ेटफॉम� �वकास, �व�सनीयता और पूंजी

का एक स�ा रा�ा है।
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जाग�न ब�र – IPO के Terms का A से Z

IPO क� या�ा तकनीक� श�� से भरी होती है –और इस बार

हम “J से L” तक के ज�री पहलुओं को आसान भाषा म�

समझाते ह�। लीड मैनेजस� और लीगल एडवाइज़स� क� भू�मका

से लेकर LODR जैसे मह�पूण� �नयम� तक, और �नवेशक�

से जुड़े श�� जैसे लॉट साइज़ और लॉक-इन पी�रयड तक,

ये केवल �नयम नह�, ब�� IPO क� �े�ड- �ब�लटी,

सफलता और पो�-�ल��� ग ��रता के असली आधार ह�।

लीड मैनेजर / BRLM

(बुक र�नग लीडर मैनेजर)�

प�रभाषा:

यह वह मच�ट ब�कर होता है �जसे कंपनी पूरे IPO क� ���या

को मैनेज करने के �लए �नयु� करती है। वे बोली (बी�स)

क� "बुक चलाते ह�", और SEBI, �ॉक ए�च�ज और

�नवेशक� के साथ तालमेल बैठते ह�।

उ�े�:

ये IPO के मु� आ�क� टे� क� तरह काम करते ह� – �ा��� ग 

द�ावेज़� को तैयार करने से लेकर इ�ू क� माक� �ट� ग तक।

IPO म� भू�मका:

फाउंडस�, BRLM पर �नभ�र रहते ह� ता�क वे IPO के ढांचे,

वै�ूएशन, �नयम� क� मंज़ूरी और �नवेशक� तक प�ँचने म�

मदद कर�। �नवेशक उस IPO पर �ादा भरोसा करते ह�,

जब लीड मैनेजर कोई जाना-पहचाना ब�क हो।

���या:

● DRHP (�ा� रेड हे�र� ग �ॉ�े�स) और RHP (रेड

   हे�र� ग �ॉ�े�स) को तैयार करना और फाइल करना।

● बुक �ब��� ग और शेयर� के �वतरण म� तालमेल �बठाना।

● SEBI और ए�च�ज� के �नयम� का पालन सु�न��त

   करना।

�भाव:

मज़बूत लीड मैनेजस�, �नवेशक� का भरोसा बनाते ह�, IPO

क� सफलता म� मदद करते ह� और �नयम� से जुड़ी मु��ल�

को कम करते ह�।

उदाहरण:

कोटक म�ह� �ा, ए��स कै�पटल और ICICI �स�ो�रटीज

जैसे ब�क अ�र भारत के सबसे बड़े IPO के �लए BRLM

के तौर पर काम करते ह�।

लीगल एडवाइज़र

प�रभाषा:

ये वे कानूनी फम� या वक�ल होते ह� जो कंपनी और ब�कर�

को IPO से जुड़ी कानूनी बात� पर सलाह देते ह�।

उ�े�:

इनका उ�े� यह सु�न��त करना होता है �क IPO कंपनी

लॉ, �स�ो�रटीज लॉ और कॉ��ै� लॉ के �हसाब से सही हो।

IPO म� भू�मका:

ये कंपनी को कानूनी मुकदम� से बचाते ह� और यह सु�न��त

करते ह� �क सभी जानकारी सही और मज़बूत हो।

���या:

● समझौत� और कानूनी द�ावेज� क� जांच करना।

● DRHP/RHP क� कानूनी �प से जाँच करना।

● SEBI के सवाल� का जवाब देने म� मदद करना।

�भाव:

इनक� मदद से कानूनी मुकदम�, �नयम� के उ�ंघन,

या IPO के बाद होने वाले झगड़� का खतरा कम हो

जाता है।

उदाहरण:

AZB & Partners और Cyril Amarchand

Mangaldas भारत क� कुछ सबसे बड़ी कानूनी सलाहकार

फ�� म� से ह�।
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�ल��ग�

प�रभाषा:

इसका मतलब है �कसी कंपनी के शेयर� को �कसी मा�ता

�ा� �ॉक ए�च�ज पर �े�ड�ग के �लए औपचा�रक �प से

शा�मल करना।

उ�े�:

इसका उ�े� �नवेशक� को शेयर खरीदने और बेचने क�

सु�वधा यानी �ल���डटी �दान करना

IPO म� भू�मका:

�ल��� ग यह �दखाती है �क कंपनी अब �ाइवेट से प��क

प��क �ह�ेदारी म� बदल गई है।

���या:

● �ॉक ए�च�ज क� मंजूरी लेना।

● �नवेशक� के डीमैट खात� म� शेयर� का �वतरण और �े�डट।

● �ल��� ग वाले �दन पहला �ेड शु� करना।

�भाव:

एक सफल �ल��� ग कंपनी क� �ांड वै�ू, �ल���डटी और

�नवेशक� का भरोसा बढ़ाती है।

उदाहरण:

2021 म� नायका क� �ल��� ग भारत के �ाट�अप इको�स�म

के �लए एक ऐ�तहा�सक पल था।

�ल��ग डेट�

प�रभाषा:

यह वह तारीख है जब कंपनी के शेयर आ�धका�रक तौर पर

�ॉक ए�च�ज� पर �े�ड�ग के �लए उपल� होते ह�।

उ�े�:

यह फाउंडस�, �नवेशक� और बाजार� के �लए 'डी-डे'

(D-Day) क� तरह काम करता है।

IPO म� भू�मका:

�ल��� ग वाले �दन शेयर� क� क�मत म� उतार-चढ़ाव बाज़ार

क� भावना को दशा�ता है और �नवेशक� का भरोसा बना भी

सकता है और �बगाड़ भी सकता है।

���या:

यह आमतौर पर IPO बंद होने के 6 कामकाजी �दन� के

बाद होता है (T+6)।

�भाव:

अगर शेयर ऊंचे �ी�मयम पर �ल� होते ह�, तो यह सफलता

का संकेत है; वह� अगर वे �ड�ाउंट पर �ल� होते ह�, तो

�व�सनीयता पर असर पड़ सकता है।

उदाहरण:

2019 म� IRCTC अपने �ल��� ग डेट पर 101% के �ी�मयम

के साथ �ल� �आ था।

�ल��ग ऑ��गेश� एंड �ड��ोजर�

�र�ायरम��स (LODR)

प�रभाषा:

यह SEBI का एक �नयम है जो �ल�ेड कंप�नय� को

लगातार जानकारी देने, अ�ी गवन�स बनाए रखने और

�नयम� का पालन करने के �लए मजबूर करता है।

उ�े�:

�ल��� ग के बाद �नवेशक� क� सुर�ा और ��ता बनाए रखना।

IPO म� भू�मका:

LODR के �नयम मानने से भरोसा बढ़ता है और जुमा�ने से

बचा जा सकता है।

���या:

● �तमाही नतीज� को फाइल करना।

● संबं�धत पा�ट� य� से जुड़े लेनदेन का खुलासा करना।

● कॉप�रेट गवन�स के �नयम� का पालन करना।

�भाव:

यह �नवेशक� को जानकारी देता है और लंबे समय तक

भरोसा बनाए रखता है।

उदाहरण:

हाल के वष� म�, SEBI ने LODR का पालन न करने वाली

कई कंप�नय� पर जुमा�ना लगाया है।

लॉक-इन पी�रयड (Lock-in Period)

प�रभाषा:

यह वह समय होता है �जसके दौरान कुछ खास शेयर हो�स�

(जैसे �मोटर और IPO से पहले के �नवेशक) अपने शेयर

बेच नह� सकते।

उ�े�:

�ल��� ग के तुरंत बाद अ��धक �ब�� के दबाव को रोकने

के �लए।
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IPO म� भू�मका:

यह छोटे �नवेशक� को भरोसा �दलाता है �क �मोटर� का

पैसा अभी भी कंपनी म� लगा �आ है।

���या:

● �मोटर: आमतौर पर 3 साल तक शेयर� को बेच नह�

   सकते (कम से कम)।

● IPO से पहले के �नवेशक: कैटेगरी के �हसाब से 6 महीने

   से 1 साल तक का लॉक-इन होता है।

�भाव:

यह शेयर� क� क�मत को अचानक होने वाले उतार-चढ़ाव

से बचाता है।

उदाहरण:

2021 म� Zomato के �मोटर� पर IPO के बाद लॉक-इन

क� पाबं�दयाँ थ�।

लॉट साइज़ / �बड लॉट (Lot Size / Bid Lot)

प�रभाषा:

यह शेयर� क� वह �ूनतम सं�ा है �जसके �लए कोई भी

�नवेशक IPO म� बोली लगा सकता है।

उ�े�:

बोली लगाने क� ���या को आसान बनाना और यह

सु�न��त करना �क हर कोई, �बना �कसी परेशानी के,

इसम� भाग ले सके।

IPO म� भू�मका:

छोटे �नवेशक लॉट क� क�मत देखकर तय करते ह� �क

�कतने लॉट खरीदने ह� और �कतना �नवेश करना है।

���या:

● इसे RHP (रेड हे�र� ग �ॉ�े�स) म� समझाया गया है।

● �नवेशक लॉट साइज़ के �हसाब से आवेदन करते ह�।

�भाव:

इससे छोटे �नवेशक� क� प�ँच (affordability) और

कुल स����शन पर असर पड़ता है।

उदाहरण:

LIC के IPO म�, एक लॉट का साइज़ 15 शेयर� का था।

ये सारे �नयम—जैसे �क लीड मैनेजस� या लॉट साइज—

�सफ�  कागज़ी कार�वाई नह� ह�, ब�� इनका काम बाज़ार म�

पारद�श�ता और भरोसा लाना है। ये �नयम कंपनी शु� करने

वाल� को गल�तयाँ करने से बचाते ह�, और �नवेशक� को

सही जगह पैसा लगाने का रा�ा �दखाते ह� ता�क वे सोच-

समझकर �नवेश कर सक� ।

�न�ष� 
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�ा SME IPOs एक ��ड ह� या

एक बुलबुला?

अगर आप हाल ही म� भारतीय शेयर बाज़ार पर नज़र रख

रहे ह�, तो आपने देखा होगा �क एक चीज़ क� सबसे �ादा

चचा� हो रही है—वह है SME IPOs.

�पछले कुछ साल� म�, हमने देखा है �क छोटे और मी�डयम

शहर� क� कंप�नय� ने IPOs के ज़�रए पैसे जुटाए ह�, ज़बर-

द� मांग हा�सल क� है और �ल��� ग के �दन ही �नवेशक�

को च�का देने वाला मुनाफ़ा �दया है। यह चचा� इतनी तेज़ है

�क कई �नवेशक� को लगता है �क SME IPOs अब पैसा

कमाने का नया ज़�रया बन गए ह�।

ले�कन यहाँ सबसे बड़ा सवाल यह है: �ा SME IPOs

सच म� एक लंबा चलने वाला ��ड ह�, या यह एक ऐसा बुल-

बुला है जो कभी भी फूट सकता है? च�लए, इसे समझते ह�।

SME IPOs लोग� का �दल �� जीत

रहे ह�? 

तो ऐसा �� है �क छोटे शहर� के कारोबा�रय� से लेकर बड़े

�नवेशक� तक, हर कोई अचानक SME IPOs क� तरफ

�ख�चा चला आ रहा है?

1. अलग से बनाए गए �ेटफ़ॉम�:

    BSE SME और NSE Emerge ने छोटी कंप�नय�

    के �लए एक पूरा �स�म तैयार �कया है। अब उ�� बाज़ार

    के �द�ज� से मुक़ाबला करने क� ज़�रत नह� है—

    SMEs के पास अपना अलग मंच है।

2. फं�डग क� कमी = बड़ा मौका:�

    भारत म� MSMEs को पैस� क� भारी कमी का सामना

    करना पड़ता है। ब�क हमेशा उनका साथ नह� देते और �ाइवेट

    इ��टी हर छोटी कंपनी तक नह� प�ँच पाती। SME IPOs

    उ�� अपनी कंपनी को बड़ा करने के �लए साफ़-सुथरे और

    सही तरीक़े से पैसा जुटाने का मौक़ा देते ह�।

3. बाज़ार का नया फैलाव:

    पहले, IPOs �ादातर बड़े शहर� तक ही सी�मत थे।

    ले�कन अब, हम सूरत, जयपुर और राजकोट जैसे शहर�

    के �वसाय� को आगे आते देख रहे ह�। यह पूँजी बाज़ार�

    को सच म� पूरे भारत तक फैला रहा है।

4. सफलता क� कहा�नयाँ:

    हर �कसी को सफलता क� कहानी सुनना पसंद है। जब

    कोई SME अपनी �ल��� ग के �दन �नवेशक� का पैसा

    दोगुना कर देता है या प��क होने के बाद कंपनी तेज़ी से

    बढ़ती है, तो ये कहा�नयाँ नए लोग� को बाज़ार म� आने के

    �लए �े�रत करती ह�।

इन शाट� : SME IPOs क� यह बढ़त कोई संयोग नह� है।

इसक� जड़� बाज़ार म� �ए असली बदलाव� और सरकारी

मदद म� ह�।

दसरा पहल: ू ू जहाँ चीज़� जो�खम भरी हो जाती ह�

 
ज़ा�हर है, हर कहानी म� सब कुछ अ�ा नह� होता।

SME IPOs म� भी कई खतरे हो सकते ह�।

●  कुछ कंप�नयाँ ब�त ऊँची क�मत�ादा क�मत का दबाव:

   क� मांग करती ह� जो उनक� कमाई से मेल नह� खाती।

शोध क� �शोध क� �
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   अ�र �नवेशक कंपनी क� अस�लयत को नह� देखते,

   ब�� �सफ�  उ�ीद पर �ादा पैसे लगा देते ह�।

●  SEBI ने शेयर� क� खरीद-�ब���ल���डटी का �म:

   को आसान बनाए रखने के �लए माक� ट मेकस� को ज़�री

   कर �दया है। ले�कन असल म�, कई SME शेयर� म�

   खरीद-�ब�� ब�त कम होती है। इस वजह से, ब�त कम

   लेन-देन होने पर भी क�मत� म� ब�त तेज़ी से उतार-चढ़ाव

   आ सकता है।

●  ब�त-सी कंप�नयाँ अभीकंपनी चलाने के तरीक़े म� कमी:

   भी प�रवार �ारा चलाई जाती ह�, और उनम� पेशेवर �स�म

   क� कमी होती है। कंपनी से जुड़ी कम जानकारी या ख़राब

   मैनेजम�ट आगे चलकर �नवेशक� को डरा सकता है।

●  जहाँ ब�त �ादा मांग �दखती है, छोटे �नवेशक� क� बेताबी:

   वह अ�र छोटे �नवेशक� क� भीड़ क� वजह से होती है।

   लोग �कसी कंपनी के बारे म� �रसच� करने के बजाय, �सफ�

   इस�लए पैसा लगा देते ह� ���क "बाक� सब भी लगा रहे

   ह�।" सोशल मी�डया पर होने वाली चचा� इस आग म� घी

   का काम करती है।

●  ब�त से �नवेशक SMEकम समय के मुनाफे क� सोच:

   IPOs को �सफ�  ज�ी पैसा कमाने का मौका मानते ह�।

   अगर �ल��� ग के �दन मुनाफा नह� �मला, तो पूरे से�र

   से �नवेशक� का भरोसा उठ सकता है।

�ा यह आपको जाना-पहचाना लग रहा है? ऐसा लगना

भी चा�हए, ���क इ�तहास बताता है �क इस तरह के पैटन�

का अंत अ�र तेज़ �गरावट म� बदल जाता है।

खतर ेक� घंटी 

कैसे जान� �क बाज़ार क� र�ार अब असामा� हो रही है?

इसके कुछ संकेत पहले से ही �दख रहे ह�:

● कमज़ोर कंप�नय� के IPOs म� अभी भी ज़बरद� माँग

   �दख रही है।

● धमाकेदार �ल��� ग के कुछ ही ह�� म� शेयर� क� क�मत�

   म� तेज़ी से �गरावट आ रही है।

● छोटे �नवेशक �ादा हावी ह�, जब�क बड़े �नवेशक इसम�

   �ह�ा नह� ले रहे ह�।

● लोग कंपनी म� लंबे समय तक लाभ कमाने क� बजाय

   �सफ�  तुरंत होने वाले �ल��� ग मुनाफे पर �ान दे रहे ह�।

ये अभी बुलबुले क� प�� �नशानी नह� ह�—ले�कन ये

खतरे क� घंटी ज़�र ह�।

इ�तहास पर एक नज़र : बीते समय से सीख

यह पहली बार नह� है जब हमने बाज़ार म� ऐसा ज़बरद�

जोश देखा है।

● 1990 के दशक म�, �ॉल-कैप IPOs क� बाढ़ आ गई

   थी। ले�कन जब कंप�नय� के ख़राब मैनेजम�ट (gover-

   nance lapses) और घोटाल� का पता चला, तो उनम�

   से कई �दवा�लया हो ग�।

● 2000 के दशक म�, �मड-कैप IPOs ब�त ऊँचे वै�ू-

   एशन पर लॉ� �ए थे। जब वै��क �व�ीय संकट (global

   financial crisis) आया, तो क�मत� तेज़ी से �गर� और

   �नवेशक� का भरोसा टूट गया।

हम म� से कई लोग� के �लए, आज का SME IPOs का

उछाल उन पुराने पैटन� जैसा लग सकता है। सबसे अहम

सवाल यह है: �ा हम इ�तहास से सीख�गे, या उसे दोहराएँगे?

फाउंडस� को �ा याद रखना चा�हए

उन उ��मय� के �लए जो SME �ेटफॉम� पर अपनी कंपनी

को प��क करने क� सोच रहे ह�, यहाँ कुछ सलाह दी गई है:

● IPO को �सफ�  पैसे जुटाने का ज़�रया न मान�, यह कंपनी

   क� �व�सनीयता और �ांड बनाने के बारे म� भी है।

● अपनी कंपनी क� क�मत (valuation) सही रख�, �ादा

   क�मत लगाने से �नवेशक� का भरोसा ब�त तेज़ी से टूटता है।

● कंपनी के मैनेजम�ट (governance) को मज़बूत कर�,

   एक बार जब आप �ल�ेड हो जाते ह�, तो पारद�श�ता

   वैक��क नह� रहती।

लंबी सोच रख�। अगर आप IPO को एक शु�आती लाइन

मानते ह�, न �क अंत, तो �नवेशक आपका �ादा स�ान कर�गे।

�नवेशक� को �ा सवाल पूछने चा�हए

अगर आप SME IPOs पर नज़र रख रहे ह�, तो �सफ़�

सि���शन के आँकड़े न देख�। खुद से ये सवाल पूछ�:

● �ा कंपनी का �बज़नेस मॉडल मज़बूत और समझने म�

   आसान है?

● �ा कंपनी के �व�ीय आंकड़� के �हसाब से शेयर क�

   क�मत सही है?

● �मोटर क� साख(credibility) �कतनी मज़बूत है?

● �ा ज़�रत पड़ने पर बाद म� शेयर बेचने के �लए पया��

   �ल���डटी होगी?
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● �ा कंपनी म� Mainboard पर जाने क� �मता है?

● ये सवाल आपको �दखावे वाले ऑफस� और सच म� अ�ी

   कंप�नय� के बीच फ़क�  करने म� मदद कर सकते ह�।

रगुेलेटस� क� भू�मका

SME IPOs के �लए एक पूरा �स�म बनाने के �लए

SEBI और ए�च�ज� क� तारीफ़ करनी चा�हए। ले�कन

आगे चलकर, कुछ चीज़� पर �ादा �ान देने क� ज़�रत है:

● IPO क� क�मत पर और भी स� जाँच।

● SME कंप�नय� के �लए बेहतर जानकारी देने के �नयम।

● कम लेन-देन वाले शेयर� म� क�मत� क� हेरा-फेरी पर

   कड़ी �नगरानी।

● �नवेशक� को लगातार �श��त करना, ता�क लोग �सफ�

   �दखावे के पीछे न भाग�।

यह SME IPOs को एक और स�ेबाजी का मैदान बनने

के बजाय �ज़�ेदारी से आगे बढ़ने म� मदद करेगा।

तो, यह एक ��ड है या बुलबुला?

सच कह� तो, SME IPOs दोन� ही ह�।

ये एक असली ��ड ह� ���क ये पैस� क� कमी क� सम�ा

को दर करते ह�, छोटी कंप�नय� को बाज़ार से जोड़ते ह� औरू

आ�थ�क �प से �ादा लोग� को शा�मल करते ह�। ले�कन

साथ ही, इनम� बुलबुले जैसी चीज़� भी ह�, जैसे �क �ादा

इसे ऐसे समझ�: SME IPOs एक मज़बूत इंजन क� तरह

ह�, �जस पर स�ेबाज़ी क� थोड़ी काई जमी �ई है। इंजन

असली है, ले�कन अगर काई ब�त �ादा हो जाए, तो पूरी

या�ा �क सकती है।

�न�ष�

SME IPOs का उछाल भारत के �व�ीय बाज़ार म� साल�

बाद आया सबसे रोमांचक बदलाव है। पहली बार, छोटे

शहर� क� छोटी कंप�नय� को सीधे तौर पर प��क से पैसा

लेने का अवसर �मला है और �नवेशक� को अगले च��पयन

बनने वाली कंप�नय� को सहयोग देने का मौका �मला है।

ले�कन इस उ�ाह म� हम� स�ाई को नह� भूलना चा�हए।

अगर कंप�नयाँ �बना सोचे-समझे क�मत� तय करती ह�, अगर

�नवेशक �बना �रसच� �कए पैसा लगाते ह� और अगर रेगुलेटस�

�दखावे को ज़�री बात� पर हावी होने देते ह�, तो बुलबुले का

ख़तरा ब�त बढ़ जाता है।

अगर इसे �ज़�ेदारी से संभाला जाए, तो SME IPOs

भारत के पूँजी बाज़ार क� कहानी का एक बड़ा �ह�ा बन

सकते ह�। अगर लापरवाही बरती गई, तो यह एक और

चेतावनी भरी कहानी बन सकती है।

यह फ़ैसला हम सभी के हाथ म� है - फाउंडस�, इ�े�स�

और रेगुलेटस� के।

क�मत, भीड़ का बता�व और कम लेन-देन, �ज�� नज़रअंदाज़

नह� �कया जा सकता।
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आपके सवाल,

हमार ेजवाब
फाउंडस� के �लए SME IPO से जुड़े FAQ

हर बार, हम अपने पाठक� �ारा पूछे गए सबसे ज़�री सवाल

लेकर आते ह�। इस बार, हमारा �ान SME IPOs पर है -

�जसम� मेनबोड� पर जाना, �ल��� ग क� लागत, �ल���डटी

क� चुनौ�तयाँ और �नवेशक� के �कार शा�मल ह�। यहाँ

फाउंडस� के �लए कुछ आसान और उपयोगी जवाब �दए गए

ह�, ता�क वे SME �ल��� ग के इस सफ़र को साफ़ और

आ��व�ास के साथ तय कर सक� ।

�ा SME मेनबोड� पर जा सकते ह�?

जवाब:

हाँ, SME ए�च�ज म� �ल� �ई कंप�नयाँ मेनबोड� पर जा

सकती ह�, अगर वे �ूनतम नेटवथ�, मुनाफ़ा और �ैक �रकॉड�

जैसी शत� को पूरा करती ह�। यह कदम SMEs को पूँजी के

बड़े �ोत� तक प�ँचने, सं�ागत �नवेशक� को आक�ष� त

करने और बाज़ार म� �ादा पहचान बनाने म� मदद करता है।

फाउंडर के �लए सलाह:

पहले से योजना बनाएँ — अपनी फाइन��शयल �रपो�ट� ग,

कंपनी के मैनेजम�ट (corporate governance) और

SEBI के �नयम� का लगातार पालन सु�न��त कर�, ता�क

ज़�रत पड़ने पर मेनबोड� म� बदलाव आसानी से हो सके।

उदाहरण:

K.P. Energy और CCL Products जैसी कंप�नयाँ

NSE SME से मेनबोड� पर सफलतापूव�क ग�, �जससे

उ�� बड़े �नवेशक� और बेहतर �ल���डटी तक प�ँच �मली।

SME IPO �ल��ग क� लागत �ा होती है?�

जवाब:

एक SME IPO क� लागत आम तौर पर मेनबोड� IPO से

कम होती है, ले�कन इसम� �नयामक फ़�स, मच�ट ब�कर फ़�स,

कानूनी और ऑ�डट फ़�स, �ॉ�े�स क� छपाई और �वतरण,

और �ल��� ग फ�स शा�मल होते ह�।

फाउंडर के �लए सलाह:

सभी खच� के �लए एक सही बजट बनाएँ, �जसमे �ल��� ग

के बाद के �नयम� का पालन भी शा�मल हो। अनुभवी IPO

कंस��ट के साथ काम करने से खच� को कम �कया जा

सकता है और गैरज़�री �े�� पर अ�धक खच� होने से बचा

जा सकता है।

लागत के मु� �ह�े:

● मच�ट ब�कर / BRLM (Book Running Lead

   Manager) फ�स

● SEBI म� फाइ�ल�ग और �ल��� ग फ�स

● कानूनी और �ू �ड�लज�स खच�

● माक� �ट� ग और रोड शो खच�

● IPO कंस��सी खच�

�ा �ल���डटी सच म� एक चुनौती है?

जवाब:

मेनबोड� क� कंप�नय� क� तुलना म� SMEs के �लए

�ल���डटी कम हो सकती है, ���क उनका �नवेशक

आधार छोटा होता है और लेन-देन क� मा�ा सी�मत होती

है। हालां�क, SME ए�च�ज के पास �े�ड�ग ए���वटी को

बेहतर बनाने और सही क�मत तय करने के �लए माक� ट

मेकस� जैसे �स�म होते ह�।

फाउंडर के �लए सलाह:

माक� ट मेकस� के साथ जुड़े रह� और �ल��� ग के बाद

�नवेशक� के साथ बातचीत बनाए रख�। लगातार अ�ा

�दश�न और पारद�श�ता धीरे-धीरे �ल���डटी को बेहतर

बना सकती है।
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उदाहरण:

Vikas EcoTech जैसे कई SME IPOs म�, लगातार

�नवेशक� को अपडेट देने और कंपनी के �दश�न क� जानकारी

देने के बाद लेन-देन क� ग�त�व�ध बढ़ी।

SME IPOs म� कौन �नवेश करता है?

जवाब:

SME IPOs म� �नवेश करने वाल� म� शा�मल ह�:

●  ऐसे लोग जो�रटेल �नवेशक (Retail Investors):

   उभरते �वसाय� म� �वकास के मौके तलाशते ह�।

●  जो शु�आती दौर म��ादा नेटवथ� वाले ��� (HNIs):

   �नवेश करना चाहते ह�।

● सं�ागत �नवेशक (Institutional Investors):

   कभी-कभी बड़े SME इ�ू म� �ह�ा लेते ह�।

●  ये �ल���डटी को आसान बनाते ह� औरमाक� ट मेकस�:

   शु�आती लेन-देन के दौरान मदद करते ह�।

फाउंडर के �लए सलाह:

�रटेल और HNI �नवेशक� के �लए अपनी बातचीत को

उनके �हसाब से बनाएँ। कहानी पर �ान द�—�वकास क�

�मता, �ोड� क� खा�सयत और �े�ीय फ़ायदे क� बात

करना अ�र आँकड़� से �ादा असर डालता है।

उदाहरण:

�टयर-2 और �टयर-3 शहर� के SMEs ने ब�त से �रटेल

�नवेशक� को आक�ष� त �कया है, �जससे यह सा�बत होता है

�क �ानीय और छोटे �नवेशक एक मज़बूत �नवेश आधार

बना सकते ह�।

�न�ष�

एक SME IPO �सफ़�  पैसा जुटाने का मौका नह� है—

यह �बज़नेस को बड़ा करने, लोक��यता बढ़ाने और भरोसेमंद

बनने का तरीका है। मेनबोड� म� जाने से लेकर �ल���डटी

और �नवेशक� का भरोसा बनाए रखने तक, हर कदम मायने

रखता है। फाउंडस� के �लए, इन बु�नयादी बात� क� साफ़

समझ ही सफल साव�ज�नक या�ा क� पहली सीढ़ी है।
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हीटमैप: भारत म� SME �ल��ग म� आगे रहने वाले रा��
छोटे और म�म आकार के कारोबार(SMEs) भारत क� अथ��व�ा क� रीढ़ ह�। ये �सफ़�  रोजगार पैदा नह� करते, ब��

नए-नए आइ�डयाज़ और इनोवेशन को भी ज� देते ह�। जब ये कंप�नयाँ �ॉक ए�च�ज म� �ल� होती ह�, तो उ�� अपने

�वकास के �लए ज�री पूंजी �मलती है — मानो उनके सपन� को उड़ान देने वाला �धन।

2025 म� SME IPO माक� ट म� भी यही कहानी जारी है। ग�त�व�धयाँ लगातार तेज़ ह�, और कुछ रा� ऐसे ह� जो �ल��� ग क�

सं�ा और जुटाए गए पूंजी म� सबसे आगे ह�। ये रा� भारत के छोटे-बड़े उ�म� के �लए एक तरह के �वकास के हीरो बनकर

उभरे ह�।

2025 म� SME �ल��ग क� झलक�

इस साल करीब 177 SME IPOs BSE SME और

NSE Emerge जैसे �ेटफ़ॉम� पर �ल� ��, और इ��ने

�मलकर ₹8,200 करोड़ से �ादा क� पूंजी जुटाई। ये

�ल��� � पूरे भारत के उभरते रोज़गार के �लए एक मह�पूण�

�व�ीय सहारा ह�। हालां�क, �ल��� ग क� ग�त कुछ चु�न� दा

रा�� म� ही क� ��त रही, जहाँ पहले से मजबूत SME

इको�स�म मौजूद है।

SME IPO म� �मुख रा�

महारा� इस रेस म� सबसे आगे है। यहाँ 40 SME IPOs

के ज़�रए ₹2,000 करोड़ जुटाए गए, जो इसे उ�ोग और

�ापार का बड़ा क� � बनाता है। उ�र �देश भी पीछे नह� है -

30 �ल��� ग के साथ ₹1,500 करोड़ जुटाकर यह दसरे नंबरू

पर है, ���क यहाँ छोटे और म�म आकार के कारोबार

लगातार बढ़ रहे ह�। त�मलनाड (25 IPOs, ₹1,200 करोड़),ु

प��म बंगाल (20 IPOs, ₹1,000 करोड़) और कना�टक

(18 IPOs, ₹900 करोड़) भी इस �ल��� ग क� रेस म� आगे ह�।
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इन रा�� म� �ादा SME IPOs इस�लए ह� ���क यहाँ

छोटे और मी�डयम �बज़नेस क� सं�ा बड़ी है। महारा� म�

अकेले करीब 80 लाख SMEs ह�, जो शेयर बाजार म�

शा�मल होने के �लए तैयार ह�।

मु� आँकड़� क� झलक (2025)

रा�
(State)

SME IPOs
�ल��ग �

जुटाई गई पूंजी 
(₹ करोड़)

पंजीकृत
SMEs  (लाख)

महारा�

उ�र �देश

त�मल नाडु

प��म बंगाल

कना�टक

40

30

25

20

18

2,000

1,500

1,200

1,000

900

80

65

49

43

41

इन रा�� के आगे होने क� वजह

●  इन रा�� म� मै�ुफै��र�ग औरमज़बूत तकनीक� ढाँचा:

   स�व�स से�र ब�त अ�े से �वक�सत ह�। इस मज़बूत

   ज़मीन पर छोटे उ�ोग� का फलना-फूलना आसान हो

   जाता है।

●  यहाँ क� रा� सरकार� भी �बज़नेससरकारी सहायता:

   को बढ़ावा देती ह�। उनक� नी�तयाँ, 'Ease of Doing

   Business' और MSME को फंड देने क� योजनाएँ

   SMEs को IPO लाने के �लए �ो�ा�हत करती ह�।

●  इन रा�� म� �नवेशक �ादा�नवेशक� क� जाग�कता:

   जाग�क ह� और स��य �प से �ह�ा लेते ह�, �जससे

   SME IPOs सफल हो पाते ह�।

●  यहाँ परबड़ा SME आधार (Large SME Base):

   र�ज�ड� छोटे और मी�डयम रोज़गार क� सं�ा ब�त

   �ादा है, �जसका मतलब है �क IPO लाने के �लए अ�े

   उ�ीदवार� क� सं�ा भी �ादा है।

�नवेशक� और �नयामक� के �लए सबक

●  �नवेशक� को इन �मुख रा�� पर�नवेशक� के �लए:

   �ान देना चा�हए। यहाँ के मज़बूत �ानीय �बज़नेस

   माहौल के कारण यहाँ अ�े SME IPO अवसर �मलने

   क� संभावना �ादा है।

इन रा�� के SME IPO �े� म� �मुख होने के कई कारण ह�:

●  सरकार को इन सफल रा��नी�त-�नमा�ताओं के �लए:

   से सीख लेनी चा�हए। इन जानका�रय� का उपयोग करके

   वे उन रा�� म� भी �वशेष योजनाएँ बना सकते ह�, जहाँ

   SME �ल��� ग अभी कम है।

�न�ष�

2025 का SME IPO बाज़ार �दखाता है �क यह एक

बढ़ता �आ �स�म है, हालाँ�क यह अभी कुछ ही रा�� तक

सी�मत है। महारा�, उ�र �देश, त�मलनाड, प��म बंगालु

और कना�टक इस दौड़ म� सबसे आगे ह�। SME र�ज��ेशन

क� मज़बूती और पूंजी बाज़ार तक आसान प�ँच क� संयु�

श�� के कारण ये रा� रोजगार के �वकास को तेज़ी दे रहे ह�।
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से�र पर नज़र
टे�टाइल, मै�ुफै��रग और ए�ी-टेक:�   SME IPO का नया दौर

भारत का SME IPO बाज़ार आजकल खूब चचा� म� है!

ले�कन यह �सफ़�  अंक� का खेल नह� है, ब�� यह से�र�

म� बड़े बदलाव क� रोमांचक कहानी है। तीन कारोबार—

टे�टाइल (कपड़ा), मै�ुफै��र�ग (�व�नमा�ण), और ए�ी-

टेक —�ार परफॉम�र बनकर उभरे ह�।

ये न �सफ़�  IPO के ज़�रए पूंजी जुटा रहे ह�, ब�� �नवेशक�

को महानगर� से परे भारत के �वकास क� नई कहानी �दखा

रहे ह�।

आइए, देख� �क ये उ�ोग SME IPO से कैसे उड़ान भर रहे

ह� और इसम� �नवेश व सं�ापक� के �लए �ा अहम है।

1. टे�टाइल: पुरानी �वरासत का नया

    �प

टे�टाइल भारत का सबसे पुराना कारोबार है, जो छोटे

शहर� (�टयर-2 और �टयर-3) म� लाख� लोग� को रोज़गार

देता है। पहले इसक� पहचान कम मुनाफ़े वाले �नया�त से

थी, ले�कन अब इसम� धीरे धीरे बदलाव हो रहा है :

●  SMEs अब साधारण सूती औरक़�मत म� बढ़ो�री:

   कपड़� से आगे बढ़कर तकनीक� टे�टाइल, फैशन �वयर

   और खास तरह के कपड़े बनाने लगे ह�, जहां मुनाफ़ा भी

   �ादा है।

●  अब छोटे उ�ोग भी पया�वरण और समाज��रता पर ज़ोर:

   का �ाल रखते �ए ऑग��नक कॉटन, पानी �बना रंगाई

   और रीसायकल फैशन जैसी नई तकनीक�  अपना रहे ह�।

●  PM-MITRA पाक�  और तकनीक�सरकारी समथ�न:

   टे�टाइल PLI जैसी योजनाओं से छोटे उ�ोग� को

   बेहतरीन आधु�नक सु�वधाएँ �मल रही ह�।

SME IPO का एंगल:

टे�टाइल SMEs ने IPO �ेटफॉम� को सबसे पहले

अपनाया। 2023-24 म� 20 से �ादा कंप�नय� ने IPO

के ज़�रए छोटी रक़म (₹10–30 करोड़) जुटाई, �जसका

इ�ेमाल उ��ने आधु�नक मशीन�, �ां�ड�ग और �नया�त

माक� �ट� ग पर �कया।

सीख: टे�टाइल से�र म�, �ां�ड�ग + टे�ोलॉजी + ESG

ही IPO म� ऊँचा वै�ूएशन �दलाने क� कंुजी ह�।

केस �डी:

गोयल �नट�वयर �ल�मटेड (BSE SME, 2023)

● स�ेनेबल डा�ग यू�न�स म� �नवेश के �लए ₹24 करोड़

   जुटाए।

● शेयर 48% अ�धक क�मत पर �ल� �ए; IPO के एक

   साल म� �नया�त 35% बढ़ा।
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2. मै�ुफै��रग:�

     MSME बन रहे हाई-टेक

भारत क� मै�ुफै��र�ग रीढ़ MSMEs पर �टक� है। पहले

ये कुछ बड़े �ाइं�स पर �नभ�र थे, ले�कन अब बदलाव आ

रहा है:

●  छोटे मै�ुफै�रस� भी अबऑटोमेशन और इंड��ी 4.0:

   रोबो�ट�, स�सर और आधु�नक रखरखाव क� तकनीक

   अपना रहे ह�।

●  ये कंप�नयाँ अब �सफ़�  एक �ाहक परडायव�स�फकेशन:�

   �नभ�र न रहकर, �नया�त बाज़ार� क� ओर बढ़ रही ह�।

●  सरकारी इं�ा���र �ोजे�, EVघरेलू मांग म� उछाल:

   क� बढ़ती मांग और मेक-इन-इं�डया से घरेलू बाज़ार म�

   तेज़ी आई है।

SME IPO का एंगल:

मै�ुफै��र�ग SMEs ने IPO से सबसे �ादा पूंजी जुटाई

है, और इनके IPOs म� 50 गुना से �ादा क� ओवर-स�-

���शन देखने को �मली है। �नवेशक इनके मज़बूत ऑड�र

बुक और सरकारी समथ�न से आक�ष� त होते ह�।

सीख: ऑटोमेशन, �नया�त बाज़ार और �� शासन वाले

मै�ुफै��र�ग SMEs, IPO �नवेशक� के नए पसंदीदा ह�।

3. ए�ी-टेक: खेत से �फन-टेक तक

ए�ी-टेक बाज़ार म� सबसे नया और शायद सबसे रोमांचक

�खलाड़ी है। पहले कृ�ष से जुड़ी कंप�नयाँ �सफ़�  खाद या

बीज बेचती थ�। अब तकनीक� �ाट�अ� क� एक नई लहर

IPO के �लए तैयार है:

●  ऐसे �ेटफॉम� जो �कसान� को सीधे�ड�जटल बाज़ार:

   ख़रीददार� से जोड़ते ह�।

●  फसल� के �लए सही समय पर पानी देना,नई तकनीक� :

   �ोन से �छड़काव करना और AI क� मदद से फसल क�

   सलाह लेना।

●  ऑग��नक और रेडी-टू-ईटफ़ूड �ोसे�सग और �नया�त:�

   फूड तैयार करना और उ�� �ांड के �प म� �वदेश भेजना।

SME IPO का एंगल:

ए�ी-टेक IPOs छोटे (₹10–15 करोड़) होते ह�, ले�कन

ये �भाव और मुनाफ़े के �म�ण के कारण ब�त �ादा

ओवर- स��ाइब होते ह�। �नवेशक इ�� �ामीण

�ड�जटलीकरण म� �वकास क� संभावना के �प म� देखते ह�।

केस �डी: GreenHarvest AgriTech Ltd

(NSE Emerge, 2023)

● ना�सक क� एक ���सजन-फा�म�ग इनपुट कंपनी।

● इसने ₹12 करोड़ जुटाए; �ॉक �ल��� ग के समय 75%

   �ी�मयम पर आया और �ल��� ग के बाद इ�ै�-फोक�ड

   �ूचुअल फं�स को आक�ष� त �कया।

सं�ापक� के �लए संदेश: Agri-Tech SMEs को IPO

�ेटफ़ॉम� पर अलग �दखने के �लए अपनी बढ़ने क� �मता,

�ड�जटल तकनीक अपनाने और उ�ाद� क� �े�स�ब�लटी

�दखानी होगी।

केस �डी: �वकास ���सजन कंपोन��स

(NSE Emerge, 2022)

● अपने ऑटो-पा�स� �ांट को ऑटोमेट करने के �लए

   ₹40 करोड़ जुटाए।

● �ल� होने के 18 महीन� म�, मुनाफे के मा�ज�न म� 300

   bps क� बढ़ो�री �ई और कंपनी ने मेनबोड� माइ�ेशन के

   �लए आवेदन �कया।
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तीन �मुख से�र� म� समान �झान

1. छोटे शहर, बड़े अवसर

    इन SMEs का �ादातर आधार मुंबई या ब�गलु� नह�

    है, ब�� सूरत, लु�धयाना, राजकोट, कोय�टूर और

    ना�सक जैसे शहर ह�। SME IPO �ेटफ़ॉम� सचमुच

    भारत के छोटे शहर� और गाँव� को दलाल ��ीट तक ला

    रहे ह�।

2. फंड का इ�ेमाल

    जमा क� गई पूंजी �सफ़�  कज़� चुकाने के �लए नह� ब��

    ऑटोमेशन, R&D, �ांड �ब��� ग और ESG अनुपालन

    के �लए भी इ�ेमाल होती है।

3. �नवेशक चाहते ह� अ�ा गवन�स

     चाहे टे�टाइल हो या ए�ी-टेक, �नवेशक उन SMEs

     को पसंद करते ह� �जनके ऑ�डट साफ़ ह�, जानकारी म�

     ��ता हो और �मोटस� भरोसेमंद हो।

�नवेशक का नज़�रया

�रटेल और HNI �नवेशक� के �लए ये से�र:

●  मु� बाजार इंडे� म� नह� �दखने वाले खास�भ�ता:

   उ�ोग� म� �नवेश का मौका।

●  कई SMEs तेजी से �व�ार केबढ़ो�री क� संभावना:

   मोड़ पर ह�।

●  खासकर टे�टाइल और ए�ी-टेकESG और इ�ै�:

   म�।

जो�खम: �ल���डटी कम हो सकती है और गवन�स म� ब�त

अंतर होता है। इस�लए अ�े से जाँच-पड़ताल ज�री है।

इन से�र� म� SME IPO का फायदा

उठाने के �लए सं�ापक� के �ट�

●  SME �नवेशक �व�ीय औरकं�ायंस ज�ी शु� कर�:

   �ड��ोज़र पर गहराई से �ान देते ह�।

●  IPO से जुटाए पैसे को�वकास क� कहानी बताएं:

   असली �व�ार योजनाओं से जोड़�।

●  ESG, तकनीक अपनाना, या �नया�तफक�  �दखाएँ:

   पाइपलाइन को हाइलाइट कर�।

●  यह �ानीय�टयर-2 �ोकस� और एना�ल� से जुड़�:

   �नवेशक� के बीच चचा� बढ़ाता है।

आउटलक: ु आगे �ा?

●  2025–26 म� तकनीक� टे�टाइलटे�टाइल:

   SMEs मेनबोड� म� जाएंगे।

●  आने वाले SME IPOs म� EV औरमै�ुफै��रग:�

   �डफ� स स�ायस� �मुख ह�गे।

●  हाइ��ड मॉडल — फाम� �फनटेक औरए�ी-टेक:

   �ोसे�स�ग — SME ए�च�ज म� आएंगे।

ये से�र �दखाते ह� �क SME IPOs केवल फैशन नह�,

ब�� भारत के शेयर बाजार म� �ायी बदलाव का �ह�ा ह�।

�न�ष�

टे�टाइल, मै�ुफै��र�ग और ए�ी-टेक न केवल भारत

क� अथ��व�ा के �लए मह�पूण� ह�, ब�� अगले SME

IPO सफलता क� कहा�नय� को भी आकार दे रहे ह�।

सं�ापक� के �लए संदेश: अपने �वसाय को तकनीक,

गवन�स और बढ़ो�री के साथ कदम से कदम �मलाकर आगे

बढ़ाएँ।

�नवेशक� के �लए: यह भारत क� �ानीय उ��मता क�

या�ा म� शा�मल होने का एक खास अवसर है।

जैसे दलाल ��ीट महानगर� से आगे बढ़ रहा है, ये से�र

भारत क� सभी कंप�नय� को शा�मल करने वाली शेयर

बाजार �ां�त म� नेतृ� कर�गे।
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माक� ट क� झलक
IPO का सारांश: �नवेश और �दश�न पर एक नज़र

मेनबोड� IPO क� झलक

�सतंबर 2025 म� 33 कंप�नय� ने करीब ₹13,300 करोड़ जुटाए। �नवेशक रीसाय���ग, उपभो�ा उ�ाद, �ीन एनज� और

उ�ोग जैसे से�र� म� �दलच�ी �दखा रहे थे। इस महीने IPOs धीरे-धीरे और सावधानी से लॉ� �ए, कंप�नय� ने बाजार को

धीरे-धीरे परखा। �ोहार� और साल के अंत के समय के कारण �नवेशक� क� ��च बनी रही।

कंपनी का नाम IPO तारीख
इ�ू साइज
(₹ करोड़)

�ल��ग लाभ�
(%)

वत�मान लाभ
(%)

स����शन
(x)

VMS TMT Ltd.

GK Energy Ltd.

Amanta Healthcare

Ltd.

Trualt Bioenergy

Ltd.

Atlanta Electricals

Ltd.

Shringar House of

Mangalsutra Ltd.

Seshaasai

Technologies Ltd.

102.24

93.58

82.6

75.02

72.16

69.81

69.64

-17.91%

6.05%

8.37%

7.03%

5.18%

8.64%

-2.72%

-4.38%

9.63%

12.50%

7.05%

9.20%

12.05%

-2.73%

148.5

464.26

126

839.28

687.34

400.95

813.07

Sep 17 –

Sep 19, 2025

Sep 19 –

Sep 23, 2025

Sep 1 –

Sep 3, 2025

Sep 25 –

Sep 29, 2025

Sep 22 –

Sep 24, 2025

Sep 10 –

Sep 12, 2025

Sep 23 –

Sep 25, 2025
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Anand Rathi Share &

Stock Brokers Ltd.

Dev Accelerator Ltd.

Jain Resource

Recycling Ltd.

Saatvik Green

Energy Ltd.

Euro Pratik Sales Ltd.

Epack Prefab

Technologies Ltd.

Ganesh Consumer

Products Ltd.

Ivalue Infosolutions

Ltd.

Pace Digitek Ltd.

BMW Ventures Ltd.

Sep 23 –

Sep 25, 2025

Sep 10 –

Sep 12, 2025

Sep 24 –

Sep 26, 2025

Sep 19 –

Sep 23, 2025

Sep 16 –

Sep 18, 2025

Sep 24 –

Sep 26, 2025

Sep 22 –

Sep 24, 2025

Sep 18 –

Sep 22, 2025

Sep 26 –

Sep 30, 2025

Sep 24 –

Sep 26, 2025

745

143.35

1,250.00

900

451.31

504

408.8

560.29

819.15

231.66

7.62%

5%

31.28%

-5.23%

0.56%

-4.78%

-8.60%

-5.74%

-0.46%

-28.9%

7.64%

-15.07%

34.16%

-5.81%

0.89%

-8.92%

-11.41%

-6.56%

-0.68%

-30.72%

21.83

17.6

16.76

5.59

4.09

3.14

2.68

1.82

1.68

1.5

Solarworld Energy

Solutions Ltd.

Jinkushal

Industries Ltd.

Urban Co. Ltd.

Jaro Institute of

Technology Management

& Research Ltd.

Sep 23 –

Sep 25, 2025

Sep 25 –

Sep 29, 2025

Sep 10 –

Sep 12, 2025

Sep 23 –

Sep 25, 2025

490

116.15

1,900.24

450

-7.83%

-4.49%

61.97%

-16.38%

-7.92%

-4.5%

62.62%

-16.29%

68.49

65.09

42.55

23.2

कंपनी का नाम IPO तारीख
इ�ू साइज
(₹ करोड़)

�ल��ग लाभ�
(%)

वत�मान लाभ
(%)

स����शन
(x)
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Austere Systems Ltd.

echD Cybersecurity

Ltd.

Airfloa Rail

Technology Ltd.

L.T. Elevator Ltd.

Sampat Aluminium

Ltd.

JD Cables Ltd.

Goel Construction

Co. Ltd.

Sep 03 –

Sep 09, 2025

Sep 15 –

Sep 17, 2025

Sep 11 –

Sep 15, 2025

Sep 12 –

Sep 16, 2025

Sep 17 –

Sep 19, 2025

Sep 18 –

Sep 22, 2025

Sep 02 –

Sep 09, 2025

15.57

38.99

91.1

39.37

30.53

95.99

100.15

44.22%

99.48%

99.50%

83.21%

-4.04%

3.88%

20.76%

3.40%

166.99%

133.64%

73.68%

-21.75%

-8.09%

20.30%

1,076.99

718.3

301.52

182.95

169.09

127.78

124.34

Optivalue Tek

Consulting Ltd.

Jay Ambe

Supermarkets Ltd.

Karbonsteel

Engineering Ltd.

Sep 02 –

Sep 04, 2025

Sep 10 –

Sep 12, 2025

Sep 09 –

Sep 11, 2025

51.82

18.45

59.3

22.14%

6.35%

22.23%

16.67%

62.76%

9.37%

64.45

64.13

76.59

SME IPOs क� झलक – �सतंबर 2025

�सतंबर 2025 म� भारत म� SME IPOs क� ग�त�व�ध काफ� मजबूत रही। �नवेशक� ने टे�ोलॉजी, हे�केयर, मै�ुफै��र�ग

और स�व�स से�स� म� उ�ाह �दखाया। इस महीने कुल 56 SME IPOs के ज़�रए ₹2,052.24 करोड़ जुटाए गए, जो यह

दशा�ता है �क छोटे ले�कन हाई-पोट��शयल कंप�नय� के �लए बाज़ार म� अ�ी मांग है।

कंपनी का नाम IPO तारीख
इ�ू साइज
(₹ करोड़)

�ल��ग लाभ�
(%)

वत�मान लाभ
(%)

स����शन
(x)
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�सतंबर 2025 – मेनबोड� और SME IPOs क� �मुख झलक

मु� बोड� हाइलाइ�स

सबसे बड़ा मेनबोड� IPO: Urban Co. Ltd. –

₹1,900.24 करोड़

सबसे अ�ा �ल��ग लाभ:�  Urban Co. Ltd. –

+61.97%

सबसे कमजोर �दश�न: Jaro Institute of

Technology Management & Research Ltd. –

16.38%

सबसे अ�धक स��ाइ�ड IPO: VMS TMT Ltd. –

102.24x

कुल जुटाई गई पूंजी: ₹13,300 करोड़

SME IPO हाइलाइ�स

सबसे अ�धक स��ाइ�ड SME IPO: Austere

Systems Ltd. – 1,076.99x

सबसे अ�ा �ल��ग लाभ:�  Airfloa Rail Technology

Ltd. – +99.50%

सबसे कमजोर �दश�न: Krupalu Metals Ltd. –40%

कुल जुटाई गई पूंजी: ₹2,052 करोड़

�सतंबर 2025 ने मु� बोड� और SME दोन� से�र� म� �नवेशक� क� मजबूत �दलच�ी �दखाई। जहां मेनबोड� क� बड़ी

कंप�नय� जैसे Urban Co. ने शानदार �ल��� ग के लाभ �दए, वह� SME IPOs ने भी उ� ओवरस����शन और शु�आती

अ�े �रटन� �दखाए, खासकर हाई-�ोथ टेक और इं�ा���र कंप�नय� के �लए।
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�नवेशक �झान: �सतंबर 2025 – FII और DII �नवेश और

बाज़ार के ��ड

FII/DII ग�त�व�धय� का अवलोकन

2,78,843.46

3,26,751.09

3,14,144.82

2,61,407.50

-35,301.36

65,343.59

FII कैश

DII कैश

सेगम�ट कुल खरीद  (₹ करोड़) कुल �ब��  (₹ करोड़) शु� खरीद/�व�य  (₹ करोड़)

●  �वदेशी सं�ागत �नवेशक इस महीने नेटFII �वाह:

   सेलर रहे और उ��ने �सतंबर 2025 म� कुल ₹35,301

   करोड़ का शेयर बेचा।

●  घरेलू सं�ागत �नवेशक नेट खरीदार रहे औरDII �वाह:

   उ��ने ₹65,344 करोड़ का �नवेश �कया, जो �ानीय

   �नवेशक� के मजबूत भरोसे को दशा�ता है।

शेयर बाज़ार का �दश�न:

�सतंबर 2025 का हाल

●  यह लगभग 80,268 पर बंद �आ।BSE स�से�:

   महीने के आ�खरी �दन इसम� ह�� सी 0.12% क�

   �गरावट �दखी, जो पूरे महीने रहे उतार चढ़ाव को �दखाता है।

●  यह 24,611 के आस-पास समा�NSE �न�ी 50:

   �आ। RBI क� नी�तगत बैठक� और वै��क �च� ताओं के

   कारण इस पर दबाव बना रहा।

वोलै�ट�लटी इंडे�

● पूरे �सतंबर म�, इं�डया VIX 11 से 12 के �र के आसपास

   रहा। यह दशा�ता है �क महीने भर क� उथल-पुथल के

   बावजूद, �नवेशक� का माहौल संतु�लत रहा और पूरे महीने

   बाजार म� अ��रता काफ� कम �दखाई दी।

से�र� का �ख: 

● बाज़ार म� से�र� का �दश�न �मला-जुला रहा:

*  ब��क� ग से�र को लोन म� तेजी से सहाराब��कग और IT:�

   �मला, जब�क IT से�र को वै��क �नया�त से मज़बूती

   �मली।

*  इन से�र� का �दश�न कमजोर रहा,एनज� और मेट�:

   ���क द�नयाभर म� कमो�डटी दाम बढ़ने और महंगाई क�ु

   आशंकाओं ने दबाव बनाया।

*  वै��क �नयम-कायद� क� अ�न��तताओं के चलतेफामा�:

   �नवेशक इस से�र से दरी बनाए रहे।ू

*  आने वाले �ोहार� म� तेज़ खपत क�कं�ूमर �ूरेब�:

   उ�ीद ने इस से�र को मजबूती दी।

IPO और पूंजी जुटाना 

�सतंबर 2025 म� IPO बाज़ार ��र बना रहा। महीने के

शु�आती 10 �दन� म� ही कई SME और मु� बाज़ार के

IPOs ने लगभग ₹2,788 करोड़ क� पूंजी जुटाई।

इस दौरान कुछ �मुख IPOs रहे: अमांथा हे�केयर, �ृंगार

हाउस ऑफ मंगलसू�, और अब�न कंपनी। इसके अलावा,

फामा�, टे�ोलॉजी और कं���न (�नमा�ण) जैसे से�र� म�

भी कई SME IPOs आए।

जहाँ सेकंडरी माक� ट थोड़ा सतक�  �दख रहा है, वह� �ाइमरी

माक� ट म� इ�े�स� का उ�ाह बरकरार है। Q4 2025 म�

टाटा कै�पटल और एलजी इले��ॉ�न� इं�डया जैसे बड़े

IPOs पाइपलाइन म� ह�, जो लगभग $8 अरब डॉलर फं�स

जुटाने का रा�ा खोल सकते ह�। इस लहर ने बाज़ार क�

उ�ीद� को और ऊँचाई दी है।
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बाज़ार क� भावना और �नवेशक �झान

● एक तरफ, �वदेशी सं�ागत �नवेशक (FII) थे, �जनक� खरीद-�ब�� ने बाज़ार म� ज़बरद� उथल-पुथल पैदा कर दी थी।

   उनक� इस बेचैनी के कारण ब�चमाक�  इं�डकस क� तेज़ उड़ान पर �ेक लग गया।

● मगर, तभी घरेलू सं�ागत �नवेशक (DII) बाज़ार के 'सुपर हीरो' बनकर सामने आए! इनका मज़बूत �नवेश बाज़ार के �लए

   एक बड़ा सहारा बना। उ��ने अपनी ताक़त ख़ास तौर पर �मडकैप और कुछ चु�न� दा लाज� कैप कंप�नय� म� झ�क�। यह �नवेश

   साफ़ �दखाता है �क अपने देश के �नवेशक� का आ��व�ास अब आसमान छू रहा है!

● बाहर से भले ही तूफ़ान आने क� आशंका हो, ले�कन हमारे सकारा�क घरेलू आ�थ�क डेटा और बेहतर होते मुनाफ़� ने

   �नवेशक� के बीच एक सतक�  आशावाद क� रोशनी जलाए रखी।

मु� �न�ष�

● �सतंबर म� ₹35,300 करोड़ क� भारी �वदेशी �नकासी �ई, ले�कन हमारे DII �खला�ड़य� ने ₹65,300 करोड़ का �रकॉड�

   �नवेश करके उस घाटे को पूरी तरह से संतु�लत कर �दया।

● Sensex (80,268) और Nifty (24,611) अंत म� दबाव म� रहे, जो �नवेशक� के मन म� �छपी सतक� ता को �दखाता है।

● ख़ुशी क� बात यह रही �क India VIX कम बना रहा। इसका मतलब है �क इतनी उथल-पुथल के बावजूद, बाज़ार म� डर

   कम था।

● ब��क� ग, IT और कं�ूमर �ूरेब� ने ज़ोरदार �दश�न �कया, जब�क फामा�, मेट� और एनज� क� चमक इस बार फ�क� रही।

● IPO बाज़ार अपनी र�ार पर कायम रहा। महीने क� शु�आत म� ही ₹2,788 करोड़ क� पूंजी जुटाई गई, और Q4 2025 म�

   बड़े IPO डी� का भ� इंतज़ार है!
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SME IPO द�ावेज़ीकरण — �नवेश से पहले क� आव�क औपचा�रकताएँ

अनेक SME सं�ापक� के �लए, बाज़ार म� जाने क� सबसे

बड़ी चुनौती पूंजी जुटाना नह� है, ब�� कागज़ी कार�वाई है!

�ो�े�स तैयार करना, SEBI के �नयम� का पालन करना

और हमेशा �नयम� को समझना, ये सब कभी-कभी समंदर

क� ऊँची लहर� को पार करने जैसा चुनौतीपूण� लग सकता है।

ले�कन, इन द�ावेज़� म� मा�री हा�सल करना अ�ंत

मह�पूण� है। ये कागज़ात न �सफ़�  �नवेशक� के भरोसे को

खोलते ह�, ब�� ये दलाल ��ीट पर आपक� कंपनी क�

�व�सनीयता क� रीढ़ भी बनते ह�। आइए, समझते ह� �क

SME सं�ापक� को इन 'द�ावेज़� के पहाड़' पर �वजय

पाने के �लए कदम-दर-कदम �ा जानना चा�हए!

�ो�े�स �ा होता है?

�ो�े�स असल म� आपक� कंपनी क� कहानी है, �जसे

आप �नवेशक� के �लए कानूनी �प से सही कागज़ात के

�प म� तैयार करते ह�।

●  इसका मु� काम यह है �क जो लोग आपक�उ�े�:

   कंपनी म� पैसा लगाना चाहते ह�, उ�� आपके �बज़नेस,

   पैस� क� ���त, इसम� �ा खतरे ह�, और आगे आप

   �कतना बढ़ सकते ह�—इन सबक� पूरी जानकारी दी

   जा सके।

●  SEBI के �नयम� के अनुसार, हर छोटेयह �� ज़�री है:

   और मी�डयम रोज़गार (SME) के IPO के �लए इसे

   बनाना ज़�री है। इसके �बना IPO नह� आ सकता।

●  एक बार यह पेपर जमा हो जाए, तोकानूनी जवाबदेही:

   इसम� �लखी बात� प�� और क़ानूनी �प से सही मानी

   जाती ह�। अगर इसम� कोई झूठी या गलत जानकारी दी

   गई, तो कंपनी को भारी जुमा�ना या सज़ा हो सकती है।

इसे अपना IPO �पच सम�झए —डेक से थोड़ा औपचा�रक,

ले�कन उतना ही असरदार। 

SME IPO �ॉ�े�स के ज़�री �ह�े 

1. कंपनी क� झलक: 

● कंपनी क� कहानी – कब शु� �ई, �कसने शु� क� और

   इसक� पूरी बनावट कैसी है।

● �बज़नेस मॉडल, कमाई के रा�े और माक� ट म� कंपनी क�

   पो�ज़शन।

2. फाइन��सयल �ेटम��स

● �पछले तीन साल के ऑ�डटेड अकाउं�स, जैसा SEBI

   कहता है।

● रेवे�ू कैसे �गना जाता है, व�क� ग कै�पटल, �लए गए लोन

   और बाक� ज़�री नो�स।

3. �र� वाली बात�:

● इंड��ी के खतरे, रोज़मरा� के ऑपरेशन क� �द�त�, नए

   �नयम और माक� ट क� ट�र।

● �र� �ल��� ग सीधी और साफ़ – कॉपी-पे� वाली

   जनरल बात� यहाँ काम नह� आत�।

4. इ�ू का मक़सद:

● IPO से जुटाए पैसे का इ�ेमाल कहाँ होगा: �बज़नेस

   फैलाने म�, कज़� चुकाने म�, व�क� ग कै�पटल या नई ख़रीद म�।

● खुलकर बताना ही �नवेशक का भरोसा बढ़ाता है।

5. मैनेजम�ट क� नज़र:

● अब तक का परफॉम�स, आगे के ���स और भ�व� क�

   त�ीर।

● ये �ह�ा नंबर� से आगे क� कहानी �दखाता है।

6. शेयर� क� बनावट:

● �कतने शेयर �मोटस� के पास ह�, IPO से पहले �कसके

   पास थे और ESOPs वगैरह।
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7. कानूनी �नयम� का पालन

● चल रहे केस, लेबर, ए�ायरनम�ट से जुड़े �नयम और

   बाक� कानूनी पालन।

● SEBI चाहता है �क हर �र� साफ़-साफ़ सामने आए।

8. अहम कॉ��ै��स:

● वो बड़े-बड़े समझौते जो कंपनी के कामकाज या पैस� पर

   असर डालते ह�।

SME IPO के ज़�री �नयम 

1. सेबी के �नयम:

● SME IPO पर SEBI (ICDR) Regulations,

   Chapter XB लागू होते ह�।

● �नयम आसान �कए गए ह�, ले�कन जानकारी 100%

   सटीक होना ज़�री है।

2. �ॉक ए�च�ज क� शत� :

● आपका �ॉ�े�स BSE SME या NSE Emerge

   क� मंज़ूरी लेता है।

● ए�च�ज यहाँ गेटक�पर क� तरह ह� – जो तय करते ह� �क

   �ूनतम मानक पूरे ह�।

3. मच�ट ब�कर और ऑ�डटर क� भू�मका :

● SEBI-र�ज�ड� मच�ट ब�कर पूरा IPO �ोसेस, �ू

   �ड�लज�स और फाइ�ल�ग संभालता है।

● ऑ�डटस� आपके अकाउं�स चेक करते ह� और अकाउं�ट� ग

   ��ड�स� से मैच होने क� पु�� करते ह�।

4. लीगल �ू �ड�लज�स:

● सभी ज़�री अ�ूव� (GST, �ेड लाइस�स, ए�ायरनम�ट

   ��यर�स) डॉ�ूम�टेड ह�।

● अगर कोई केस या रेगुलेटरी इ�ू चल रहा है तो उसे

   साफ़-साफ़ बताना ज़�री है।

5. �ल��ग के बाद लगातार खुलासा :�

● हर �तमाही के �रज़�, बड़े इव��स, �रलेटेड पाट� �ांज़ै�न

   और बोड� म� बदलाव बताने ह�गे।

● SME �ल�ेड कंप�नय� पर भी यही �नयम लागू ह� –

   चूक से इमेज और वै�ूएशन दोन� को नुकसान होता है।

फाउंडस� क� आम गल�तयाँ

1. �ॉ�े�स म� ओवरलो�डग:�

● ब�त �ादा जाग�न और लंबी-लंबी कहा�नयाँ। इसे ��,

   छोटा और �नवेशक� के �लए आसान रखो।

● ऑपरेशन या माक� ट से जुड़े �र� को छोटा �दखाने क�

   को�शश उ�ा कानूनी और इमेज का नुकसान कर सकती

   है।

2. �र� छपाना:ु

3. कमज़ोर फाइन��शयल नो�स:

● रेवे�ू, लोन या बाक� �ज़�ेदारी साफ़ तरीके से न बताना

   सीधे रेगुलेटरी सवाल खड़े करता है।

4. पो�-IPO क��ायंस को नज़रअंदाज़ करना:

● कई SME समझते ह� �क IPO के बाद काम ख़�। जब�क

   �तमाही �रपो�ट� ग और �ड��ोज़र लगातार ज़�री है।

5. ज�ी म� अ�ूवल लेना:

● टाइम बचाने के �लए मच�ट ब�कर या लीगल �र�ू ��प

   करना, SEBI के ऑ�व�शन और देरी का कारण बनता है।

फाउंडस� के �लए �ै��कल �ट�

●  IPO क� योजना से कम से कम 6–9ज�ी शु� कर�:

   महीने पहले �ॉ�े�स का �ा� तैयार कर�।

●  मच�ट ब�कर, ऑ�डटस�, लीगलए�प�स� को जोड़�:

   एडवाइजस� और कंपनी से�ेटरी ज�री ह�।

●  �नवेशक लंबी-लंबी बात� से नह�,भाषा आसान रख�:

   साफ़ और �� भाषा से जुड़ते ह�।

●  सभी अहम जानकारी खोलकर बताएं।पारदश� रह�:

   भरोसा बढ़ेगा और वै�ूएशन मजबूत होगी।

●  फाइन��शय� एकदम सहीऑ�डट और �फर से ऑ�डट:

   होने चा�हए; कोई गड़बड़ी सीधे रेड �ैग बनती है।

केस �डी: �टयर-2 क� सफलता

कंपनी: Rachana Infrastructure Ltd (BSE

SME, 2022) 

●  राजकोट, गुजरात�ान:

●  ₹20 करोड़IPO आकार:
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●  IPO रा�श का साफ़कुंजी सफलता के द�ावेज़:

   आवंटन, �व�ार से बताए गए �र� फै�स�, सटीक

   और �� फाइन��शयल �रपो�ट� ग।

●  IPO 60 गुना ओवरस��ाइब �आ, 2 सालप�रणाम:

   से भी कम समय म� मेनबोड� पर माइ�ेट �कया।

सीख: एक अ�ी तरह तैयार �ॉ�े�स �सफ़�  SEBI क�

संतु�� नह� देती, यह �नवेशक� का भरोसा भी बनाती है और

�ूथ माइ�ेशन तय करती है। 

�ड�जटलाइजेशन और डॉ�ूम�टेशन 

●  आधु�नक SMEs तकनीक का इ�ेमालERP इंटी�ेशन:

   करके क��ायंस को आसान बना रहे ह�।

●  ए�च�ज और SEBI पोट�� सेई-फाइ�लग �ेटफ़ॉम�:�

   सब�मशन सीधा और तेज़ हो जाता है।

●  �ाउड �ोरेज म� सारे लीगल,डॉ�ूम�ट मैनेजम�ट:

   ऑ�डट और बोड� द�ावेज़ सुर��त और आसानी से

   उपल� रहते ह�।

नतीजा: �ड�जटल टू� से गल�तयाँ कम होती ह�, समय

बचता है और पारद�श�ता बढ़ती है — खासकर SMEs के

�लए, जहाँ �रसोस�ज़ सी�मत होते ह�।

आधु�नक SMEs तकनीक का इ�ेमाल करके �नयम�

और ���याओं को आसान बना रहे ह�:

�� अनुपालन बोझ नह� है

●  सही डॉ�ूम�टेशन से IPOकानूनी जो�खम कम करता है:

   के बाद कानूनी परेशा�नय� का खतरा कम होता है।

●  पारदश� �ड��ोज़र से�नवेशक का भरोसा बढ़ाता है:

   �नवेशक� का भरोसा बढ़ता है और ओवरस����शन क�

   संभावना बढ़ती है।

● भ�व� म� बड़े �नवेशक आक�षत करना आसान होता है:�

   अ�ी क��ायंस सं�ृ�त से बाद म� इं���ूशनल

   �नवेशक आसानी से जुड़ते ह�।

�न�ष� 

सं�ेप म�: क��ायंस �सफ़�  �नयम� का पालन नह�, ब��

भरोसे और वै�ूएशन म� �नवेश है।

SME IPO के �लए डॉ�ूम�टेशन �सफ़�  फ़ॉम� भरना नह� है -

यह अपनी कहानी भरोसेमंद और जाँच यो� तरीके से बताने

जैसा है। �ॉ�े�स से लेकर पो�-�ल��� ग �ड��ोज़र

तक, हर कदम �नवेशक� का भरोसा, �नयम� का पालन और

लंबी अव�ध क� �ोथ बनाता है।

ज�ी योजना बनाना, ए�प�स� को शा�मल करना,

�ड��ोज़र आसान रखना और पारद�श�ता बनाए रखना,

ऐसे फाउंडस� को आगे बढ़ने म� मदद करता है। IPO अंत

नह� है; लगातार क��ायंस ही असली रा�ा है �ायी

सफलता का।

कई सं�ापक डॉ�ूम�टेशन और �नयम� को झंझट मानते ह�।

ले�कन हक�कत यह है �क:

जो SMEs दलाल ��ीट तक प�ंचने का सपना देख रहे ह�,

उनके �लए डॉ�ूम�टेशन कोई �वक� नह�, ब�� सफलता

क� बु�नयाद है — यही उ�� बढ़ने, मेनबोड� पर जाने और

�नवेशक� का भरोसा जीतने म� मदद करता है।
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मेनबोड� माइ�ेशन क� �ा�ा

कई SME फाउंडस� के �लए BSE SME या NSE

Emerge पर �ल��� ग एक रोमांचक मील का प�र होती

है - कै�पटल तक प�ँच, माक� ट म� पहचान और �नवेशक� का

भरोसा। ले�कन सफ़र यह� ख� नह� होता। अगला बड़ा

कदम है मेनबोड� पर माइ�ेट करना, जहाँ बड़े �नवेशक, �ादा

�ल���डटी और बढ़ी �ई �व�सनीयता इंतजार करती है।

मेनबोड� माइ�ेशन को अ�र SMEs क� “�ेजुएशन” कहा

जाता है। इसे ��, कैसे और कब करना है, यह समझना ही

तय करता है �क �ां�ज़शन आसान होगी या मौके हाथ से

�नकल जाएंगे।

मेनबोड� पर माइ�ेट �� कर?�

1. �ल���डटी बढ़ाना:

    SME �ेटफ़ॉम� कै�पटल जुटाने के �लए अ�े ह�, ले�कन

    पो�-�ल��� ग �े�ड�ग वॉ�ूम अ�र सी�मत होता है।

    मेनबोड� पर बड़े �नवेशक� तक प�ँच �मलती है, रोज़ाना

    �े�ड�ग बढ़ती है और शु�आती �नवेशक� के �लए �नकलना

    आसान होता है।

2. वै�ूएशन म� वृ��:

     मेनबोड� पर कंप�नय� को अ�र उ� वै�ूएशन

     �मलता है ���क इं���ूशनल �नवेशक आते ह� और

     �ल���डटी बेहतर होती है।

3. इं���ूशनल �नवेशक� क� �दलच�ी:

     �ूचुअल फंड, इं�ोर�स फंड और FPIs आम तौर पर

     SME �ेटफ़ॉम� म� �नवेश नह� कर सकते। मेनबोड�

     माइ�ेशन इन �नवेशक� के �लए दरवाज़ा खोलता है।

4. �ांड �े�ड�ब�लटी:

     मेनबोड� �ल��� ग से कंपनी क� ��रता, गवन�स और

     �ोथ का संदेश जाता है — यह टैल�ट, पाट�नस� और

     �ाइं�स को आक�ष� त करने म� मदद करता है।

5. �ोथ कै�पटल:

     राइ�स इ�ू या फॉलो-ऑन ऑफ़�र�ग जैसी भ�व� क�

     फं�ड�ग मेनबोड� पर आसान होती है।

मेनबोड� माइ�ेशन:

यो�ता और आव�कताएँ

SEBI के �नयम और ए�च�ज के कानून SME से मेनबोड�

माइ�ेशन को �नयं��त करते ह�। भले ही कुछ �ाइटे�रया

अलग हो सकते ह�, आम आव�कताएँ इस �कार ह�:

●  कंपनी कम से कम दो साल SME�ल��ग अव�ध:�

   �ेटफ़ॉम� पर �ल�ेड होनी चा�हए।

● �व�ीय �रकॉड�:

* �पछले दो �व�ीय वष� म� सकारा�क नेट वथ� और मुनाफा।

* SEBI और ए�च�ज के अनुसार �ूनतम नेट ट�जेबल

   एसे�स और रेवे�ू �ेशो�।

●  कोई लं�बत रेगुलेटरी कार�वाई न हो; साफक��ायंस:

   �ैक �रकॉड�।

● कॉप�रेट गवन�स:

* इं�डप�ड�ट डायरे�स� क� �नयु��, ऑ�डट कमेटी और

   नॉ�मनेशन/रे�ूनरेशन कमेटीज।

* मेनबोड� क� आव�कताओं के अनुसार वा�ष�क �रपो�ट� ग

   और �ड��ोज़र।

●  माइ�ेशन के बाद �ूनतम 25%प��क शेयर हो��ग:�

   प��क �ोट।

माइ�ेशन ���या

1. बोड� क� मंज़ूरी:

    कंपनी का बोड� माइ�ेशन ��ाव को मंज़ूरी देता है और

    सलाहकार� क� �नयु�� करता है — मच�ट ब�कर, लीगल

    काउंसल और ऑ�डटस�।
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2. मच�ट ब�कर क� �नयु��:

     SEBI-र�ज�ड� मच�ट ब�कर माइ�ेशन के �लए �ा�

     रेड हे�र� ग �ॉ�े�स (DRHP) तैयार करता है, �जसम�

     फाइन��शय�, गवन�स और �र� फै�स� �दखाए

     जाते ह�।

3. ए�च�ज आवेदन:

     कंपनी BSE या NSE मेनबोड� के �लए आवेदन करती

     है, �जसम� शा�मल होते ह�:

* �र�ू �कए गए फाइन��शय�

* शेयरहो��� ग पैटन�

* क��ायंस स�ट� �फ़के�स

4. SEBI और ए�च�ज �र�ू:

     ए�च�ज द�ावेज़� क� जांच करते ह�, यह चेक करते ह�

     �क �नयम� का पालन �आ है या नह�, और अगर कह�

     कमी लगे तो सवाल पूछ सकते ह�।

5. �नवेशक को जानकारी:

     भले ही यह नया IPO नह� है, कंप�नयाँ आमतौर पर

     शेयरहो�स� को माइ�ेशन क� जानकारी देती ह�, ���क

     �ल��� ग �ल और �े�ड�ग मैके�न�म बदल जाएगा।

6. अं�तम मंज़ूरी और �ल��ग:�

     एक बार मेनबोड� से हरी झंडी �मल जाने पर SME

     शेयर मेनबोड� पर �े�ड�ग शु� करते ह�, अ�र SME

     माक� ट �ाइस के करीब या थोड़ा एडज�ेड।

केस �डीज़: सफल माइ�ेशन

1. Rachana Infrastructure Ltd (BSE SME, 2022 →
    Mainboard 2024)

●  इ�ा���र और कं���नसे�र:

●  क��ायंस मजबूत करना, ऑ�डटेड मुनाफ़ामु� कदम:

   �दखाना और प��क �ोट बढ़ाना।

●  आसान माइ�ेशन, पो�-�ल��� ग �ल���डटीप�रणाम:

   5x बढ़ी और इं���ूशनल �नवेशक� क� �दलच�ी बढ़ी

2. Ami Organics (BSE SME, 2018 → Mainboard 2021)

●  Specialty chemicalsसे�र:

●  लगातार रेवे�ू �ोथ �दखाना और  �ोबलमु� कदम:

   ए�पोट� पोट��शयल �द�श�त करना

●  शेयर �ाइस 3 साल म� 10 गुना बढ़ा, औरप�रणाम:

   मेनबोड� �ल��� ग ने �वदेशी फंड तक प�ँच आसान कर दी।

ये उदाहरण �दखाते ह� �क सही योजना, मजबूत गवन�स और

�� बातचीत ही सफल माइ�ेशन के �लए ज़�री ह�।

�े�डग के अलावा �मलने वाले फायदे�

नबोड� माइ�ेशन �ल���डटी और वै�ूएशन से आगे

रणनी�तक फायदे भी देता है:

1.  कॉ��ै��स, पाट�नर�शप और टैल�ट�ांड इमेज म� सुधार:

    आक�ष� त करने म� मदद करता है।

2.  �वदेशी �नवेशक नो�टस ले सकते ह�;�ोबल ए�पोज़र:

     �ॉस-�ल��� ग क� संभावनाएँ खुलती ह�।

3.  फॉलो-ऑन इ��टी या क��ट� ब�भ�व� क� फं�डग:�

     जुटाना आसान हो जाता है।

4.  रे�ट� ग एज��सयाँ, ब�क औरइं���ूशनल �े�ड�ब�लटी:

     इं�ोरस� मेनबोड�-�ल�ेड SMEs को बेहतर ट�� देने

     के �लए तैयार रहते ह�।

आम चुनौ�तयाँ

●  मेनबोड� �नवेशक SMEs को SMEवै�ूएशन पर दबाव:

   �ेटफ़ॉम� के �रटेल �नवेशक� से अलग तरीके से वै�ूएट

   कर सकते ह�।

●  उ� �र क� गवन�स,क��ायंस को अपडेट करना:

   �रपो�ट� ग और ऑ�डट क� ज़�रत होती है।

●  माइ�ेशन के बाद, �नवेशक� से�नवेशक� के साथ संबंध:

   बातचीत और जानकारी देने क� उ�ीद बढ़ जाती है।

●  मेनबोड� पर भी कुछ SME शेयर�ल���डटी म� अंतर:

   शु� म� कम �ेड हो सकते ह�।

�टप: �ोफेशनल इ�े�र �रलेशन टीम को जोड़ना और

शेयरहो�स� को �नय�मत अपडेट देना �ां�ज़शन को आसान

बनाता है।
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फाउंडस� के �लए �ै��कल �ट�

1.  माइ�ेशन से 1–2 साल पहले गवन�सज�ी शु� कर�:

    और क��ायंस सुधार पर काम शु� कर�।

2.  फाइन��शय� एकदम सहीऑ�डट और डॉ�ूम�टेशन:

     होने चा�हए; छोटी गल�तयाँ भी अ�ूवल म� देरी ला

     सकती ह�।

3.  �नवेशक� को माइ�ेशन केशेयरहो�र क�ु�नकेशन:

     फायदे और टाइमलाइन से लगातार अवगत कराते रह�।

4.  मच�ट ब�कर, लीगलए�प�स� को शा�मल कर�:

     एडवाइज़स� और ऑ�डटस� मह�पूण� ह�।

5.  मेनबोड� क� समान कंप�नय�वै�ूएशन क� तुलना कर�:

     का अ�यन करके वा��वक उ�ीद� तय कर�।

भ�व� क� �दशा:

माइ�ेशन �� मह�पूण� है

● SME IPOs तेजी से बढ़ रहे ह�, और मेनबोड� माइ�ेशन

   जोशीले फाउंडस� के �लए अगला उ�चत कदम बन रहा है।

● यह कंपनी क� �ेल के �लए तैयारी, इं���ूशनल

   कै�पटल आक�ष� त करना और शु�आती �नवेशक� के �लए

   �ल���डटी �दान करना दशा�ता है।

● भारत के कै�पटल माक� �स के �लए, यह माइ�ेशन SME

   क� पहचान बढ़ाता है और माक� ट क� गहराई को मजबूत

   करता है, �जससे दलाल ��ीट और अ�धक समावेशी

   बनता है।

�न�ष�

मेनबोड� माइ�ेशन �सफ़�  एक औपचा�रक कदम नह� है —

यह एक रणनी�तक मील का प�र है। सही तरीके से �कया

जाए, तो यह एक ��तभाशाली SME को भरोसेमंद, �ोथ-

तैयार एंटर�ाइज म� बदल देता है, �जसम� �ापक �नवेशक

प�ँच, बेहतर वै�ूएशन और मजबूत �ांड पहचान होती है।

फाउंडस� के �लए मु� संदेश सरल है: ज�ी तैयारी कर�,

क��ायंस मजबूत कर� और खुले तौर पर बातचीत कर�।

SME IPOs लॉ�पैड ह�, ले�कन मेनबोड� माइ�ेशन लगातार

�वकास का रा�ा है।

दलाल ��ीट मह�ाकां�ा को पहचानता है — और मेनबोड�

माइ�ेशन तय करता है �क आपक� SME �सफ�  देखी ही

नह� जाए, ब�� गंभीरता से ली जाए।
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अं�तम श�: �ा SME IPOs ह� भारत के $10T सपने क� न�व?

इस सं�रण को समेटते �ए एक बात �ब�ुल �� है: SME IPOs भारत के आ�थ�क भ�व� को आकार देने म� अहम

भू�मका �नभा रहे ह�। छोटे शहर� से आने वाली अ�धक कंप�नयाँ अब कै�पटल जुटाने के �लए आगे बढ़ रही ह�, और हम एक

और समावेशी और ग�तशील बाजार के ज� को देख रहे ह�।

SME IPOs �सफ़�  छोटी कंप�नय� को फं�ड�ग तक प�ँच नह� दे रहे, ब�� भारत के मह�ाकां�ी $10 ���लयन GDP ल�

के �लए एक मजबूत आ�थ�क आधार बनाने म� मदद कर रहे ह�।

मै�ुफै��र�ग, टेक और स�व�सेज से लेकर �व�भ� रोज़गार से जुड़ी कंप�नयाँ IPO माक� ट म� आ रही ह�, जो SMEs क� बढ़ती

ताकत और �मता को �दखाता है। जो पहले �सफ़�  बड़ी कंप�नय� के �लए था, अब हर आकार क� कंप�नय� के �लए सुलभ हो

रहा है। �रटेल �नवेशक� का भरोसा और मजबूत ओवरस����शन रेट यह साफ़ इशारा है �क भारत का SME से�र आगे

बढ़ने के �लए तैयार है।

आगे देखते �ए, SME IPOs आ�थ�क �वकास के �मुख इंजन बनने वाले ह�। बढ़ती IPO पाइपलाइन और �नवेशक भागीदारी

के साथ, ये �ल��� ग न केवल �वसाय� के �लए ब�� �ापक अथ��व�ा के �लए भी नए अवसर पैदा कर रही ह�। ये केवल

�व�ीय बाजार� म� योगदान नह� दे रहे, ब�� भारत के लंबे समय के आ�थ�क बदलाव म� भी मदद कर रहे ह�।

ज़�री बात�

SME IPOs तेजी से भारत के कै�पटल माक� ट का इंजन

बन रहे ह�, देश भर क� कंप�नयाँ अब इस मंच पर नजर आ

रही ह�।

गुणव�ा पर �ान: अ�ी तरह तैयार कंप�नयाँ �ोथ के �लए

कै�पटल माक� ट का सहारा ले रही ह�।

�मुख से�स�: मै�ुफै��र�ग, टे�ोलॉजी और हे�केयर

आगे ह�, जो इस से�र क� �व�भ�ता को �दखाते ह�।

�रटेल �नवेशक� का भरोसा: IPOs लगातार ओवरस�-

�ाइब हो रहे ह�, �नवेशक �व�ास बढ़ा रहे ह�।

IPO पाइपलाइन मजबूत है और भ�व� के �लए उ�ीद

बनी �ई है।

SME IPOs भारत के $10 ���लयन सपने के �लए

मजबूत न�व बना रहे ह�, और एक ग�तशील, समावेशी

अथ��व�ा का �नमा�ण कर रहे ह�।

SME IPOs �सफ़�  कारोबार के फंड तक प�ँचने का

तरीका नह� बदल रहे—ये भारत के अगले आ�थ�क �वकास

के अ�ाय के �लए आधार तैयार कर रहे ह�। सबसे अ�ा

अभी आने वाला है!
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India IPO के बार ेम�
IPO World – उ�े� और या�ा
IPO World का उ�े� �� है:

IPO को आसान और समझने लायक बनाना और भारत क�

अगली पीढ़ी के प��क माक� ट लीडस� को सश� बनाना।

हमारी शु�आत एक मजबूत �व�ास के साथ �ई — IPO

का रा�ा केवल बड़ी कॉरपोरे�स और खास �नवेशक� तक

ही नह� रहना चा�हए।

आज क� तेजी से बदलती अथ��व�ा म�, फाउंडस�, फै�मली-

ओ� �बज़नेस, MSMEs और खासकर म�हला उ��मय�

को कै�पटल माक� ट तक समान प�ँच �मलनी चा�हए। IPO

World इसे संभव बनाता है, ज�टल IPO ���याओं को

सरल और लागू करने यो� माग�दश�न म� बदलकर।

चाहे यह कोई �ाट�अप हो जो IPO �ा� क� तैयारी कर रहा

है, कोई SME जो SME बोड� �ल��� ग का ल� रखता है,

या म�हला फाउंडर जो अपनी कंपनी को प��क माक� ट तक

ले जा रही है, हम ए�न-फ�� नॉलेज पाट�नर के �प म�

साथ ह�।

हमारी मैगज़ीन, ए�पट� वे�बनास�, लाइव वक� शॉ� और

ह��स-ऑन कंस��� ग सेवाओं के ज़�रए से, IPO World

एक ऐसा �ेटफ़ॉम� बना रहा है जो भारत के कै�पटल माक� ट

को अ�धक समावेशी, पारदश� और फाउंडर-�� डली बनाता

है।

हम �ा �दान करते ह�

एडवाइजरी और IPO कंस��ग�

● IPO रे�डनेस चेक�ल� और फाउंडर को�च� ग

● DRHP और �ू �ड�लज�स सपोट�

● बोड� ����र�ग और क��ायंस को आसान बनाना

● ESG ��ैटेजी और �ड��ोज़र क� तैयारी

फं�डग और पूंजी संरचना�

● �ी-IPO फं�ड�ग (��ज लोन, ���ड� इ��टी)

● ज़मीन/एसेट-आधा�रत फं�ड�ग समाधान

● ��ैटे�जक �नवेशक और एंकर �नवेशक� से प�रचय

रगुेलेटरी फाइ�लग और ए�ी�ूशन सपोट��

● SEBI फाइ�ल��, RTA कोऑ�ड�नेशन

● UPI/ASBA क��ायंस ए�ी�ूशन

● SME बोड� और मेनबोड� �ल��� ग सहायता

● पो�-IPO गवन�स सपोट� और क��ायंस

हमारा ल� �सफ़�  “आपको �ल� करवाना” नह� है— 

ब�� हमारा ल� है �क आपक� कंपनी क� मौजूदगी

माक� ट म� �टकाऊ और सफल हो।

इव��स और वे�बनास�

हम साल भर फाउंडर-फोक�ड इव��स, शै��क वे�बनास� और

ए�पट� वक� शॉ� आयो�जत करते ह�, �जनम� शा�मल ह�:

IPO �ी�न� – DRHP तैयारी, �ल��� ग ��ैटेजी और

माक� ट रे�डनेस पर इंटरै��व वे�बनास�

से�र डीप-डाइ�स – टेक, EVs, इ�ा, कं�ूमर �ां�स

और दसरे से�स� म� IPO ���स को �डकोड करने वाले पैनलू

�ड�शंस

इ�े�र कने��स – फाउंडस� को VCs, एंकर �नवेशक�

और मच�ट ब�कर� से जोड़ने वाले �ूरेटेड सेशंस

मा�र�ासेस – लीगल क��ायंस, वै�ूएशन ��ैटेजीज

और गवन�स बे� �ै��सेज पर �डटे� वक� शॉ�

आने वाली खबर� के �लए साथ बने रह�:

www.indiaipo.in
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हमार ेIPO और SME एडवाइजरी ए�प�स� से संपक�  कर �

SME IPOs भारत के �व�ीय बाजार को बदल रहे ह� और �टयर -2 और �टयर-3 शहर� क� कंप�नय� के �लए नए अवसर

खोल रहे ह�। आज के �नवेशक �सफ़�  मुनाफ़े नह� देखते—वे सश� गवन�स, भरोसेमंद �ोथ �ोरी और �े�ीय �भाव वाली

कंप�नय� म� �नवेश करना पसंद करते ह�।

मै�ुफै��र�ग, टे�टाइ�, ए�ी-टेक और टे�ोलॉजी म� SMEs के �लए अब साव�ज�नक फं�ड�ग का सही समय है, और अपने

�वसाय को �ायी �प से �ेल करने का मौका है।

India IPO म� हमारी IPO & SME Advisory टीम फाउंडस� और �मोटस� को उनक� �ल��� ग या�ा के हर पड़ाव म�

सपोट� करती है। हम माक� ट रे�डनेस असेसम��स को गहराई से करते ह� और गवन�स, क��ायंस और इ�े�र क�ु�नकेशन

पर क�माइ� सलाह देते ह�—�जससे आप एक �भावशाली कहानी पेश करके सही कै�पटल आक�ष� त कर सक� ।

SME कंप�नय� के �लए हमारी सेवाएँ

●  आपक� यो�ता क� जाँच, DRHPIPO रे�डनेस:

   फाइ�ल�ग म� सहयोग और SEBI क��ायंस क� पूरी

   �ज�ेदारी।

●  ऐसे �ेमवक�  तैयार करना जोगवन�स और क��ायंस:

   �नवेशक� का भरोसा बनाए और बदलती रेगुलेटरी ज�रत�

   को पूरा करे।

●  IPO को इस तरह कै�पटल और वै�ूएशन ��ैटेजी:

   ���र करना �क �ोथ फं�ड�ग और शेयरहो�र वै�ू म�

   सही संतुलन रहे।

●  आपक� कहानी को �नवेशक� तक इ�े�र एंगेजम�ट:

   प�ँचाना और �रटेल व इं���ूशनल रोडशो का समथ�न।

●  �ड��ोज़र, क��ायंस औरपो�-�ल��ग सपोट�:�

   �नवेशक संबंध� पर लगातार माग�दश�न, ता�क भरोसा

   बना रहे।

चाहे आप राजकोट के ऑटो पा�स� �नमा�ता ह�, सूरत के

टे�टाइल ए�पोट�र ह� या ना�शक के ए�ी-टेक इनोवेटर-

आपक� �ोथ �ोरी दलाल ��ीट पर चमकने के �लए सपोट�

�डज़व� करती है।

हमसे जुड़�:  और अपने SME IPOinfo@indiaipo.in

सफ़र का अगला कदम बढ़ाएँ।

���क आज के माक� ट म�, मज़बूत गवन�स और असली �ोथ

�ोरी ही कै�पटल क� सबसे बड़ी चाबी ह�।
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छोटी कंप�नयाँ,

बड़े सपने – SME IPOs

भारत क� सश� �ां�त
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"IPO म� हमारी

�वशेष�ता का पूरा

लाभ उठाएँ और अपन े

�वसाय को सफलता

क� नई ऊँचाइय� तक

ले जाएँ।”

संपक�  कर:�

www.indiaipo.in

मु� काया�लय:   807-808, 8व� मं�ज़ल, D-Mall, नेताजी सुभाष �ेस, पीतमपुरा, �द�ी – 110034

आईपीओ व�� by India IPO म� दी गई जानकारी केवल शै��क और सूचना�क उ�े�� के �लए है। इसम� IPO,

पूँजी बाजार और �वसाय से जुड़ी शोध-आधा�रत जानका�रयाँ दी गई ह�। India IPO कोई SEBI-�नबं�धत

सलाहकार नह� है, इस�लए �कसी भी �नवेश या �ावसा�यक �नण�य से पहले लाइस�स �ा� �वशेष�� से परामश�

ज़�री है। हमारी को�शश होती है �क जानकारी सही और सटीक हो, ले�कन India IPO �कसी भी �नण�य या

कारव� ाई के प�रणाम के �लए �ज�ेदार नह� है। सभी �ेडमाक� , �ांड और कंपनी के नाम उनके वा��वक मा�लक�

के ह� और केवल संपादक�य संदभ� के �लए उपयोग �कए गए ह�। �बना �ल�खत अनुम�त के साम�ी क� नकल,

पुन��ादन या साझा करना �न�ष� है। साम�ी के गलत उपयोग या गलत ��ु�त क� ���त म� कानूनी कारव� ाई

क� जा सकती है। 

अनुम�त और संपक� : info@indiaipo.in

अ�ीकरण:
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